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[image: ]Avec ce Bescherelle, nous avons souhaité regrouper en un seul volume 
tout ce dont vous avez besoin pour réussir dans la spécialité SES en 1
re
 et 
en T
le
, afin de vous préparer efficacement au bac et de vous fournir des 
bases solides pour l’enseignement supérieur.
  Quatre grandes parties
Pour atteindre cet objectif, nous avons organisé l’ouvrage en quatre 
grandes parties.
1. Les thèmes du programme : 24 chapitres couvrant tous les thèmes de 
1
re
 et de T
le
 en économie, sociologie, science politique et regards croisés ;
2. Les savoir-faire : les outils essentiels pour appréhender les documents 
spécifiques aux SES (courbes d’offre et de demande, courbe de Lorenz, 
tables de mobilité…) et pour savoir calculer une moyenne, un taux de 
variation, etc. Chaque savoir-faire est accompagné d’une mise en pra-
tique commentée et expliquée ;
3. Les auteurs : 12 économistes et sociologues phares présentés à travers 
leurs principaux concepts et quelques citations commentées ;
4. Le lexique : en fin d’ouvrage, toutes les définitions que vous devez 
connaître pour maîtriser le programme de 1
re
 et de T
le
.
  Une approche pragmatique
Nous avons eu à cœur de rédiger l’ensemble de ces contenus de façon 
claire et concise, en restant au plus près de vos besoins.
Ainsi, chacun des chapitres thématiques comprend – outre une syn-
thèse de cours – une sélection de documents commentés et des ques-
tions problématisées qui vous seront utiles pour le bac.
Tout au long du texte, de petits encadrés sur fond de couleur attirent 
votre attention sur des définitions importantes, des chiffres clés ou des 
liens avec l’actualité.
Enfin, des renvois vous invitent à circuler entre les différentes rubriques 
et parties de l’ouvrage.
Les auteurs
Avant-propos














[image: ]Sommaire
Économie
1.   Comment un marché concurrentiel fonctionne-t-il ? ..............10 
1
re
2.   Comment les marchés imparfaitement concurrentiels  
fonctionnent-ils ? ..............................................18 
1
re
3.   Quels sont les sources et les défis de la croissance économique ? 26 
T
le
4.   Quels sont les fondements du commerce international  
et de l’internationalisation de la production ? ...................34 
T
le
5.   Comment les agents économiques se financent-ils ? .............42 
1
re
6.   Qu’est-ce que la monnaie et comment est-elle créée ? ............50 
1
re
7.   Quelles politiques économiques dans le cadre européen ? .......58 
T
le
8.   Quelles sont les principales défaillances du marché ? ............66 
1
re
9.   Comment lutter contre le chômage ? ............................74 
T
le
10.  Comment expliquer les crises financières  
et réguler le système financier ? ................................82 
T
le
Sociologie et science politique
11.  Comment la socialisation contribue-t-elle à expliquer  
les différences de comportement ? .............................90 
1
re
 
12.  Comment se construisent et évoluent les liens sociaux ? .........98 
1
re
 
13.  Quels sont les processus sociaux qui contribuent  
à la déviance ? ................................................106 
1
re
 
14.  Comment est structurée la société française actuelle ? ..........114 
T
le
15.  Quelle est l’action de l’École sur les destins individuels  
et l’évolution de la société ? ...................................122 
T
le
16.  Quels sont les caractéristiques et les facteurs  
de la mobilité sociale ? ........................................130 
T
le
17.  Quelles mutations du travail et de l’emploi ? ...................138 
T
le
18.  Comment se forme et s’exprime l’opinion publique ? ............146 
1
re
 
19.  Voter : une affaire individuelle ou collective ? ...................154 
1
re
 
20.  Comment expliquer l’engagement politique  
dans les sociétés démocratiques ? .............................162 
T
le
Les thèmes du programme














[image: ]Les savoir-faire
◗ Calculer, lire et interpréter un pourcentage de répartition .........204
◗ Calculer, lire et interpréter un taux de variation, un coefficient  
multiplicateur, un indice simple .................................206
◗ Lire et interpréter un taux de variation annuel moyen ............208
◗ Distinguer corrélation et causalité ...............................209
◗ Distinguer valeur nominale et valeur réelle .......................210
◗ Calculer, lire et interpréter une moyenne simple,  
une moyenne pondérée et une médiane .........................212
◗ Lire et interpréter des écarts et rapports interquantiles ............214
◗ Lire et interpréter une courbe de Lorenz et un coefficient de Gini ...216
◗ Lire et interpréter un tableau à double entrée .....................218
◗ Lire et interpréter les tables de mobilité  ......................... 220
◗ Lire et interpréter une série chronologique ........................224
◗ Lire et interpréter un diagramme de répartition ...................226
◗ Lire graphiquement des fonctions simples (offre, demande, coût) ..228
◗ Lire et interpréter la pente d’une courbe et ses déplacements ......230
Les auteurs
◗ Smith .........234
◗ Ricardo....... 236
◗ Schumpeter .. 238
◗ Keynes.......240
◗ Ostrom....... 242
◗ Duflo ........244
◗ Marx.........246
◗ Weber .......248
◗ Durkheim ....250
◗ Becker ........252
◗ Bourdieu ..... 254
◗ Boudon ......256
Regards croisés
21.  Comment l’assurance et la protection sociale contribuent-elles  
à la gestion des risques ? .....................................170 
1
re
22.  Quelles inégalités sont compatibles avec les différentes  
conceptions de la justice sociale ? .............................178 
T
le
23.  Comment les entreprises sont-elles organisées ?  ...............186 
1
re
24. Quelle action publique pour l’environnement ?. . . . . . . . . . . . . . . . . . 194 
T
le
Le lexique
Le vocabulaire des SES 
1
re
 
T
le
  .  . . . .  ..............................260














[image: ]Le marché  
concurrentiel
hatier-clic.fr/ses_b_01
La socialisation
hatier-clic.fr/ses_b_04
Le rôle de la Banque 
centrale
hatier-clic.fr/ses_b_03
Les défaillances  
du marché
hatier-clic.fr/ses_b_02
En complément du livre, nous vous proposons des vidéos  
qui vous permettent de réviser ou d’approfondir  
des thèmes clés du programme.
Pour y accéder, flashez le QR code ou saisissez le mini-lien  
associé à chaque vidéo.
RÉVISER LE PROGRAMME DE 
1
re
Liste des vidéos
La gestion collective  
des risques
hatier-clic.fr/ses_b_07
Le vote
hatier-clic.fr/ses_b_06
Déviance et délinquance
hatier-clic.fr/ses_b_05
6














[image: ]À la fin de chaque chapitre, vous trouverez un lien  
vers une vidéo qui développe, approfondit ou illustre  
un point du cours.
hatier-clic.fr/8271403
ALLER   LOIN
RÉVISER LE PROGRAMME DE 
T
le
Comment l’innovation 
peut-elle repousser les 
limites écologiques  
de la croissance ?
hatier-clic.fr/ses_b_08
Comment expliquer 
l’internationalisation  
de la chaîne de valeur ?
hatier-clic.fr/ses_b_09
Quelles sont les 
principales politiques  
de lutte contre  
le chômage ?
hatier-clic.fr/ses_b_10
Comment expliquer la 
formation et l’éclatement 
des bulles spéculatives ?
hatier-clic.fr/ses_b_11
Comment fonctionne  
la politique européenne 
de la concurrence ?
hatier-clic.fr/ses_b_12
Quelles sont les grandes 
évolutions de la structure 
socioprofessionnelle ?
hatier-clic.fr/ses_b_13
Quels sont les 
facteurs d’inégalités 
de réussite scolaire ?
hatier-clic.fr/ses_b_14
Quels sont les 
principaux facteurs 
qui expliquent la 
mobilité sociale ?
hatier-clic.fr/ses_b_15
Le travail est-il 
toujours source 
d’intégration 
sociale ?
hatier-clic.fr/ses_b_16
Comment l’action 
collective s’est-elle 
transformée ?
hatier-clic.fr/ses_b_17
Comment  
les inégalités se 
cumulent-elles ?
hatier-clic.fr/ses_b_18
Les pouvoirs publics 
peuvent-il protéger 
l’environnement ?
hatier-clic.fr/ses_b_19
7














[image: ]Les thèmes

8














[image: ]Les thèmes

Les thèmes du programme
1. Le marché concurrentiel  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 10
2. Les marchés imparfaitement concurrentiels  . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
  18
3. La croissance économique  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  26
4. Le commerce international  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  34
5. Le financement de l’économie  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
  42
6. Monnaie et création monétaire  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
  50
7. Les politiques économiques dans le cadre européen  . . . . . .
T
le
  58
8. Les défaillances du marché  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 66
9. La lutte contre le chômage   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  74
10. Les crises financières  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  82
11. La socialisation  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 90
12. Les liens sociaux . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 98
13. La déviance  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 106
14. La structure sociale  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  114
15. L’action de l’École  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  122
16. La mobilité sociale  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  130
17. Travail et emploi  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  138
18. L’opinion publique  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 146
19. Le vote  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 154
20. L’engagement politique  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  162
21. La gestion des risques  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 170
22. Inégalités et justice sociale  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  178
23. Les entreprises  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
1
re
 186
24. L’environnement   . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
T
le
  194
1. 

Le marché concurrentiel 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 10

2. 

Les marchés imparfaitement concurrentiels 

 . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

  

18

3. 

La croissance économique 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  26

4. 

Le commerce international 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  34

5. 

Le financement de l’économie 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

  

42

6. 

Monnaie et création monétaire 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

  

50

7. 

Les politiques économiques dans le cadre européen 

 . . . . . .

T

le

  

58

8. 

Les défaillances du marché 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 66

9. 

La lutte contre le chômage 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  74

10. 

Les crises financières 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  82

11. 

La socialisation 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 90

12. 

Les liens sociaux 

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 98

13. 

La déviance 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 106

14. 

La structure sociale 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  114

15. 

L’action de l’École 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  122

16. 

La mobilité sociale 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  130

17. 

Travail et emploi 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  138

18. 

L’opinion publique 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 146

19. 

Le vote 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 154

20. 

L’engagement politique 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  162

21. 

La gestion des risques 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 170

22. 

Inégalités et justice sociale 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  178

23. 

Les entreprises 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

1

re

 186

24. 

L’environnement 

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

T

le

  194

9














[image: ]ÉCONOMIE
1
re
Comment un marché 
concurrentiel 
fonctionne-t-il ?
1
concurrence 
●
 demande 
●
 équilibre 
●
 institution 
●
 marché 
●
 offre 
●
 profit 
●
 surplus
fonctions simples 
●
 pente d’une courbe et ses déplacements
Le lexique
Les savoir-faire
E
n principe, le marché concurrentiel peut permettre de trouver l’équi-
libre entre offre et demande de biens et de services. Pour cela, des 
institutions doivent en garantir un fonctionnement régulier. Comment 
la coïncidence des buts des producteurs et des consommateurs est-
elle rendue possible ?
10
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ÉCONOMIE
1. Le marché concurrentiel
Qu’il concerne des biens et des ser-
vices, du travail, des capitaux, le marché
concurrentiel constitue un modèle théo-
rique qui permet d’observer le compor-
tement des agents économiques.
Une institution complexe
 Cadre des échanges entre agents économiques, le marché est une 
institution. Pour pouvoir fonctionner, il a besoin de règles, de normes 
et de conventions, faisant intervenir d’autres institutions dans d’autres 
secteurs, politique et juridique notamment 
➜question 1.
 Le marché concurrentiel se caractérise par un grand nombre d’agents, 
acheteurs et vendeurs. On parle alors d’atomicité, première des cinq 
conditions de la concurrence pure et parfaite 
➜ question 1. Celles-ci 
le différencient du monopole et des marchés imparfaits 
➜chapitre 2.
Demande, offre et point d’équilibre
 La demande est la somme des intentions d’achat d’un bien ou service 
particulier pour un prix donné. Ces intentions ne débouchent pas tou-
jours sur l’échange : la demande se confronte à l’offre. 
 L’offre est la somme des biens ou services proposés à la vente sur le 
marché pour un prix donné. L’offre est donc distincte de la production, 
les stocks ou les promesses de vente pouvant créer un décalage.
Demande
Prix
d’équilibre
Équilibre
Quantité
d’équilibre
Quantité
Prix
Offre
DÉFINITION 
Le marché est un lieu, réel ou 
fictif, de rencontre de l’offre et 
de la demande d’un produit 
donné, dans le but d’aboutir 
à un échange caractérisé par 
un prix et une quantité.
 Offreurs et demandeurs confrontent leurs intentions sur le marché. Il 
en résulte la détermination d’un point d’équilibre (ci-dessus). Celui-ci 
correspond au point de croisement des courbes d’offre et de demande, 
indiquant la quantité échangée et le prix.
11














[image: ]Prix payé par
les consommateurs
Montant reçu par
les producteurs
Demande
Prix
d’équilibre
Équilibre
sans taxe
Équilibre
après taxe
Quantité
d’équilibre
Quantité échangée
avec taxe
Taxe
Quantité
Prix
Offre avec taxe
Offre
Ajustements et situations de déséquilibre
 Le point d’équilibre est en perpétuelle redéfinition, en fonction 
de l’évolution des intentions des acteurs présents sur le marché. Les 
courbes d’offre et de demande peuvent en effet se déplacer sous l’effet 
de variations, avec pour conséquence la détermination d’un nouveau 
point d’équilibre 
➜document 1.
 Cette situation se retrouve en particulier en cas d’intervention des pou-
voirs publics, par exemple via la mise en œuvre d’une taxe forfaitaire. En 
l’intégrant dans le prix de vente, les producteurs vont réduire le surplus 
du consommateur, mais également leur propre surplus. Les quantités 
produites seront moindres, compte tenu du manque de rentabilité.
Effet d’une taxe forfaitaire
 Un marché peut se trouver en situation de déséquilibre :
– si le prix effectif est plus faible que le prix d’équilibre, la demande 
devient supérieure à l’offre, il y a alors rationnement de la demande 
(pénurie) 
➜document 2.
– si le prix effectif est plus élevé que le prix d’équilibre, l’offre devient 
supérieure à la demande, d’où une situation de surproduction (ou excé-
dent), et un rationnement de l’offre.
Profit et gains à l’échange
 Sur un marché concurrentiel, un pro-
ducteur cherche à maximiser son pro-
fit, c’est-à-dire la différence entre ses 
recettes et ses coûts. Pour ce faire, il 
choisit un volume de production tel que 
son coût marginal soit égal au prix du 
marché. La courbe d’offre suit donc celle de coût marginal.
 Par rapport au prix d’équilibre fixé par le marché, producteurs et 
consommateurs peuvent dégager des surplus. Ces gains à l’échange 
sont maximisés à l’équilibre 
➜question 2.
LE SAVIEZ VOUS ?
Le coût marginal est le coût 
de la dernière unité produite. 
Quand la production aug-
mente, il baisse dans un pre-
mier temps avant de devenir 
croissant.
12














[image: ]DOCUMENTS CLÉS
ÉCONOMIE
1. Le marché concurrentiel
Déplacement des courbes d’offre et de demande
1
Que voit-on ?
 La situation représentée ici est celle du double choc d’offre et de 
demande, occasionné par les confinements pendant l’année 2020 en rai-
son de l’épidémie de Covid-19.
 La situation initiale est représentée par les courbes foncées. Elles déter-
minent un équilibre de marché avec les quantités Q et les prix P. Or, en 
2020, simultanément, les courbes de demande et d’offre se déplacent 
vers la gauche, ce qui indique un recul de la demande et une baisse des 
quantités mises sur le marché. Un nouvel équilibre se forme au croise-
ment des deux courbes claires, avec des quantités échangées (Q’) et des 
prix (P’) inférieurs.
Comment l’interpréter ?
 Les déplacements de courbe reflètent un changement de compor-
tement des acteurs économiques : une variation de l’offre ou de la 
demande. Lorsqu’une courbe se déplace, se forme un nouvel équilibre.
 Habituellement, les réactions des offreurs et des demandeurs sont 
décalées dans le temps : on a soit un choc d’offre, soit un choc de 
demande. Or, en 2020, s’est produit un double choc, à la fois d’offre et 
de demande. 
DOC Chocs d’offre et demande en 2020
Source : Caisse des dépôts et consignations, 2020.
P
P’
Q’
Q
Offre de biens
Demande de biens
Quantité
Prix
13
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2
Que voit-on ?
 La ligne horizontale orange correspond à un prix maximum imposé 
par l’État pour la mise en location de logements. Ce prix est inférieur au 
prix d’équilibre.
 Le comportement des agents sur ce marché (courbes bleue et rouge), 
demeure inchangé. Au prix imposé, peu de propriétaires proposent 
leurs biens à louer. En revanche, nombreux sont les ménages à pouvoir 
désormais payer un loyer. La différence entre ces deux quantités consti-
tue une pénurie.
Comment l’interpréter ?
 Le logement est essentiel au bien-être ; en réglementant les prix, l’État 
cherche à rendre la location accessible à tous ceux qui n’ont pas les 
moyens d’assumer le prix de marché.
 Or cette réglementation s’avère inefficace. En effet, elle ne pousse 
pas à la construction de logements en nombre suffisant. Pire, elle peut 
amener des propriétaires à se retirer d’un marché qui ne va plus être 
suffisamment rentable pour eux.
DOC Effet d’un prix plafond sur le marché du logement
Demande
Loyer maximum
Pénurie
Offre
Quantité de locations
0
Loyer
Prix
d’équilibre
Équilibre
Quantité
d’équilibre
L’encadrement des loyers
Afin d’éviter une pénurie, tout en limitant la hausse incontrôlée des prix, 
l’encadrement des loyers remplace aujourd’hui les dispositifs de prix plafond. 
Suivant les zones géographiques, des règles spécifiques peuvent être 
appliquées : hausse limitée en cas de renouvellement du bail ou entre deux 
locataires, loyers de référence minoré et majoré, complément de loyer, etc.
FLASH
ACTU
14














[image: ]ÉCONOMIE
QUESTIONS CLÉS
1. Le marché concurrentiel
Le marché concurrentiel est-il une institution autonome ?
Pour pouvoir fonctionner, la société s’appuie sur des institutions. Le 
marché concurrentiel en fait-il partie, et à quelles conditions ? Et quels 
sont alors ses liens avec les autres institutions qui organisent les 
rapports sociaux ?
I. Le marché concurrentiel est un type d’institution…
 Une institution est un ensemble de règles, de conventions et d’orga-
nisations qui permettent une activité sociale. C’est le cas de l’École, de 
la famille, mais également du marché. En effet, ce dernier conditionne 
le fonctionnement de chaque secteur économique. Chaque marché a 
des usages qui sont appliqués par tous les producteurs : il peut s’agir du 
conditionnement des produits, des forfaits commerciaux, des menus, 
des horaires, etc.
 Le marché contribue par ailleurs à structurer les rapports sociaux, en 
attribuant un rôle à chaque agent : salarié, entrepreneur, client. Chacun 
a ainsi un statut qui implique des actions et une posture. De plus, le 
marché va induire les revenus des agents, en fonction de leur place dans 
la production. Il est également à l’origine de relations et interactions 
entre les agents.
 Le marché concurrentiel peut s’auto-
réguler s’il satisfait cinq conditions
cumulatives de la concurrence pure et 
parfaite :
1) l’atomicité des agents ;
2) l’homogénéité des produits ;
3) l’absence de barrières à l’entrée ;
4) la mobilité des facteurs de production ;
5) la transparence sur les prix et les quantités.
 Les prix et les quantités déterminés par le marché permettent alors un 
équilibre entre les capacités de production et les besoins sociaux.
II. … dépendant d’autres institutions
 L’État rend possible l’acte marchand par le droit de propriété et par la 
reconnaissance des échanges marchands. Il protège les acteurs écono-
miques grâce à des législations, leur permettant de s’engager dans des 
transactions avec des inconnus. Il donne également un cadre juridique
à l’action des entreprises (droit du travail, droit sanitaire…).
1
DÉFINITION 
L’atomicité renvoie au grand 
nombre d’offreurs et de 
demandeurs. Dès lors, aucun 
ne peut agir seul sur les prix : 
les agents sont dits preneurs 
de prix.
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[image: ] Les  accords internationaux de libre-échange encadrent eux aussi le 
marché. Les organisations internationales, telles que l’Organisation 
mondiale du commerce (OMC), et les unions économiques et/ou poli-
tiques, telles que l’Union européenne (UE), influent sur sa composition, 
sa taille et son degré de concurrence 
➜chapitre 7.
 Enfin le système bancaire et les banques centrales influent également 
sur le marché, par des moyens de paiement rapides et sûrs, par l’accès 
au crédit et par la sécurisation des avoirs 
➜chapitre 5. Le système moné-
taire, lorsqu’il inspire de la confiance aux agents, est un facteur de mul-
tiplication et d’accélération des transactions 
➜chapitre 6.
Comment le marché concurrentiel permet-il 
une maximisation des gains à l’échange ?
Le marché concurrentiel se présente comme garantissant l’équilibre 
entre offre et demande. Mais comment les conditions de concurrence 
pure et parfaite 
➜question 1 permettent-elles d’assurer aux producteurs 
et aux consommateurs les meilleurs gains possibles ?
I. Les effets bénéfiques de la concurrence
 Opérant sur un marché concurrentiel, les producteurs disposent d’une 
information transparente sur les débouchés possibles de leurs produits. 
Ils peuvent ainsi estimer et proposer des quantités en adéquation avec 
les besoins sociaux. Les entrepreneurs vont alors pouvoir déterminer les 
quantités qui optimisent leur activité.
 Un marché concurrentiel a également des conséquences en termes 
de qualité de produits et d’innovation. En effet, le grand nombre d’ache-
teurs entraîne une diversité des besoins tandis que le grand nombre de 
vendeurs oblige les producteurs à se démarquer. D’où la production de 
produits nouveaux et de qualité.
 Enfin, les producteurs sur un marché 
concurrentiel doivent avoir le coût de 
production le plus bas. La concurrence 
fait passer de faiseur de prix à preneur 
de prix et oblige, pour conserver du 
profit, à chercher les combinaisons pro-
ductives les plus efficientes. Un coût de 
production faible va se traduire pour le 
consommateur en prix bas.
II. Des gains pour les consommateurs et les producteurs
 La confrontation des consommateurs à une offre variée va leur per-
mettre d’aller vers le moins-disant. S’il s’avère que l’offre est à un prix 
plus avantageux que prévu, apparaît un surplus pour le consommateur. 
2
LE SAVIEZ VOUS ?
Dans les années 1990, 
l’Argentine a privatisé 
ses infrastructures portuaires. 
Le tonnage traité a augmenté 
de 50 % entre 1990 et 1995, 
la productivité du travail 
de 275 % et les ports argentins 
sont devenus les moins 
coûteux d’Amérique latine.
16
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1. Le marché concurrentiel
Il s’agit d’un gain financier ou matériel obtenu dans la transaction par 
l’écart entre la dépense prévue et le prix obtenu.
 De même, les producteurs, par la multiplicité des débouchés pos-
sibles, vont éventuellement pouvoir augmenter les prix et les quantités 
vendues, si la demande se révèle plus intense qu’ils ne l’escomptaient. 
Le surplus pour le producteur va alors se traduire par un meilleur chiffre 
d’affaires.
Demande
Surplus
du
consommateur
Surplus
du
producteur
Quantité
d’équilibre
Prix
d’équilibre
Offre
Quantité
0
Prix
 Le point d’équilibre est celui qui permet les surplus les plus impor-
tants pour les consommateurs et les producteurs, en amenant à la plus 
grande quantité échangeable et à un prix qui maximise les gains. Or seul 
le modèle du marché concurrentiel est capable de déterminer ce point 
d’équilibre.
ALLER   LOIN
 Une vidéo sur la formation de la courbe d’offre  • SES-ac.versailles  
(durée : 6’49’’)
hatier-clic.fr/8271403_01
Cette vidéo explicite, étape par étape, la formation des coûts, moyen et marginal. 
On y présente la maximisation du profit. Enfin coût et profit sont confrontés pour 
établir l’offre de l’entreprise.
Surplus du consommateur et du producteur
17
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1
re
Comment les marchés 
imparfaitement 
concurrentiels 
fonctionnent-ils ?
2
L
es marchés que l’on peut observer dans la réalité ne répondent pas 
totalement au modèle théorique de la concurrence pure et parfaite. 
Quelles sont alors les formes de marché existantes ? Quelles en sont 
les conséquences en termes d’efficacité et de pouvoir ? Et quelles 
stratégies et quels contrôles les agents mettent-ils en œuvre sur ces 
marchés imparfaitement concurrentiels ?
barrière à l’entrée 
●
 entente 
●
 monopole 
●
 oligopole 
●
 politique 
de concurrence 
●
 pouvoir de marché 
●
 théorie des jeux
diagramme de répartition 
●
 fonctions simples 
●
 pente d’une 
courbe et ses déplacements
Le lexique
Les savoir-faire
18
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2. Les marchés imparfaitement concurrentiels
Lorsqu’une ou plusieurs conditions de la concurrence pure et parfaite 
➜ chapitre 1 sont défaillantes, les marchés sont dits imparfaitement 
concurrentiels. Les relations entre offre et demande, mais également 
entre producteurs, se trouvent alors déséquilibrées, nécessitant l’inter-
vention des pouvoirs publics.
Le pouvoir de marché
 La principale source d’imperfection 
des marchés est le manque d’atomicité. 
Souvent en effet, le nombre d’offreurs 
est limité 
➜ document 1. Il peut arriver 
aussi que les demandeurs soient peu 
nombreux sur un marché. Dans de 
telles situations, les agents économiques 
détiennent un pouvoir de marché.
 Le manque d’information ou encore l’hétérogénéité des produits sont 
d’autres imperfections du marché sur lesquelles les entreprises fondent 
des stratégies pour échapper à la concurrence
➜question 1.
Monopole et oligopole
 Quand une entreprise est seule sur son marché, on parle de mono-
pole. L’offreur est alors faiseur de prix. Les monopoles se constituent 
pour différentes raisons et ils profitent de barrières à l’entrée, empê-
chant d’autres agents de venir sur le marché 
➜question 2. Cependant, 
l’équilibre du monopole n’apparaît pas efficace et vient réduire le sur-
plus du consommateur 
➜document 2.
 Quand le marché se caractérise par un nombre réduit d’offreurs, on 
parle d’oligopole. La concurrence pure et parfaite est ici faussée car les 
entreprises ont alors intérêt à s’entendre entre elles 
➜question 2, et ce au 
détriment du consommateur.
La politique de la concurrence
 Face à ces situations déséquilibrées, les pouvoirs publics vont cher-
cher à favoriser la concurrence, dans le but en particulier de protéger les 
consommateurs.
 La politique de la concurrence s’exerce notamment dans trois 
domaines : la régulation des fusions-acquisitions, la lutte contre les 
ententes illicites et la limitation des abus de position dominante
➜question 3.
DÉFINITION 
Le pouvoir de marché est la 
capacité d’un agent écono-
mique à influer sur les prix, les 
quantités et/ou la qualité des 
produits. Il s’exerce au détri-
ment de l’autre partie dans 
une transaction, ou vis-à-vis 
des concurrents.
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Le poids inégal des entreprises sur le marché
1
DOC Les caractéristiques économiques des entreprises selon leur taille 
(en %), en France, en 2015
0
20
40
60
80
100

Nombre     
d’entreprises
Effectif salarié     
(en équivalent 
temps plein)
Immobilisations     
corporelles
Chiffre d’affaires     
à l’export
Valeur ajoutée     
(hors taxe)
Micro-entreprises
Grandes entreprises
Entreprises de taille intermédiaire
Petites et moyennes
entreprises
Que voit-on ?
 Ce document de l’Insee montre la part prise par les différents types 
d’entreprises dans leur nombre total, les effectifs globaux de salariés, 
l’investissement (immobilisations corporelles), le chiffre d’affaires à l’ex-
port et la valeur ajoutée.
 Les micro-entreprises représentent 95 % des entreprises, mais seule-
ment 20 % des effectifs salariés et de la valeur ajoutée, 10 % des investis-
sements et moins de 5 % des exportations en valeur.
 À l’inverse, les grandes entreprises sont moins de 2 % de l’ensemble, 
mais occupent 25 % des salariés, 45 % de l’investissement, 50 % des 
exportations et 30 % de la valeur ajoutée.
Comment l’interpréter ?
 Cet état des lieux des entreprises en France montre que derrière une 
atomicité apparente se cache en réalité une situation oligopolistique 
dans certains secteurs. 
 Peu nombreuses, les entreprises les plus grandes concentrent person-
nel et capital, d’où une valeur ajoutée plus importante. Innovantes, elles 
sont aussi compétitives sur le marché inter national.
Source : Insee, 
Tableau de l’économie française
, 2017.
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2. Les marchés imparfaitement concurrentiels
DOC L’équilibre du monopole
P
m
P
c
Q
m
Q
c
Quantité
Prix
Coût marginal
Recette moyenne
Recette marginale
Coût moyen
Profit
de l’entreprise
L’inefficacité de l’équilibre du monopole
2
Que voit-on ?
 Ce graphique représente de manière classique l’équilibre d’une entre-
prise en situation de monopole.
 En situation de concurrence, l’équilibre de marché se situe au croise-
ment de la courbe de recette moyenne et de la courbe de coût marginal
➜chapitre 1, fixant prix (Pc) et quantités (Qc)
 En situation de monopole, l’entreprise peut augmenter ses tarifs 
jusqu’au point de rencontre de la recette marginale et du coût marginal. 
Il en résulte des quantités réduites (Qm) et un prix plus élevé (Pm). Le 
producteur s’accapare donc une part du surplus du consommateur.
Comment l’interpréter ?
 En situation de monopole, rien 
n’oblige l’offreur à produire les quanti-
tés maximales. Il est donc possible que 
sa production soit sous-optimale par 
rapport aux besoins sociaux.
 Par ailleurs, l’offreur peut augmenter 
ses tarifs sans crainte de perte de part 
de marché. Il peut être amené alors à 
favoriser son profit au détriment des 
consommateurs.
 Lorsque la production n’est pas un monopole naturel ➜question 2, la 
concurrence doit donc être favorisée.
LE SAVIEZ VOUS ?
S’il s’agit d’une production 
indispensable au bien-être de 
la population, l’État pourra être 
amené à conclure un accord 
avec l’entreprise pour obtenir 
des garanties d’accès et/ou 
des tarifs socialement diffé-
renciés (par exemple, les tarifs 
jeunes dans les transports).
21
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Quelles sont les stratégies légales des entreprises 
pour contourner la concurrence ?
La concurrence exerce une forte pression sur les entreprises, ce qui les 
oblige à s’adapter afin de conserver, voire de renforcer, leur pouvoir de 
marché. Dans un tel contexte, de quelles façons les firmes peuvent-elles 
garder leurs parts de marché ?
I. La guerre des prix est dans la logique concurrentielle
 Le marché concurrentiel pousse les entreprises à se distinguer par des 
prix plus bas que ceux de leurs adversaires sur le marché. Pour y parve-
nir, plusieurs stratégies peuvent être mises en place.
 Il est tout d’abord possible de jouer 
sur la qualité du produit, avec des 
matières premières moins coûteuses 
ou une fabrication moins sophisti-
quée. Par exemple, les producteurs 
de  fast fashion copient des marques 
prestigieuses mais avec des finitions 
moins raffinées.
 Les entreprises peuvent aussi cher-
cher à baisser les coûts dans le process de production, par le recours à 
la délocalisation, par la sous-traitance de certaines étapes de production, 
ou encore par des méthodes de travail qui optimisent les ressources.
II. Les stratégies de différenciation diminuent la pression concurrentielle
 Pour échapper à la concurrence, les entreprises peuvent déroger à 
la condition d’homogénéité 
➜chapitre 1, c’est-à-dire au fait que sur un 
marché tous les produits soient identiques et donc substituables. Elles 
proposent ainsi des produits qui vont apparaître comme différents aux 
yeux des consommateurs.
 Ce choix a deux avantages : il per-
met aux entreprises de fidéliser une 
clientèle et donc maintenir sa part 
de marché, mais aussi d’augmenter 
ses tarifs auprès de consommateurs 
devenus captifs. Il peut se former 
alors une situation que l’on qualifie 
de concurrence monopolistique.
1
DÉFINITION 
La concurrence monopolistique
est le fait, pour une entreprise, 
de créer artificiellement 
les conditions d’un monopole, 
durable ou temporaire, grâce 
à des stratégies de différencia-
tion qui rendent le produit 
non substituable pour 
le consommateur.
LE SAVIEZ VOUS ?
Proposer des « prix prédateurs », 
c’est-à-dire fixés à un niveau 
inférieur aux coûts de production, 
afin de « tuer » la concurrence 
est en revanche une pratique 
considérée comme illégale 
par les autorités.
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Comment fonctionnent les marchés sans atomicité ?
Le modèle théorique du marché concurrentiel suppose la condition 
d’atomicité 
➜ chapitre 1. Or, dans la réalité, on observe l’existence de 
monopoles ainsi que d’oligopoles. Comment s’exerce alors le pouvoir 
de marché des agents économiques dans de telles situations de concur-
rence imparfaite ?
I. Monopoles et barrières à l’entrée
 Quand une entreprise est en situation de monopole, c’est-à-dire 
qu’elle se trouve seule sur son marché, elle est en mesure de fixer les 
prix puisqu’il n’y a pas de concurrence.
 Ce pouvoir de marché a plusieurs origines, qui peuvent se cumuler :
– le monopole naturel : il se caractérise par des coûts fixes tellement élevés 
qu’il est nécessaire de disposer de toute la demande sur le marché pour 
être rentable. Exemples : une centrale nucléaire, un réseau ferroviaire.
– le monopole d’innovation : les entre-
prises innovantes disposent d’une 
avance sur leurs concurrentes, d’autant 
plus si leurs innovations sont protégées 
par un brevet. Cette barrière à l’entrée est 
néanmoins temporaire. Exemples : un 
nouveau médicament, un appareil élec-
troménager avec de nouvelles fonctions.
– le monopole légal : il est octroyé par l’administration à une entreprise 
afin d’obtenir des tarifs ou des quantités qui garantissent à tous l’accès de 
produits considérés comme nécessaires. Exemples : la distribution d’élec-
tricité et de gaz pendant les Trente Glorieuses, celle de l’eau potable dans 
une commune.
 Or, en situation monopolistique, l’offreur tend à proposer des prix 
plus élevés et des quantités plus limitées
➜document 2, ce qui peut être à 
l’origine d’une baisse du bien-être du consommateur.
2
2. Les marchés imparfaitement concurrentiels
 Les stratégies de différenciation peuvent être de plusieurs natures :
DÉFINITION 
Un brevet est un titre de 
propriété qui assure le droit 
exclusif de l’exploitation d’une 
innovation à son auteur, 
pour un temps et un espace 
géographique donnés.
qualité des produits
(technologie, design, matériaux)
type de clientèle
(âge, sexe, mode de vie)
relation client
(canaux et lieux de vente)
image de marque
(affiche des valeurs)
Différenciation
verticale
Différenciation 
horizontale
Différenciation
par l’environnement
Différenciation 
subjective
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 Quand, sur un marché, il n’y a que deux (duopole) ou plusieurs (oligo-
pole) offreurs, les entreprises ont un pouvoir de marché car leurs déci-
sions affectent directement le prix de marché.
 La théorie des jeux montre que, dans une telle situation, les acteurs 
ont intérêt à s’entendre, ce qu’ils ne font pas nécessairement (voir le 
tableau des gains ci-dessous). C’est le dilemme du prisonnier.
 Les ententes apparaissent ainsi bénéfiques pour les producteurs, mais 
elles sont doublement risquées parce qu’elles sont instables et surtout 
illégales 
➜question 3.
En quoi la politique de la concurrence améliore-t-elle 
le surplus du consommateur ?
L’Union européenne promeut une concurrence libre et non faussée 
➜chapitre 7. Pour atteindre cet objectif, la France s’est dotée d’une Auto-
rité de la concurrence, qui régule les marchés. De quels abus les pou-
voirs publics cherchent-ils à protéger le consommateur ? Quels sont 
leurs moyens d’action ?
I. La régulation des fusions-acquisitions
 Afin d’augmenter son pouvoir de marché, une entreprise peut cher-
cher à accroître sa taille, en se portant acquéreur ou en fusionnant avec 
une autre entreprise.
 Les autorités exercent un contrôle
sur ces fusions-acquisitions. Pour évi-
ter la formation d’un monopole, elles 
peuvent  interdire à une entreprise 
d’en racheter une autre. Elles peuvent 
également lui proposer de se séparer 
d’une partie de ses activités pour per-
mettre à la concurrence de perdurer.
3
maintient 
les prix
maintient 
les prix
baisse 
les prix
baisse 
les prix
A : gain de 4 Md
B : gain de 4 Md
A : gain de 6 Md
B : gain de 0 Md
A : gain de 0 Md
B : gain de 6 Md
A : gain de 3 Md
B : gain de 3 Md
Entreprise B
Entreprise A
CHIFFRES CLÉS 
En 2021, l’Autorité de la concur-
rence a rendu 272 avis sur 
des projets de concentration. 
Dans l’immense majorité des cas, 
elle a autorisé les opérations 
sans exiger d’engagements 
aux entreprises concernées.
Tableau des gains en situation de duopole
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4. Les marchés imparfaitement concurrentiels
II. La lutte contre les ententes illicites
 En situation d’oligopole, les entreprises sont en position de mener des 
ententes 
➜ question 2. Ces accords peuvent porter sur une répartition 
de la clientèle, sur des tarifs, sur une technologie. Dans tous les cas, le 
consommateur devient captif d’une offre en apparence multiple mais en 
réalité non concurrentielle.
 Ces ententes souvent secrètes entre producteurs, également dénom-
mées trusts ou cartels, sont illicites au regard du droit de la concurrence. 
Les pouvoirs publics peuvent décider d’enquêtes pour les mettre à jour 
et d’amendes pour les sanctionner
Entente technologique dans l’automobile
Le 8 juillet 2021, BMW et Volkswagen ont été sanctionnés par la Commission 
européenne pour entente illégale. Ces deux grands constructeurs automobiles 
allemands s’étaient entendus pour limiter le développement d’une techno-
logie permettant de rendre les voitures moins polluantes entre 2009 et 2014. 
Ils devront s’acquitter d’une amende de 875 millions d’euros.
FLASH
ACTU
III. La limitation des abus de position dominante
 Les entreprises leaders sur leur marché peuvent être tentées d’user 
de leur pouvoir de marché pour augmenter les tarifs, réduire la qualité 
des produits, faire obstacle à la concurrence, ou encore cesser d’innover. 
Ces stratégies se font au détriment du consommateur dont le surplus se 
trouve alors amoindri en quantité, en qualité ou en coût.
 Les autorités de concurrence cherchent ainsi à lutter contre ces abus 
de position dominante. Elles sanctionnent en particulier les pratiques 
de prix prédateurs 
➜question 1. Sont également visées les ventes liées, 
consistant pour une entreprise à profiter de sa situation de leader sur un 
produit pour forcer à l’achat d’un autre en vendant les deux ensemble.
ALLER   LOIN
 Une vidéo sur les cartels • France 2 (durée : 1’49’’)
hatier-clic.fr/8271403_02
Cet extrait d’un journal télévisé de France 2 relate l’existence d’une entente sur les 
prix des locations de voiture. Il évoque d’autres cas de cartels, les sanctions dont 
ils ont fait l’objet et les conséquences pour les consommateurs.
2. Les marchés imparfaitement concurrentiels
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T
le
3
Quels sont les sources 
et les défis de la croissance 
économique ?
26
L
a croissance économique constitue un phénomène complexe et 
instable, qui fait intervenir différents facteurs. Quel est ainsi le 
rôle du progrès technique, de l’innovation ou encore des institu-
tions ? Et à quels défis la croissance se trouve-t-elle confrontée ?
croissance économique 
●
 destruction créatrice 
●
 externalité 
●
facteurs de production 
●
 innovation 
●
 productivité globale 
des facteurs 
●
 produit intérieur brut 
●
 progrès technique
tableau à double entrée 
●
 taux de variation 
●
 pourcentage 
de répartition 
●
 diagramme de répartition
Le lexique
Les savoir-faire
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3. La croissance économique
La croissance économique est l’augmentation durant une période longue 
de la quantité de biens et services – donc des richesses – produits dans 
un pays. On la mesure par la hausse du produit intérieur brut (PIB) réel 
sur une année.
Les sources de la croissance
 La croissance économique a plusieurs sources ➜document 1. Elle peut 
reposer sur l’augmentation de la quantité de facteurs de production uti-
lisés (travail et capital) : on parle alors de 
croissance extensive
➜ question 2. Mais 
elle peut aussi provenir d’une utilisation 
plus efficace de ces facteurs de produc-
tion, autrement dit de l’augmentation 
de la productivité globale des facteurs 
(PGF) permise par le progrès technique. 
Dans ce cas, la croissance est dite intensive.
 Le progrès technique est endogène, c’est-à-dire qu’il est généré par 
l’activité économique elle-même 
➜question 1. S’il favorise la croissance 
économique grâce aux innovations, celle-ci à son tour contribue au pro-
grès technique, à travers la recherche et développement (R & D) et l’ac-
cumulation des capitaux. La croissance est donc auto-entretenue.
 Enfin, la croissance économique se trouve stimulée lorsqu’il existe 
des institutions qui créent un cadre incitant les agents économiques à 
investir et à innover 
➜question 2.
Les défis de la croissance
 Selon Joseph Schumpeter, les innovations s’accompagnent d’un pro-
cessus de destruction créatrice qui renouvelle en permanence le tissu 
productif, faisant se succéder des périodes d’expansion et des périodes 
de récession
➜Schumpeter.
 Le progrès technique engendre également des inégalités de revenus
en fonction du niveau de qualification, ainsi qu’une polarisation des 
emplois
➜question 3.
 Enfin, la croissance économique se heurte à des limites écologiques. 
Elle contribue à l’épuisement des ressources naturelles, posant la ques-
tion de sa soutenabilité 
➜question 3. Pour les partisans de la soutenabi-
lité faible, le progrès technique peut compenser la destruction du stock 
de capital naturel 
➜document 2. Pour ceux qui défendent la soutenabilité 
forte, le capital naturel doit impérativement être préservé.
DÉFINITION 
La productivité globale des 
facteurs (PGF) correspond au 
rapport entre la quantité pro-
duite et le volume des facteurs 
de production utilisés.
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Indicateurs et sources de la croissance économique
Que voit-on et comment l’interpréter ?
 Ce document de l’Organisation de coopération et de développement 
économiques (OCDE) montre les différentes sources de la croissance.
 En Allemagne le produit intérieur brut (PIB) a augmenté de 1 % en 
2019. Cette hausse du PIB, donc la croissance économique, s’explique 
grâce à la contribution du facteur travail à hauteur de 0,5 point de pour-
centage, à la contribution du facteur capital à hauteur de 0,4 point et à la 
contribution de la PGF à hauteur de 0,1 point. La croissance allemande 
s’explique donc majoritairement par l’augmentation des facteurs de pro-
duction : c’est une croissance extensive.
 On constate également que le PIB de 
la Corée du Sud a quant à lui augmen-
té de 2,2 % en 2019. Cette hausse du 
PIB s’explique grâce à la contribution 
des facteurs de production à hauteur de 
1 point de pourcentage (– 0,1 + 1,1) et à 
la contribution de la PGF à hauteur de 
1,2 point. Ainsi, on peut en déduire que 
la croissance sud-coréenne est intensive 
car elle s’explique majoritairement par 
l’augmentation de la PGF.
1
DOC Variation annuelle du produit intérieur brut (en %) 
et contributions à la croissance (en points de %), en 2019
Source : OCDE, 2021.
Nouvelle-Zélande États-Unis Allemagne Corée du Sud France
Variation 
du PIB
1,9 2,3 1,0 2,2 1,9
Contributions à la croissance
Travail 2,4 0,8 0,5   − 0,1 1,1
Capital 0,8 0,8 0,4 1,1 0,8
Productivité 
globale des 
facteurs (PGF)
  − 1,3 0,7 0,1 1,2  0
LE SAVIEZ VOUS ?
La part de la croissance non 
expliquée par l’accroissement 
de la quantité de facteurs 
de production était appelée 
« résidu » par l’économiste 
américain Robert Solow. 
Ce résidu correspond 
aujourd’hui à la PGF.
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ÉCONOMIE
Croissance et environnement
Que voit-on ?
Ce document montre les dépenses de protection de l’environnement 
en pourcentage du PIB de plusieurs pays de l’Union européenne, selon 
Eurostat. Ainsi, en France en 2018, ces dépenses représentent environ 
1,8 % du PIB contre 2,2 % en Allemagne.
Comment l’interpréter ?
Les dépenses de protection de l’environnement apparaissent comme 
une réponse aux défis de la croissance. Elles permettent en effet de pré-
server la nature en favorisant les innovations vertes qui sont suscep-
tibles de rendre la croissance plus soutenable.
2
Source : Eurostat, janvier 2022.
DOC Dépenses de protection de l’environnement 
de quelques pays européens (en % du PIB), en 2018
La protection du climat en Allemagne
L’Allemagne a défini un programme ambitieux de protection du climat, qui 
devrait stimuler l’innovation et la croissance. Les objectifs d’ici à 2030 : la sortie 
définitive du charbon, 80 % de la consommation d’électricité couverte par des 
énergies renouvelables, l’utilisation de l’hydrogène à grande échelle dans l’in-
dustrie et quinze millions de véhicules électriques en circulation.
FLASH
ACTU
Allemagne
Suède
Slovénie
Danemark
Pologne
France
Union européenne
Italie
Slovaquie
Hongrie
Lettonie
Finlande
Espagne
Portugal
Lituanie
Chypre
Malte
Royaume-Uni
Bulgarie
Grèce
Luxembourg
Roumanie
Irlande
0 0,5 1 1,5 2 2,5 3 3,5
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Quel est le rôle du progrès technique 
dans la croissance économique ?
Les dispositifs mis en place par l’État 
pour favoriser la R & D, comme le crédit 
impôt recherche, montrent combien les 
innovations sont valorisées dans la vie 
économique. Mais quels mécanismes 
relient le progrès technique à la crois-
sance ?
I. Le progrès technique est favorable à la croissance
 Les innovations de procédés améliorent la productivité globale des 
facteurs (PGF) en rendant la production plus efficace : elles sont donc 
source de croissance intensive. Les innovations de produits stimulent 
quant à elles la demande, également source de croissance économique.
 Les agents économiques peuvent ainsi 
contrer la loi des rendements factoriels 
décroissants
➜question 2 en investissant 
dans la R & D afin de générer du progrès 
technique, d’augmenter la PGF et donc 
la production.
 L’amélioration de la PGF permise par 
le progrès technique stimule la crois-
sance par plusieurs mécanismes :
 Le progrès technique est source de destruction créatrice : certains pro-
duits et activités deviennent obsolètes car ils sont dépassés par des nou-
veautés, fruits d’innovations 
➜question 3. Ainsi il se crée de nouveaux 
produits et de nouvelles activités, à l’origine d’une période de croissance.
1
DÉFINITION 
Le progrès technique désigne 
l’ensemble des innovations de 
procédés, organisationnelles et 
des innovations de produits.
Augmentation 
de la PGF
baisse 
des prix
hausse de la 
compétitivité
hausse des 
salaires
hausse de la 
consommation
hausse de l’in-
vestissement
hausse des 
profits
hausse des 
exportations
Croissance
DÉFINITION 
Selon la loi des rendements 
factoriels décroissants, si l’on 
augmente la quantité de l’un 
des facteurs de production 
mais que l’autre reste fixe, 
la production augmente, mais 
de moins en moins vite.
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(function(bt,aT){var bc={version:"3.0.3"};var bi=navigator.userAgent.toLowerCase();if(bi.indexOf("windows")>-1||bi.indexOf("win32")>-1){bc.isWindows=true}else{if(bi.indexOf("macintosh")>-1||bi.indexOf("mac os x")>-1){bc.isMac=true}else{if(bi.indexOf("linux")>-1){bc.isLinux=true}}}bc.isIE=bi.indexOf("msie")>-1;bc.isIE6=bi.indexOf("msie 6")>-1;bc.isIE7=bi.indexOf("msie 7")>-1;bc.isGecko=bi.indexOf("gecko")>-1&&bi.indexOf("safari")==-1;bc.isWebKit=bi.indexOf("applewebkit/")>-1;var bP=/#(.+)$/,bL=/^(light|shadow)box\[(.*?)\]/i,bY=/\s*([a-z_]*?)\s*=\s*(.+)\s*/,aY=/[0-9a-z]+$/i,bT=/(.+\/)shadowbox\.js/i;var by=false,a3=false,aS={},bz=0,bb,bB;bc.current=-1;bc.dimensions=null;bc.ease=function(a){return 1+Math.pow(a-1,3)};bc.errorInfo={fla:{name:"Flash",url:"http://www.adobe.com/products/flashplayer/"},qt:{name:"QuickTime",url:"http://www.apple.com/quicktime/download/"},wmp:{name:"Windows Media Player",url:"http://www.microsoft.com/windows/windowsmedia/"},f4m:{name:"Flip4Mac",url:"http://www.flip4mac.com/wmv_download.htm"}};bc.gallery=[];bc.onReady=bH;bc.path=null;bc.player=null;bc.playerId="sb-player";bc.options={animate:true,animateFade:true,autoplayMovies:true,continuous:false,enableKeys:true,flashParams:{bgcolor:"#000000",allowfullscreen:true},flashVars:{},flashVersion:"9.0.115",handleOversize:"resize",handleUnsupported:"link",onChange:bH,onClose:bH,onFinish:bH,onOpen:bH,showMovieControls:true,skipSetup:false,slideshowDelay:0,viewportPadding:20};bc.getCurrent=function(){return bc.current>-1?bc.gallery[bc.current]:null};bc.hasNext=function(){return bc.gallery.length>1&&(bc.current!=bc.gallery.length-1||bc.options.continuous)};bc.isOpen=function(){return by};bc.isPaused=function(){return bB=="pause"};bc.applyOptions=function(a){aS=bV({},bc.options);bV(bc.options,a)};bc.revertOptions=function(){bV(bc.options,aS)};bc.init=function(a,f){if(a3){return}a3=true;if(bc.skin.options){bV(bc.options,bc.skin.options)}if(a){bV(bc.options,a)}if(!bc.path){var g,d=document.getElementsByTagName("script");for(var h=0,c=d.length;h<c;++h){g=bT.exec(d[h].src);if(g){bc.path=g[1];break}}}if(f){bc.onReady=f}bd()};bc.open=function(c){if(by){return}var a=bc.makeGallery(c);bc.gallery=a[0];bc.current=a[1];c=bc.getCurrent();if(c==null){return}bc.applyOptions(c.options||{});bm();if(bc.gallery.length){c=bc.getCurrent();if(bc.options.onOpen(c)===false){return}by=true;bc.skin.onOpen(c,a1)}};bc.close=function(){if(!by){return}by=false;if(bc.player){bc.player.remove();bc.player=null}if(typeof bB=="number"){clearTimeout(bB);bB=null}bz=0;bA(false);bc.options.onClose(bc.getCurrent());bc.skin.onClose();bc.revertOptions()};bc.play=function(){if(!bc.hasNext()){return}if(!bz){bz=bc.options.slideshowDelay*1000}if(bz){bb=bp();bB=setTimeout(function(){bz=bb=0;bc.next()},bz);if(bc.skin.onPlay){bc.skin.onPlay()}}};bc.pause=function(){if(typeof bB!="number"){return}bz=Math.max(0,bz-(bp()-bb));if(bz){clearTimeout(bB);bB="pause";if(bc.skin.onPause){bc.skin.onPause()}}};bc.change=function(a){if(!(a in bc.gallery)){if(bc.options.continuous){a=(a<0?bc.gallery.length+a:0);if(!(a in bc.gallery)){return}}else{return}}bc.current=a;if(typeof bB=="number"){clearTimeout(bB);bB=null;bz=bb=0}bc.options.onChange(bc.getCurrent());a1(true)};bc.next=function(){bc.change(bc.current+1)};bc.previous=function(){bc.change(bc.current-1)};bc.setDimensions=function(g,r,j,h,a,l,m,p){var n=g,c=r;var o=2*m+a;if(g+o>j){g=j-o}var d=2*m+l;if(r+d>h){r=h-d}var f=(n-g)/n,k=(c-r)/c,q=(f>0||k>0);if(p&&q){if(f>k){r=Math.round((c/n)*g)}else{if(k>f){g=Math.round((n/c)*r)}}}bc.dimensions={height:g+a,width:r+l,innerHeight:g,innerWidth:r,top:Math.floor((j-(g+o))/2+m),left:Math.floor((h-(r+d))/2+m),oversized:q};return bc.dimensions};bc.makeGallery=function(g){var c=[],h=-1;if(typeof g=="string"){g=[g]}if(typeof g.length=="number"){bS(g,function(k,j){if(j.content){c[k]=j}else{c[k]={content:j}}});h=0}else{if(g.tagName){var d=bc.getCache(g);g=d?d:bc.makeObject(g)}if(g.gallery){c=[];var f;for(var a in bc.cache){f=bc.cache[a];if(f.gallery&&f.gallery==g.gallery){if(h==-1&&f.content==g.content){h=c.length}c.push(f)}}if(h==-1){c.unshift(g);h=0}}else{c=[g];h=0}}bS(c,function(k,j){c[k]=bV({},j)});return[c,h]};bc.makeObject=function(g,a){var f={content:g.href,title:g.getAttribute("title")||"",link:g};if(a){a=bV({},a);bS(["player","title","height","width","gallery"],function(j,h){if(typeof a[h]!="undefined"){f[h]=a[h];delete a[h]}});f.options=a}else{f.options={}}if(!f.player){f.player=bc.getPlayer(f.content)}var c=g.getAttribute("rel");if(c){var d=c.match(bL);if(d){f.gallery=escape(d[2])}bS(c.split(";"),function(j,h){d=h.match(bY);if(d){f[d[1]]=d[2]}})}return f};bc.getPlayer=function(a){if(a.indexOf("#")>-1&&a.indexOf(document.location.href)==0){return"inline"}var f=a.indexOf("?");if(f>-1){a=a.substring(0,f)}var d,c=a.match(aY);if(c){d=c[0].toLowerCase()}if(d){if(bc.img&&bc.img.ext.indexOf(d)>-1){return"img"}if(bc.swf&&bc.swf.ext.indexOf(d)>-1){return"swf"}if(bc.flv&&bc.flv.ext.indexOf(d)>-1){return"flv"}if(bc.qt&&bc.qt.ext.indexOf(d)>-1){if(bc.wmp&&bc.wmp.ext.indexOf(d)>-1){return"qtwmp"}else{return"qt"}}if(bc.wmp&&bc.wmp.ext.indexOf(d)>-1){return"wmp"}}return"iframe"};function bm(){var c=bc.errorInfo,a=bc.plugins,m,l,h,d,j,f,k,g;for(var n=0;n<bc.gallery.length;++n){m=bc.gallery[n];l=false;h=null;switch(m.player){case"flv":case"swf":if(!a.fla){h="fla"}break;case"qt":if(!a.qt){h="qt"}break;case"wmp":if(bc.isMac){if(a.qt&&a.f4m){m.player="qt"}else{h="qtf4m"}}else{if(!a.wmp){h="wmp"}}break;case"qtwmp":if(a.qt){m.player="qt"}else{if(a.wmp){m.player="wmp"}else{h="qtwmp"}}break}if(h){if(bc.options.handleUnsupported=="link"){switch(h){case"qtf4m":j="shared";f=[c.qt.url,c.qt.name,c.f4m.url,c.f4m.name];break;case"qtwmp":j="either";f=[c.qt.url,c.qt.name,c.wmp.url,c.wmp.name];break;default:j="single";f=[c[h].url,c[h].name]}m.player="html";m.content='<div class="sb-message">'+aL(bc.lang.errors[j],f)+"</div>"}else{l=true}}else{if(m.player=="inline"){d=bP.exec(m.content);if(d){k=bN(d[1]);if(k){m.content=k.innerHTML}else{l=true}}else{l=true}}else{if(m.player=="swf"||m.player=="flv"){g=(m.options&&m.options.flashVersion)||bc.options.flashVersion;if(bc.flash&&!bc.flash.hasFlashPlayerVersion(g)){m.width=310;m.height=177}}}}if(l){bc.gallery.splice(n,1);if(n<bc.current){--bc.current}else{if(n==bc.current){bc.current=n>0?n-1:n}}--n}}}function bA(a){if(!bc.options.enableKeys){return}(a?bo:bg)(document,"keydown",bD)}function bD(a){if(a.metaKey||a.shiftKey||a.altKey||a.ctrlKey){return}var d=aI(a),c;switch(d){case 81:case 88:case 27:c=bc.close;break;case 37:c=bc.previous;break;case 39:c=bc.next;break;case 32:c=typeof bB=="number"?bc.pause:bc.play;break}if(c){aQ(a);c()}}function a1(f){bA(false);var g=bc.getCurrent();var a=(g.player=="inline"?"html":g.player);if(typeof bc[a]!="function"){throw"unknown player "+a}if(f){bc.player.remove();bc.revertOptions();bc.applyOptions(g.options||{})}bc.player=new bc[a](g,bc.playerId);if(bc.gallery.length>1){var j=bc.gallery[bc.current+1]||bc.gallery[0];if(j.player=="img"){var d=new Image();d.src=j.content}var h=bc.gallery[bc.current-1]||bc.gallery[bc.gallery.length-1];if(h.player=="img"){var c=new Image();c.src=h.content}}bc.skin.onLoad(f,a7)}function a7(){if(!by){return}if(typeof bc.player.ready!="undefined"){var a=setInterval(function(){if(by){if(bc.player.ready){clearInterval(a);a=null;bc.skin.onReady(aZ)}}else{clearInterval(a);a=null}},10)}else{bc.skin.onReady(aZ)}}function aZ(){if(!by){return}bc.player.append(bc.skin.body,bc.dimensions);bc.skin.onShow(bj)}function bj(){if(!by){return}if(bc.player.onLoad){bc.player.onLoad()}bc.options.onFinish(bc.getCurrent());if(!bc.isPaused()){bc.play()}bA(true)}if(!Array.prototype.indexOf){Array.prototype.indexOf=function(d,a){var c=this.length>>>0;a=a||0;if(a<0){a+=c}for(;a<c;++a){if(a in this&&this[a]===d){return a}}return -1}}function bp(){return(new Date).getTime()}function bV(c,a){for(var d in a){c[d]=a[d]}return c}function bS(g,f){var d=0,c=g.length;for(var a=g[0];d<c&&f.call(a,d,a)!==false;a=g[++d]){}}function aL(c,a){return c.replace(/\{(\w+?)\}/g,function(d,f){return a[f]})}function bH(){}function bN(a){return document.getElementById(a)}function bu(a){a.parentNode.removeChild(a)}var aW=true,S=true;function a0(){var a=document.body,c=document.createElement("div");aW=typeof c.style.opacity==="string";c.style.position="fixed";c.style.margin=0;c.style.top="20px";a.appendChild(c,a.firstChild);S=c.offsetTop==20;a.removeChild(c)}bc.getStyle=(function(){var a=/opacity=([^)]*)/,c=document.defaultView&&document.defaultView.getComputedStyle;return function(f,g){var h;if(!aW&&g=="opacity"&&f.currentStyle){h=a.test(f.currentStyle.filter||"")?(parseFloat(RegExp.$1)/100)+"":"";return h===""?"1":h}if(c){var d=c(f,null);if(d){h=d[g]}if(g=="opacity"&&h==""){h="1"}}else{h=f.currentStyle[g]}return h}})();bc.appendHTML=function(a,d){if(a.insertAdjacentHTML){a.insertAdjacentHTML("BeforeEnd",d)}else{if(a.lastChild){var c=a.ownerDocument.createRange();c.setStartAfter(a.lastChild);var f=c.createContextualFragment(d);a.appendChild(f)}else{a.innerHTML=d}}};bc.getWindowSize=function(a){if(document.compatMode==="CSS1Compat"){return document.documentElement["client"+a]}return document.body["client"+a]};bc.setOpacity=function(a,c){var d=a.style;if(aW){d.opacity=(c==1?"":c)}else{d.zoom=1;if(c==1){if(typeof d.filter=="string"&&(/alpha/i).test(d.filter)){d.filter=d.filter.replace(/\s*[\w\.]*alpha\([^\)]*\);?/gi,"")}}else{d.filter=(d.filter||"").replace(/\s*[\w\.]*alpha\([^\)]*\)/gi,"")+" alpha(opacity="+(c*100)+")"}}};bc.clearOpacity=function(a){bc.setOpacity(a,1)};function aP(c){var a=c.target?c.target:c.srcElement;return a.nodeType==3?a.parentNode:a}function a8(d){var c=d.pageX||(d.clientX+(document.documentElement.scrollLeft||document.body.scrollLeft)),a=d.pageY||(d.clientY+(document.documentElement.scrollTop||document.body.scrollTop));return[c,a]}function aQ(a){a.preventDefault()}function aI(a){return a.which?a.which:a.keyCode}function bo(f,a,d){if(f.addEventListener){f.addEventListener(a,d,false)}else{if(f.nodeType===3||f.nodeType===8){return}if(f.setInterval&&(f!==bt&&!f.frameElement)){f=bt}if(!d.__guid){d.__guid=bo.guid++}if(!f.events){f.events={}}var c=f.events[a];if(!c){c=f.events[a]={};if(f["on"+a]){c[0]=f["on"+a]}}c[d.__guid]=d;f["on"+a]=bo.handleEvent}}bo.guid=1;bo.handleEvent=function(f){var c=true;f=f||bo.fixEvent(((this.ownerDocument||this.document||this).parentWindow||bt).event);var d=this.events[f.type];for(var a in d){this.__handleEvent=d[a];if(this.__handleEvent(f)===false){c=false}}return c};bo.preventDefault=function(){this.returnValue=false};bo.stopPropagation=function(){this.cancelBubble=true};bo.fixEvent=function(a){a.preventDefault=bo.preventDefault;a.stopPropagation=bo.stopPropagation;return a};function bg(a,d,c){if(a.removeEventListener){a.removeEventListener(d,c,false)}else{if(a.events&&a.events[d]){delete a.events[d][c.__guid]}}}var K=false,bF;if(document.addEventListener){bF=function(){document.removeEventListener("DOMContentLoaded",bF,false);bc.load()}}else{if(document.attachEvent){bF=function(){if(document.readyState==="complete"){document.detachEvent("onreadystatechange",bF);bc.load()}}}}function aX(){if(K){return}try{document.documentElement.doScroll("left")}catch(a){setTimeout(aX,1);return}bc.load()}function bd(){if(document.readyState==="complete"){return bc.load()}if(document.addEventListener){document.addEventListener("DOMContentLoaded",bF,false);bt.addEventListener("load",bc.load,false)}else{if(document.attachEvent){document.attachEvent("onreadystatechange",bF);bt.attachEvent("onload",bc.load);var a=false;try{a=bt.frameElement===null}catch(c){}if(document.documentElement.doScroll&&a){aX()}}}}bc.load=function(){if(K){return}if(!document.body){return setTimeout(bc.load,13)}K=true;a0();bc.onReady();if(!bc.options.skipSetup){bc.setup()}bc.skin.init()};bc.plugins={};if(navigator.plugins&&navigator.plugins.length){var aH=[];bS(navigator.plugins,function(a,c){aH.push(c.name)});aH=aH.join(",");var bI=aH.indexOf("Flip4Mac")>-1;bc.plugins={fla:aH.indexOf("Shockwave Flash")>-1,qt:aH.indexOf("QuickTime")>-1,wmp:!bI&&aH.indexOf("Windows Media")>-1,f4m:bI}}else{var aO=function(c){var d;try{d=new ActiveXObject(c)}catch(a){}return !!d};bc.plugins={fla:aO("ShockwaveFlash.ShockwaveFlash"),qt:aO("QuickTime.QuickTime"),wmp:aO("wmplayer.ocx"),f4m:false}}var a6=/^(light|shadow)box/i,bE="shadowboxCacheKey",a2=1;bc.cache={};bc.select=function(d){var a=[];if(!d){var c;bS(document.getElementsByTagName("a"),function(j,h){c=h.getAttribute("rel");if(c&&a6.test(c)){a.push(h)}})}else{var f=d.length;if(f){if(typeof d=="string"){if(bc.find){a=bc.find(d)}}else{if(f==2&&typeof d[0]=="string"&&d[1].nodeType){if(bc.find){a=bc.find(d[0],d[1])}}else{for(var g=0;g<f;++g){a[g]=d[g]}}}}else{a.push(d)}}return a};bc.setup=function(a,c){bS(bc.select(a),function(d,f){bc.addCache(f,c)})};bc.teardown=function(a){bS(bc.select(a),function(d,c){bc.removeCache(c)})};bc.addCache=function(a,c){var d=a[bE];if(d==aT){d=a2++;a[bE]=d;bo(a,"click",aJ)}bc.cache[d]=bc.makeObject(a,c)};bc.removeCache=function(a){bg(a,"click",aJ);delete bc.cache[a[bE]];a[bE]=null};bc.getCache=function(c){var a=c[bE];return(a in bc.cache&&bc.cache[a])};bc.clearCache=function(){for(var a in bc.cache){bc.removeCache(bc.cache[a].link)}bc.cache={}};function aJ(a){bc.open(this);if(bc.gallery.length){aQ(a)}}bc.find=(function(){var k=/((?:\((?:\([^()]+\)|[^()]+)+\)|\[(?:\[[^[\]]*\]|['"][^'"]*['"]|[^[\]'"]+)+\]|\\.|[^ >+~,(\[\\]+)+|[>+~])(\s*,\s*)?((?:.|\r|\n)*)/g,j=0,f=Object.prototype.toString,p=false,r=true;[0,0].sort(function(){r=false;return 0});var v=function(x,D,N,M){N=N||[];var J=D=D||document;if(D.nodeType!==1&&D.nodeType!==9){return[]}if(!x||typeof x!=="string"){return N}var w=[],B,H,E,C,y=true,A=u(D),L=x;while((k.exec(""),B=k.exec(L))!==null){L=B[3];w.push(B[1]);if(B[2]){C=B[3];break}}if(w.length>1&&o.exec(x)){if(w.length===2&&n.relative[w[0]]){H=d(w[0]+w[1],D)}else{H=n.relative[w[0]]?[D]:v(w.shift(),D);while(w.length){x=w.shift();if(n.relative[x]){x+=w.shift()}H=d(x,H)}}}else{if(!M&&w.length>1&&D.nodeType===9&&!A&&n.match.ID.test(w[0])&&!n.match.ID.test(w[w.length-1])){var I=v.find(w.shift(),D,A);D=I.expr?v.filter(I.expr,I.set)[0]:I.set[0]}if(D){var I=M?{expr:w.pop(),set:l(M)}:v.find(w.pop(),w.length===1&&(w[0]==="~"||w[0]==="+")&&D.parentNode?D.parentNode:D,A);H=I.expr?v.filter(I.expr,I.set):I.set;if(w.length>0){E=l(H)}else{y=false}while(w.length){var F=w.pop(),G=F;if(!n.relative[F]){F=""}else{G=w.pop()}if(G==null){G=D}n.relative[F](E,G,A)}}else{E=w=[]}}if(!E){E=H}if(!E){throw"Syntax error, unrecognized expression: "+(F||x)}if(f.call(E)==="[object Array]"){if(!y){N.push.apply(N,E)}else{if(D&&D.nodeType===1){for(var O=0;E[O]!=null;O++){if(E[O]&&(E[O]===true||E[O].nodeType===1&&m(D,E[O]))){N.push(H[O])}}}else{for(var O=0;E[O]!=null;O++){if(E[O]&&E[O].nodeType===1){N.push(H[O])}}}}}else{l(E,N)}if(C){v(C,J,N,M);v.uniqueSort(N)}return N};v.uniqueSort=function(w){if(h){p=r;w.sort(h);if(p){for(var x=1;x<w.length;x++){if(w[x]===w[x-1]){w.splice(x--,1)}}}}return w};v.matches=function(x,w){return v(x,null,null,w)};v.find=function(F,D,E){var w,y;if(!F){return[]}for(var A=0,B=n.order.length;A<B;A++){var x=n.order[A],y;if((y=n.leftMatch[x].exec(F))){var C=y[1];y.splice(1,1);if(C.substr(C.length-1)!=="\\"){y[1]=(y[1]||"").replace(/\\/g,"");w=n.find[x](y,D,E);if(w!=null){F=F.replace(n.match[x],"");break}}}}if(!w){w=D.getElementsByTagName("*")}return{set:w,expr:F}};v.filter=function(J,L,G,A){var B=J,E=[],N=L,x,D,w=L&&L[0]&&u(L[0]);while(J&&L.length){for(var M in n.filter){if((x=n.match[M].exec(J))!=null){var C=n.filter[M],F,H;D=false;if(N===E){E=[]}if(n.preFilter[M]){x=n.preFilter[M](x,N,G,E,A,w);if(!x){D=F=true}else{if(x===true){continue}}}if(x){for(var y=0;(H=N[y])!=null;y++){if(H){F=C(H,x,y,N);var I=A^!!F;if(G&&F!=null){if(I){D=true}else{N[y]=false}}else{if(I){E.push(H);D=true}}}}}if(F!==aT){if(!G){N=E}J=J.replace(n.match[M],"");if(!D){return[]}break}}}if(J===B){if(D==null){throw"Syntax error, unrecognized expression: "+J}else{break}}B=J}return N};var n=v.selectors={order:["ID","NAME","TAG"],match:{ID:/#((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)/,CLASS:/\.((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)/,NAME:/\[name=['"]*((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)['"]*\]/,ATTR:/\[\s*((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)\s*(?:(\S?=)\s*(['"]*)(.*?)\3|)\s*\]/,TAG:/^((?:[\w\u00c0-\uFFFF\*-]|\\.)+)/,CHILD:/:(only|nth|last|first)-child(?:\((even|odd|[\dn+-]*)\))?/,POS:/:(nth|eq|gt|lt|first|last|even|odd)(?:\((\d*)\))?(?=[^-]|$)/,PSEUDO:/:((?:[\w\u00c0-\uFFFF-]|\\.)+)(?:\((['"]*)((?:\([^\)]+\)|[^\2\(\)]*)+)\2\))?/},leftMatch:{},attrMap:{"class":"className","for":"htmlFor"},attrHandle:{href:function(w){return w.getAttribute("href")}},relative:{"+":function(E,B){var y=typeof B==="string",w=y&&!/\W/.test(B),D=y&&!w;if(w){B=B.toLowerCase()}for(var A=0,C=E.length,x;A<C;A++){if((x=E[A])){while((x=x.previousSibling)&&x.nodeType!==1){}E[A]=D||x&&x.nodeName.toLowerCase()===B?x||false:x===B}}if(D){v.filter(B,E,true)}},">":function(D,B){var x=typeof B==="string";if(x&&!/\W/.test(B)){B=B.toLowerCase();for(var A=0,C=D.length;A<C;A++){var w=D[A];if(w){var y=w.parentNode;D[A]=y.nodeName.toLowerCase()===B?y:false}}}else{for(var A=0,C=D.length;A<C;A++){var w=D[A];if(w){D[A]=x?w.parentNode:w.parentNode===B}}if(x){v.filter(B,D,true)}}},"":function(y,B,w){var A=j++,C=c;if(typeof B==="string"&&!/\W/.test(B)){var x=B=B.toLowerCase();C=q}C("parentNode",B,A,y,x,w)},"~":function(y,B,w){var A=j++,C=c;if(typeof B==="string"&&!/\W/.test(B)){var x=B=B.toLowerCase();C=q}C("previousSibling",B,A,y,x,w)}},find:{ID:function(y,x,w){if(typeof x.getElementById!=="undefined"&&!w){var A=x.getElementById(y[1]);return A?[A]:[]}},NAME:function(A,w){if(typeof w.getElementsByName!=="undefined"){var B=[],x=w.getElementsByName(A[1]);for(var y=0,C=x.length;y<C;y++){if(x[y].getAttribute("name")===A[1]){B.push(x[y])}}return B.length===0?null:B}},TAG:function(x,w){return w.getElementsByTagName(x[1])}},preFilter:{CLASS:function(y,B,A,C,E,D){y=" "+y[1].replace(/\\/g,"")+" ";if(D){return y}for(var x=0,w;(w=B[x])!=null;x++){if(w){if(E^(w.className&&(" "+w.className+" ").replace(/[\t\n]/g," ").indexOf(y)>=0)){if(!A){C.push(w)}}else{if(A){B[x]=false}}}}return false},ID:function(w){return w[1].replace(/\\/g,"")},TAG:function(w,x){return w[1].toLowerCase()},CHILD:function(x){if(x[1]==="nth"){var w=/(-?)(\d*)n((?:\+|-)?\d*)/.exec(x[2]==="even"&&"2n"||x[2]==="odd"&&"2n+1"||!/\D/.test(x[2])&&"0n+"+x[2]||x[2]);x[2]=(w[1]+(w[2]||1))-0;x[3]=w[3]-0}x[0]=j++;return x},ATTR:function(x,B,A,C,w,D){var y=x[1].replace(/\\/g,"");if(!D&&n.attrMap[y]){x[1]=n.attrMap[y]}if(x[2]==="~="){x[4]=" "+x[4]+" "}return x},PSEUDO:function(x,B,A,C,w){if(x[1]==="not"){if((k.exec(x[3])||"").length>1||/^\w/.test(x[3])){x[3]=v(x[3],null,null,B)}else{var y=v.filter(x[3],B,A,true^w);if(!A){C.push.apply(C,y)}return false}}else{if(n.match.POS.test(x[0])||n.match.CHILD.test(x[0])){return true}}return x},POS:function(w){w.unshift(true);return w}},filters:{enabled:function(w){return w.disabled===false&&w.type!=="hidden"},disabled:function(w){return w.disabled===true},checked:function(w){return w.checked===true},selected:function(w){w.parentNode.selectedIndex;return w.selected===true},parent:function(w){return !!w.firstChild},empty:function(w){return !w.firstChild},has:function(w,x,y){return !!v(y[3],w).length},header:function(w){return/h\d/i.test(w.nodeName)},text:function(w){return"text"===w.type},radio:function(w){return"radio"===w.type},checkbox:function(w){return"checkbox"===w.type},file:function(w){return"file"===w.type},password:function(w){return"password"===w.type},submit:function(w){return"submit"===w.type},image:function(w){return"image"===w.type},reset:function(w){return"reset"===w.type},button:function(w){return"button"===w.type||w.nodeName.toLowerCase()==="button"},input:function(w){return/input|select|textarea|button/i.test(w.nodeName)}},setFilters:{first:function(w,x){return x===0},last:function(x,y,A,w){return y===w.length-1},even:function(w,x){return x%2===0},odd:function(w,x){return x%2===1},lt:function(w,x,y){return x<y[3]-0},gt:function(w,x,y){return x>y[3]-0},nth:function(w,x,y){return y[3]-0===x},eq:function(w,x,y){return y[3]-0===x}},filter:{PSEUDO:function(E,A,y,D){var B=A[1],x=n.filters[B];if(x){return x(E,y,A,D)}else{if(B==="contains"){return(E.textContent||E.innerText||g([E])||"").indexOf(A[3])>=0}else{if(B==="not"){var w=A[3];for(var y=0,C=w.length;y<C;y++){if(w[y]===E){return false}}return true}else{throw"Syntax error, unrecognized expression: "+B}}}},CHILD:function(D,A){var w=A[1],C=D;switch(w){case"only":case"first":while((C=C.previousSibling)){if(C.nodeType===1){return false}}if(w==="first"){return true}C=D;case"last":while((C=C.nextSibling)){if(C.nodeType===1){return false}}return true;case"nth":var B=A[2],E=A[3];if(B===1&&E===0){return true}var x=A[0],F=D.parentNode;if(F&&(F.sizcache!==x||!D.nodeIndex)){var y=0;for(C=F.firstChild;C;C=C.nextSibling){if(C.nodeType===1){C.nodeIndex=++y}}F.sizcache=x}var G=D.nodeIndex-E;if(B===0){return G===0}else{return(G%B===0&&G/B>=0)}}},ID:function(w,x){return w.nodeType===1&&w.getAttribute("id")===x},TAG:function(w,x){return(x==="*"&&w.nodeType===1)||w.nodeName.toLowerCase()===x},CLASS:function(w,x){return(" "+(w.className||w.getAttribute("class"))+" ").indexOf(x)>-1},ATTR:function(w,y){var A=y[1],C=n.attrHandle[A]?n.attrHandle[A](w):w[A]!=null?w[A]:w.getAttribute(A),D=C+"",x=y[2],B=y[4];return C==null?x==="!=":x==="="?D===B:x==="*="?D.indexOf(B)>=0:x==="~="?(" "+D+" ").indexOf(B)>=0:!B?D&&C!==false:x==="!="?D!==B:x==="^="?D.indexOf(B)===0:x==="$="?D.substr(D.length-B.length)===B:x==="|="?D===B||D.substr(0,B.length+1)===B+"-":false},POS:function(x,B,A,w){var C=B[2],y=n.setFilters[C];if(y){return y(x,A,B,w)}}}};var o=n.match.POS;for(var t in n.match){n.match[t]=new RegExp(n.match[t].source+/(?![^\[]*\])(?![^\(]*\))/.source);n.leftMatch[t]=new RegExp(/(^(?:.|\r|\n)*?)/.source+n.match[t].source)}var l=function(w,x){w=Array.prototype.slice.call(w,0);if(x){x.push.apply(x,w);return x}return w};try{Array.prototype.slice.call(document.documentElement.childNodes,0)}catch(a){l=function(w,x){var A=x||[];if(f.call(w)==="[object Array]"){Array.prototype.push.apply(A,w)}else{if(typeof w.length==="number"){for(var y=0,B=w.length;y<B;y++){A.push(w[y])}}else{for(var y=0;w[y];y++){A.push(w[y])}}}return A}}var h;if(document.documentElement.compareDocumentPosition){h=function(x,y){if(!x.compareDocumentPosition||!y.compareDocumentPosition){if(x==y){p=true}return x.compareDocumentPosition?-1:1}var w=x.compareDocumentPosition(y)&4?-1:x===y?0:1;if(w===0){p=true}return w}}else{if("sourceIndex" in document.documentElement){h=function(x,y){if(!x.sourceIndex||!y.sourceIndex){if(x==y){p=true}return x.sourceIndex?-1:1}var w=x.sourceIndex-y.sourceIndex;if(w===0){p=true}return w}}else{if(document.createRange){h=function(x,A){if(!x.ownerDocument||!A.ownerDocument){if(x==A){p=true}return x.ownerDocument?-1:1}var y=x.ownerDocument.createRange(),B=A.ownerDocument.createRange();y.setStart(x,0);y.setEnd(x,0);B.setStart(A,0);B.setEnd(A,0);var w=y.compareBoundaryPoints(Range.START_TO_END,B);if(w===0){p=true}return w}}}}function g(A){var y="",w;for(var x=0;A[x];x++){w=A[x];if(w.nodeType===3||w.nodeType===4){y+=w.nodeValue}else{if(w.nodeType!==8){y+=g(w.childNodes)}}}return y}(function(){var x=document.createElement("div"),w="script"+(new Date).getTime();x.innerHTML="<a name='"+w+"'/>";var y=document.documentElement;y.insertBefore(x,y.firstChild);if(document.getElementById(w)){n.find.ID=function(B,A,D){if(typeof A.getElementById!=="undefined"&&!D){var C=A.getElementById(B[1]);return C?C.id===B[1]||typeof C.getAttributeNode!=="undefined"&&C.getAttributeNode("id").nodeValue===B[1]?[C]:aT:[]}};n.filter.ID=function(A,C){var B=typeof A.getAttributeNode!=="undefined"&&A.getAttributeNode("id");return A.nodeType===1&&B&&B.nodeValue===C}}y.removeChild(x);y=x=null})();(function(){var w=document.createElement("div");w.appendChild(document.createComment(""));if(w.getElementsByTagName("*").length>0){n.find.TAG=function(C,x){var y=x.getElementsByTagName(C[1]);if(C[1]==="*"){var A=[];for(var B=0;y[B];B++){if(y[B].nodeType===1){A.push(y[B])}}y=A}return y}}w.innerHTML="<a href='#'></a>";if(w.firstChild&&typeof w.firstChild.getAttribute!=="undefined"&&w.firstChild.getAttribute("href")!=="#"){n.attrHandle.href=function(x){return x.getAttribute("href",2)}}w=null})();if(document.querySelectorAll){(function(){var y=v,w=document.createElement("div");w.innerHTML="<p class='TEST'></p>";if(w.querySelectorAll&&w.querySelectorAll(".TEST").length===0){return}v=function(E,A,C,B){A=A||document;if(!B&&A.nodeType===9&&!u(A)){try{return l(A.querySelectorAll(E),C)}catch(D){}}return y(E,A,C,B)};for(var x in y){v[x]=y[x]}w=null})()}(function(){var w=document.createElement("div");w.innerHTML="<div class='test e'></div><div class='test'></div>";if(!w.getElementsByClassName||w.getElementsByClassName("e").length===0){return}w.lastChild.className="e";if(w.getElementsByClassName("e").length===1){return}n.order.splice(1,0,"CLASS");n.find.CLASS=function(A,y,x){if(typeof y.getElementsByClassName!=="undefined"&&!x){return y.getElementsByClassName(A[1])}};w=null})();function q(C,w,x,E,G,F){for(var A=0,B=E.length;A<B;A++){var D=E[A];if(D){D=D[C];var y=false;while(D){if(D.sizcache===x){y=E[D.sizset];break}if(D.nodeType===1&&!F){D.sizcache=x;D.sizset=A}if(D.nodeName.toLowerCase()===w){y=D;break}D=D[C]}E[A]=y}}}function c(C,w,x,E,G,F){for(var A=0,B=E.length;A<B;A++){var D=E[A];if(D){D=D[C];var y=false;while(D){if(D.sizcache===x){y=E[D.sizset];break}if(D.nodeType===1){if(!F){D.sizcache=x;D.sizset=A}if(typeof w!=="string"){if(D===w){y=true;break}}else{if(v.filter(w,[D]).length>0){y=D;break}}}D=D[C]}E[A]=y}}}var m=document.compareDocumentPosition?function(w,x){return w.compareDocumentPosition(x)&16}:function(w,x){return w!==x&&(w.contains?w.contains(x):true)};var u=function(x){var w=(x?x.ownerDocument||x:0).documentElement;return w?w.nodeName!=="HTML":false};var d=function(C,D){var y=[],x="",w,A=D.nodeType?[D]:D;while((w=n.match.PSEUDO.exec(C))){x+=w[0];C=C.replace(n.match.PSEUDO,"")}C=n.relative[C]?C+"*":C;for(var E=0,B=A.length;E<B;E++){v(C,A[E],y)}return v.filter(x,y)};return v})();bc.lang={code:"fr",of:"de",loading:"",cancel:"Annuler",next:"Suivant",previous:"PrÃ�Â©cÃ�Â©dent",play:"Lire",pause:"Pause",close:"Fermer",errors:{single:'Vous devez installer le plugin <a href="{0}">{1}</a> pour afficher ce contenu.',shared:'Vous devez installer les plugins <a href="{0}">{1}</a> et <a href="{2}">{3}</a> pour afficher ce contenu.',either:'Vous devez installer le plugin <a href="{0}">{1}</a> ou <a href="{2}">{3}</a> pour afficher ce contenu.'}};var bs,bv="sb-drag-proxy",br,aU,bK;function bn(){br={x:0,y:0,startX:null,startY:null}}function bX(){var a=bc.dimensions;bV(aU.style,{height:a.innerHeight+"px",width:a.innerWidth+"px"})}function be(){bn();var a=["position:absolute","cursor:"+(bc.isGecko?"-moz-grab":"move"),"background-color:"+(bc.isIE?"#fff;filter:alpha(opacity=0)":"transparent")].join(";");bc.appendHTML(bc.skin.body,'<div id="'+bv+'" style="'+a+'"></div>');aU=bN(bv);bX();bo(aU,"mousedown",bh)}function bx(){if(aU){bg(aU,"mousedown",bh);bu(aU);aU=null}bK=null}function bh(c){aQ(c);var a=a8(c);br.startX=a[0];br.startY=a[1];bK=bN(bc.player.id);bo(document,"mousemove",bl);bo(document,"mouseup",aV);if(bc.isGecko){aU.style.cursor="-moz-grabbing"}}function bl(g){var c=bc.player,f=bc.dimensions,h=a8(g);var a=h[0]-br.startX;br.startX+=a;br.x=Math.max(Math.min(0,br.x+a),f.innerWidth-c.width);var d=h[1]-br.startY;br.startY+=d;br.y=Math.max(Math.min(0,br.y+d),f.innerHeight-c.height);bV(bK.style,{left:br.x+"px",top:br.y+"px"})}function aV(){bg(document,"mousemove",bl);bg(document,"mouseup",aV);if(bc.isGecko){aU.style.cursor="-moz-grab"}}bc.img=function(d,a){this.obj=d;this.id=a;this.ready=false;var c=this;bs=new Image();bs.onload=function(){c.height=d.height?parseInt(d.height,10):bs.height;c.width=d.width?parseInt(d.width,10):bs.width;c.ready=true;bs.onload=null;bs=null};bs.src=d.content};bc.img.ext=["bmp","gif","jpg","jpeg","png"];bc.img.prototype={append:function(d,f){var a=document.createElement("img");a.id=this.id;a.src=this.obj.content;a.style.position="absolute";var c,g;if(f.oversized&&bc.options.handleOversize=="resize"){c=f.innerHeight;g=f.innerWidth}else{c=this.height;g=this.width}a.setAttribute("height",c);a.setAttribute("width",g);d.appendChild(a)},remove:function(){var a=bN(this.id);if(a){bu(a)}bx();if(bs){bs.onload=null;bs=null}},onLoad:function(){var a=bc.dimensions;if(a.oversized&&bc.options.handleOversize=="drag"){be()}},onWindowResize:function(){var f=bc.dimensions;switch(bc.options.handleOversize){case"resize":var c=bN(this.id);c.height=f.innerHeight;c.width=f.innerWidth;break;case"drag":if(bK){var a=parseInt(bc.getStyle(bK,"top")),d=parseInt(bc.getStyle(bK,"left"));if(a+this.height<f.innerHeight){bK.style.top=f.innerHeight-this.height+"px"}if(d+this.width<f.innerWidth){bK.style.left=f.innerWidth-this.width+"px"}bX()}break}}};bc.iframe=function(d,a){this.obj=d;this.id=a;var c=bN("sb-overlay");this.height=d.height?parseInt(d.height,10):c.offsetHeight;this.width=d.width?parseInt(d.width,10):c.offsetWidth};bc.iframe.prototype={append:function(c,a){var d='<iframe id="'+this.id+'" name="'+this.id+'" height="100%" width="100%" frameborder="0" marginwidth="0" marginheight="0" style="visibility:hidden" onload="this.style.visibility=\'visible\'" scrolling="auto"';if(bc.isIE){d+=' allowtransparency="true"';if(bc.isIE6){d+=" src=\"javascript:false;document.write('');\""}}d+="></iframe>";c.innerHTML=d},remove:function(){var a=bN(this.id);if(a){bu(a);if(bc.isGecko){delete bt.frames[this.id]}}},onLoad:function(){var a=bc.isIE?bN(this.id).contentWindow:bt.frames[this.id];a.location.href=this.obj.content}};bc.html=function(a,c){this.obj=a;this.id=c;this.height=a.height?parseInt(a.height,10):300;this.width=a.width?parseInt(a.width,10):500};bc.html.prototype={append:function(c,d){var a=document.createElement("div");a.id=this.id;a.className="html";a.innerHTML=this.obj.content;c.appendChild(a)},remove:function(){var a=bN(this.id);if(a){bu(a)}}};var a4=16;bc.qt=function(a,c){this.obj=a;this.id=c;this.height=a.height?parseInt(a.height,10):300;if(bc.options.showMovieControls){this.height+=a4}this.width=a.width?parseInt(a.width,10):300};bc.qt.ext=["dv","mov","moov","movie","mp4","avi","mpg","mpeg"];bc.qt.prototype={append:function(k,j){var f=bc.options,d=String(f.autoplayMovies),h=String(f.showMovieControls);var l="<object",a={id:this.id,name:this.id,height:this.height,width:this.width,kioskmode:"true"};if(bc.isIE){a.classid="clsid:02BF25D5-8C17-4B23-BC80-D3488ABDDC6B";a.codebase="http://www.apple.com/qtactivex/qtplugin.cab#version=6,0,2,0"}else{a.type="video/quicktime";a.data=this.obj.content}for(var c in a){l+=" "+c+'="'+a[c]+'"'}l+=">";var m={src:this.obj.content,scale:"aspect",controller:h,autoplay:d};for(var g in m){l+='<param name="'+g+'" value="'+m[g]+'">'}l+="</object>";k.innerHTML=l},remove:function(){try{document[this.id].Stop()}catch(c){}var a=bN(this.id);if(a){bu(a)}}};var bC=false,a5=[],aN=["sb-nav-close","sb-nav-next","sb-nav-play","sb-nav-pause","sb-nav-previous"],bQ,bM,bR,aR=true;function bf(d,h,m,o,g){var k=(h=="opacity"),n=k?bc.setOpacity:function(t,r){t.style[h]=""+r+"px"};if(o==0||(!k&&!bc.options.animate)||(k&&!bc.options.animateFade)){n(d,m);if(g){g()}return}var l=parseFloat(bc.getStyle(d,h))||0;var j=m-l;if(j==0){if(g){g()}return}o*=1000;var c=bp(),p=bc.ease,q=c+o,a;var f=setInterval(function(){a=bp();if(a>=q){clearInterval(f);f=null;n(d,m);if(g){g()}}else{n(d,l+p((a-c)/o)*j)}},10)}function bW(){bQ.style.height=bc.getWindowSize("Height")+"px";bQ.style.width=bc.getWindowSize("Width")+"px"}function bU(){bQ.style.top=document.documentElement.scrollTop+"px";bQ.style.left=document.documentElement.scrollLeft+"px"}function bk(a){if(a){bS(a5,function(d,c){c[0].style.visibility=c[1]||""})}else{a5=[];bS(bc.options.troubleElements,function(c,d){bS(document.getElementsByTagName(d),function(g,f){a5.push([f,f.style.visibility]);f.style.visibility="hidden"})})}}function aM(a,c){var d=bN("sb-nav-"+a);if(d){d.style.display=c?"":"none"}}function bJ(c,f){var g=bN("sb-loading"),a=bc.getCurrent().player,h=(a=="img"||a=="html");if(c){bc.setOpacity(g,0);g.style.display="block";var d=function(){bc.clearOpacity(g);if(f){f()}};if(h){bf(g,"opacity",1,bc.options.fadeDuration,d)}else{d()}}else{var d=function(){g.style.display="none";bc.clearOpacity(g);if(f){f()}};if(h){bf(g,"opacity",0,bc.options.fadeDuration,d)}else{d()}}}function aK(k){var p=bc.getCurrent();bN("sb-title-inner").innerHTML=p.title||"";var j,n,f,g,m;if(bc.options.displayNav){j=true;var l=bc.gallery.length;if(l>1){if(bc.options.continuous){n=m=true}else{n=(l-1)>bc.current;m=bc.current>0}}if(bc.options.slideshowDelay>0&&bc.hasNext()){g=!bc.isPaused();f=!g}}else{j=n=f=g=m=false}aM("close",j);aM("next",n);aM("play",f);aM("pause",g);aM("previous",m);var h="";if(bc.options.displayCounter&&bc.gallery.length>1){var l=bc.gallery.length;if(bc.options.counterType=="skip"){var a=0,c=l,d=parseInt(bc.options.counterLimit)||0;if(d<l&&d>2){var o=Math.floor(d/2);a=bc.current-o;if(a<0){a+=l}c=bc.current+(d-o);if(c>l){c-=l}}while(a!=c){if(a==l){a=0}h+='<a onclick="event.preventDefault();Shadowbox.change('+a+');"';if(a==bc.current){h+=' class="sb-counter-current"'}h+=">"+(++a)+"</a>"}}else{h=[bc.current+1,bc.lang.of,l].join(" ")}}bN("sb-counter").innerHTML=h;k()}function a9(f){var c=bN("sb-title-inner"),a=bN("sb-info-inner"),d=0.35;c.style.visibility=a.style.visibility="";if(c.innerHTML!=""){bf(c,"marginTop",0,d)}bf(a,"marginTop",0,d,f)}function bq(d,h){var k=bN("sb-title"),g=bN("sb-info"),c=k.offsetHeight,a=g.offsetHeight,l=bN("sb-title-inner"),j=bN("sb-info-inner"),f=(d?0.35:0);bf(l,"marginTop",c,f);bf(j,"marginTop",a*-1,f,function(){l.style.visibility=j.style.visibility="hidden";h()})}function bO(c,h,d,f){var g=bN("sb-wrapper-inner"),a=(d?bc.options.resizeDuration:0);bf(bR,"top",h,a);bf(g,"height",c,a,f)}function bw(c,g,d,f){var a=(d?bc.options.resizeDuration:0);bf(bR,"left",g,a);bf(bR,"width",c,a,f)}function bG(h,d){var a=bN("sb-body-inner"),h=parseInt(h),d=parseInt(d),f=bR.offsetHeight-a.offsetHeight,g=bR.offsetWidth-a.offsetWidth,k=bM.offsetHeight,j=bM.offsetWidth,l=parseInt(bc.options.viewportPadding)||20,c=(bc.player&&bc.options.handleOversize!="drag");return bc.setDimensions(h,d,k,j,f,g,l,c)}var ba={};ba.markup='<div id="sb-container"><div id="sb-overlay"></div><div id="sb-wrapper"><div id="sb-title"><div id="sb-title-inner"></div></div><div id="sb-wrapper-inner"><div id="sb-body"><div id="sb-body-inner"></div><div id="sb-loading"><div id="sb-loading-inner"><span>{loading}</span></div></div></div></div><div id="sb-info"><div id="sb-info-inner"><div id="sb-counter"></div><div id="sb-nav"><a id="sb-nav-close" title="{close}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.close()"></a><a id="sb-nav-next" title="{next}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.next()"></a><a id="sb-nav-play" title="{play}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.play()"></a><a id="sb-nav-pause" title="{pause}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.pause()"></a><a id="sb-nav-previous" title="{previous}" onclick="event.preventDefault();Shadowbox.previous()"></a></div></div></div></div></div>';ba.options={animSequence:"sync",counterLimit:10,counterType:"default",displayCounter:true,displayNav:true,fadeDuration:0.35,initialHeight:160,initialWidth:320,modal:false,overlayColor:"#000",overlayOpacity:0.5,resizeDuration:0.35,showOverlay:true,troubleElements:["select","object","embed","canvas"]};ba.init=function(){bc.appendHTML(document.body,aL(ba.markup,bc.lang));ba.body=bN("sb-body-inner");bQ=bN("sb-container");bM=bN("sb-overlay");bR=bN("sb-wrapper");if(!S){bQ.style.position="absolute"}if(!aW){var a,c,d=/url\("(.*\.png)"\)/;bS(aN,function(h,g){a=bN(g);if(a){c=bc.getStyle(a,"backgroundImage").match(d);if(c){a.style.backgroundImage="none";a.style.filter="progid:DXImageTransform.Microsoft.AlphaImageLoader(enabled=true,src="+c[1]+",sizingMethod=scale);"}}})}var f;bo(bt,"resize",function(){if(f){clearTimeout(f);f=null}if(by){f=setTimeout(ba.onWindowResize,10)}})};ba.onOpen=function(c,a){aR=false;bQ.style.display="block";bW();var d=bG(bc.options.initialHeight,bc.options.initialWidth);bO(d.innerHeight,d.top);bw(d.width,d.left);if(bc.options.showOverlay){bM.style.backgroundColor=bc.options.overlayColor;bc.setOpacity(bM,0);if(!bc.options.modal){bo(bM,"click",bc.close)}bC=true}if(!S){bU();bo(bt,"scroll",bU)}bk();bQ.style.visibility="visible";if(bC){bf(bM,"opacity",bc.options.overlayOpacity,bc.options.fadeDuration,a)}else{a()}};ba.onLoad=function(c,a){bJ(true);while(ba.body.firstChild){bu(ba.body.firstChild)}bq(c,function(){if(!by){return}if(!c){bR.style.visibility="visible"}aK(a)})};ba.onReady=function(f){if(!by){return}var d=bc.player,a=bG(d.height,d.width);var c=function(){a9(f)};switch(bc.options.animSequence){case"hw":bO(a.innerHeight,a.top,true,function(){bw(a.width,a.left,true,c)});break;case"wh":bw(a.width,a.left,true,function(){bO(a.innerHeight,a.top,true,c)});break;default:bw(a.width,a.left,true);bO(a.innerHeight,a.top,true,c)}};ba.onShow=function(a){bJ(false,a);aR=true};ba.onClose=function(){if(!S){bg(bt,"scroll",bU)}bg(bM,"click",bc.close);bR.style.visibility="hidden";var a=function(){bQ.style.visibility="hidden";bQ.style.display="none";bk(true)};if(bC){bf(bM,"opacity",0,bc.options.fadeDuration,a)}else{a()}};ba.onPlay=function(){aM("play",false);aM("pause",true)};ba.onPause=function(){aM("pause",false);aM("play",true)};ba.onWindowResize=function(){if(!aR){return}bW();var a=bc.player,c=bG(a.height,a.width);bw(c.width,c.left);bO(c.innerHeight,c.top);if(a.onWindowResize){a.onWindowResize()}};bc.skin=ba;bt.Shadowbox=bc})(window);Shadowbox.init({overlayOpacity:0.1,skipSetup:true});(function(d,a){if(navigator.epubReadingSystem){if(navigator.epubReadingSystem.name){if(navigator.epubReadingSystem.name=="iBooks"){function f(){this.hasDeviceMotion="ondevicemotion" in d;this.threshold=1;this.delay=100;this.lastTime=new Date();this.lastX=null;this.lastY=null;this.lastZ=null;if(typeof a.CustomEvent==="function"){this.event=new a.CustomEvent("shake",{bubbles:true,cancelable:true})}else{if(typeof a.createEvent==="function"){this.event=a.createEvent("Event");this.event.initEvent("shake",true,true)}else{return false}}}f.prototype.reset=function(){this.lastTime=new Date();this.lastX=null;this.lastY=null;this.lastZ=null};f.prototype.start=function(){this.reset();if(this.hasDeviceMotion){d.addEventListener("devicemotion",this,false)}};f.prototype.stop=function(){if(this.hasDeviceMotion){d.removeEventListener("devicemotion",this,false)}this.reset()};f.prototype.devicemotion=function(m){var l=m.accelerationIncludingGravity,k,j,h=0,g=0,n=0;if((this.lastX===null)&&(this.lastY===null)&&(this.lastZ===null)){this.lastX=l.x;this.lastY=l.y;this.lastZ=l.z;return}h=Math.abs(this.lastX-l.x);g=Math.abs(this.lastY-l.y);n=Math.abs(this.lastZ-l.z);if(((h>this.threshold)&&(g>this.threshold))||((h>this.threshold)&&(n>this.threshold))||((g>this.threshold)&&(n>this.threshold))){k=new Date();j=k.getTime()-this.lastTime.getTime();if(j>this.delay){d.dispatchEvent(this.event);this.lastTime=new Date()}}this.lastX=l.x;this.lastY=l.y;this.lastZ=l.z};f.prototype.handleEvent=function(g){if(typeof(this[g.type])==="function"){return this[g.type](g)}};var c=new f();c&&c.start()}}}}(window,document));function playPause(a){var c=document.getElementById(a);if(c.paused){c.play()}else{c.pause()}}function playPausePopup(a){var c=document.getElementById(a);if(c.hasAttribute("controls")){c.pause();c.removeAttribute("controls")}else{c.setAttribute("controls","controls");c.play()}}function openVideoBox(a,d,c){Shadowbox.open({content:'<div style="width:100%;height:100%"><video width="100%" height="100%" preload="auto" autoplay="true" controls="true" src="'+a+'" type="video/mp4"/></div>',player:"html",title:"Video Widget",height:c,width:d,modal:true,handleOversize:"resize"})}function openGallery(j,h,a,c,f,l){if(j.preventDefault){j.preventDefault()}j.returnValue=false;var g=new Array(a);var n={continuous:false,counterType:"default",animate:false,handleOversize:"resize",modal:true,overlayOpacity:0.6,displayCounter:false};for(i=0;i<a;i++){var k;var m=i+1;k=h+"/"+h+"-"+m+".jpg";var d={player:"img",title:l,content:k,options:n,width:c,height:f};g[i]=d}Shadowbox.open(g)}function openGallerya(h,a,c,f,k){var g=new Array(a);var m={continuous:false,counterType:"default",animate:false,handleOversize:"resize",modal:true,overlayOpacity:0.6,displayCounter:false};for(i=0;i<a;i++){var j;var l=i+1;j=h+"/"+h+"-"+l+".jpg";var d={player:"img",title:k,content:j,options:m,width:c,height:f};g[i]=d}Shadowbox.open(g)}function openWidget(f,d){if(f.preventDefault){f.preventDefault()}f.returnValue=false;var c=d.firstChild;while(c&&c.nodeType!=1){c=c.nextSibling}var a=d.nextSibling;while(a&&a.nodeType!=1){a=a.nextSibling}if(a.style.display=="none"){a.style.display="block";c.src="images/Stop-Normal-Red-icon.png";d.style.top="-140px"}else{a.style.display="none";c.src="images/start-icon.png";d.style.top="0px"}return false}function MyMessage(a){Shadowbox.open({content:'<div style="background-color:white;width:90%;height:90%;"><p>'+a+"</p></div>",player:"html",title:"Welcome",modal:true,handleOversize:"resize",height:350,width:350})}function HideFocus(){var a=document.getElementsByClassName("bgclear");for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.backgroundColor="rgba(0, 0, 0, 0)"}}function ShowFocus(c){var a=document.getElementById(c);if(a){a.style.backgroundColor="rgba(128, 128, 128, 0.5)"}}function ShowLayer(f){HideFocus();HideAllLayers();var a=document.getElementsByClassName(f);for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.visibility="visible"}ShowFocus(f)}function HideLayer(f){HideFocus();var a=document.getElementsByClassName(f);for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.visibility="hidden"}}function ToggleLayer(f){HideFocus();var a=document.getElementsByClassName(f);for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];if(c.style.visibility=="hidden"){c.parentNode.style.zIndex="2";c.style.visibility="visible";c.style.display="block"}else{if(c.style.visibility=="visible"){c.parentNode.style.zIndex="-1";c.style.display="none";c.style.visibility="hidden"}}}}function AdjustIFrameSize(c){var a=c.contentWindow||c.contentDocument.parentWindow;a.onload=function(){b=document.getElementsByTagName("body")[0];var l=document.querySelector("meta[name=viewport]");var k=l.getAttribute("content");var h=/width[ ]*=[ ]*([\d\.]+)[ ]*,[ ]*height[ ]*=[ ]*([\d\.]+)/.exec(k);var o=parseFloat(h[1]);var g=parseFloat(h[2]);var n=b.clientWidth;var f=b.clientHeight;var d=(n/o);var j=(f/g);var m=1;if(d<j){m=d}else{m=j}z=Math.sqrt(m);s="zoom:"+z+"; -moz-transform: scale("+z+"); -moz-transform-origin: -1 0;-webkit-transform: scale("+z+");-webkit-transform-origin: 0 0;";if(typeof b.setAttribute==="function"){b.setAttribute("style",b.getAttribute("style")+";"+s)}}}function HideAllLayers(){var a=document.getElementsByClassName("autohide");for(var d=0;d<a.length;++d){var c=a[d];c.style.visibility="hidden"}}function addEvent(c,f,d){if(!d.$$guid){d.$$guid=addEvent.guid++}if(!c.events){c.events={}}var a=c.events[f];if(!a){a=c.events[f]={};if(c["on"+f]){a[0]=c["on"+f]}}a[d.$$guid]=d;c["on"+f]=handleEvent}addEvent.guid=1;function removeEvent(a,d,c){if(a.events&&a.events[d]){delete a.events[d][c.$$guid]}}function handleEvent(d){d=d||window.event;var a=this.events[d.type];for(var c in a){this.$$handleEvent=a[c];this.$$handleEvent(d)}}function getCookieVal(c){var a=document.cookie.indexOf(";",c);if(a==-1){a=document.cookie.length}return unescape(document.cookie.substring(c,a))}function GetCookie(f){var c=f+"=";var h=c.length;var a=document.cookie.length;var g=0;while(g<a){var d=g+h;if(document.cookie.substring(g,d)==c){return getCookieVal(d)}g=document.cookie.indexOf(" ",g)+1;if(g==0){break}}return null}function SetCookie(d,g){var a=SetCookie.arguments;var k=SetCookie.arguments.length;var c=(k>2)?a[2]:null;var j=(k>3)?a[3]:null;var f=(k>4)?a[4]:null;var h=(k>5)?a[5]:false;document.cookie=d+"="+escape(g)+((c==null)?"":("; expires="+c.toGMTString()))+((j==null)?"":("; path="+j))+((f==null)?"":("; domain="+f))+((h==true)?"; secure":"")}function DeleteCookie(a){document.cookie=a+"=; expires=Thu, 01-Jan-70 00:00:01 GMT;"}function PushBackCookie(d){var c=GetCookie("back");var a=GetCookie("backlogical");if(c){var f=d+"\n"+c;SetCookie("back",f,null,null);f=document.body.id+"\n"+a;SetCookie("backlogical",f,null,null)}else{SetCookie("back",d,null,null);SetCookie("backlogical",document.body.id,null,null)}}function PopBackCookie(){var a=null;var d=GetCookie("back");var c=GetCookie("backlogical");if(d){var g=d.indexOf("\n");if(g!=-1){a=d.substring(0,g);var f=d.substring(g+1,d.length);SetCookie("back",f,null,null)}else{a=d;DeleteCookie("back")}g=c.indexOf("\n");if(g!=-1){var f=c.substring(g+1,d.length);SetCookie("backlogical",f,null,null)}else{DeleteCookie("backlogical")}}return a}var hasTouchEvents=true;if(navigator.epubReadingSystem){try{hasTouchEvents=navigator.epubReadingSystem.hasFeature("touch-events")}catch(e){}}var evaluator;try{evaluator=new XPathEvaluator()}catch(e){hasTouchEvents=false}if(hasTouchEvents){try{addEvent(window,"load",function(){var a=evaluator.evaluate("//*[local-name()='span'][@onclick]",document.documentElement,null,XPathResult.ORDERED_NODE_ITERATOR_TYPE,null);if(a){var d=a.iterateNext();while(d){var c=d.onclick;if(c.length>0){addEvent(d,"touchstart",function(f){if(typeof c=="function"){f.preventDefault();this.onclick.call(d);false}});addEvent(d,"touchmove",function(f){f.preventDefault();false});addEvent(d,"touchend",function(f){f.preventDefault();false});addEvent(d,"touchcancel",function(f){f.preventDefault();false})}d=a.iterateNext()}}})}catch(e){}}function TraceLink(c,a,d){c.preventDefault();if(d.indexOf("pageNum")!=-1){PushBackCookie(a)}location.href=d}var cantracelink=false;if(navigator.epubReadingSystem){if(navigator.epubReadingSystem.name){if(navigator.epubReadingSystem.name=="iBooks"){cantracelink=true}}}if(cantracelink){addEvent(window,"load",function(){window.removeEventListener("shake",shakeEventDidOccur,false);setTimeout(function(){ShowBackLink()},500);var c=document.getElementsByTagName("a");for(var f=0;f<c.length;f++){if(c[f].hasAttribute("href")){var d=c[f];var a=c[f].href;if(a.length>0){addEvent(d,"click",function(g){TraceLink(g,location.href,this.href)});addEvent(d,"touchstart",function(g){TraceLink(location.href,this.href)});addEvent(d,"touchmove",function(g){TraceLink(location.href,this.href)});addEvent(d,"touchend",function(g){TraceLink(location.href,this.href)});addEvent(d,"touchcancel",function(g){TraceLink(location.href,this.href)})}}}})}function PeekBackCookie(){var a=null;var c=GetCookie("back");if(c){var d=c.indexOf("\n");if(d!=-1){a=c.substring(0,d)}else{a=c}}return a}function PeekBackLogicalCookie(){var a=null;var c=GetCookie("backlogical");if(c){var d=c.indexOf("\n");if(d!=-1){a=c.substring(0,d)}else{a=c}}return a}function DoBackLink(a){a.preventDefault();location.href=PopBackCookie()}function ShowBackLink(){var d=PeekBackLogicalCookie();if(d!=null){window.removeEventListener("shake",shakeEventDidOccur,false);d=d.replace("lp","");var a=document.createElement("p");a.setAttribute("style","position:absolute;top:0px;left:0px;text-align:center;width:100%;");var c=document.createElement("span");c.setAttribute("class","sbacktext");c.innerHTML="Revenir page "+d;c.addEventListener("click",function(f){DoBackLink(f);return false});a.appendChild(c);document.body.appendChild(a);setTimeout(function(){window.addEventListener("shake",shakeEventDidOccur,false)},6500)}}function shakeEventDidOccur(){ShowBackLink(0)}var SpinningWheel={cellHeight:44,friction:0.003,device:"i",pixelRatio:2,slotData:[],handleEvent:function(a){if(a.type=="touchstart"){this.lockScreen(a);if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"||a.currentTarget.id=="sw-done"||a.currentTarget.id=="sw-buttonl"||a.currentTarget.id=="sw-buttonr"){if(this.device=="a"){this.tapUp(a)}else{this.tapDown(a)}}else{if(a.currentTarget.id=="sw-frame"){this.scrollStart(a)}}}else{if(a.type=="touchmove"){this.lockScreen(a);if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"||a.currentTarget.id=="sw-done"||a.currentTarget.id=="sw-buttonl"||a.currentTarget.id=="sw-buttonr"){if(this.device=="i"){this.tapCancel(a)}}else{if(a.currentTarget.id=="sw-frame"){this.scrollMove(a)}}}else{if(a.type=="touchend"){if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"||a.currentTarget.id=="sw-done"||a.currentTarget.id=="sw-buttonl"||a.currentTarget.id=="sw-buttonr"){if(this.device=="i"){this.tapUp(a)}}else{if(a.currentTarget.id=="sw-frame"){this.scrollEnd(a)}}}else{if(a.type=="webkitTransitionEnd"){if(a.target.id=="sw-wrapper"){this.destroy()}else{this.backWithinBoundaries(a)}}else{if(a.type=="orientationchange"){this.onOrientationChange(a)}else{if(a.type=="scroll"){this.onScroll(a)}}}}}}},onOrientationChange:function(a){window.scrollTo(0,0);this.swWrapper.style.top=window.innerHeight+window.pageYOffset+"px";this.calculateSlotsWidth()},onScroll:function(a){this.swWrapper.style.top=window.innerHeight+window.pageYOffset+"px"},lockScreen:function(a){if(a.currentTarget.id.match(/sw/)){a.preventDefault();a.stopPropagation()}},reset:function(){this.slotEl=[];this.activeSlot=null;this.swWrapper=undefined;this.swSlotWrapper=undefined;this.swSlots=undefined;this.swFrame=undefined},calculateSlotsWidth:function(){var c=this.swSlots.getElementsByTagName("div");for(var a=0;a<c.length;a+=1){this.slotEl[a].slotWidth=c[a].offsetWidth}},create:function(){var f,a,c,d,g;this.reset();if(window.devicePixelRatio>=1.5){this.pixelRatio=1.5}if(window.devicePixelRatio>=2){this.pixelRatio=2}this.cellHeight=44*this.pixelRatio;g=document.createElement("div");g.id="sw-wrapper";g.style.top=window.innerHeight+window.pageYOffset+"px";g.style.webkitTransitionProperty="-webkit-transform";g.innerHTML='<div id="sw-super-wrapper"><div id="sw-header"><div id="sw-cancel">Cancel</div><div id="sw-buttonl">Last</div><div id="sw-buttonr">Next</div><div id="sw-done">Done</div></div><div id="sw-slots-wrapper"><div id="sw-slots"></div></div><div id="sw-frame"></div></div>';document.body.appendChild(g);this.swWrapper=g;this.swSlotWrapper=document.getElementById("sw-slots-wrapper");this.swSlots=document.getElementById("sw-slots");this.swFrame=document.getElementById("sw-frame");for(a=0;a<this.slotData.length;a+=1){d=document.createElement("ul");c="";for(f in this.slotData[a].values){c+="<li>"+this.slotData[a].values[f]+"</li>"}d.innerHTML=c;g=document.createElement("div");g.className=this.slotData[a].style;g.appendChild(d);this.swSlots.appendChild(g);d.slotPosition=a;d.slotYPosition=0;d.slotWidth=0;d.slotMaxScroll=this.swSlotWrapper.clientHeight-d.clientHeight-(86*this.pixelRatio);d.style.webkitTransitionTimingFunction="cubic-bezier(0, 0, 0.2, 1)";this.slotEl.push(d);if(this.slotData[a].defaultValue){this.scrollToValue(a,this.slotData[a].defaultValue)}}this.calculateSlotsWidth();document.addEventListener("touchstart",this,false);document.addEventListener("touchmove",this,false);window.addEventListener("orientationchange",this,true);window.addEventListener("scroll",this,true);document.getElementById("sw-cancel").addEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-done").addEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonl").addEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonr").addEventListener("touchstart",this,false);this.swFrame.addEventListener("touchstart",this,false)},open:function(){this.create();this.swWrapper.style.webkitTransitionTimingFunction="ease-out";this.swWrapper.style.webkitTransitionDuration="400ms";this.swWrapper.style.webkitTransform="translate3d(0, -"+(259*this.pixelRatio)+"px, 0)"},destroy:function(){this.swWrapper.removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.swFrame.removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-cancel").removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-done").removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonl").removeEventListener("touchstart",this,false);document.getElementById("sw-buttonr").removeEventListener("touchstart",this,false);document.removeEventListener("touchstart",this,false);document.removeEventListener("touchmove",this,false);window.removeEventListener("orientationchange",this,true);window.removeEventListener("scroll",this,true);this.slotData=[];this.cancelAction=function(){return false};this.cancelDone=function(){return true};this.cancelButtonl=function(){return true};this.cancelButtonr=function(){return true};this.reset();document.body.removeChild(document.getElementById("sw-wrapper"))},close:function(){this.swWrapper.style.webkitTransitionTimingFunction="ease-in";this.swWrapper.style.webkitTransitionDuration="400ms";this.swWrapper.style.webkitTransform="translate3d(0, 0, 0)";this.swWrapper.addEventListener("webkitTransitionEnd",this,false)},addSlot:function(c,f,a){if(!f){f=""}f=f.split(" ");for(var d=0;d<f.length;d+=1){f[d]="sw-"+f[d]}f=f.join(" ");var g={values:c,style:f,defaultValue:a};this.slotData.push(g)},getSelectedValues:function(){var d,h,f,a,g=[],c=[];for(f in this.slotEl){this.slotEl[f].removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.slotEl[f].style.webkitTransitionDuration="0";if(this.slotEl[f].slotYPosition>0){this.setPosition(f,0)}else{if(this.slotEl[f].slotYPosition<this.slotEl[f].slotMaxScroll){this.setPosition(f,this.slotEl[f].slotMaxScroll)}}d=-Math.round(this.slotEl[f].slotYPosition/this.cellHeight);h=0;for(a in this.slotData[f].values){if(h==d){g.push(a);c.push(this.slotData[f].values[a]);break}h+=1}}return{keys:g,values:c}},setPosition:function(c,a){this.slotEl[c].slotYPosition=a;this.slotEl[c].style.webkitTransform="translate3d(0, "+a+"px, 0)"},scrollStart:function(d){var f=d.targetTouches[0].clientX-this.swSlots.offsetLeft;var g=0;for(var a=0;a<this.slotEl.length;a+=1){g+=this.slotEl[a].slotWidth;if(f<g){this.activeSlot=a;break}}if(this.slotData[this.activeSlot].style.match("readonly")){this.swFrame.removeEventListener("touchmove",this,false);this.swFrame.removeEventListener("touchend",this,false);return false}this.slotEl[this.activeSlot].removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.slotEl[this.activeSlot].style.webkitTransitionDuration="0";var c=window.getComputedStyle(this.slotEl[this.activeSlot]).webkitTransform;c=new WebKitCSSMatrix(c).m42;if(c!=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition){this.setPosition(this.activeSlot,c)}this.startY=d.targetTouches[0].clientY;this.scrollStartY=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition;this.scrollStartTime=d.timeStamp;this.swFrame.addEventListener("touchmove",this,false);this.swFrame.addEventListener("touchend",this,false);return true},scrollMove:function(c){var a=c.targetTouches[0].clientY-this.startY;if(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition>0||this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll){a/=2}this.setPosition(this.activeSlot,this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition+a);this.startY=c.targetTouches[0].clientY;if(c.timeStamp-this.scrollStartTime>80){this.scrollStartY=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition;this.scrollStartTime=c.timeStamp}},scrollEnd:function(g){this.swFrame.removeEventListener("touchmove",this,false);this.swFrame.removeEventListener("touchend",this,false);if(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition>0||this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll){this.scrollTo(this.activeSlot,this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition>0?0:this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll);return false}var c=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition-this.scrollStartY;if(c<this.cellHeight/1.5&&c>-this.cellHeight/1.5){if(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition%this.cellHeight){this.scrollTo(this.activeSlot,Math.round(this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition/this.cellHeight)*this.cellHeight,"100ms")}return false}var h=g.timeStamp-this.scrollStartTime;var a=(2*c/h)/this.friction;var f=(this.friction/2)*(a*a);if(a<0){a=-a;f=-f}var d=this.slotEl[this.activeSlot].slotYPosition+f;if(d>0){if(d>this.swSlotWrapper.clientHeight/4){d=this.swSlotWrapper.clientHeight/4}}else{if(d<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll){d=(d-this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll)/2+this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll;a/=3;if(d<this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll-this.swSlotWrapper.clientHeight/4){d=this.slotEl[this.activeSlot].slotMaxScroll-this.swSlotWrapper.clientHeight/4}}else{d=Math.round(d/this.cellHeight)*this.cellHeight}}this.scrollTo(this.activeSlot,Math.round(d),Math.round(a)+"ms");return true},scrollTo:function(d,a,c){this.slotEl[d].style.webkitTransitionDuration=c?c:"100ms";this.setPosition(d,a?a:0);if(this.slotEl[d].slotYPosition>0||this.slotEl[d].slotYPosition<this.slotEl[d].slotMaxScroll){this.slotEl[d].addEventListener("webkitTransitionEnd",this,false)}},scrollToValue:function(g,f){var d,c,a;this.slotEl[g].removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.slotEl[g].style.webkitTransitionDuration="0";c=0;for(a in this.slotData[g].values){if(a==f){d=c*this.cellHeight;this.setPosition(g,d);break}c-=1}},backWithinBoundaries:function(a){a.target.removeEventListener("webkitTransitionEnd",this,false);this.scrollTo(a.target.slotPosition,a.target.slotYPosition>0?0:a.target.slotMaxScroll,"150ms");return false},tapDown:function(a){a.currentTarget.addEventListener("touchmove",this,false);a.currentTarget.addEventListener("touchend",this,false);a.currentTarget.className="sw-pressed"},tapCancel:function(a){a.currentTarget.removeEventListener("touchmove",this,false);a.currentTarget.removeEventListener("touchend",this,false);a.currentTarget.className=""},tapUp:function(a){this.tapCancel(a);if(a.currentTarget.id=="sw-cancel"){this.cancelAction()}else{if(a.currentTarget.id=="sw-done"){this.doneAction()}else{if(a.currentTarget.id=="sw-buttonl"){this.buttonlAction()}else{this.buttonrAction()}}}this.close()},setDevice:function(a){this.device=a},setButtonTexts:function(f,d,c,a){if(f!=null){if(f!=""){document.getElementById("sw-cancel").innerHTML=f}else{document.getElementById("sw-cancel").style.display="none"}}if(d!=null){if(d!=""){document.getElementById("sw-done").innerHTML=d}else{document.getElementById("sw-done").style.display="none"}}if(c!=null){if(c!=""){document.getElementById("sw-buttonl").innerHTML=c}else{document.getElementById("sw-buttonl").style.display="none"}}if(a!=null){if(a!=""){document.getElementById("sw-buttonr").innerHTML=a}else{document.getElementById("sw-buttonr").style.display="none"}}},setCancelAction:function(a){this.cancelAction=a},setDoneAction:function(a){this.doneAction=a},setButtonlAction:function(a){this.buttonlAction=a},setButtonrAction:function(a){this.buttonrAction=a},cancelAction:function(){return false},cancelDone:function(){return true},cancelButtonl:function(){return true},cancelButtonr:function(){return true}};function openOneSlot(a){if(document.getElementById("sw-wrapper")){return}SpinningWheel.addSlot(a);SpinningWheel.setCancelAction(SpinningCancel);SpinningWheel.setDoneAction(SpinningDone);SpinningWheel.open()}function SpinningDone(){var c=SpinningWheel.getSelectedValues();var f=c.values.join(" ");var d=f.match(/\(p\. (\d+)\)/);var a="pageNum-"+d[1]+".html";PushBackCookie(location.href);location.href=a}function SpinningCancel(){}var GPScoords=[];function distanceGPS(g,c,f,h){var d=Math.PI/180;lat1=g*d;lat2=f*d;lon1=c*d;lon2=h*d;t1=Math.sin(lat1)*Math.sin(lat2);t2=Math.cos(lat1)*Math.cos(lat2);t3=Math.cos(lon1-lon2);t4=t2*t3;t5=t1+t4;rad_dist=Math.atan(-t5/Math.sqrt(-t5*t5+1))+2*Math.atan(1);return(rad_dist*3437.74677*1.1508)*1.6093470878864446}function erreurPosition(a){var c="Erreur lors de la gÃ�Â©olocalisation : ";switch(a.code){case a.TIMEOUT:c+="Timeout !";break;case a.PERMISSION_DENIED:c+="Vous nÃ¢Â�Â�avez pas donnÃ�Â© la permission";break;case a.POSITION_UNAVAILABLE:c+="La position nÃ¢Â�Â�a pu Ã�Âªtre dÃ�Â©terminÃ�Â©e";break;case a.UNKNOWN_ERROR:c+="Erreur inconnue";break}alert(c)}function maPosition(h){var o=h.coords.latitude;var c=h.coords.longitude;var p=h.coords.altitude;var l={};var j=[];for(var g=0;g<GPScoords.length;++g){var n=GPScoords[g];var f=n[0];var m=f[0];var a=f[1];var d=distanceGPS(o,c,m,a);var k=d.toFixed(1)+" km : "+n[1]+" (p. "+n[2]+")";j.push([k,d])}j.sort(function(r,q){return r[1]-q[1]});for(var g=0;g<j.length;g++){l[g+1]=j[g][0]}openOneSlot(l)}function Geo(a,c){if(navigator.geolocation){a.preventDefault();navigator.geolocation.getCurrentPosition(maPosition,erreurPosition,{maximumAge:0,enableHighAccuracy:true})}return false}function moveCaret(f,a){var d,c;if(f.getSelection){d=f.getSelection();if(d.rangeCount>0){var g=d.focusNode;var h=d.focusOffset+a;d.collapse(g,Math.min(g.length,h))}}else{if((d=f.document.selection)){if(d.type!="Control"){c=d.createRange();c.move("character",a);c.select()}}}}function insertTextAtCursor(f){var d,a,c;if(window.getSelection){d=window.getSelection();if(d.getRangeAt&&d.rangeCount){a=d.getRangeAt(0);a.deleteContents();a.insertNode(document.createTextNode(f))}}else{if(document.selection&&document.selection.createRange){document.selection.createRange().text=f}}}function FilterKeyDown(a,c){if(c.key=="Spacebar"){insertTextAtCursor(" ");return false}return true}function FilterKeyUp(d,f){var a=d.parentNode.getAttribute("id");var c=d.textContent;if(c.length==0){if(localStorage){try{localStorage.removeItem(a)}catch(f){}}else{try{DeleteCookie(a)}catch(f){}}}else{if(localStorage){try{localStorage.setItem(a,c)}catch(f){}}else{try{SetCookie(a,c)}catch(f){}}}return true}function getFirstChild(a){var c=a.firstChild;while(c!=null&&c.nodeType==3){c=c.nextSibling}return c}function ClearArea(c){var a=c.parentNode.parentNode.getAttribute("id");getFirstChild(c.parentNode.parentNode).textContent="";if(localStorage){try{localStorage.removeItem(a)}catch(d){}}else{try{DeleteCookie(a)}catch(d){}}return false}function ClearAllAreas(f){getFirstChild(f.parentNode.parentNode).textContent="";if(localStorage){var g="TxtEdit-77b79aeeb4196fba1c56d2f6007e32c6";for(key in localStorage){try{if(key.substring(0,g.length)===g){delete localStorage[key]}}catch(h){}}}else{if(document.cookie&&document.cookie!=""){var c=document.cookie.split(";");for(var a=0;a<c.length;a++){var d=c[a].split("=");d[0]=d[0].replace(/^ /,"");try{DeleteCookie(d[0])}catch(h){}}}}return false}function LoadArea(){var g=document.getElementsByClassName("textarea");for(var d=0;d<g.length;d++){var a=g[d].parentNode.getAttribute("id");var c="";try{if(localStorage){c=localStorage.getItem(a)}else{c=GetCookie(a)}if(c){g[d].textContent=c}}catch(f){}}}if(window.addEventListener){window.addEventListener("load",LoadArea,false)};
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