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Chapitre 1 : Pourquoi être un bon écrivain ne suffit tout simplement plus

Le grand mensonge

Laissez-moi deviner – vous êtes un auteur talentueux et prêt à tout faire pour gagner votre pain en écrivant. Vous avez lu d’innombrables articles et livres sur le sujet, suivi leurs suggestions, mais ne semblez pas parvenir à augmenter vos revenus. Ou alors vous êtes un écrivain débutant convaincu que quelque chose vous échappe car votre propre expérience ne correspond pas du tout à ce que d’autres affirment possible. Ou peut-être que ça fait des années que vous travaillez comme écrivain freelance amateur, et vous êtes convaincu qu’il est tout simplement impossible de quitter votre ‘vrai’ boulot pour faire ce que vous aimez à plein-temps.

Laissez-moi vous confier un secret. On vous a menti. Oui, vous m’avez bien entendu. MENTI. 

Notre culture nous enseigne que si nous travaillons suffisamment dur et que nous avons un minimum de talent, nous pouvons réussir et accomplir nos rêves. Je ne suis pas nécessairement en désaccord avec ça. En fait, je crois de tout cœur au rêve américain. Ce que je veux dire, c’est que travailler en tant qu’auteur indépendant est différent de la plupart des autres choix de carrière, et l’originalité de cette profession requiert que vous sortiez des sentiers battus pour vraiment gagner votre vie.

Prenez-moi comme exemple. Je me suis considéré comme un écrivain toute ma vie. À l’âge de dix ans, je savais qu’écrire était la carrière – la seule carrière – que je voulais poursuivre. J’ai fait mes premiers pas au début de la vingtaine – après avoir souffert misérablement dans un environnement de bureau pendant plusieurs années – en envoyant des requêtes à plusieurs magazines et éditeurs (c’était avant l’époque où il était possible de devenir son propre éditeur indépendant). J’ai eu de la chance car contrairement à de nombreux collègues, je ne semblais pas avoir de mal à décrocher des missions, et j’ai même décroché un contrat pour un roman avec mon éditeur durant ma deuxième année.

Mais il y avait un problème. Malgré mes succès précoces, j’étais loin de gagner ce qu’il me fallait pour en vivre complètement. J’ai commencé à me demander ce qui clochait. Je travaillais 50 à 60 heures par semaine, et même si j’avais été capable de décrocher plus de missions d’écriture, je n’aurais pas eu le temps de les compléter. Alors au lieu de poursuivre mes rêves d’écrivain, j’ai lancé d’autres entreprises, et même si j’ai connu le succès, je ne voulais pas abandonner mon désir de travailler en tant qu’écrivain. Il devait y avoir un moyen, me disait mon côté entrepreneur, mais rien à faire, je ne parvenais pas à le découvrir. 

Quelque chose ne collait pas.

Le pourcentage

Certain du fait que je devais me tromper quelque part, je me suis donné pour but de trouver la solution. J’ai lu tous les livres que je pouvais trouver sur le sujet de gagner sa vie en tant qu’auteur freelance, mais fut consterné d’apprendre que je faisais déjà tout ce que recommandaient ces livres. Les ‘experts’ sur le sujet suggéraient que si je suivais leur plan éprouvé, je serais capable de quitter mon gagne-pain et de poursuivre mon rêve. 

Mais c’était tout simplement faux. J’avais beau travailler d’arrache-pied et suivre tous les conseils des experts, mes revenus ne suffisaient toujours pas à couvrir mes dépenses.

Et puis je suis tombé sur une statistique étonnante qui a changé le cours de ma carrière d’écriture et qui a fini par conduire à ce livre. Vous êtes bien assis ?

Seuls 10 pourcents des écrivains gagnent suffisamment en écrivant à temps plein pour subvenir à leurs besoins. Dix pourcents. 

Et ces chiffres ne se sont pas améliorés avec le temps. Selon l’Author’s Guild, environ la moitié des écrivains à temps plein sondés gagnaient moins de 12 000 $ par an, ce qui tombe sous le seuil fédéral de pauvreté. Pas exactement ce que vous aviez à l’esprit en pensant poursuivre une carrière d’écriture, si ?

Et ce n’est pas beaucoup mieux au Royaume-Uni. Selon une étude commanditée par l’Author’s Licensing and Collecting Society, seuls 11,5% des auteurs indépendants qui dédient presque tout leur temps à écrire gagnent suffisamment d’argent pour subvenir à leurs besoins. 

Vous rigolez ? Qu’est-il arrivé à ‘faire de notre mieux pour réussir’ ? Et le fait que la plupart des écrivains travaillent des heures folles juste pour répondre à la demande ? Et qu’en est-il du rêve américain ?

Après m’être remis du choc, je me suis résolu à révéler le secret des dix pourcents. Qu’est-ce qui les rendait si spéciaux ? Leurs talents étaient-il tellement plus au-dessus du lot ? Avaient-ils des contacts internes, ou avaient-ils simplement eu du pot ?

Voici ce que j’ai découvert. Un certain pourcentage de ces dix pourcents sont des romanciers à succès, des auteurs de non-fiction experts en leur domaine, ou des concepteurs-rédacteurs publicitaires qui ont passé des années à bâtir leur réputation d’être LA personne à contacter pour faire des ventes.

La plus petite portion de ces dix pourcents sont ces écrivains qui ont réussi à s’infiltrer dans les marchés les plus lucratifs (parfois des milliers de dollars par article) et qui en reçoivent un flux régulier. Cela prend généralement des années à accomplir.

Mais bon, qu’en est-il du reste des écrivains ? Ceux qui travaillent pour la plupart dans les marchés à revenus moyens et sur internet (en d’autres mots, les autres 90%) ? Ne pourraient-ils pas eux aussi gagner leur pain en faisant ce qu’ils aiment ?

C’est là que j’ai découvert que tout était dans le calcul.

Une erreur de calcul

J’ai décidé de calculer combien d’heures je devrais passer à écrire tous les mois afin de gagner suffisamment pour subvenir à mes besoins et à ceux de ma famille, et ce confortablement. Alors j’ai ciblé un revenu et j’ai retourné le problème à l’envers. Mon chiffre de base était de 100 000$ par an. Le vôtre pourrait être différent, et je vous encourage à penser sérieusement à cette partie du processus.  

D’abord, additionnez vos obligations mensuelles comme votre hypothèque ou votre loyer, les services publics, les frais de voiture, la nourriture et le reste de vos dépenses de tous les jours. N’oubliez pas de prendre en compte les impôts fonciers, les assurances, les frais d’éducation et les impôts sur les revenus.

Ensuite, vous devriez y ajouter le montant que vous souhaitez mettre de côté pour vos économies, vous divertir, et le montant du revenu disponible qui vous satisfait. N’oubliez pas, on ne parle pas ici de le gagner. Je veux simplement que vous écriviez un montant qui subviendrait confortablement à vos besoins et à ceux de votre famille tout en vous permettant de mettre de l’argent de côté pour votre retraite. En tant qu’artistes, nous devons penser différemment. L’ancien adage dit que si vous avez la chance de faire quelque chose que vous aimez, vous en souffrirez sans doute financièrement. C’est le raisonnement du passé. Je vous le dis, il est possible de faire ce que vous aimez ET de bien gagner votre vie.

Comme je l’ai dit, mon objectif cible était de 100 000$, mais le vôtre devrait être individualisé selon votre style de vie. Maintenant, prenez ce montant et divisez-le par 12, 52 et 260 (le nombre moyen de jours de travail dans l’année) pour vous donner une idée approximative de ce que vous devrez gagner par mois, par semaine et par jour. Mon montant de 100 000$ ressemble donc à ça :

Objectif annuel = 100 000$

Objectif mensuel = 8333$

Objectif hebdomadaire = 1923$

Objectif quotidien = 385$

Ensuite, j’ai comparé ces chiffres avec le prix moyen payé par les clients pour un article. C’est un vrai challenge car les tarifs sont extrêmement divers en fonction de l’expérience de l’auteur et du type d’article à écrire. Aux fins de cet exercice, concentrons-nous sur les articles destinés à internet, puisque c’est ce que la plupart des gens commencent à faire dans cette industrie.

En général, les nouveaux écrivains démarrent à un tarif d’environ 25$ par article pour du contenu internet, et une fois qu’ils ont assemblé un bon portfolio, ils peuvent exiger des tarifs bien plus élevés. Mais aux fins de ce livre, je vais supposer que vous êtes nombreux à débuter et à utiliser ce prix. N’hésitez pas à substituer vos prix plus élevés si vous avez déjà dépassé ce niveau. 

Donc, si j’utilise mon objectif cible de 100 000$ et de 25$ par article, voici à quoi ça ressemble :

Afin de gagner 100 000$ par an, je devrais produire 4000 articles par an. Cela voudrait dire écrire 333 articles par mois, ou 83 par semaine. Et si je divisais le tout en 260 jours de travail par an, cela voudrait dire que pour gagner mon revenu cible, il serait nécessaire d’écrire plus de 15 articles par jour.  

Vous me suivez toujours ? Je sais, c’est décourageant et à ce stade, vous avez sans doute l’impression que c’est tout bonnement impossible. Mais la bonne nouvelle n’est pas loin. Accrochez-vous, ok ?

Maintenant que vous comprenez le nombre d’articles qu’il vous faut écrire pour atteindre votre revenu désiré, parlons du nombre d’heures que vous passerez à les écrire.

Encore une fois, cette valeur dépend de votre expérience. Un écrivain chevronné peut terminer un article destiné à internet en un peu moins d’une heure, mais un débutant pourrait y passer plus de deux heures. Utilisons une moyenne aux fins de cet exercice en fixant une heure et demie. Voici la quantité d’heures de travail nécessaires pour parvenir à votre objectif de 100 000$ par an :


	Vous devrez travailler 6000 heures par an afin d’écrire 4000 articles. 

	Vous devrez travailler 499,5 heures par mois afin d’écrire 333 articles.

	Vous devrez travailler 124,5 heures par semaine afin d’écrire 83 articles.

	Vous devrez travailler 22,5 heures par jour afin d’écrire 15 articles.



Continuez à vous accrocher, car ça va être pire avant de devenir meilleur (mais souvenez-vous, j’ai une solution).

L’autre aspect de l’écriture

Laissez-moi annoncer cette nouvelle tout en douceur : lorsque vous travaillez comme écrivain freelance, l’écriture n’est qu’une des tâches que vous devez compléter chaque jour afin de faire tourner une entreprise rentable. Et vos autres responsabilités ? Vous l’avez deviné. Elles prennent du temps. Jetons un œil aux autres aspects indispensables du métier pour maintenir vos affaires à flot. 

Marketing

Vous ne recevrez pas de missions si vous ne vous vendez pas. Nous approfondirons le comment et le pourquoi du marketing de votre empire d’écriture, mais pour l’instant vous devriez juste savoir qu’il faut passer environ deux heures par jour à envoyer des requêtes aux éditeurs, à poser vos candidatures pour des missions, à chercher de nouveaux clients et à gérer votre portfolio. Donc vous pouvez automatiquement ajouter deux heures par jour aux chiffres précédents.

Comptes à payer et communications aux clients

Deux autres tâches qui vous prendront pas mal de temps sont les communications avec vos clients et assurer que vous soyez payé pour les missions terminées. Vos clients communiqueront vraisemblablement avec vous avant que vous ne commenciez à travailler sur votre mission afin de s’assurer que vous compreniez les objectifs du projet. Ils seront nombreux à également vouloir vous contacter durant la mission si vous avez des questions à leur poser ou pour recevoir des mises à jour de la progression du projet. Et une fois que le projet sera achevé, le client approuvera le travail ou demandera certaines modifications. Certains clients se contentent de communiquer par email, mais d’autres s’attendent à ce que vous soyez disponible sur Skype ou par téléphone. 

Une communication efficace avec vos clients est essentielle afin d’établir des relations commerciales à long-terme. En d’autres mots, elle vous aide non seulement à gagner de nouveaux clients, mais aussi à conserver ces clients durement gagnés.

Et une fois votre projet complété, vous devrez envoyer votre facture à votre client et insister jusqu’à ce qu’elle soit payée. Les demandes de facturation diffèrent de client en client. Ils sont nombreux à utiliser PayPal, tandis que d’autres préfèrent déposer un chèque par la poste. Certains vous demanderont de créer une facture professionnelle, tandis que d’autres vous demanderont simplement de leur envoyer votre facture par email. Si le client vous a embauché via votre site internet, il aura payé vos frais avant d’entamer le projet. Et si vous trouvez vos clients sur des sites d’enchères, chaque site a ses exigences propres en matière de facturation que vous devrez prendre en compte.

Combien de temps cela va-t-il vous prendre ? Encore une fois, ça dépend du nombre de missions en cours et du nombre de clients avec lesquels vous travaillez, mais on peut dire sans trop se tromper que vous devriez planifier une heure et demie par jour pour ces tâches.

Attendez une minute. Si j’ajoute trois heures et demie de travail quotidien pour s’occuper du marketing, de la facturation et des communications aux clients, ça veut dire que vous devriez travailler 26 heures par jour pour gagner votre objectif cible de 100 000$ par an ! Ça pourrait poser problème, parce qu’aux dernières nouvelles, il n’y avait que 24 heures dans une journée !

Ce n’est pas quelque chose que les autres livres sur ‘comment écrire’ abordent en détail, si ? Mais maintenant que j’ai révélé le problème, nous pouvons parler de la solution. Car il existe une solution.  

Penser comme un auteur du vingt-et-unième siècle

À ce stade, vous devez vous rendre compte qu’il n’y a tout simplement pas suffisamment d’heures dans la journée pour faire tout ce qui est nécessaire pour gagner son pain en écrivant à temps plein. Le temps est votre ennemi. C’est la raison principale qui fait que tant d’écrivains passent des années à survivre avec un revenu ‘d’artiste’ (et ça n’a rien de romantique quand vous tentez de subvenir aux besoins de votre famille), ou finissent par trouver un ‘vrai boulot’ afin de joindre les deux bouts. Si vous êtes déjà un écrivain indépendant, combien de fois avez-vous voulu vous cloner pour parvenir à produire plus de contenu et ainsi avoir des revenus décents ?

Exactement. 

Et si je vous disais que vous pouviez doubler, tripler, voire même quadrupler votre temps, vous permettant ainsi non seulement d’augmenter vos revenus, mais aussi de passer plus de temps à poursuivre les projets d’écriture que vous voulez ?

Ce dont je parle est de bâtir un empire d’écriture – une organisation d’écrivains qui travaillent tous sous vos directives. Je parle de fusionner votre passion et votre talent et d’en créer une entreprise rentable. Je parle de transformer la manière dont vous faites des affaires et la manière dont vous les produisez.

Je parle d’enfin amener l’industrie des auteurs freelance dans le vingt-et-unième siècle. 

Ce n’est pas seulement une idée en l’air – c’est quelque chose que je fais moi-même depuis des années, et ça a transformé ma vie professionnelle en quelques mois.

Et ça peut transformer la vôtre également. 

Continuez à lire et laissez-moi vous montrer un plan étape par étape que vous pouvez suivre pour bâtir votre propre empire d’écriture.

Après tout, pourquoi ne joueriez-vous pas vous aussi dans la cour des grands ?

Chapitre 2 : C’est vous le chef. Quel genre d’empire voulez-vous bâtir ?

Alors, qu’en pensez-vous ? Êtes-vous prêt à suivre les étapes nécessaires pour booster votre carrière ? Êtes-vous prêt à vous lancer et à vraiment tenter de réaliser vos rêves ? Je suppose que si vous avez entamé ce chapitre, la réponse est oui. Excellent – j’espère vous voir réussir. Mais avant de plonger, vous devez prendre en compte certaines considérations.

Vous voyez, tous les empires sont différents, et vous avez à présent le privilège unique de concevoir le vôtre à partir de zéro. De bas en haut. Un plan sur mesure de vos rêves. Votre empire à vous.

Mettons-nous à la tâche, non ?

Bâtissez les fondations de votre empire

Certains d’entre vous rêvent peut-être de se classer sur la liste des entreprises Fortune 500, tandis que d’autres souhaitent seulement gagner suffisamment d’argent pour subvenir aux besoins de leur famille tout en faisant ce qu’ils aiment faire. D’autres pourraient même vouloir bâtir une entreprise familiale à transmettre à leurs enfants au moment de leur retraite. Peu importe ce qui vous motive, je suppose que la plupart d’entre vous tentent d’atteindre l’objectif d’avoir le temps et les moyens de s’offrir une vie qui vous permettre de faire ce qui vous importe le plus. Et il est important d’identifier ces choses lors de l’étape de planification de votre empire.

Si vous ne bâtissez pas votre empire intentionnellement, vous découvrirez vite que c’est votre entreprise qui vous gère au lieu du contraire. Et ça, ça n’amuse personne.

La structure d’entreprise que je vais vous exposer dans ce livre est un modèle en expansion rapide, donc merci de ne sauter aucune étape, y compris celle-ci.

Maintenant, repensez à vos rêves – il est temps de bâtir votre empire. 

Quelles sont vos priorités ?

Webster définit une priorité comme une chose qui soit plus importante que d’autres et qui doive être traitée en premier. En d’autres mots, vos priorités doivent être importantes dans votre vie. La difficulté vient du fait que les priorités d’une personne diffèrent de celles d’une autre. Les priorités de certaines personnes pourraient être : 

Foi

Famille

Carrière

Temps pour soi

Alors que les priorités d’une autre personne seraient plutôt :

Carrière

Revenus

Temps pour soi

Biens matériels

La manière dont vous classez vos priorités ne fait pas que déterminer le temps que vous consacrerez à votre entreprise, mais également sa structure. Par exemple, viendra-t-elle toujours en premier, ou la concevrez-vous en fonction des besoins de votre famille ? Vos priorités dicteront aussi la vitesse de croissance de vos plans. En d’autres mots, si elle se situe en quatrième place de votre liste de priorités, vous devriez bâtir votre entreprise lentement et avec méthode, mais si elle est votre priorité numéro un, vous devriez planifier de débouler sur vos grands sabots.

Cela vous semble peut-être évident, mais vous seriez surpris du nombre de gens qui échouent à identifier leurs priorités dans l’étape de planification de leur entreprise, et puis se retrouvent piégés dans une entreprise qui ne correspond pas à leur style de vie désiré. Ne laissez pas ça vous arriver.

Notez plutôt rapidement le top cinq des priorités dans votre vie, et puis pensez-y pendant un temps. Mettez-les dans l’ordre de ce qui importe le plus pour vous afin d’avoir une idée de la façon de construire les fondations de votre entreprise.

Définissez vos objectifs

Quelle est votre raison principale de vouloir lancer votre entreprise ? Voici votre objectif. Est-ce l’argent ? Si c’est le cas, toute décision prise durant la planification de votre entreprise devrait l’être dans le but de gagner de l’argent. 

Ou alors c’est pour atteindre une certaine stabilité financière et avoir enfin le temps d’écrire sérieusement ce roman ? Alors c’est ça qui devrait motiver vos plans. Votre objectif est-il de gagner votre vie tout en restant chez vous avec vos enfants ? Alors laissez cette motivation prendre les décisions lors de votre planification. Souvenez-vous que deux entreprises ne sont jamais pareilles, et que la clé du succès d’une entreprise, c’est que leur fondateur a tout planifié en fonction. 

N’oubliez pas non plus que vous planifiez un empire que VOUS dirigerez. C’est l’étape durant laquelle vous déterminerez le type exact d’empire que vous désirez. Prenez le temps de renforcer votre objectif principal dans votre esprit, et puis écrivez-le au bas de la liste que vous avez établie lors de la section précédente.
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