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Vse
              pravice pridržane. 
            
          
        
      
    
  







  

    

      

        

          

            

              
Vsaka
              kršitev se bo preganjala v skladu z zakonom.
            
          
        
      
    
  





Nobenega dela te publikacije ni dovoljeno
razmnoževati, shranjevati v sistem za pridobivanje podatkov ali
prenašati v kakršni koli obliki ali na kakršen koli način,
elektronsko, mehansko, s fotokopiranjem, snemanjem, skeniranjem ali
kako drugače, razen če to dovoljuje zakonodaja EU in ZDA. 





Stefano Calicchio lahko dovoli
reprodukcijo dela, ki ne presega ene petnajstine tega zvezka, za
plačilo. Zahtevke pošljite na naslednji e-poštni naslov: 
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2.0 - Kako zaslužiti denar s pisanjem knjig in njihovo spletno
prodajo. 
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Pisanje
  knjige in njena spletna promocija sta lahko ena najbolj zanimivih
  in
  donosnih dejavnosti v vašem življenju. Na milijone ljudi po vsem
  svetu že zasluži stalen dohodek z avtorskimi honorarji in
  avtorskimi pravicami iz publikacij.






  
Zaslužiti
  denar s pisanjem pomeni prejemati denarni tok, ki ni vezan na
  urno
  postavko, dohodek, ki vas lahko osvobodi monotonosti fiksne plače
  in
  s tem povezanega nezadovoljstva.






  
Toda
  če je res, da je pisanje uspešne knjige tako donosno, zakaj se po
  tej poti ne podajo vsi?






  
Tako
  kot pri mnogih drugih dejavnostih tudi pri pisanju in na
  založniškem
  trgu uspeh ni nikoli posledica naključja, temveč pomembnega
  znanja
  in izkušenj. Skupek znanja in izkušenj, ki ga dobro uporabljajo
  le
  redki in ki ga 


  

    
ti
    redki 
  


  
običajno
  ne širijo. Z branjem tega vodnika boste končno dobili dostop do
  teh
  dragocenih virov. 







  
Po
  dnevih in nočeh dela ste končno dokončali knjigo! Žrtvovali ste
  svoj čas in interese, vendar je ta trud poplačan, ko v rokah
  najdete svojo malo mojstrovino.






  
Naložite
  ga na spletni trgovinski portal ali ga zaupajte zaupanja vrednemu
  založniku in končno je na voljo za prodajo. Informacijo razširite
  med prijatelji, kontaktirate nekaj prijateljev, pišete novinarjem
  in
  izkoristite glavna oglaševalska sredstva, ki jih ponuja splet...
  in
  kaj potem?






  
V
  večini primerov se vse ustavi!






  
Med
  preučevanjem možnosti za pripravo tega priročnika sem ugotovil,
  da
  imajo avtorji očitno potrebo po novih načinih objavljanja svojega
  dela. To skrito potrebo so razkrili celo nekateri, ki so svojo
  knjigo
  izdali pri veliki tradicionalni založbi, ki naj bi ji nudila
  veliko
  promocijsko podporo.






  
V
  resnici so tudi v tradicionalnem založništvu najboljša sredstva
  namenjena le nekaj publikacijam, tj. tistim naslovom, ki se bodo
  na
  trgu najverjetneje prodali.






  
Ali
  to pomeni, da imajo le najsrečnejši avtorji možnost, da ustvarijo
  zanimanje za svojo knjigo?






  
Nikakor
  ne! To besedilo je bilo napisano, da bi razblinilo ta mit, in je
  bilo
  oblikovano tako, da ponuja določene rezultate ter je razumljivo
  in
  uporabno za vse avtorje.






  
Na
  literarnih forumih pogosto srečamo ljudi, ki nimajo pojma, kako
  naj
  oglašujejo svojo knjigo, kako naj postanejo prepoznavni in katere
  so
  najboljše metode samopromocije. 







  
Avtor
  je diplomiral iz odnosov z javnostmi in oglaševanja, dela v
  založništvu in se je odločil, da bo svoje znanje in majhne
  skrivnosti, ki omogočajo ustvarjanje spontanega zanimanja za
  založniški izdelek, delil z drugimi avtorji.


                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        I. DEL: KAKO NAPISATI USPEŠNO KNJIGO
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Kratek uvodni test k besedilnemu delu
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

  

Preden vam začnem predstavljati, kako vzpostaviti preprost in
učinkovit način pisanja vaše naslednje knjige, vas prosim, da
izpolnite naslednji vprašalnik. To vam bo pomagalo razumeti vaše
prednosti in slabosti ter se bolje zavedati, na kaj se pri pisanju
osredotočiti.





  

    

      
	
        
Vprašanje
      
      
	Da
      
	Ne
    

    

      
	Pogosto berem članke o ustvarjalnem pisanju.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Pozorno si ogledam zmagovalne lastnosti knjig, ki jih
kupujem.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Ko pišem, se trudim, da so moja besedila dostopna bralcem.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Preden začnem pisati, skrbno izberem teme, ki jih bom
obravnaval v svojem pisanju.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Naučila sem se tehnik za obvladovanje morebitnih ustvarjalnih
blokad.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Vem, kako strukturirati knjigo glede na vsebino.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Razumem, kakšen je pravi vrstni red za podajanje vsebine
knjige.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Pred pisanjem besedila vedno natančno določim slogovne
meje.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Trudim se nenehno izboljševati svoje jezikovno znanje.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Vem, kako učinkovito argumentirati vprašanja, ki jih želim
predstaviti.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

    

      
	Uporabljam tehnike pisanja, ki mi omogočajo, da pritegnem in
ohranim bralčevo pozornost.
      
	
        


      
      
	
        


      
    

  




Ta preizkus vam bo pomagal, da se boste bolje zavedali svojih
sposobnosti in da boste k branju tega priročnika pristopili bolj
ozaveščeno, da boste lažje dosegli svoj cilj - napisati knjigo, na
katero boste ponosni in ki vam bo prinesla zasluženo finančno
zadovoljstvo. 

                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Nekaj skrivnosti za dobro pisanje
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

  
V
uvodu te knjige smo videli, da je ena od skrivnosti uspeha pri
prodaji na založniškem trgu ustvarjanje kakovostnega izdelka. Da bi
to dosegli, vas bom najprej prosil, da se osredotočite na obliko
pisanja.


Tudi najboljša vsebina na svetu, če je napisana v težko
razumljivi jezikovni obliki, bo kmalu zapustila vsakega bralca.


V današnjem svetu osebnih računalnikov in avtomatiziranih
strojev so ljudje navajeni, da vse, kar potrebujejo, dobijo takoj.
Enako bo ravnalo tudi z vašo knjigo: če bralci od besedila ne bodo
mogli takoj dobiti tistega, kar želijo, ga bodo brez obžalovanja
opustili. Naša prva naloga bo torej določiti slogovna pravila, ki
jih moramo upoštevati ne glede na načrt knjige.

Glavne točke, ki se jih morate držati, preden začnete pisati, so
naslednje:




  
Na besedilni ravni:



  
	Uporabljajte kratke stavke;

  
	uporabljajte preproste besede;

  
	preverjanje pravopisa; 

  
	uporabljajte obliko jezika, ki je primerna za ciljnega
bralca.




  
Na ravni argumentacije:



  
	poskusite napisati čim bolj jasno besedilo;

  
	poskusite se izogibati temam in/ali se preveč oddaljiti, saj
lahko to bralca vznemiri.



Ne pozabite, da 
preprosto ne pomeni 
površinsko. Poskusite navesti čim več informacij, da bo
knjiga dopolnila argumente, ki ste jih izbrali za obravnavo v
vsakem delu. 

Ne pozabite, da besedilo odgovarja na klasična novinarska
vprašanja: kdo, kako, kje, kdaj in zakaj. Bralec ne sme ostati v
dvomih ali z neodgovorjenimi vprašanji, temveč mora besedilo viseti
v zraku. Vi veste, kaj obravnavate, bralec pa verjetno ne, zato se
potrudite, da bodo podatki, dejstva in opisi popolni.
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