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ATTENZIONE: questo Ebook contiene  dati criptati al fine di un riconoscimento in caso di pirateria. Tutti i diritti sono riservati a norma di legge. Nessuna parte di questo libro può essere riprodotta con alcun mezzo senza l’autorizzazione scritta dell’Autore e dell’Editore. È espressamente vietato trasmettere ad altri il presente libro, né in formato cartaceo né elettronico, né per denaro né gratuitamente. Le nozioni e le tecniche riportate in questo libro sono frutto di anni di studi e specializzazioni, quindi non è garantito il raggiungimento dei medesimi risultati di crescita personale o professionale. Il lettore si assume piena responsabilità delle proprie scelte, consapevole dei rischi connessi a qualsiasi forma di esercizio.


Il libro non garantisce il raggiungimento dei risultati a cui i contenuti si riferiscono, il lettore è responsabile di ogni sua azione e scelta. Il libro non sostituisce l'aiuto di un formatore esperto della materia trattata nel libro stesso.


L’autore e l’editore non sono responsabili dell’uso improprio o per scopi vietati del contenuto di questo Ebook. Il libro ha esclusivamente scopo formativo e non sostituisce alcun tipo di trattamento medico o psicologico. Se sospetti o sei a conoscenza di avere dei problemi o disturbi fisici o psicologici dovrai affidarti a un appropriato trattamento medico.  


 








Introduzione


 


Facebook è ancora tra i più grandi social network del pianeta. È uno dei siti Web più grandi al mondo e ha miliardi di utenti che lo utilizzano regolarmente.


 


Puoi sfruttare la potenza di Facebook per indirizzare traffico gratuito al tuo sito web. Per guidare con successo traffico gratuito da Facebook devi sapere cosa funziona e cosa no. Al giorno d'oggi è molto più difficile ottenere traffico gratuito poiché Facebook vuole che i marketer spendano soldi per gli annunci.


 


Questa Guida ti spiegherà quali metodi utilizzare per ottenere il massimo traffico gratuito e ti fornirà tutto ciò che devi sapere per utilizzare la piattaforma Facebook per generare traffico senza avere un budget da spendere in pubblicità. Leggila dall'inizio alla fine e poi inizia ad implementare le strategie, i suggerimenti e le tecniche illustrate.


 


Ci sono alcuni marketer di successo che usano Facebook per generare traffico gratuito: quello che hanno fatto non è scienza e puoi replicare facilmente il loro successo, mettendo in pratica alcuni metodi efficaci. Il coinvolgimento con il pubblico è un fattore essenziale e questa guida ti mostrerà come ottenerlo.


 


Altri marketer invece hanno provato a guidare traffico gratuito da Facebook ma non hanno ottenuto risultato e si sono presto arresi. Per evitare di commettere gli stessi errori, segui i passaggi descritti in questa Guida e massimizzerai le tue possibilità di successo.


 








Capitolo 1










La verità sul traffico gratuito di Facebook


 


Oggi più che mai non è facile ottenere traffico gratuito da Facebook. Gli esperti di marketing che hanno condiviso molti contenuti di alta qualità su Facebook per un po' di tempo hanno visto diminuire i loro tasso di coinvolgimento.


 


Alla fine, Facebook è un’azienda e quindi deve guadagnare, di conseguenza preferisce che le persone spendano soldi sulla loro piattaforma pubblicitaria. Pertanto, negli ultimi anni, Facebook ha adottato alcune misure per garantire che gli inserzionisti abbiano un vantaggio maggiore rispetto a quelli che utilizzano solo un approccio di copertura organica.
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Se i tuoi contenuti non vengono visualizzati nella feed delle notizie del tuo pubblico di destinazione, non otterrai i risultati desiderati. Gli utenti di Facebook non visiteranno il tuo sito web se non gli viene ricordato. Quindi questo pone l'importante domanda: è ancora possibile ottenere traffico gratuito da Facebook senza spendere soldi per gli annunci? La risposta è sì purché si seguano le giuste strategie.


 


Quando si tratta di marketing, e delle tue strategie di marketing, è essenziale sviluppare una mentalità di crescita, senza di essa è improbabile che tu abbia successo. È molto allettante provare a trovare gli ultimi suggerimenti e trucchi per ottenre traffico gratuito su Facebook, ma di solito sono eventi temporanei e non ti aiuteranno a diventare un vero influencer sulla piattaforma.


 


Essere un vero influencer è il tuo obiettivo. Con la ridotta visibilità dei tuoi contenuti imposta da Facebook, vuoi assicurarti che i contenuti che appaiono nei feed delle notizie del tuo pubblico di destinazione siano coinvolgenti e suscitino grande interesse.


 


Sviluppare una nuova mentalità non è facile e non accade dall'oggi al domani, ma è sicuramente possibile. Sicuramente hai delle convinzioni limitanti che ti trattengono e ostacolano il tuo successo. Questo è assolutamente normale, tutti ne hanno. È necessario affrontarle regolarmente per sradicarle.


 


Vediamo alcuni esempi di convinzioni limitanti che potresti avere e che certamente non ti aiutano ad avere successo.


 


1. È già stato detto


 


Potresti credere di non avere nulla di interessante con cui contribuire in modo costante perché, dopo tutto, è stato già detto tutto. Vero? La maggior parte dei marketer di Facebook che non riescono ad avere successo soffre di questa convinzione limitante. Puoi certamente eliminare questa convinzione abbastanza facilmente e rapidamente.


 


Molti commettono l'errore di credere che alle persone importi qualcosa della loro opinione. Non è così. La dura realtà è che alle persone interessano i risultati e i fatti concreti non le opinioni degli altri.


 


Allora, cosa puoi fare? Devi condividere i fatti con il tuo pubblico. Fornisci dati e prove che ciò che dici nei tuoi post funziona davvero. Questo è molto più facile da fare di quanto potresti pensare.


 


Sì, ci vorrà un po' più di lavoro, ma andare dal tuo pubblico con un'idea comprovata vincerà sempre rispetto alla semplice condivisione della tua opinione su qualcosa. Il tuo pubblico vuole ottenere un risultato specifico, quindi mostra loro che sei la persona che li aiuta a farlo.


 


2. Tutto deve essere perfetto


 


Questa è un'altra tipica convinzione negativa. Molti marketer su Facebook pensano di dover creare ogni volta contenuti perfetti. Il perfezionismo è un vero killer del successo. Comunque, in fin dei conti, non esiste una cosa perfetta. “Perfetto” è un’opinione e non un dato di fatto. Ciò che può sembrare perfetto ad una persona, potrebbe non esserlo per un’altra.


 


Il perfezionismo non farà altro che frenarti dal fare e quindi dall’avere delle possibilità di successo. È meglio pubblicare contenuti che non sono del tutto perfetti che agonizzare nel volere che le cose siano perfette. Finirai per non pubblicare nulla con questa convinzione. Basta pubblicare post con regolarità e quindi utilizzare gli Insights di Facebook per testare i livelli di coinvolgimento del tuo pubblico.
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