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	ATTENZIONE: questo Ebook contiene  dati criptati al fine di un riconoscimento in caso di pirateria. Tutti i diritti sono riservati a norma di legge. Nessuna parte di questo libro può essere riprodotta con alcun mezzo senza l’autorizzazione scritta dell’Autore e dell’Editore. È espressamente vietato trasmettere ad altri il presente libro, né in formato cartaceo né elettronico, né per denaro né gratuitamente. Le nozioni e le tecniche riportate in questo libro sono frutto di anni di studi e specializzazioni, quindi non è garantito il raggiungimento dei medesimi risultati di crescita personale o professionale. Il lettore si assume piena responsabilità delle proprie scelte, consapevole dei rischi connessi a qualsiasi forma di esercizio.


	Il libro non garantisce il raggiungimento dei risultati a cui i contenuti si riferiscono, il lettore è responsabile di ogni sua azione e scelta. Il libro non sostituisce l'aiuto di un formatore esperto della materia trattata nel libro stesso.


	L’autore e l’editore non sono responsabili dell’uso improprio o per scopi vietati del contenuto di questo Ebook. Il libro ha esclusivamente scopo formativo e non sostituisce alcun tipo di trattamento medico o psicologico. Se sospetti o sei a conoscenza di avere dei problemi o disturbi fisici o psicologici dovrai affidarti a un appropriato trattamento medico.  















	Biografia


	 


	Mi chiamo Alessandro Delvecchio, sono nato l’8 Maggio 1973, nel corso della vita ho sempre avuto rispetto ad essa un approccio pratico, basato sulla logica.


	Mi sono diplomato come Perito Elettronico e poi ho continuato studi tramite corsi e per conto mio soprattutto su temi come il Commercio Elettronico e l’Informatica.


	Esercito attività di Consulente Tecnico di Parte per gli assistiti di Studi Legali facendo Perizie Informatiche Forensi su vari Dispositivi Elettronici.


	Nel 2011 inizio l’attività di Editoria Digitale con il mio Marchio “Giochidimagia Editore” che tratta temi legati all’illusionismo, all’ipnosi, al mentalismo e all’intrattenimento in generale.


	Nel 2013 inizio l’attività di un altro mio Marchio di Editoria Digitale “Blu Editore” con il quale pubblico temi di interesse generale, tra cui crescita personale, comunicazione, informatica, musica, crescita finanziaria, ecc.


	Sono appassionato di Musica e in particolare di Chitarra, che suono da quando ero ragazzino.


	I miei siti web sono:


	www.giochidimagia.net


	www.blueditore.com


	www.delvecchiodigitalforensics.com


	Sui Social puoi trovarmi su Facebook











	Introduzione


	 


	Ciao, mi chiamo Alessandro e dal lontano 2011 mi occupo di vendita di Prodotti Digitali, che è appunto il tema e il motivo per il quale hai acquistato questo libro.


	Vorrei anticipare una domanda che forse ad alcuni può venire in mente, cioè “È stato scritto tanto su questo argomento, cosa può essere detto ancora?”.


	Concordo con te che è stato scritto tanto e in rete potrai incontrare “Guru” della vendita che ti prometteranno di fare vendite esorbitanti lavorando pochissime ore al giorno, se applicherai il loro metodo.


	Non sto dicendo che sia sempre fuffa, anzi, spesso i metodi sono validi, ma il “Guru” molto, ma molto spesso, non ha nemmeno poi tanta esperienza e il suo guadagno sta nel vendere i suoi corsi proprio a te, ma se guardi nel suo passato non ha in molti casi uno storico con tanti prodotti creati e venduti.


	Permettimi una battuta, sia chiaro non è applicabile a tutti, ci sono anche tante persone competenti e con esperienza, ma c’è un detto che dice “Chi sa Fare Fa, chi Non sa Fare, Insegna…”, spesso ci si trova in questa casistica.


	Immagino anche che se sei interessato a questi temi, avrai sentito parole come Infoprodotti, Editoria Digitale, Marchio Privato, Funnel di Vendita, Diritto D’Autore, Landing Page, ecc e forse ad un primo approccio ti sarai anche chiesto “Ma cos’è tutta questa roba? E poi cosa me ne faccio?”.


	Ecco, per rispondere alla domanda sopra, e anche a quest’ultima, ti dico subito che la risposta sta nel Sottotitolo del libro, che riporto di seguito:


	 


	 


	“Guida SuperPratica Per Creare La Tua “Macchina Online” Per La Vendita Di Prodotti Digitali”


	 


	Ho deciso di scrivere questa guida per mostrarti in modo veramente pratico tutto ciò che devi sapere per affrontare questa sfida e come mettere insieme “Tutti i Pezzi”, per creare una “Macchina”, cioè un sistema completo e funzionale per Vendere Prodotti Digitali in Rete.


	La “Macchina” sarà quindi una struttura che comprende un Sito Web, Prodotti in Vendita, Distribuzione dei Prodotti sul tuo sito e in tutto il mondo, Profili Social collegati al tuo sito, e tanto altro.


	Questa “Macchina” sarà un sistema completo e funzionale, al quale tu apporterai manutenzione e aggiornerai con nuovi prodotti, assicurandoti nel tempo una Rendita Automatica continua.


	Spero con questa introduzione di averti un po’ incuriosito e preparato per la lettura delle guida, quindi ora passiamo all’azione!


	Buona Lettura,


	 


	 


	                                                                                                                                                                                                Alessandro Delvecchio


	 




	Capitolo 1


	Prodotti Digitali


	 


	Cominciamo subito dicendo cosa sono i Prodotti Digitali.


	Per chi fosse completamente a digiuno della questione, un Prodotto Digitale è semplicemente un prodotto non fisico, nello specifico è un file, che può essere usufruito tramite un dispositivo elettronico come un PC, uno Smartphone, un Tablet, ecc.


	Sono Prodotti Dgitali i Pdf, gli Mp3 e Mp4, i file epub, ecc.


	La forma con la quale un Prodotto Digitale si presenta è detta “Formato”, avremo quindi Prodotti in Formato Pdf, Mp4, ecc.


	Il Prodotto Digitale è il Prodotto che andrai a vendere e che dovrai consegnare al cliente.


	Per vendere un Prodotto la prima cosa da fare è procurarsi il Prodotto stesso.


	Come fare quindi a procurarsi un Prodotto Digitale?


	Ci sono diversi modi, te li elenco di seguito:


	 


	

		Creare da soli il Prodotto Digitale basandoci sulle nostre competenze


		Commissionare la creazione del Prodotto Digitale a qualcuno che ha le competenze per crearlo


		Utilizzare prodotti PLR (Private Label Rights) o Prodotti Resale Rights





	 


	 


	Vediamo una ad una le tre possibilità.


	Se hai competenze specifiche su qualcosa, cucina, pesca sportiva, informatica, videogiochi, sport, ecc puoi creare il  tuo Prodotto Digitale autonomamente e nel formato che desideri.


	Se sei esperto di pesca sportiva potresti creare un Videocorso completo su come si inizia a pescare fino a diventare pescatori esperti, potresti spiegare le tecniche, le esche, i vari nodi da imparare, l’attrezzatura, ecc.


	Lo stesso Prodotto Digitale può essere creato anche in diversi formati.


	Il vantaggio di creare prodotti da solo in base alle proprie competenze sta nel fatto di risparmiare denaro in quanto dobbiamo solo organizzare la nostra conoscenza in un formato digitale.


	Se devi creare Videocorsi avrai bisogno di una attrezzatura minimale, ma una volta acquistata l’avrai a disposizione per anni.


	Per contro, non potrai essere esperto in mille cose quindi sarà limitato il numero di prodotti di diverso tipo che puoi creare, quindi se vuoi aumentare il numero dei prodotti parlando dello stesso tema, dovrai creare prodotti singoli che parlano in modo specifico di un solo aspetto dello stesso tema, andando ad approfondirlo.


	L’altra possibilità è quella di commissionare, cioè pagare qualcuno che ha le competenze giuste, per creare il nostro Prodotto Digitale.
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