
  
    
      
    
  


 

 

CARLO CARMINE

 

DE PROFESIONAL A EMPRENDEDOR

EN 24 HORAS

CON LA FÓRMULA W.I.A.C.

 

 

 

 

Técnicas y estrategias para 

delegar, escalar, tomar el control de tu negocio y 

hacer que tu profesión se convierta en una empresa


 

Título

«DE PROFESIONAL A EMPRENDEDOR»

 

Autor

Carlo Carmine

 

Editorial

Bruno Editore

 

Sitio web

http://www.brunoeditore.it

 


Todos los derechos reservados según la ley. Queda prohibida la reproducción parcial o total de este libro por cualquier medio o procedimiento, sin la autorización escrita del autor y de la editorial. Queda terminantemente prohibido transmitir este libro a terceras personas, por cualquier medio, ya sea electrónico o mecánico, bajo pago o gratuitamente. Las estrategias que aparecen en este libro son fruto de años de estudio y especializaciones, por tanto, no necesariamente se alcanzarán los mismos resultados de crecimiento personal o profesional. El lector es el único responsable de sus actos y decisiones, y es consciente de los riesgos relacionados con cualquier forma de actividad. El objetivo de este libro es solo formativo.


Índice

 

Prólogo de Gianluca Lo Stimolo

Introducción

Capítulo 1: Cómo cambiar tus paradigmas

Curiosidad y humildad

Del «Yo» al «Cliente», del ser el valor a dar valor

«Visualiza» como un campeón del deporte

La frustración como detonador

El espejo del profesional

Del «Yo» al «Tú»

El egoísmo del conocimiento - Dar valor

El dinero compra tiempo

Eres el promedio de las 5 personas con las que más tiempo pasas

Comunicación vs. alejamiento

Capítulo 2: Cómo pasar de especializado a «experto multifacético»

De «Yo soy el especializado» a «Soy el responsable de los demás»

El secreto de dejarse inspirar con «envidia positiva»

El funnel o embudo de ventas o conversión para obtener más clientes

El elemento más importante: identificar al cliente objetivo

Los 3 tipos de tráfico

El Lead Magnet de valor

3 modos para aumentar el volumen de facturación

Los 2 copywriters necesarios (para facturar)

Comprométete, levanta la mano y actúa

¿Jefe o empleado de uno mismo?

Cómo vencer el miedo de hacer vídeos

Capítulo 3: Cómo activar los primeros procedimientos operativos

Gestión del tiempo y los 4 cuadrantes de la matriz de Covey

La regla de los 2 minutos para la productividad

La creación de procedimientos (para transformarte en una empresa)

Cómo vencer los 6 bloqueos principales que no te permiten delegar

Los 6 bloqueos que frenan la capacidad de delegar de un profesional

La capacidad de delegar y sus 3 fases

2 consejos adicionales para mejorar la capacidad de delegar

Capítulo 4: Cómo acelerar tu negocio

El libro como tarjeta de visita

Eventos que impulsan tu transformación

La fuerza de la alineación de la pareja

Los 5 elementos de la identidad de marca

Los 3 errores que no debes cometer en tu perfil de Facebook

Los 4 pilares de la mentoría

La novedad de la mentoría inversa

Capítulo 5: Cómo analizar los resultados obtenidos

Cómo utilizar los distintos KPI (Indicador clave de rendimiento)

El 20 % que da el 80 % - el principio de Pareto

Los 2 modos de dirigir tu negocio

Cómo prever el futuro con las cifras

Capítulo 6: Cómo gestionar el crecimiento  de la empresa

Los 4 colores de la personalidad

El método S.M.A.R.T. para definir los objetivos

El secreto más potente de la transformación: tu «porqué»

Yo como cliente...para innovar

Capítulo 7: Cómo adelantarnos a los acontecimientos y aprovechar el cambio

Celebra tus éxitos

Cómo transformar un problema en una oportunidad

El peso de dirigir

Mis 13 pasos para dominar la ansiedad

Conclusiones

Recursos

 


 

 

 

A mi padre Carlo Armando, mi verdadero «porqué». 

A mi madre Pina Summa, que me ha enseñado que «si los demás lo hacen, yo también puedo hacerlo». 

A mi esposa Alina Quintana, con la que he compartido todos mis temores, dificultades y éxitos. 

A Samy, que este libro le sirva de guía y le oriente para que no cometa mis errores.

A Simone Forte, que cada día me ayuda a mejorar los colores de mi personalidad.

A Giovanni Perilli, el Robin en mi proceso de transformación.

A Angelo Fasola, que me ha permitido expresar mi carácter emprendedor en un proyecto nuevo y ambicioso.

 

A todos los profesionales y colaboradores con los cuales he compartido y comparto cada etapa de mi proceso de transformación. 


Prólogo
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Este libro es una especie de salvavidas en un mundo en el que cada vez se vuelve más imprescindible tener la capacidad de hacer negocios y de comunicar lo que realmente somos. Es un verdadero vademécum proveniente de una increíble historia de éxito, narrada por el protagonista y en la que nos cuenta sus «alegrías y tristezas», así como todo lo que ha aprendido en este camino de transformación. Un proceso que, en alrededor de dos años, lo ha llevado a revolucionar sus resultados y a transformar un pequeño bufete de abogados en un grupo empresarial líder en su sector. 

Para mí fue un honor recibir la llamada de Carlo Carmine en la que me preguntaba si me apetecía escribir el prólogo de este libro. No solo porque lo considero una persona humanamente maravillosa, sino también porque he tenido la suerte y el placer de ser testigo, a través de estrategias y servicios de marketing e identidad de marca personal, de esa evolución que tan bien se describe en esta obra y que le ha permitido crear un equipo de personas extraordinarias y construir una empresa millonaria. 

Este libro va dirigido a todo aquel que quiera realizar un cambio de este tipo en su ámbito profesional, es decir, a esos profesionales preparados que buscan algo más y que quieren crear una verdadera empresa basada en sus competencias. Va dirigido a todo aquel que desee con todas sus fuerzas salir a buscar lo que cree merecerse, a quien se sienta listo para actuar ya, en fin, a todo aquel que esté dispuesto a cambiar su mentalidad y la manera en la que ha visto hasta hoy su propio negocio. 

Es por esto que, ante todo, habla de cambio de mentalidad, de todo lo que necesitamos ser, creer y pensar para poder alcanzar objetivos ambiciosos. Habla también de osadía, de saber levantarse de nuevo, de la capacidad de transformar la frustración por los objetivos no alcanzados en la energía necesaria para hacer realidad todo lo que corre el riesgo de ser solo un simple sueño. Además, habla de forma exhaustiva de estrategias, de técnicas de marketing y creación de embudos de ventas y conversión, de la capacidad de delegar, de procedimientos que se pueden reproducir y escalar, de medición, de la importancia de mostrarnos en primera persona y de cómo construir y dirigir un equipo exitoso. En fin, nos contará todo lo que necesitamos saber para transformar una actividad profesional en una empresa, liberándonos así de los límites para el crecimiento que son tan intrínsecos de la actividad de un profesional. A simple vista podría parecer un manual escrito por un coach o un formador. Pero Carlo Carmine no es ni una cosa ni la otra. Es, en cambio, una persona que ha vivido directamente la transformación de profesional a emprendedor y ha querido contárnosla en esta obra, en la cual nos habla de las dificultades a las que se ha enfrentado, de las lecciones que ha aprendido y de las estrategias que le han permitido alcanzar un resultado que va más allá de lo que estamos acostumbrados a ver. De esta manera, podríamos decir que se convierte en un mentor que, al haber recorrido ya un camino poco transitado, nos puede ayudar a evitar algunos errores y a alcanzar una meta que conoce muy bien. 

Cuando conocí al autor, su proceso de cambio apenas comenzaba. Ya era un profesional de éxito con grandes competencias técnicas en el sector fiscal y de defensa del patrimonio. Y este es un elemento importante, porque, como siempre digo en mi trabajo como Business Celebrity Builder, para crear una marca personal y desarrollar una empresa se necesita, ante todo, un gran conocimiento técnico específico. Pero si estás leyendo estas páginas, con mucha probabilidad tú también eres un profesional de éxito y la competencia técnica no es tu punto débil. Se trata más bien de las convicciones que limitan la posibilidad de crear una empresa exitosa y el poco conocimiento de las estrategias que se necesitan realmente. Pues aquí las encontrarás. 

Entonces, ya sabemos que estamos hablando de un profesional de éxito. Sin embargo, este gran profesional, a sus 42 años, se sentía frustrado al recibir un pago solo por su tiempo. Sentía que aún estaba muy lejos de lograr lo que había deseado para sí mismo y para su familia, y esto lo había llevado a tomar una decisión drástica en un solo instante. Porque se necesita solo un instante para comenzar la transformación. Ese momento en el que nos prometemos a nosotros mismos que no aceptaremos más todo lo que hasta el día anterior nos había bastado. Ese instante en el que decidimos que queremos seguir nuevos horizontes, esforzándonos al máximo para obtener lo que deseamos. En este caso, para mí fue evidente que ese momento inicial de cambio ya Carlo lo había vivido. A pesar de haber conocido a decenas de miles de personas, que se esfuerzan constantemente por obtener un crecimiento personal o una identidad de marca, nunca antes me había topado con nadie que tuviera esa gran fuerza de voluntad y determinación.

Carlo Carmine era una esponja, siempre listo para absorber y poner en práctica de inmediato todo lo que aprendía en los muchos cursos que seguía. En él no había espacio para la duda, para ese diálogo interior orientado a la crítica que muchas veces limita a la mayor parte de las personas y profesionales. No había tiempo ni voluntad para juzgar una teoría, una técnica, un formador o un consultor. Una vez elegido el mejor en su campo, Carlo trataba de aprender lo más posible y aplicarlo de inmediato en su sector. 

Muy pocas veces me he encontrado con personas tan humildes a la hora de aprender y tan agradecidas con cada pequeño éxito, tanto consigo mismo como con quienes han contribuido a la realización de ese paso adelante. 

Y este comportamiento se refleja también en todo el equipo que ha creado y dirige. El mismo sentimiento de gratitud que hoy tengo hacia él y que quiero transmitir en este prólogo, y que tú también sentirás al final de la lectura. 

A partir de un pequeño bufete de abogados, con tres socios y pocos colaboradores, y un volumen de facturación de 300.000 € por año, Carlo Carmine ha creado, en apenas dos años, el primer grupo empresarial en ámbito legal de protección patrimonial, que cuenta con 5 empresas exitosas de alcance internacional, y un volumen de negocio promedio anual que supera los 10 millones de facturación. Es reconocido como el defensor patrimonial por excelencia. Ha creado y dirige un equipo en constante crecimiento que cuenta con más de 200 colaboradores. Ha fundado y es el presidente del Osservatorio Nazionale sulla Tutela del Patrimonio (Observatorio Nacional sobre la Protección Patrimonial). Aparece constantemente en los medios de comunicación más seguidos. Es autor de libros y de un formato televisivo dirigido a los emprendedores como él. Además, es, a todos los efectos, lo que podríamos definir como «un emprendedor de éxito» por los resultados y el gran equilibrio alcanzado entre su vida profesional y personal.

Pues bien, en este libro encontrarás los modelos y estrategias repetibles que le han permitido una transformación tan repentina y que podrás utilizar de inmediato en tu negocio. 

Considéralo como un estímulo fuerte que te permitirá tomar decisiones, actuar, dejar a un lado esa sensación de haber llegado a la meta, de saberlo todo, y comenzar a verte a ti mismo y a tu negocio de manera diferente. Es también una invitación a tener el valor de poner a cero el propio sistema de convicciones para abrirse a la evolución. Carlo es un verdadero maestro en este ámbito. Lo hace cada día y ha aprendido que, con mucha probabilidad, lo más difícil para un profesional es dejar de filtrar todo lo nuevo en función de lo que ya sabe o cree saber. 

¿Estás dispuesto a eliminar todos tus preconceptos, a dejar de ser un profesional, a veces un poco egocéntrico, para dar paso al cambio? ¿Estás listo para dejar de juzgar todo lo que ha funcionado para los demás en base a las experiencias que has tenido hasta hoy y para crearte un nuevo sistema de convicciones? Este es el punto de partida.

Se trata de volver a ser humildes. No porque las otras personas quieran imponernos sus ideas, sino porque es la mejor manera para llevar a cabo un cambio en poco tiempo. De esta forma obtendrás el enfoque mental y las herramientas necesarias para conseguir los resultados que deseas. Deshazte del «según mi opinión» para que puedas aprovechar la mayor cantidad de conocimientos posible. Si decides confiar en él y seguir leyendo estas páginas, porque su historia te inspira, hazlo del todo. Comienza de cero. Esa es la actitud que le ha permitido a Carlo Carmine convertirse en el emprendedor de éxito que es hoy. 

Se necesita curiosidad, hambre de conocimiento y determinación a la hora de aprender y avanzar. Algunos lectores no leerán cosas nuevas, pero estoy seguro de que encontrarán la inspiración para actuar. Otros aprenderán estrategias novedosas que les permitirán vivir un verdadero proceso de creación de la empresa que desean. Pero hay algo que sí encontraréis todos, y se trata del modo de pensar, las técnicas y los consejos de quien ha aplicado lo que ha ido aprendiendo y ha obtenido lo que deseaba. No es un libro para espectadores. Es un plan claro y repetible que se puede poner en práctica. Una especie de mapa para tu éxito como emprendedor que debes seguir «sin prisa, pero sin pausa», como siempre dice el autor en su vida cotidiana. Hoy, en estas páginas, comienza una verdadera transformación. Esa que te ayudará a convertirte en el verdadero emprendedor que siempre has querido ser y en el mejor héroe que puedes desear para la historia de tu empresa. 

Gianluca Lo Stimolo 

Business Celebrity Builder 

Founder & CEO de Stand Out


Introducción

 

42 años... ¡aquí empieza mi historia de transformación!

Quiero comenzar diciéndote de inmediato que te he mentido.

Este libro habla de cómo transformarse «De profesional a emprendedor» en 24 horas, con una fórmula específica que he experimentado conmigo mismo y que muchos emprendedores siguen, pero no es exactamente así.

Para realizar mi transformación no fueron suficientes mis primeros 42 años de vida, sin embargo, me bastó un segundo, una sensación, para activar el detonador de un mecanismo que llevaba mucho tiempo esperando por esta reacción.

Antes de hablarte de ese instante y de ese detonador, quiero contarte algunas cosas anteriores a ese momento. Primero tengo que compartir contigo el enorme sentido de frustración, de rabia conmigo mismo, de desilusión y de miedo que me acompañaban. ¿Era posible que mi vida, después de todos los sacrificios que había hecho, no pudiese depararme nada más? Seguía gritándome a mí mismo que merecía más...mucho más.

Como se dice a menudo, en la vida pasan trenes que si no los dejas ir te pueden cambiar la vida, pero para serte sincero, con 42 años tenía miedo. Me preguntaba si habrían pasado otros trenes que hubiesen podido cambiarme la vida. Mis 20, mis 30 años, ese tiempo lleno de trenes que pueden marcar la diferencia, habían pasado ya.

 

Nací en Nápoles, mi padre era un comerciante (habría sido un gran emprendedor, y al final del libro verás cuánto esto ha influido en mi vida) y mi madre una mujer que trabajó siempre con y «para» mi padre.

No tenían ni siquiera el grado de educación secundaria, pero los dos eran trabajadores incansables y de excelentes valores.

 

Con 18 años decidí perseguir mi sueño, aunque a decir verdad, era más bien el sueño de mi padre: ¡licenciarme en la Universidad Comercial Luigi Bocconi, en Milán! Por aquel entonces era la mejor universidad de economía de Italia y, sin lugar a dudas, una de las más prestigiosas del mundo.

Era un proyecto del que veníamos hablando mi padre y yo desde mis 15 años. Estudié todo ese verano, aprobé el examen de admisión, y una mañana de septiembre de 1993, emprendí mi viaje junto a mi padre. Nos despedimos de la familia entre lágrimas, y a las 05:30 salimos rumbo a esa Milán que se convertiría en mi nueva casa.

 

¡Aún hoy me pregunto por qué madrugamos tanto ese día!

 

Y creo que, a lo mejor, fue necesario para darle a aquel momento ese énfasis que hoy me permite contarlo en este libro con tanta claridad, a pesar de todos los años que han pasado.

Sentía sobre mí un peso y una responsabilidad enormes. Recuerdo con claridad las palabras de mi padre durante el viaje: «Hijo mío, si ves que tienes dificultades en la Universidad de Milán, no lo pienses dos veces, puedes regresar a Nápoles e inscribirte en la facultad de Derecho». Lo recuerdo como si fuese hoy, y siento un nudo en la garganta.

Le respondí: «Si por alguna razón no lo lograra, ¡preferiría irme a vivir a la India antes que volver a Nápoles! Si los demás pueden, yo también podré (como siempre decía mi madre)». Sentía la responsabilidad y la obligación moral de cumplir con mi objetivo.

Los años de la universidad fueron muy difíciles. Milán era muy diferente a la ciudad que hoy conocemos, digamos que era más «milanesa» y menos internacional. Estuve varios años sin dejar que mi madre viniera a visitarme.

Necesitaba sentirme fuerte y no depender de nadie.

Yo me sentía como en una misión. ¡Y tenía que cumplir con ella!

Recuerdo aún, con una sonrisa, lo que sucedía durante los fines de semana de la universidad, podríamos decir que era algo emblemático. Los domingos por la mañana me llamaba mi padre y yo le contaba la magnífica noche que había pasado el sábado con mis amigos. Escuchaba mis historias con entusiasmo, se sentía tranquilo, y seguía diciéndome que yo era joven y que tenía que divertirme, no solo estudiar.

¿Quieres saber la verdad? ¡De cada 10 historias que le contaba, 9 eran falsas!

La verdad era que la mayor parte de los fines de semana me la pasaba estudiando, pero quería que mi padre se sintiera contento y tranquilo al pensar que también me estaba divirtiendo. Creo haber sido uno de los pocos estudiantes que mentía a sus padres diciendo que salía a divertirse, cuando en realidad estudiaba incluso los sábados por la noche.

El 10 de julio de 1998, después de cuatro años y medio de estudio intenso, terminé mi licenciatura en «Economía y Legislación para Empresas» por la Universidad Comercial Luigi Bocconi, con una tesis en «Fiscalidad Internacional». ¡Ese día me convertí en el primer licenciado de la familia! 

Fue un día mágico, único e inolvidable, el primer paso de ese viaje que tanto había soñado, para convertirme en un gran profesional de éxito.

 

Apenas finalizada la licenciatura, me inscribí en el Máster en Tributación impartido por Il Sole 24 Ore, que duraba todo el día. ¡Me repetía constantemente que me convertiría en un profesional de éxito y que lograría alcanzar todos mis sueños!

Como si las clases del Máster (que duró un año entero) fuesen poco, cuando terminaban en la tarde, me iba a la universidad a seguir un curso de especialización en Fiscalidad internacional. 

Al final de ese año agotador, empecé en mi primer trabajo, en el bufete KPMG, una de las tres sociedades de consultoría más importantes y grandes de todo el mundo. Recuerdo que me quedaba hasta tarde para poder entrar en las oficinas de los jefes (espero que no se molesten conmigo) y fotocopiar sus trabajos para estudiarlos. ¡Tenía que aprender!

Dentro de la sociedad se vivía una competencia increíble y yo no podía quedarme rezagado. Sabía que tenía que ser capaz de sobresalir. Tenía un solo objetivo: ¡convertirme en un profesional de éxito! ¡Se lo debía a mis padres!

Tenía que recompensar todo el esfuerzo que habían hecho por mí. Así que, después de la jornada de trabajo, seguía otro curso nocturno de especialización en la misma Universidad Bocconi. Recuerdo que también comencé a escribir en algunas revistas especializadas de derecho tributario internacional. ¡Para mí era una verdadera satisfacción! Significaba que seguía avanzando en mi camino para convertirme en un profesional de éxito.

Tras solo un año en KPMG, me contactó el departamento de Fiscalidad internacional de Deloitte & Touche, otra gran firma de asesoría a nivel mundial. 

 

Decidí aceptar el cambio y comencé a trabajar en su sede de Milán. ¡Me dejaba la piel trabajando! 

Terminaba todos los días a las 22:00 y, mientras volvía a casa, andando, saboreaba todos mis sacrificios, para disfrutar de ese «viaje».

Estaba creando mi futuro y mi éxito.

Todos los domingos a las 8 de la mañana tenía una cita con un compañero de trabajo para escribir artículos en revistas especializadas del sector. Eran artículos que requerían mucho tiempo y estudio.

Pasado el primer año en Deloitte & Touche, el que en ese momento era mi director y yo, tras mucha insistencia de mi parte, decidimos dimitir y abrir nuestro bufete especializado en fiscalidad internacional. Y así fue como, el 10 de septiembre de 2001, inauguramos el bufete, con fiesta incluida, ¡el día antes de la triste caída de las Torres Gemelas, en Nueva York!

Todos mis sacrificios estaban dando sus frutos. ¡Con solo 25 años, estaba abriendo, junto a mi socio, un bufete especializado en fiscalidad internacional completamente nuestro! 

¡Sí, sí y sí! ¡Habían valido la pena todos esos años de trabajo arduo y de estudio incesante! Recuerdo que viajaba en avión de Milán a Nápoles los miércoles en la tarde y volvía a Milán la mañana siguiente a las 06:30. Todo esto solo para participar en la Comisión de Fiscalidad Internacional que acababa de instituir el Colegio de Contadores Públicos de Nápoles.

Yo quería estar allí, quería que todos me reconocieran como un gran profesional de éxito. Tenía un solo objetivo: dar a mis padres todas las satisfacciones que se merecían por todos los sacrificios que habían hecho. ¡Tenía que demostrarle a mi madre que el dolor que le provocaba verme solo unos pocos días al año no había sido en vano!

Hoy, mientras escribo este libro, mi madre está aquí en frente de mí, mirando el mar a través del balcón de mi casa en Barcelona, donde vivo ahora. Y mientras la miro pienso en todo el tiempo que ha pasado y en todos los sacrificios que hemos hecho.

 

Tras abrir mi bufete, comencé a dar clases de fiscalidad internacional y de Trust en la Universidad de Bocconi. Esa misma prestigiosa universidad por la cual me había licenciado solo 4 años antes y con la que soñaba junto a mi padre, con solo 15 años.

¡Para mí era una verdadera satisfacción! Tenía menos de 30 años y ya tenía mi propio bufete, escribía en las revistas de sector más importantes, participaba en las Comisiones de Fiscalidad Internacional más prestigiosas de Italia y, a menudo, participaba como ponente en convenios, incluso con 400 profesionales. También impartí algunas clases en la Agencia Tributaria de Italia.

Me estaba convirtiendo en un gran profesional, pero algo no funcionaba.

Después de varios años y muchas aventuras, que no voy a mencionar aquí, porque necesitaríamos otro libro para contar todos los problemas familiares y económicos vividos (entre estos, la quiebra de una sociedad en la que participaba, embargo de mi cuenta corriente y desahucio de mi casa, en fin cosas que pueden formar parte de la vida de todos) me di cuenta de que ya tenía 42 años.

 

El tiempo había pasado y nada de lo que yo soñaba o pensaba que estaba por suceder se había vuelto realidad.

Me sentía desilusionado y frustrado. Sí, no cabía duda de que yo era muy bueno en lo que hacía, era competente, escribía en revistas especializadas, era un orador reconocido en los convenios, pero seguía sintiendo que mis resultados económicos no eran proporcionales a todo lo que producía. Seguía preguntándome siempre lo mismo, y creo que es lo que tú también te estás preguntado ahora: «Pero con todos los sacrificios que he hecho en estos años, ¿por qué mis resultados económicos siguen siendo tan decepcionantes y muy por debajo de mis expectativas? ¿Por qué noto que otros emprendedores recogen mucho más de lo que yo he sembrado a pesar de no tener mis conocimientos? ¿Por qué veo a tantos chicos jóvenes mantener un nivel de vida muy superior al mío sin hacer todos los sacrificios que he hecho yo?». 

Y todo esto a pesar de mi inteligencia, competencia, máster, y la infinidad de títulos y publicaciones. Era meticuloso, trabajaba sin descanso y había hecho todo lo que parecía ser necesario para poder convertirme en un gran profesional. ¡No tenía respuestas, sino un fuerte sentimiento de frustración!

 

¡Con 42 años sentía, de repente, que había corrido en la dirección equivocada, pensaba que con esta edad ya no podía volver a comenzar, que había hecho demasiados sacrificios como para tirarlo todo por la borda!

Estaba enfadado conmigo mismo y con mi vida, sentía que no había recibido todo lo que merecía, en fin, estaba frustrado. 

Veía que los otros emprendedores habían realizado lo que yo había soñado y me enfadaba aún más, sufría y sentía que ya no tendría el tiempo para alcanzar sus resultados, aunque estaba convencido de que me los merecía.

Si tienes más de 30 años y no estás obteniendo lo que crees que te mereces, ya te digo que no estás solo. Porque detrás de la apariencia de grandes profesionales de muchos colegas que encuentras cada día existe una gran frustración, muy bien enmascarada, con respecto a los modestos resultados económicos que obtienen.

 

Dentro de poco te hablaré de cómo cambió, ya no en 24 horas, sino en un solo instante, mi vida personal y profesional y de cómo puede cambiar la tuya de la misma manera.

Te describiré cómo en solo 2 años y medio pasé de un volumen de facturación de 300.000 € por año a 10 millones de euros de encargos. Te explicaré cómo pasé de trabajar solo con 7 personas, entre socios y colaboradores, a convertirme en una verdadera empresa con más de 100 personas entre empleados y colaboradores que trabajan en un ático del edificio más prestigioso de Piazza San Babila, en Milán. Además, te contaré cómo subí a un escenario en Estados Unidos para recibir un premio por los mejores resultados alcanzados con el funnel marketing (la herramienta de marketing de la que te hablaré más adelante) y gracias al cual entré a formar parte de un club exclusivo. Aún hoy soy el único italiano que forma parte de ese club. Se trata del prestigioso premio «Eight Figure - Two Comma Club X» de ClickFunnels, de Russell Brunson, que hasta hoy han recibido solo 46 emprendedores en todo el mundo, en una comunidad mundial de más de 100 mil personas.

 

Te describiré las herramientas gracias a las cuales me han invitado a participar como orador en un evento de más de 600 empresarios, para contar mi transformación e inspirar a otros emprendedores. Te hablaré de cómo me he hecho amigo de los más importantes formadores de Italia, y de cómo hoy viajo por Italia y España para inspirar a otros profesionales como tú, que ahora lees este libro para empezar el mismo proceso de transformación.

 

Te mostraré todo esto con una visión completa, compartiré contigo mi experiencia personal y el camino que he tomado, reviviendo y afrontando junto a ti los problemas que he encontrado en el día a día. Te simplificaré los conceptos expresados con ejemplos prácticos, basados en mis experiencias.

Te hablaré de «Cambio de mentalidad», de «Cómo crear procedimientos», de «Herramientas para la escalabilidad del negocio», de «Ejemplos de KPI (Indicador clave de rendimiento)», de «Funnel Marketing», de «Cómo delegar», de «Cómo sacar partido a las redes sociales», de la «Regla de los 2 minutos», de «Gestión del tiempo», de los «4 colores de la personalidad» y de cómo «Comprar tiempo». Todo esto a través de la Fórmula W.I.A.C. (Why, Intention, Action, Commitment).

Emprenderemos juntos un viaje de dos años y medio a través del cual te mostraré mi transformación de simple profesional a emprendedor.

 

En estos últimos dos años y medio he encontrado centenares de profesionales en Italia, España y Estados Unidos y, después de compartir opiniones con ellos, puedo decirte que los problemas de cada uno son comunes para todos, y son justamente los mismos que yo tenía y que logré superar y que, con mucha probabilidad, estás viviendo tú también. Compartiré la experiencia que he acumulado gracias a la gran cantidad de cursos que he seguido durante estos años. Cursos que incluyen eventos en vivo, membresías y coaching o entrenamientos ejecutivos con formadores italianos como Roberto Re, Giacomo Bruno, Alfio Bardolla, Roberto Cerè, Gianluca lo Stimolo, Matteo Maserati, Golia Pezzulla, Michele Tampieri, Alessandro Bentivoglio, Maurizio Papa, Mirco Gasparotto; así como con formadores internacionales como Russell Brunson, Dean Graziosi, Garret White, Peng Joon, Sam Ovens, Brendon Burchard, Dan Lok y el gran Anthony Robbins.

Como ves, son personas que trabajan en sectores muy alejados del que solía ser mi mundo y, con mucha probabilidad, del tuyo. Sin embargo, hoy te puedo decir que han sido fundamentales para mi transformación y que lo serán para la tuya. Hace dos años y medio yo no conocía a ninguna de estas personas increíbles, sin embargo, hoy les he estrechado la mano y he intercambiado ideas con cada uno de ellos.

 

Prepárate para este viaje, tómate tu tiempo, aíslate, escucha un poco de música y enfócate mientras lees.

 

Tu vida está a punto de cambiar, está llegando ese tren que tanto esperabas. Ahora solo te queda ir a buscar lo que te mereces y que está esperando por ti.

 

Disfruta la lectura y prepárate para vivir esta transformación «De profesional a emprendedor» y tu realización económica y personal.

 

Por el momento te dejo este enlace: www.carlocarmine.com/es/dpae/recursos.

Aquí podrás encontrar muchísimo material que estoy preparando para ti y que te ayudará en tu proceso de transformación «De profesional a emprendedor». Dentro de la página encontrarás vídeos, documentos en PDF y muchos otros materiales que podrás descargar.
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