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Tidak ada bagian dari publikasi ini yang boleh direproduksi,
disimpan dalam sistem pengambilan, atau ditransmisikan dalam bentuk
apa pun atau dengan cara apa pun, elektronik, mekanis, fotokopi,
perekaman, pemindaian, atau lainnya, kecuali sebagaimana diizinkan
oleh hukum UE dan AS.




Stefano Calicchio dapat memberikan izin untuk mereproduksi
sebagian yang tidak melebihi seperlima belas dari volume ini dengan
biaya tertentu. Permintaan harus dikirim ke alamat email berikut: 
calmail@hotmail.it 
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Bayangkan sebuah teknologi yang memungkinkan Anda membuat perbedaan
besar dalam memperoleh pelanggan baru. Teknologi yang memungkinkan
untuk menanamkan pemasaran secara langsung ke dalam produk, layanan
atau ide yang ingin Anda sebarkan. Teknologi tersebut tidak hanya
mengubah kinerja laporan penjualan Anda, tetapi juga mencapai
tujuan yang jauh lebih luas dan lebih dalam. Secara harfiah dapat
mengubah dunia.


Ini adalah inti dari penginjil pelanggan. Jika Anda pikir saya
melebih-lebihkan, Anda akan menemukan dalam ebook ini bahwa
perusahaan-perusahaan terbesar di dunia dan organisasi nirlaba yang
paling berdampak memiliki teknologi ini dan menggunakannya setiap
hari untuk mempertahankan posisi kepemimpinan mereka.

Oleh karena itu, tujuan utama dari teknologi yang akan disajikan
adalah untuk membuat orang sangat percaya pada produk Anda, ide
Anda atau organisasi Anda. Ini bukan konsep yang abstrak, karena
orang-orang setidaknya akan terbuka terhadap misi ini seperti
halnya Anda.

Anda akan menemukan cara menerapkan teknologi penginjil
pemasaran ke dalam tindakan, untuk mencapai hasil yang
inovatif:




  
	Jika Anda berbisnis, Anda akan menemukan cara untuk
menghasilkan perhatian yang tak terbendung pada bisnis Anda;

  
	jika Anda bekerja di bidang artistik, Anda akan membangun basis
penggemar terhadap bentuk seni, musik, atau tulisan Anda;

  
	Jika Anda aktif di bidang sosial, Anda akan secara spontan
mendapatkan aktivis untuk memperjuangkan tujuan Anda;

  
	jika Anda akhirnya tidak termasuk dalam salah satu kategori
sebelumnya, bacalah buku ini untuk mengetahui bagaimana orang akan
mencoba memengaruhi opini Anda terhadap mereka.





Penginjil pelanggan adalah teknik pemasaran dengan potensi
tinggi, tetapi untuk memahaminya, perlu mempelajari prinsip dan
mekanismenya. Hasil seperti itu tidak bisa diimprovisasi. Tetapi
pertama-tama, perlu memahami apa yang sedang kita bicarakan.
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