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INTRODUCCIÓN


La venta por correo puede ser el método más fácil y menos costoso de vender sus servicios o productos básicos. También puede ser el método más difícil y más caro de hacer el trabajo. Todo depende del método que utilice para presentar su oferta a sus clientes potenciales; depende del tipo de carta que les envíe.


Redactar una carta de este tipo, un mensaje que explique de forma concisa pero completa y convincente lo que usted ofrece, es un trabajo que exige los servicios de un experto versado en cada una de las mil fases de la venta y con muchos años de experiencia exitosa en la venta por correo.


Si tuviera que elegir al único hombre en los Estados Unidos que pudiera escribir para usted una carta de ventas que produjera los resultados que desea, probablemente le pediría a Robert Collier que hiciera el trabajo. Avalado por muchos años de éxito en el campo de la venta por correo, vendiendo todo tipo de productos, desde maquinaria para zanjas hasta fertilizantes, libros e impermeables, acciones y bonos y servicios, ha colocado cientos de millones de dólares en los bolsillos de los clientes para los que ha escrito su carta maestra de ventas. Como consecuencia, hoy es el principal escritor de cartas de venta de éxito de Estados Unidos.


Le pedimos al Sr. Collier que seleccionara entre los muchos miles de cartas de ventas que se consideran las mejores de todas. Fue un trabajo difícil elegir quince de las mejores de una lista de diez mil de las mejores. pero el trabajo está terminado y aquí están las cartas. Estas son las quince cartas consideradas las mejores jamás escritas por el hombre reconocido como el mejor escritor de cartas de ventas en América hoy en día. Han sido realmente probadas, han sido realmente utilizadas, han vendido realmente más de un millón de dólares en servicios y mercancías.


Estas cartas se venderán por usted. Elija las que sean aplicables a su propio negocio. Modifícalas sólo en la medida en que estén de acuerdo con los productos y servicios que tienes que vender. Pero también le conviene estudiarlas todas, ya que todas contienen los elementos esenciales que forman parte de toda carta de ventas exitosa. Contienen ideas que puede aplicar con éxito en las cartas de ventas que dicte


 




CARTA # 1
EL HUMILDE CENTAVO A MENUDO HACE EL TRUCO


He aquí una carta en la que se pegó un nuevo centavo. Junto con las cifras dadas, el centavo despertó una sorprendente atención.


La idea podría ser utilizada fácilmente por las compañías de seguros, las cajas de ahorro y similares. También la utilizó, con resultados inusuales, una asociación que intentaba aumentar el número de miembros con el fin de reducir el coste del gobierno.


{carta}


ES UNA COSA MARAVILLOSA - ¡El poder del dinero para ganar más dinero!


Sólo este pequeño e insignificante centavo, ahorrado cada semana desde el inicio de la Asociación de Préstamos y Ahorros, ascendería hoy a 75 dólares - y de esos 75 dólares, 50 dólares SERÍAN DIVIDENDOS DE INTERÉS.


Un dólar ahorrado cada semana equivaldría hoy a 7.500 dólares. ASÍ ES COMO CRECE EL DINERO!


Independientemente de sus creencias, todo hombre estará de acuerdo en que las Escrituras contienen algunas de las más antiguas y grandes verdades conocidas por la humanidad. Hay una verdad que los Reyes Magos de antaño consideraron tan importante, que la repitieron no menos de seis veces en el primer capítulo de la Biblia, y se refirieron a ella a lo largo del Antiguo y del Nuevo Testamento.


Esta verdad milenaria es que ¡TODO AUMENTA DESDE SU TIPO! Siembra una semilla de maíz, y cosecharás espigas. Siembra cardos, y crecerá una profusión de cardos. Siembra dinero, y tu dinero vuelve a ti después de muchos días, centuplicado.
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PARA SU PROPIO USO Y BENEFICIO
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