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Psiholoģija un cilvēka uzvedības pētījumi sāka aptvert
ekonomikas un finanšu pasauli, kad kļuva skaidrs, ka hipotēze par
efektīviem finanšu tirgiem nav pietiekama, lai izskaidrotu
notiekošo parādību sarežģītību.




 








Patiešām, 
homo economicus, kas savā darbībā ir pilnīgi
racionāls, pastulēšana, protams, palīdz sakārtot daudzos finanšu
sistēmu veidojošos elementus un izpētīt, kā tie ir savstarpēji
saistīti. Taču racionalitātei piemīt netiešā bēas, kas dažkārt
noved pie praktiskiem rezultātiem, kuri atšķiras no postulētajiem.
Cilvēki ne vienmēr pareizi apstrādā informāciju.




 








No tā izriet, ka ekonomikas dalībnieku izvēles vienmēr ir
vislabākās iespējamās, kā arī loģiskākās un funkcionālākās.
Taču tās ne vienmēr atbilst akadēmiskajā kontekstā ieteiktajai
racionālajai linearitātei. Patiesībā teorija bieži vien ir tālu
no realitātes.




 








Kā mēs diemžēl redzam ekonomikas krīžu cikliskuma parādībās,
cilvēku izvēle bieži vien šķiet pilnīgi iracionāla tikai līdz
brīdim, kad notiek kaut kas negaidīts. Un patiešām, dažkārt
tirgu pārņem īstas iracionālas eiforijas fāzes, kurām pēc tam
seko nepamatotas depresijas brīži.




 








TEORIJA:




RACIONĀLA UN LINEĀRA UZVEDĪBA




 








REĀLĀ SITUĀCIJA:





  
EIFORIJA ← → DEPRESIJA





 








Uzvedības finanses kļūst par instrumentu, kas var piedāvāt
interpretācijas iespēju papildus tam, kas iepriekš bija iespējams,
piemērojot tīri ekonomisko loģiku. 





 








Tā ir starpdisciplināra pieeja, kas nepretendē uz galīgo
risinājumu jebkuras finanšu parādības interpretācijai, bet ļauj
papildināt svarīgus skaidrojumus scenārijiem, kas citādi riskē
iesprūst tradicionālās domāšanas aizspriedumos un neskaidrībās.




 








Protams, racionālā tirgus teorija vienmēr var mēģināt
izskaidrot neatbilstošas parādības kā nejaušus notikumus, taču
bez reālas pievienotās vērtības vispārējai interpretācijas
sistēmai. No otras puses, katrai teorijai laika gaitā noteikti
pievienosies (vai pārspēs) kāda cita. 





 








Izaicinājumos, ar kuriem ikdienā saskaras ekonomikas dalībnieki,
noteikti nevar nepamanīt kognitīvo bēdu ietekmi un apjomu (kā,
piemēram, pārstāvības heiristikas, pārlieku lielas pārliecības,
pieejamības, pielāgošanās vai noenkurošanas gadījumā).




 








Turpmākajās lappusēs mēs iedziļināsimies šo parādību
darbības mehānismā, attīstot tēmu par uzvedības finansēm. Mēs
sāksim ar priekšmeta pamatprincipiem un pēc tam pievērsīsimies
praktiskiem un funkcionāliem pielietojumiem.




 








Mērķis ir palīdzēt lasītājam paplašināt savu interpretācijas
instrumentu klāstu, lai labāk izprastu, kā darbojas tirgi, un
pieņemtu pamatotākus lēmumus nekā parasti.
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Uzvedības finanses ir jauna un augoša ekonomikas joma, kurai
raksturīga starpdisciplināras un daudzfaktoru pieejas izmantošana.
Šī pētījuma pamatideja ir tāda, ka, apvienojot jaunākos
ekonomikas, psiholoģijas, neiroloģijas un socioloģijas atklājumus,
var labāk izskaidrot to, kā cilvēki izdara ekonomiskas izvēles. 





 








Tāpēc jaunākajiem atklājumiem šajās disciplīnās būtu
jānodrošina sinerģiska interpretācijas vērtība attiecībā uz
atsevišķu teoriju piemērošanu, jo īpaši tādā ekonomikas
sistēmā kā pašreizējā, kas kļūst arvien sarežģītāka un
entropiskāka jaunu tehnoloģiju ienākšanas dēļ.




 








Padomājiet tikai par straujo augstas frekvences algoritmiskās
tirdzniecības attīstību, kad automatizēta programmatūra spēj
veikt tirdzniecību dažās miljonajās sekundes daļās.  





 








Tāpēc tā ir pētniecības joma, kas var sniegt atbildes uz
jautājumiem, uz kuriem tradicionālā ekonomika nespēj paredzēt,
kāda varētu būt iespējamā turpmākā nozares attīstība, jo
arvien vairāk faktu un notikumu neatbilst tradicionālajām
interpretācijas shēmām.




 








Patiesībā par uzvedības finansēm mēs sākam runāt jau pirmajās
neoklasiskās ekonomikas teorijās. Piemēram, Ādams Smits, kurš
sarakstīja "Morāles sistēmu teoriju", kurā aprakstīja
sistēmu, kuras pamatā ir simpātijas princips.




 








Pēc Smita domām, līdzjūtība veidojas identifikācijas un
salīdzināšanas procesā ar citu cilvēku jūtām. Izmantojot šo
mehānismu, cilvēki interesējas par citiem, neatsakoties no sevis.
Tādējādi maiznieks ražo maizi nevis, lai to izdalītu, bet lai
pārdotu, bet gan lai piedāvātu produktu, ko klienti vēlas un
novērtē.




 








Tāpēc jebkuras komerciālas apmaiņas pamatā ir vēlme piedāvāt
vērtību otrai pusei, vienlaikus apmierinot savas un citu intereses.
Pēc ekonomista domām, tirgus neredzamā roka atbilst taisnīgumam,
pielīdzinot ekonomisko kārtību morālajai kārtībai.




 








No tā izriet, ka ekonomika un psiholoģija saplūst ekonomisko
aģentu uzvedībā. Pieņēmums, kas ir uzvedības finanšu pamatā.




 








Skaidrs, ka turpmākajās desmitgadēs dominēja uzskats par cilvēku
kā racionālu operatoru, bet uzvedības ekonomikas principi vēl
tikai gaidīja, kad tiks atklāti. Tādējādi kopš pagājušā
gadsimta 80. gadiem ir kļuvušas daudz populārākas hipotēzes,
pētījumi un teorijas par to, kā cilvēki pieņem lēmumus
ekonomikas jautājumos.




 








No otras puses, šo pētījumu jomu vienmēr aktuālu un nozīmīgu
ir padarījušas pastāvīgās anomālijas, kas gadu gaitā ir
padarījušas teorijas, kuras sekoja viena otrai, "nepilnīgas".
Neatkarīgi no tā, vai runa bija par nelielām tirgus korekcijām,
finanšu instrumentu cenu neatbilstībām vai masveida pirkumiem, kas
nebija loģiski pamatoti (kā var aizmirst spekulatīvos burbuļus,
kas radās pēdējās desmitgadēs), vienmēr šķita, ka pastāv
kaut kas tāds, ko nevar pienācīgi izskaidrot, izmantojot
tradicionālās ekonomikas teorijas.




 








20. gadsimta 70. gadu beigās parādījās pirmās perspektīvas
teorijas, kas tika izplatītas ar Kahnemana un Tverska publikācijas
"Perspektīvas teorija: lēmumu analīze riska apstākļos"
starpniecību. Tā apstrīdēja tā saukto gaidāmā lietderīguma
teoriju, ko 1944. gadā izstrādāja Džons fon Neimans un Oskars
Morgenšterns. No šī brīža ir iezīmēts ceļš uz uzvedības
finanšu attīstību.




 








Kopš 20. gadsimta 90. gadiem ir parādījušies jauni veidi, kā
pētīt un analizēt to, kā cilvēki izdara izvēli. Ieskats, ko
pirms dažiem gadiem pat nevarēja iedomāties. Daudzfaktoru un
starpdisciplinārā pieeja ir mudinājusi pētniekus izmantot
vismodernākās medicīnas iekārtas, lai mēģinātu interpretēt,
kā smadzenes darbojas izvēles procesa laikā.




 








Jādomā par neiromārketinga un neiroekonomikas atklājumiem,
piemēram, izmantojot magnētiskās rezonanses attēlu, lai
noskaidrotu, kuras smadzeņu daļas iedegas un sāk darboties, kad ir
pienācis laiks pieņemt lēmumu par ieguldījumu vai pirkumu.




 








Pēdējos gados uzvedības finanses ir ieguvušas galīgo atzinību
galveno ekonomikas teoriju olimpa virsotnē - Nobela prēmija
ekonomikā (2017. gadā) tika piešķirta psihologam Dr. Ričardam
Tāleram (Richard H. Thaler) par viņa pētījumiem par uzvedības
ekonomiku. 





 








Savos darbos Tailers parādīja, ka indivīdu lēmumus ekonomikas
jomā var pētīt un izskaidrot ar kognitīvās psiholoģijas
metodēm, tādējādi veidojot (kā balvas pasniegšanas ceremonijā
paziņoja Zviedrijas akadēmija) tiltu starp ekonomisko un
psiholoģisko analīzi par indivīda lēmumu pieņemšanas procesu.




 








Tāpēc kopumā uzvedības ekonomiku var definēt kā disciplīnu,
kas pēta, kā psiholoģiskās noslieces ietekmē investoru un
tirgotāju finanšu uzvedību. Turklāt šī disciplīna spēj
analizēt un parādīt izkropļojumus, kas var būt tirgus anomāliju
cēlonis.
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