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	Einführung

	Im Jahr 1936 veröffentlichte "Wie man Freunde gewinnt und Menschen beeinflusst" ist ein Selbsthilfe-Mega-Klassiker und hat mehr als 15 Millionen Exemplare verkauft. Dieses Buch von Dale Carnegie hat sich als zeitloser Bestseller erwiesen. Wie bei den meisten berühmten Büchern haben mehr Menschen von dem Buch gehört, als es tatsächlich gelesen haben! Obwohl das Buch hauptsächlich als Begleitbuch zu Dale Carnegies Kursen gedacht war, wie man ein guter Verkäufer wird, enthält es Weisheiten, die Sie in einer Vielzahl realer Lebenssituationen anwenden können.

	In vier Abschnitte unterteilt, ist das Buch vollgepackt mit robustem Rat und hat Tausenden, vielleicht sogar Millionen von Menschen geholfen, die Karriereleiter in ihrem Berufs- und Privatleben hinaufzusteigen.

	Der Zweck dieses Buches besteht NICHT darin, die Notwendigkeit zu ersetzen, Dale Carnegies Buch zu lesen. Die Lektüre von Dales Buch "Wie man Freunde gewinnt und Menschen beeinflusst" wird dringend empfohlen. Der Zweck dieses Buches besteht darin, Ihnen ein schnelles Verständnis des Buches zu vermitteln... ohne dass Sie durch über 200 Seiten von Dales Buch blättern müssen.
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