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Tüm hakları saklıdır.



  
Herhangi bir ihlal yasalara uygun olarak
kovuşturulacaktır.


Bu yayının hiçbir bölümü, AB ve ABD yasalarının izin verdiği
durumlar dışında, elektronik, mekanik, fotokopi, kayıt, tarama veya
başka herhangi bir şekilde çoğaltılamaz, bir erişim sisteminde
saklanamaz veya iletilemez.



Stefano Calicchio, bu kitabın on beşte birini aşmayan bir
bölümünün ücret karşılığında çoğaltılmasına izin verebilir.
Talepler aşağıdaki e-posta adresine gönderilmelidir: 

 



  calmail@hotmail.it



  
Telif hakkı bilgileri



Yazar: Stefano Calicchio


Telif Hakkı: © Standard Licence - Tüm hakları
saklıdır
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E-posta, web'in öldürücü uygulamalarından biridir ve yalnızca
başkalarıyla iletişim kurma şeklimizi değil, aynı zamanda iş yapma
şeklimizi de tamamen değiştirmiştir.


E-posta sayesinde, eskiden sadece günler değil, aylar veya
yıllar süren ticari işlemleri, sözleşmeleri ve müzakereleri hızlı
bir şekilde sonuçlandırabiliyoruz. Günümüzde, her satışın temelini
oluşturan bu süreç, özel bir çalışma alanının ortaya çıkması
sayesinde kolayca rafine edilebilmekte ve verimli hale
getirilebilmektedir.

Bu nedenle e-posta, herhangi bir şirketin veya profesyonelin
başarısı için önemli bir pazarlama aracı, dikkatle yönetilmesi ve
diğer pazarlama medyalarıyla birleştirilmesi gereken bir iletişim
unsuru olarak kabul edilir.

Öte yandan bu kılavuz, bu tür araçların kullanımı için basit
yöntemler öneren basit ve yaklaşık kılavuzlardan da uzak
durmaktadır. Kazandıran bir strateji geliştirmek, kaliteli bir
posta listesi oluşturmaktan makul hedefler belirlemeye,
e-postalarınızı markalaştırmaya, müşterilerinizle ilişki kurmaya ve
çok daha fazlasına kadar uzanan özel bir bilgi birikimi
gerektirir.

Satın aldığınız kitabın amacı da tam olarak budur. E-posta
pazarlamasını doğru bir şekilde nasıl kullanacağınızı basit bir
şekilde açıklayan, okuyucularınızın dikkatini gerçekten çekecek ve
onları memnun alıcılara dönüştürecek bir rehber bulacaksınız.

Derlenmesi yıllar süren bir çalışma ve araştırmanın ürünü olan
bir rehberin içeriğini birkaç sayfaya sığdırmak zordur. Her
halükarda, aşağıda okuyacağınız içerikler arasında
keşfedeceklerinizin kapsamlı olmayan bir listesi bulunmaktadır:




  
	İlk e-posta pazarlama kampanyanıza nasıl aşina olur ve
başlarsınız?

  
	Bir e-posta kampanyasının geleneksel pazarlama karmasına nasıl
doğru bir şekilde entegre edileceği.

  
	Postalarınızdan elde edeceğiniz kazancı nasıl en üst düzeye
çıkarabilirsiniz?

  
	Güvenilmek için Referanslı Gönderici Olmanın Sırları

  
	Doğru bir operasyonel strateji nasıl yapılandırılır?

  
	Posta Listenizi nasıl oluşturursunuz?

  
	E-postalarınızın grafiklerini yapılandırmak için en iyi
ipuçları ve bunun spam filtreleri nedeniyle bir sorun haline
gelmesini nasıl önleyeceğiniz.

  
	Kazandıran Bir Pazarlama Maili Nasıl Oluşturulur?

  
	E-postalarınızın içeriğine nasıl değer katabilirsiniz?

  
	Postalarınızın açılma oranını anında yüzde 100 artıracak
sır

  
	E-postalarınızı nasıl kolay ve etkili bir şekilde göndererek
okunmalarını sağlayabilirsiniz.

  
	E-posta pazarlamasına hemen başlamak için web'deki en iyi
kaynaklar.



Bu kılavuz, ilk okumadan itibaren kolayca uygulanabilecek
şekilde yapılandırılmıştır. E-posta pazarlaması dikkatli bir
planlama gerektiren çalışma alanlarından biri olsa da, ilk
sayfalardan itibaren pratik ve kullanımı kolay bilgiler
keşfedeceksiniz.

İstatistikler, e-posta pazarlamasının geleneksel pazarlama
yöntemlerinin iki katından daha fazla yatırım getirisi sağladığını
gösteriyor, ancak yalnızca kullanacağınız doğru stratejileri
biliyorsanız.

Bu önermelerle, e-posta pazarlaması hakkında daha fazla bilgi
edinmek için zaten çok istekli olduğunuzu düşünüyorum. Bu nedenle
bana sadece iyi okumalar dileyerek devam etmenize izin vermek
kalıyor.

  



                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Posta yoluyla iş: büyük fırsat
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

  

E-posta, yeni küresel köyde anındalık ve karşılıklı bağlantı
talebini mükemmel bir şekilde karşılayarak insanlığın iletişim
kurma biçiminde sonsuza dek devrim yaratan olağanüstü bir
araçtır.


Artık evrensel olarak geleneksel postanın elektronik karşılığı
olarak kabul edilen bu sistem, sofistike yeni nesil sertifika
sistemleri sayesinde çoğu geleneksel ihtiyaç için postanın yerini
almıştır. 

E-posta 40 yılı aşkın bir süre önce doğmuş olsa da, bugün
bildiğimiz şekliyle bu aracın modern babası Jon Postel'dir. 

Elektronik mektubun çalışma prensiplerini tanımlaması ve böylece
büyümesinin temelini oluşturmasıyla tanınır.

Bu mecranın geçirdiği muazzam gelişim, küresel iletişim
ekosisteminin bağlantı ihtiyaçlarına verilen yanıtla
doğrulanmaktadır. E-postalar kısa sürede iş dünyasında vazgeçilmez
olduklarını kanıtladılar, ta ki onlara adanmış gerçek bir çalışma
alanı doğana kadar: e-posta pazarlaması.

Dikkatlice düşünmeye çalışın: Reklam ve pazarlama
maliyetlerinizi azaltırken aynı zamanda işletmenizin satışlarını
önemli ölçüde artırabilecek bir araç için ne kadar ödersiniz?

Bu araç sadece var olmakla kalmıyor, aynı zamanda zaman ve para
açısından özel bir çaba sarf etmeden kişinin kendi satış
stratejileri içinde de uygulanabiliyor. Tüm bunlar, doğru
know-how'ı bilmeniz koşuluyla. 

E-posta bugün mükemmelliğe dayalı her türlü iletişimin gerçek
modelidir: PC bariyerini başarıyla aşan ve akıllı telefonlar gibi
mobil cihazlara inen birkaç dijital araç arasındadır.

E-postanın günümüzde ulaştığı önem nedeniyle, iyi bir e-posta
satış sistemi geliştirmek sadece satışları artırmak için değil,
aynı zamanda şu anda yaşadığımız gibi durgunluk dönemlerinde ve
ekonomik krizlerde harcanabilir bir sağlamlık oluşturmak için de
büyük bir fırsat olabilir.
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