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	CE cours porte sur les principes fondamentaux du succès.

	Le succès consiste en grande partie à s'adapter aux environnements toujours changeants et variés de la vie, dans un esprit d'harmonie et d'équilibre. L'harmonie repose sur la compréhension des forces qui constituent notre environnement ; par conséquent, ce cours est en réalité un plan qui peut être suivi pour atteindre directement le succès, car il aide l'étudiant à interpréter, comprendre et tirer le meilleur parti de ces forces environnementales de la vie. 

	Avant de commencer à lire les leçons de la Loi du succès, vous devez connaître l'histoire de ce cours. Vous devez savoir exactement ce que le cours promet à ceux qui le suivent jusqu'à ce qu'ils aient assimilé les lois et les principes sur lesquels il repose. Vous devez connaître ses limites ainsi que ses possibilités en tant qu'aide dans votre lutte pour trouver votre place dans le monde. 

	Du point de vue du divertissement, le cours sur la loi du succès serait loin derrière la plupart des 

	des magazines mensuels du type « Snappy Story » que l'on trouve aujourd'hui dans les kiosques à journaux. 

	Le cours a été créé pour les personnes sérieuses qui consacrent au moins une partie de leur temps à réussir dans la vie. L'auteur du cours « La loi du succès » n'a pas l'intention de concurrencer ceux qui écrivent uniquement dans le but de divertir. 

	En préparant ce cours, l'auteur avait un double objectif : premièrement, aider l'étudiant sérieux à découvrir ses faiblesses et, deuxièmement, l'aider à élaborer un PLAN PRÉCIS pour surmonter ces faiblesses. 

	Les hommes et les femmes qui ont le plus réussi dans le monde ont dû corriger certains points faibles de leur personnalité avant de commencer à réussir. Les faiblesses les plus marquantes qui séparent les hommes et les femmes du succès sont l'INTOLÉRANCE, la CUPIDITÉ, la JALOUSIE, la MÉFIANCE, la VENGANCE, l'ÉGOÏSME, la VANITÉ, la TENDANCE À RÉCOLTER CE QU'ILS N'ONT PAS SEMÉ et l'HABITUDE DE DÉPENSER PLUS QU'ILS NE GAGNENT. 

	Tous ces ennemis communs de l'humanité, et bien d'autres qui ne sont pas mentionnés ici, sont abordés dans le cours « La loi du succès » de telle manière que toute personne dotée d'une intelligence raisonnable peut les maîtriser sans trop d'efforts ni de désagréments. 

	  Vous devez savoir, dès le départ, que le cours « La loi du succès » a depuis longtemps dépassé le stade expérimental ; qu'il a déjà à son actif un palmarès de réalisations   s qui mérite sérieusement d'être pris en considération et analysé. Vous devez également savoir que le cours « La loi du succès » a été examiné et approuvé par certains des esprits les plus pratiques de cette génération. 

	Le cours « La loi du succès » a d'abord été utilisé sous forme de conférence et a été présenté par son auteur dans pratiquement toutes les villes et dans de nombreuses petites localités des États-Unis pendant plus de sept ans. Vous faites peut-être partie des centaines de milliers de personnes qui ont assisté à cette conférence. 

	Au cours de ces conférences, l'auteur avait des assistants dans le public afin d'interpréter les réactions des auditeurs, ce qui lui a permis de connaître précisément l'effet produit sur les gens. À la suite de cette étude et de cette analyse, de nombreux changements ont été apportés. 

	La première grande victoire de la philosophie de la loi du succès a été remportée lorsque l'auteur l'a utilisée comme base d'un cours qui a permis de former 3 000 hommes et femmes à la vente. La majorité de ces personnes n'avaient aucune expérience préalable dans le domaine de la vente. Grâce à cette formation, ils ont pu gagner plus d'un million de dollars (1 000 000 $) et ont versé à l'auteur 30 000 $ pour ses services, couvrant une période d'environ six mois.

	Les personnes et les petits groupes de vendeurs qui ont connu le succès grâce à ce cours sont trop nombreux pour être mentionnés dans cette introduction, mais leur nombre est important et les avantages qu'ils ont tirés du cours sont indéniables.

	La philosophie de la loi du succès a été portée à l'attention de feu Don R. Mellett, ancien éditeur du Canton (Ohio) Daily News, qui s'était associé à l'auteur du cours et s'apprêtait à démissionner de son poste d'éditeur du Canton Daily News pour prendre en charge la gestion des affaires de l'auteur lorsqu'il a été assassiné le 16 juillet 1926. 

	Avant sa mort, M. Mellett avait pris des dispositions avec le juge Elbert H. Gary, alors président du conseil d'administration de la United States Steel Corporation, pour présenter le cours « La loi du succès » à tous les employés de la Steel Corporation, pour un coût total d'environ 150 000 dollars. Ce projet a été interrompu en raison du décès du juge Gary, mais il prouve que l'auteur de « La loi du succès » a élaboré un programme éducatif durable. Le juge Gary était parfaitement qualifié pour juger de la valeur d'un tel cours, et le fait qu'il ait analysé la philosophie de « La loi du succès » et se soit préparé à y investir la somme considérable de 150 000 dollars prouve la validité de tout ce qui est dit au sujet de ce cours. 

	Vous remarquerez, dans cette introduction générale au cours, quelques termes techniques qui ne vous seront peut-être pas familiers. Ne vous en inquiétez pas. N'essayez pas de comprendre ces termes dès la première lecture. Ils vous apparaîtront clairement après avoir lu le reste du cours. Cette introduction dans son ensemble est uniquement destinée à servir de base aux quinze autres leçons du cours, et vous devez la lire comme telle. Vous ne serez pas interrogé sur cette introduction, mais vous devriez la lire plusieurs fois, car à chaque lecture, vous y trouverez une pensée ou une idée qui ne vous était pas apparue lors des lectures précédentes. 

	Dans cette introduction, vous trouverez une description d'une loi de la psychologie récemment découverte qui est la pierre angulaire de toutes les réalisations personnelles exceptionnelles. Cette loi a été appelée par l'auteur « Master Mind », ce qui signifie un esprit développé grâce à la coopération harmonieuse de deux ou plusieurs personnes qui s'allient dans le but d'accomplir une tâche donnée.

	Si vous travaillez dans le domaine de la vente, vous pouvez expérimenter avec profit cette loi du « Master Mind » dans votre travail quotidien. Il a été constaté qu'un groupe de six ou sept vendeurs peut utiliser cette loi de manière si efficace que leurs ventes peuvent augmenter de manière incroyable. 

	L'assurance-vie est censée être la chose la plus difficile à vendre au monde. Cela ne devrait pas être vrai, étant donné la nécessité établie d'une assurance-vie, mais c'est pourtant le cas. Malgré cela, un petit groupe d'hommes travaillant pour la Prudential Life Insurance Company, dont les ventes concernent principalement des polices d'assurance de faible montant, a formé un petit groupe amical dans le but d'expérimenter la loi du « Master Mind ». Résultat : au cours des trois premiers mois de l'expérience, chaque membre du groupe a vendu plus d'assurances qu'il n'en avait jamais vendu en une année entière auparavant. 

	Ce qui peut être accompli grâce à ce principe, par n'importe quel petit groupe de vendeurs d'assurance-vie intelligents qui ont appris à appliquer la loi du « Master Mind », dépassera l'imagination de la personne la plus optimiste et la plus imaginative. 

	On peut en dire autant d'autres groupes de vendeurs qui commercialisent des marchandises et d'autres formes de services plus tangibles que l'assurance-vie. Gardez cela à l'esprit lorsque vous lirez cette introduction au cours sur la loi du succès, et il n'est pas déraisonnable de penser que cette introduction, à elle seule, vous permettra de comprendre suffisamment cette loi pour changer le cours de votre vie. 

	Ce sont les personnalités qui se cachent derrière une entreprise qui déterminent le succès de celle-ci. Modifiez ces personnalités afin qu'elles soient plus agréables et plus attrayantes pour les clients de l'entreprise, et celle-ci prospérera. Dans toutes les grandes villes des États-Unis, on peut acheter des marchandises de nature et de prix similaires dans des dizaines de magasins, mais vous constaterez qu'il y a toujours un magasin exceptionnel qui fait plus d'affaires que tous les autres, et la raison en est que derrière ce magasin se trouve un homme, ou des hommes, qui ont prêté attention à l' s de personnalité de ceux qui sont en contact avec le public. Les gens achètent autant des personnalités que des marchandises, et on peut se demander s'ils ne sont pas davantage influencés par les personnalités avec lesquelles ils entrent en contact que par les marchandises elles-mêmes. 

	L'assurance-vie a été réduite à une base tellement scientifique que le coût de l'assurance ne varie pas beaucoup, quelle que soit la compagnie auprès de laquelle on la souscrit. Pourtant, sur les centaines de compagnies d'assurance-vie en activité, moins d'une douzaine réalisent la majeure partie du chiffre d'affaires aux États-Unis. 

	Pourquoi ? Les personnalités ! Sur cent personnes qui souscrivent une police d'assurance-vie, quatre-vingt-dix-neuf ne savent pas ce que contient leur police et, ce qui semble plus surprenant, ne semblent pas s'en soucier. Ce qu'elles achètent réellement, c'est la personnalité agréable d'un homme ou d'une femme qui sait cultiver une telle personnalité. 

	Votre mission dans la vie, ou du moins la partie la plus importante de celle-ci, est de réussir. Le succès, au sens où l'entend ce cours sur les quinze lois du succès, est « la réalisation de votre objectif principal sans violer les droits d'autrui ». Quel que soit votre objectif principal dans la vie, vous l'atteindrez beaucoup plus facilement après avoir appris à cultiver une personnalité agréable et après avoir appris l'art délicat de vous allier à d'autres dans une entreprise donnée sans friction ni envie. 

	L'un des plus grands problèmes de la vie, sinon le plus grand, est d'apprendre l'art de la négociation harmonieuse avec les autres. Ce cours a été créé dans le but d'enseigner aux gens comment négocier leur chemin dans la vie avec harmonie et équilibre, sans subir les effets destructeurs des désaccords et des frictions qui plongent chaque année des millions de personnes dans la misère, le dénuement et l'échec. 

	Grâce à cette présentation de l'objectif du cours, vous devriez pouvoir aborder les leçons avec le sentiment qu'une transformation complète de votre personnalité est sur le point de se produire. 

	Vous ne pouvez pas connaître un succès exceptionnel dans la vie sans pouvoir, et vous ne pouvez jamais jouir du pouvoir sans une personnalité suffisante pour influencer les autres à coopérer avec vous dans un esprit d'harmonie. Ce cours vous montre étape par étape comment développer une telle personnalité. 

	Leçon après leçon, voici ce que vous pouvez attendre des Quinze lois du succès : 

	I.      UN OBJECTIF PRINCIPAL DÉFINI vous apprendra comment éviter les efforts inutiles que la majorité des gens consacrent à la recherche d'un travail qui leur correspond. Cette leçon vous montrera comment vous débarrasser définitivement de votre manque d'objectifs et vous concentrer sur un but précis et bien défini comme travail de toute une vie.

	II.       LA CONFIANCE EN SOI vous aidera à maîtriser les six peurs fondamentales qui tourmentent chaque être humain : la peur de la pauvreté, la peur de la maladie, la peur de la vieillesse, la peur de la critique, la peur de perdre l'amour de quelqu'un et la peur de la mort. Elle vous apprendra la différence entre l'égocentrisme et la véritable confiance en soi, qui repose sur des connaissances précises et utiles. 

	III.      L'HABITUDE D'ÉCONOMISER vous apprendra à répartir systématiquement vos revenus afin qu'un pourcentage précis s'accumule régulièrement, formant ainsi l'une des plus grandes sources connues de pouvoir personnel. Personne ne peut réussir dans la vie sans économiser de l'argent. Il n'y a aucune exception à cette règle, et personne ne peut y échapper. 

	IV.      L'INITIATIVE      ET      LEADERSHIP      vous      vous montrer 

	comment devenir un leader plutôt qu'un suiveur dans le domaine que vous avez choisi. Il développera en vous l'instinct de leadership qui vous permettra de vous hisser progressivement au sommet dans toutes les entreprises auxquelles vous participerez. 

	V.      L'IMAGINATION stimulera votre esprit afin que vous conceviez de nouvelles idées et développiez de nouveaux plans qui vous aideront à atteindre l'objectif principal que vous vous êtes fixé. Cette leçon vous apprendra comment « construire de nouvelles maisons à partir de vieilles pierres », pour ainsi dire. Elle vous montrera comment créer de nouvelles idées à partir de concepts anciens et bien connus, et comment donner une nouvelle utilité à d'anciennes idées. Cette leçon à elle seule équivaut à un cours très pratique sur l'art de la vente, et elle s'avérera certainement une véritable mine d'or de connaissances pour la personne qui est sérieuse. 

	VI.      L'ENTHOUSIASME vous permettra de « saturer » toutes les personnes avec lesquelles vous entrez en contact d'intérêt pour vous et vos idées. L'enthousiasme est le fondement d'une personnalité agréable, et vous devez avoir une telle personnalité afin d'influencer les autres à coopérer avec vous. 

	VII. LA MAÎTRISE DE SOI est le « volant d'équilibre » qui vous permet de contrôler votre enthousiasme et de le diriger là où vous souhaitez qu'il vous mène. Cette leçon vous apprendra, de manière très pratique, à devenir « le maître de votre destin, le capitaine de votre âme ». 

	VIII.      L'HABITUDE DE FAIRE PLUS QUE CE POUR QUOI ON EST PAYÉ 

	est l'une des leçons les plus importantes du cours sur la loi du succès. Elle vous apprendra comment tirer parti de la loi des rendements croissants, qui vous assurera à terme un rendement financier bien supérieur au service que vous rendez. Personne ne peut devenir un véritable leader dans quelque domaine que ce soit 

	sans prendre l'habitude de faire plus et mieux que ce pour quoi il est payé. 

	IX.      UNE PERSONNALITÉ AGRÉABLE est le « point d'appui » sur lequel vous devez placer le « levier » de vos efforts, et une fois placé ainsi, avec intelligence, il vous permettra de déplacer des montagnes d'obstacles. Cette seule leçon a fait naître des dizaines de maîtres vendeurs. Elle a formé des leaders du jour au lendemain. Elle vous apprendra à transformer votre personnalité afin de vous adapter à n'importe quel environnement ou à n'importe quelle autre personnalité, de manière à pouvoir facilement dominer. 

	X.      La RÉFLEXION PRÉCISE est l'un des fondements essentiels de toute réussite durable. Cette leçon vous apprend à distinguer les « faits » des simples « informations ». Elle vous apprend à classer les faits connus en deux catégories : les « importants » et les « sans importance ». Elle vous apprend à déterminer ce qui est un fait « important ». Elle vous apprend à élaborer des plans de travail précis, dans la poursuite de toute vocation, à partir de FAITS. 
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