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Introduzione


Un Messaggio promozionale che ha come protagonista il noto Presentatore televisivo Gerry Scotti costa a un’Azienda ben 1 Milione di Euro! Per ogni passaggio di uno Spot di 30 Secondi sulle reti Rai e Mediaset bisogna sborsare decine di migliaia di Euro. Per la semplice realizzazione di un Messaggio Pubblicitario i costi possono raggiungere anche i 50.000 €!


LA PUBBLICITÀ soddisfa un bisogno che si può far risalire a quando gli uomini hanno cominciato a comprare e vendere. È un’arte che nel corso degli anni si è evoluta.


La pubblicità moderna cominciò ad affermarsi dopo la Seconda Guerra mondiale. Lo sviluppo industriale e il boom degli anni ‘50 continuarono negli anni ‘60. «Le cose non sono mai andate così bene!» disse Harold Macmillan, a quell’epoca primo ministro inglese. Le sue parole sembrarono avverarsi.


Il benessere comportò un maggior potere d’acquisto, quindi un incremento delle vendite, il che portò ad aumentare la produzione. Il cerchio della domanda e dell’offerta era completo e tutto ruotava attorno allo Strumento più importante: la pubblicità.


Oggi vendere è un’arte che si avvale della proliferazione delle carte di credito, della Televisione e di Internet!


Alcuni decenni fa veniva venduto spazio nei giornali e nelle riviste a clienti che lo utilizzavano semplicemente per segnalare il fatto che avevano un prodotto da vendere. Un esempio: «Macchine fotografiche di Eastman Kodak». 
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Cent’anni fa negli Stati Uniti la Kodak spendeva 350 dollari l’anno per la pubblicità su riviste! Ma ora ogni anno negli Stati Uniti si spende in pubblicità commerciale una somma superiore a questa per persona.


Gli Stati Uniti sono la patria indiscussa della pubblicità moderna. Sin dagli inizi, e ancora oggi, la maggioranza delle nazioni occidentali segue il modello americano e i paesi in via di sviluppo stanno facendo altrettanto. Le multinazionali fanno la loro parte man mano che estendono la loro sfera di influenza.


Non solo la pubblicità ha un grosso giro d’affari, ma è anche una potente industria; alcuni ritengono addirittura che sia una scienza. Ad ogni modo, diventa sempre più difficile sfruttarla se non si hanno grosse capacità d’Investimento, se non si è un’Azienda. Come hai potuto vedere, le Spese Pubblicitarie salgono sempre più, fino ad arrivare a costi incredibili. Inoltre, con la pubblicità tradizionale difficilmente hai la possibilità di capire che tipo di Beneficio hai ottenuto per la Vendita del tuo Prodotto.


Com’è possibile, quindi, sfruttare questa potente e persuasiva macchina commerciale, anche senza spendere Cifre Enormi? Si può Guadagnare, avviare un Business anche senza un Prodotto da Vendere? Come funziona? Se vuoi mettere un’inserzione nel giornale locale è abbastanza facile: basta telefonare alla sede del giornale. Ma è tutt’altra cosa far trasmettere un annuncio pubblicitario in televisione o farlo apparire su tutti i tabelloni pubblicitari del paese.


Per far questo bisogna avvalersi dei servizi di un’agenzia di pubblicità, con costi alti e Ritorni molto limitati, almeno inizialmente. Tuttavia, oggi esiste un Terzo Strumento Pubblicitario, ancora più Potente, ancora più mirato e con Altissimi Ritorni sul tuo Investimento, in quanto è molto economico e ha Riscontri Immediati. Sto parlando ovviamente della Pubblicità con GOOGLE ADWORDS, lo Strumento che ti permette di Creare Annunci su Google, il Motore di Ricerca (al momento) più famoso e Importante del Mondo.


Questo Manuale si soffermerà proprio su AdWords, perché ritengo sia il mezzo più Importante per promuovere il Proprio Business, sia Online che Offline. Oggi Google AdWords può permetterti di guadagnare Denaro in maniera completamente automatica, di Vendere i tuoi Prodotti facendo conoscere il tuo Sito a una Vetrina di MIGLIAIA di Utenti ogni Mese, ma allo stesso tempo ti permette di Guadagnare anche se non hai un Sito Internet, addirittura se non hai un tuo Prodotto, nel caso lo utilizzassi per un’Affiliazione (cioè per vendere Prodotti di Altri dietro Commissione).


Il mio Lavoro, quello che faccio nella Vita, è non solo creare, ma anche vendere InfoProdotti di altri, vale a dire eBook (come questo che stai leggendo), Libri, Guide e Manuali sulla Crescita Professionale ed Economica e gran parte del mio Successo lo devo proprio a Google AdWords.


Nel mondo di Internet troppo spesso nei vari Siti, Blog e Forum sull’Argomento si punta un po’ troppo forzatamente sulle forme di Promozione gratuite, in quanto il ragionamento che viene sostenuto è: «AdWords è uno Strumento troppo difficile da capire appieno, non è mai al passo con gli Utenti, appena credi di aver capito come funziona, Google cambia il suo Regolamento e ti ritrovi a spendere cifre troppo alte senza risultati».


Personalmente posso dirti invece che il mio Principale Strumento di Guadagno è proprio AdWords, dove raggiungo un ROI (Return On Investment, Ritorno sull’Investimento) superiore al 100% come Affiliato, vendendo quindi i Prodotti di altri, e anche del 200-300% quando Vendo i MIEI InfoProdotti.


Ovviamente non ti sto dicendo questo per Vantarmi o, peggio ancora, per intimorirti. Voglio solo farti capire che tutto quello che troverai in questo eBook viene dalla mia diretta Esperienza, in quanto, avendo utilizzato questo Strumento per molti anni, ho avuto modo di imparare diverse Tecniche e Strategie Segrete per trarne il meglio.


Per aiutarti a ottenere questi Risultati, tutto quello che posso fare è mostrarti passo passo tutte le mie Tecniche, tutte le mie Strategie, quelle che io stesso utilizzo su AdWords per Guadagnare da OGNI Campagna che creo, in maniera Automatizzata, stando SEMPRE in Prima Pagina e spendendo pochissimo.


Tutto quello che dovrai fare TU, invece, è seguire i Suggerimenti e le Formule che troverai nei minimi particolari, non saltare nessun passaggio e assicurarti di applicare tutto correttamente. Se farai come ti dico, riuscirai anche tu a ottenere risultati con AdWords veramente eccezionali! Detto così sembra facile, no? In realtà non è questo il Concetto che voglio trasmetterti, anzi, forse sai meglio di me che non sarà per niente facile (altrimenti non avresti avuto bisogno di questa Guida :) ).


Il problema lo conosco bene, so già, infatti, che la maggioranza dei Lettori leggerà questo Manuale, lo troverà magari interessante, ma non lo metterà in pratica. In altre parole, molti non AGIRANNO, autoconvincendosi, poi, che le Informazioni contenute non funzionano.


Ma questo è ovvio: come si può pretendere di ottenere risultati se non si lavora sodo, se non si mettono in pratica le Giuste Strategie? Abbiamo appena detto che non è né facile né automatico. Se non lo è stato per me, sicuramente per te vale lo stesso.




		SCOPRI IL CODICE DI ADWORDS PER BATTERE I TUOI CONCORRENTI!





Il titolo di questo eBook è Il Codice di AdWords, ma in realtà la questione è molto più profonda. Da tempo ormai sono uscite Guide ed eBook che parlano in maniera approfondita di AdWords, anche in Italia. La prima autorevole Guida in questo campo è stata sicuramente Fare Soldi Online con Google, dove per la prima volta in assoluto veniva spiegata e rilevata la Formula Segreta per il posizionamento in AdWords.


In seguito sono usciti altri eBook e Manuali su questo Argomento, alcuni ispirati a Guide Americane, altri invece riprendevano per sommi casi quella appena menzionata, altri ancora hanno screditato questa Formula, indicando che non è veramente affidabile e non porta risultati certi, specificando poi altri Metodi per aumentare la propria Rilevanza su Google. 


Questo nuovo eBook, quindi, si propone di divenire per tutti la Guida Definitiva di Google AdWords in Italia, specificando la Verità su tutte le Teorie e le Tecniche fino ad oggi adottate, ma soprattutto implementandole con nuove Strategie che nessuno ha mai rilevato, finalmente ancora più specifiche e performanti, allo scopo di aumentare maggiormente i tuoi Risultati e consentirti battere i tuoi Concorrenti. Analizzeremo inoltre le ultime Novità di Google in fatto di Posizionamento e di Regolamento per AdWords, in modo da lavorare nella giusta maniera, stando al passo con i tempi ed evitando inutili errori.


Quindi ricorda: non lasciare nel dimenticatoio quello che leggerai, ma datti da Fare, applicando con costanza tutti i Suggerimenti e le Tecniche Segrete che troverai! Da parte mia posso garantirti che se seguirai passo passo i Suggerimenti riportati, in brevissimo tempo sarai capace di creare una Campagna Pubblicitaria di SUCCESSO su Google AdWords, stando in Prima Pagina e pagando MENO degli altri.


Pensa, esistono delle Tecniche che ti permetteranno di poter creare un Annuncio che rimanga FISSO in Prima Pagina (1a, 2a, 3a Posizione e così via, fino alla decima), altre ancora invece ti faranno trovare delle Parole Chiave che praticamente sono SENZA CONCORRENZA, quindi pagherai i tuoi Annunci pochissimi Centesimi e ti ritroverai al Primo Posto su Google, essendo l’UNICO presente per quella Parola. Interessante, vero? Ti sembra incredibile quello che sto dicendo?


Essendo un Autore di eBook, mi piace ovviamente anche documentarmi, leggere quello che c’è in giro su Internet, e spesso sono io per primo ad acquistare e leggere tantissime Guide. Sai cosa ho notato? Che molti, nelle Pagine di Vendita (i Siti Internet in cui vengono pubblicizzati i vari eBook) promettono cose eclatanti, addirittura poco fattibili; poi, nelle prime Pagine dell’eBook stesso, tendono a ridimensionare molto quello che hanno promesso, dicendo che dipende TUTTO da chi lo mette in Pratica.


Come hai visto, nel mio caso, invece, non ho assolutamente intenzione di fare questo. Ovviamente è giusto precisare che non posso svolgere in prima persona tutto il Lavoro per te, ma conosco bene il Valore delle Informazioni che sono contenute in questo eBook e so che, mettendole in pratica, non c’è ragione che tu non riesca ad ottenere i miei stessi risultati.


Sai da cosa deriva la mia sicurezza? Dal fatto che IO PER PRIMO sto riuscendo a raggiungere degli ottimi risultati usando queste Tecniche con AdWords, sia da Affiliato che da Venditore. In poche parole in questo Libro ho descritto tutte le Tecniche che conosco, quelle che io stesso utilizzo per il mio Lavoro di Promozione dei miei Prodotti e dei Prodotti di Altri.


In questo modo, seguendo questi consigli, tutto quello che io ho potuto raggiungere in termini Finanziari, potrai finalmente raggiungerlo anche tu. Non prendere per buono quello che ti sto dicendo solo perché sembra troppo bello per essere vero, ma fidati invece dei RISULTATI che ti mostrerò in queste Pagine e soprattutto di quelli che vedrai tu in Prima Persona, applicando queste Strategie Vincenti. Esse ti permetteranno in poco tempo di divenire un vero e proprio ESPERTO DI GOOGLE ADWORDS.


Ti stuzzica l’idea? Allora questo eBook fa davvero al caso tuo! Tuttavia questa Guida non serve solo per chi è già, in qualche maniera, esperto di AdWords e di Pubblicità Pay per Click. Sai qual è stato uno dei primi Obiettivi nello scrivere questo Manuale, ma anche una delle più grandi difficoltà?


Renderlo adatto a TUTTI, anche a chi non ha nessuna Base o Conoscenza di Marketing Online. Ho deciso, quindi, di dedicare la prima Parte di questo Libro alle funzionalità base di AdWords, per spiegare in cosa consiste e come funziona. Anche se reputi di conoscere già bene AdWords e magari riesci addirittura a guadagnare con esso, ti incoraggio comunque a leggere TUTTO l’eBook.


Anche perché il tuo Obiettivo, dal momento che hai deciso di acquistare questo Manuale, è certamente quello di imparare tutte le Tecniche relative ad AdWords, per cui potresti venire a conoscenza di alcuni aspetti o Strategie che magari non conoscevi. Se poi, leggendo, ti accorgerai di conoscere già tutto, in fondo sarà un ripasso interessante su AdWords, che di certo non ti farà male, anzi ti sarà sicuramente utile ;).


Infine, voglio soprattutto ringraziarti per aver preso la giusta decisione di acquistare questo eBook. Da oggi comincia la tua Missione verso il raggiungimento del tuo Obiettivo: Iniziare a Guadagnare con Google AdWords!


	Buon Lavoro!


Daniele D’Ausilio




  

    

  


GIORNO 1: 


Come Funziona AdWords


Qual è la prima cosa che ti viene in mente se ti dico: AdWords? Sicuramente la risposta sarà: Affiliazione! Personalmente ho conosciuto le potenzialità di Internet proprio tramite il Marketing di Affiliazione; prima invece non riuscivo a capire l’utilità di inserire un Annuncio a pagamento su Google. Ok, ho sempre capito che per GUADAGNARE Soldi con AdWords era innanzitutto necessario trovare Clienti per VENDERE un determinato Prodotto.


Però credevo che per fare questo ci fosse bisogno di un Sito Internet che servisse proprio per Vendere e che fosse necessario Ottimizzarlo con tutte quelle Tecniche particolari che gli avrebbero consentito di entrare ai Primi Posti nei naturali risultati di Ricerca (il cosiddetto SEO o Search Engine Optimization, cioè quello Studio che permette l’ottimizzazione del proprio Sito per raggiungere questi risultati).


È così che iniziai a creare, dopo molto tempo e tanta fatica, il mio primo Sito Internet, tramite il quale vendevo in pratica la Merce che avevo nel mio Negozio su Strada: una piccola Gioielleria. Ovviamente non ti dico quanta fatica ho fatto per creare tutte le Schede dei Prodotti, le Fotografie e le Descrizioni; ma alla fine ce l’avevo fatta! A quel punto, però, dovevo ottimizzarlo e mettere tutto Online.


E vai con altro tempo passato per studiare e creare i giusti Meta-Tag, le Keywords (Parole Chiave), l’acquisto del giusto Dominio e il Nome stesso del Sito Internet. Dopo tutto questo, il mio Sito, la mia Gioielleria Online, era finalmente Attiva. Che soddisfazione!


Peccato, però, che le visite erano davvero scarse. Molto spesso cercavo su Google il nome del mio Sito per vedere in che posizione era arrivato. E dopo tanta fatica, mi accorgevo di essere solo in decima pagina per la parola “Gioielleria Online”, senza contare che per le parole più importanti come “Gioielli”, “Anelli”, “Diamanti” e nomi di Marchi importanti che trattavo, non ero nemmeno visibile. Che frustrazione! Alla fine iniziai a vendere su eBay, almeno avevo più visibilità ;-).


Quando poi ho iniziato a interessarmi al Mercato Americano di InfoProdotti, ho scoperto che tantissime Persone riuscivano a guadagnare migliaia di Dollari al Mese semplicemente promovendo Prodotti di altri, quindi addirittura senza avere neanche un Sito Internet, sfruttando semplicemente la Pubblicità di Google. Questo sì che cambiava la Situazione!


Con un’Affiliazione non è necessario avere un Sito Internet, perché, in cambio di una Percentuale sulle Vendite, basta INDIRIZZARE le Persone al Sito del Produttore. Ma la cosa stupenda è che non è necessario nemmeno Studiare l’Ottimizzazione del Sito, che di solito richiede interi mesi di lavoro perché si possano ottenere risultati per UNA o DUE Parole Chiave. Con AdWords, invece, sei Online in 5 Minuti e per tutte le Parole Chiave che desideri, ottenendo comunque dei Visitatori mirati e già interessati al tuo Prodotto. 


Le Affiliazioni esistono da anni, ma solo di recente hanno preso piede, catturando l’attenzione di Migliaia di Persone in Italia. Persone come te o come me, aspiranti Internet Marketer! È anche la tua aspirazione? Per quanto mi riguarda la risposta è sicuramente SÌ e sono sicuro che lo sia anche per te. L’obiettivo comune e ormai consolidato dalle opportunità che Internet ci offre, in fondo, è quello di riuscire a Guadagnare un Reddito alternativo e Indipendente dalla comodità di casa nostra.


L’obiettivo iniziale potrebbe anche essere quello di ottenere qualche entrata extra per pagare più facilmente le nostre Spese (Mutuo, Bollette, Rate e chi più ne ha più ne metta), per poi specializzarsi maggiormente, per fare in modo che divenga la nostra Attività principale, così da Guadagnare cifre molto più interessanti.


Il Marketing di Affiliazione su Internet è un lavoro sempre più in crescita in Italia, dato che molte persone lo intraprendono a tempo pieno. Molti di questi venditori stanno guadagnando migliaia di euro l’anno, pubblicizzando prodotti online per aziende che li pagano ogni volta che riescono a vendere.


SEGRETO n. 1: L’Affiliazione è il Metodo più attuabile per iniziare a Guadagnare un Reddito con Internet.


Anche se le Affiliazioni che si avvalgono di Internet sono nate in America, negli ultimi tempi il loro sviluppo in Italia è stato impressionante, anche grazie alle tante Aziende di Affiliazione che sono nate e ai molti Libri, eBook e Guide Pubblicate di recente sull’argomento. Forse hai già avuto modo di leggere il mio Report: La Verità sulle Affiliazioni in Italia, dove viene spiegato cosa sono in effetti le Affiliazioni e perché in Italia bisogna affidarsi a chi garantisce un Metodo di Lavoro adatto al nostro Paese.


Il concetto, comunque, non è diverso da quello di qualsiasi lavoro normale; in fondo, quando vai al lavoro non fai altro che far guadagnare soldi all’azienda per cui lavori, giusto? È esattamente la stessa cosa, ma con l’Affiliazione su Internet tu sei il capo di te stesso, ti scegli le tue ore e lavori quanto vuoi. Anche se forse, detto così, sa di “troppo bello per essere vero”, la realtà è che questo tipo di Marketing non è diverso da quello tradizionale, ovviamente con alcune differenze. 


In questo caso, infatti, il tuo ufficio diventa Internet e puoi fare qualsiasi cosa la tua mente ti suggerisca di fare per incrementare le Vendite! Le opportunità sono ovunque e la somma di denaro che puoi guadagnare è infinita (più sei bravo a vendere i Prodotti, maggiori saranno i tuoi Guadagni).


A questo punto ti potresti porre la domanda: «Ok, le Affiliazioni sono molto interessanti, ma cosa c’entrano con il discorso fatto prima, riguardo la Pubblicità e AdWords?». Molto semplice: le Affiliazioni, in pratica, consistono proprio nel PUBBLICIZZARE quanto più è possibile (e soprattutto quanto MEGLIO è possibile) un prodotto o un servizio e l’affiliato è ricompensato economicamente per ogni vendita che riesce a generare tramite la sua Pubblicità.


Quando un visitatore clicca su un link di affiliazione presente sul tuo sito o attraverso il tuo annuncio e in seguito fa un acquisto dall’Azienda o dal Produttore (in inglese di solito viene chiamato Merchant, Commerciante) che tu stai pubblicizzando, tu ricevi una provvigione in base all’importo della vendita, una Percentuale sul Prezzo al Pubblico. 


Questa Formula è spesso chiamata dagli Americani “win/win”, in quanto è una situazione vincente sia per l’affiliato sia per il Venditore. Essa consente infatti all’affiliato di ottenere buone provvigioni dalla pubblicizzazione di un prodotto e all’azienda di avere potenzialmente migliaia di persone che promuovono i suoi prodotti, con la comodità di dover pagare i suoi affiliati SOLO se realizzano una vendita.


SEGRETO n. 2: Il Marketing di Affiliazione consiste nel Pubblicizzare il Sito del Merchant allo scopo di vendere i suoi Prodotti, quindi tutto si basa sulla Pubblicità.


Abbiamo già parlato del termine “affiliato” ma è importante fornire una definizione più precisa.


Nel mondo del marketing su Internet, tu sei l’affiliato, almeno finché non possiedi un prodotto da vendere. In questo caso passeresti dalla parte del Merchant, il Venditore o Commerciante. Affiliati e Merchant hanno una relazione diretta ed è molto importante che questa relazione sia buona. Questo significa avere determinate Garanzie che ti mostrerò più avanti.


Il fatto che tu sia un affiliato, significa che tu sei legato a un’azienda, che stai lavorando per lei, anche se, forse, non hai un contratto scritto. Ovviamente sei libero di poter lavorare come affiliato per molte aziende contemporaneamente e promuovere diversi tipi di prodotti.


Da queste semplicissime Nozioni avrai capito che, in effetti, gli affiliati lavorano per i Merchant, dato che gli portano clienti. Quindi, se sei un affiliato di un’azienda e mandi un visitatore al sito web del Venditore, avrai diritto ad avere una Commissione per qualsiasi cosa il visitatore compri sul sito del commerciante. Quando un visitatore acquista qualcosa, il Merchant ti pagherà una provvigione, che di solito raggiunge il 20-30% del costo del prodotto. Quindi, in quanto affiliato, il tuo lavoro è quello di indurre i vari navigatori di Internet a visitare il sito del commerciante. Da questo puoi ricavare un Segreto fondamentale:


SEGRETO n. 3: Nell’Internet Marketing la figura più importante è proprio quella dell’Affiliato, in quanto spesso determina il Successo di un Prodotto e di un Venditore.
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