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    ATTENZIONE: questo Ebook contiene dati criptati al fine di un riconoscimento in caso di pirateria. Tutti i diritti sono riservati a norma di legge. Nessuna parte di questo libro può essere riprodotta con alcun mezzo senza l’autorizzazione scritta dell’Autore e dell’Editore.  È espressamente vietato trasmettere ad altri il presente libro, né in formato cartaceo né elettronico, né per denaro né gratuitamente. Le nozioni e le tecniche riportate in questo libro sono frutto di anni di studi e specializzazioni, quindi non è garantito il raggiungimento dei medesimi risultati di crescita personale o professionale. Il lettore si assume piena responsabilità delle proprie scelte, consapevole dei rischi connessi a qualsiasi forma di esercizio.




    




    Il libro non garantisce il raggiungimento dei risultati a cui i contenuti si riferiscono, il lettore è responsabile di ogni sua azione e scelta.




    Il libro non sostituisce l'aiuto di un formatore esperto della materia trattata nel libro stesso.




    L’autore e l’editore non sono responsabili dell’uso improprio o per scopi vietati del contenuto di questo Ebook. Il libro ha esclusivamente scopo formativo e non sostituisce alcun tipo di trattamento medico o psicologico. Se sospetti o sei a conoscenza di avere dei problemi o disturbi fisici o psicologici dovrai affidarti a un appropriato trattamento medico.    


  




  

    





     




    Nota Biografica




    

      


    




    Ciao, mi chiamo Alessandro Delvecchio, sono nato l’8 maggio 1973, ho studiato diplomandomi come perito elettronico e nel corso degli anni ho lavorato in diversi settori, molti anni in campo amministrativo.




    Ho lavorato per conto di terzi ma anche autonomamente, contemporaneamente ho fatto anche il musicista, nel tempo ho sempre coltivato la mia passione, ossia la crescita personale sotto qualunque aspetto.




    Ritengo che la crescita personale sia un percorso innescato dalla curiosità e dalla voglia di migliorarsi e duri tutta la vita.




    Ho sempre mantenuto il desiderio di creare una mia attività basata sulle mie passioni e nel 2009 comincio a creare un progetto basato su altre mie passioni, ossia giochi di prestigio, psicologia, ipnosi, comunicazione, ecc.




    Nel 2011 apro la mia attività con il marchio “Giochidimagia Editore” (www.giochidimagia.net) scegliendo la strada dell’editoria digitale e dell’ecommerce convinto che la tecnologia sia uno strumento potentissimo ora e lo sarà anche in futuro.




    Continuo parallelamente a studiare tutto ciò che è legato alle mie passioni e nel 2015 decido di mettere online un nuovo progetto, www.guadagnoinrete.com, blog che tratta argomenti legati alla crescita finanziaria e soprattutto al “come guadagnare online” vendendo infoprodotti  autonomamente e tramite editoria digitale.




    Su www.guadagnoinrete.com do visibilità ad una nuova linea di ebook su tematiche legate alla crescita personale e risoluzione di problemi comuni, ebook  pubblicati con un altro mio marchio “Blu Editore”.




    Questo ebook fa parte di questo nuovo progetto e sono certo che troverai indicazioni semplici, pratiche ed efficaci che ti aiuteranno nel raggiungimento dell’obbiettivo di cui si parla in questo ebook.


  




  

     




    
Introduzione





     




    Ciao,




    Ti do il mio benvenuto e ti ringrazio per aver scelto Mailing List. In questa guida, ti insegnerò a:




    Creare una tua Newsletter di successo nella quale vi siano degli abbonati altamente motivati ad ascoltarti e realmente interessati a ciò che avrai da dire loro.




    Con tutte le Newsletter che ci sono in giro, devi ritagliarti il tuo spazio. Ormai basta un semplice click per iscriversi gratuitamente in una newsletter qualsiasi.




    Perciò, dimentica l’idea che il successo arriverà anche “aspettando in disparte”, non solo perché è del tutto impossibile, ma anche per il fatto che la cosa veramente decisiva qui è fare in modo che la gente si interessi a te e sia disposta ad ascoltare ciò che hai da dire.




    In questa guida, ti mostrerò come crearti un vero e proprio gruppo di appassionati. Ossia, qualcosa di molto meglio di una semplice mailing list. Qualcosa in cui la gente sia convinta che ascoltare te sia meglio che ascoltare qualcun altro, anche se entrambi parlate delle stesse cose.




     




    Come guadagnare in tanti modi diversi con la tua mailing list!




    Ti spiegherò diversi modi per fare soldi con la tua Newsletter (Ovvero i messaggi che manderai periodicamente alla tua mailing list).




    Si, perché per guadagnare tanto, ci vuole qualcosa di più che spedire coscienziosamente a tutto il mondo i tuoi bei aggiornamenti di nuovi prodotti e servizi. Certo, anche questo può rendere qualcosa in tempi brevi, e (e con “tempi brevi” intendo qualche ora dalla spedizione della tua proposta! )




     




    Una pioggia di iscritti nella tua mailing list!




    Ossia, come ottenere tanti abbonati e guadagnare soldi a palate senza usare trucchi troppo sofisticati, ma soltanto utilizzando semplici tecniche alle quali probabilmente non hai mai pensato!




    Scoprirai anche come arrivare a conoscere i bisogni dei tuoi abbonati ed accertarti se sono davvero i tuoi migliori clienti. E questo, senza commissionare alcun sondaggio a chicchessia!




     




     




    Vendere più volte agli stessi clienti




    Vendere una cosa sola ad un cliente per volta, non ti farà andare molto lontano. Ti mostrerò quindi come effettuare più vendite con uno stesso gruppo di clienti. Il trucco è farli sentire speciali con la tua prossima offerta!




     




    Creare un sistema che ti permetta di automatizzare la routine!




    Non c’è bisogno della palla di vetro per indovinare che una delle principali ragioni per cui si inizia un business online è avere più soldi e più tempo. In questa guida, ti rivelerò il piano completo per creare un semplice, ma potente sistema che si occupi delle tue vendite facendoti risparmiare molte incombenze inutili!




     




    A che serve una Mailing List?




    Prima di cominciare, è importante che vi siano le motivazioni giuste a spingerti a creare una tua mailing list. Considera perciò quanto segue:




    Se ti iscrivi ad una società di marketing online, ti potrebbe essere richiesto di compilare una lista di 100 nomi di persone che conosci.




    Queste persone potrebbero diventare tuoi clienti, sia perché interessati ad un certo prodotto, sia perché intenzionati ad intraprendere un business online.




    Se ti occupi di un normale “B2B Business”, i tuoi clienti target sono altre imprese che puoi rintracciare probabilmente sulle Pagine Bianche.




    In questo caso, le Pagine Bianche sono il tuo portafoglio clienti.




    Allora, a che serve una mailing list? Il fatto è che i tuoi veri clienti potenziali, si trovano proprio lì!




    Il mantra più seguito da molti venditori online e al quale anch’io aderisco è: “The money is in the list” Tradotto: I soldi sono nella lista.




    Certo, affinché sia davvero così, è necessario che tu sappia condurre al meglio la tua mailing list e fare in modo che i tuoi abbonati siano interessati, ossia che leggano effettivamente le tue email ogni volta che spedisci loro degli aggiornamenti. Il grado di interesse dei tuoi abbonati dipenderà dalla qualità della relazione che avrai intrecciato con loro .




    Senza questo non sperare di ottenere alcunché dalla tua lista!




    Non importa il numero e il tipo di attività che avvierai in Internet: la mailing list ti servirà sempre. Senza eccezioni!




    Qualunque sia il tuo business, nel momento in cui entra in gioco una transazione, avere una mailing list ti fornirà tuttavia vantaggi enormi.




    Ogni volta che avrai creato un nuovo prodotto/servizio o ti sarai appena associato ad una ditta qualsiasi, non dovrai fare altro che usare la tua lista per realizzare profitti in poche ore: giusto il tempo necessario a creare e spedire in giro le tue proposte commerciali.
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