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EINFÜHRUNG


Der Verkauf per Post kann die einfachste und kostengünstigste Methode sein, um Ihre Dienstleistungen oder Waren zu verkaufen. Es kann aber auch die schwierigste und teuerste Methode sein, um diese Aufgabe zu erledigen. Alles hängt von der Methode ab, mit der Sie Ihren potenziellen Kunden Ihr Angebot präsentieren; es hängt von der Art des Briefes ab, den Sie ihnen schicken.


Einen solchen Brief zu verfassen, eine Botschaft, die kurz und bündig, aber dennoch vollständig und handlungsorientiert erklärt, was Sie zu bieten haben, ist eine Aufgabe, die die Dienste eines Experten erfordert, der alle tausend Phasen des Verkaufs beherrscht und über langjährige erfolgreiche Versandhandelserfahrung verfügt.


Wenn Sie einen einzigen Mann in den Vereinigten Staaten auswählen würden, der für Sie einen Verkaufsbrief schreiben könnte, der die von Ihnen gewünschten Ergebnisse bringt, würden Sie wahrscheinlich Robert Collier mit dieser Aufgabe betrauen. Er kann auf viele Jahre Erfolg im Bereich des Postverkaufs zurückblicken, in denen er jede Ware von Grabenmaschinen bis zu Düngemitteln, von Büchern bis zu Regenmänteln, von Aktien und Anleihen bis zu Dienstleistungen verkauft hat, und er hat Hunderte von Millionen Dollar in die Taschen der Kunden gesteckt, für die er seinen Meisterbrief geschrieben hat. Infolgedessen ist er heute Amerikas führender Verfasser erfolgreicher Verkaufsbriefe.


Wir haben Herrn Collier gebeten, aus den vielen tausend Werbebriefen die besten auszuwählen. Es war eine schwierige Aufgabe, fünfzehn der besten aus einer Liste von zehntausend der besten auszuwählen. Dies sind die fünfzehn Briefe, die als die besten gelten, die je von dem Mann geschrieben wurden, der heute als der beste Schreiber von Werbebriefen in Amerika anerkannt ist. Sie wurden tatsächlich getestet, sie wurden tatsächlich verwendet, sie haben tatsächlich über eine Million Dollar an Dienstleistungen und Waren verkauft.


Diese Briefe werden sich für Sie verkaufen. Wählen Sie die Briefe aus, die für Ihr eigenes Geschäft geeignet sind. Ändern Sie sie nur so weit ab, dass sie mit den Produkten und Dienstleistungen übereinstimmen, die Sie zu verkaufen haben. Aber es wird sich auch für Sie lohnen, sie alle zu studieren, denn sie enthalten alle die wesentlichen Elemente, die in jedem erfolgreichen Verkaufsbrief vorkommen. Sie enthalten Ideen, die Sie in Verkaufsbriefen nach Ihrem eigenen Diktat erfolgreich anwenden können


 




BRIEF NR. 1
EIN KLEINER PENNY REICHT OFT SCHON AUS


Hier ist ein Brief, dem ein neuer Groschen aufgeklebt wurde. In Verbindung mit den angegebenen Zahlen erregte der Pfennig erstaunlich viel Aufmerksamkeit.


Die Idee könnte ohne weiteres von Versicherungsgesellschaften, Sparkassen und dergleichen übernommen werden. Sie wurde auch mit ungewöhnlichen Ergebnissen von einer Vereinigung verwendet, die versuchte, eine Mitgliedschaft aufzubauen, um die Kosten der Regierung zu senken.


{Buchstabe}


IT IS A MARVELOUS THING - Die Macht des Geldes, um mehr Geld zu verdienen!


Allein dieser kleine, unbedeutende Pfennig, der seit der Gründung des Darlehens- und Sparvereins jede Woche gespart wurde, würde heute 75,00 Dollar betragen - und von diesen 75,00 Dollar wären 50,00 Dollar Zinsdividenden.


1,00 Dollar, die jede Woche gespart werden, würden sich heute auf 7.500,00 Dollar belaufen! SO WÄCHST DAS GELD!


Unabhängig von seinen Überzeugungen wird jeder Mensch zustimmen, dass die Heilige Schrift einige der ältesten und größten Wahrheiten enthält, die der Menschheit bekannt sind. Es gibt eine Wahrheit, die die Weisen aus dem Morgenland für so wichtig hielten, dass sie sie nicht weniger als sechsmal im ersten Kapitel der Bibel wiederholten und sich im gesamten Alten und Neuen Testament auf sie bezogen.


Diese uralte Wahrheit besagt, dass ALLES NACH SEINER ART ERWACHSEN ist! Pflanze ein Korn und du erntest Ähren. Pflanzt man Disteln, so wächst eine Fülle von Disteln. Pflanze Geld, und dein Geld kommt nach vielen Tagen hundertfach vermehrt zu dir zurück!
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