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¿Por qué necesitas leer este libro?


Es una gran sensación cuando estás vendiendo en eBay y el dinero entra continuamente. 

Yo tengo la aplicación de eBay en mi iPhone y cada vez que la registradora suena yo sé que tengo otros $25 en mi bolsillo.  Sí, yo!

Muchos vendedores se excitan tanto sobre el dinero que entra que nunca se molestan en calcular si están realizando ganancias.  Al menos, no hasta que es muy tarde.

Para operar un negocio exitoso en necesario tener ganancias.  Mientras más ganancias, más saludable es tu negocio.  Desafortunadamente, demasiados vendedores nunca se detienen a mirar la imagen total.  Ellos asumen que si está entrando dinero es porque están teniendo ganancias.

Yo sentía lo mismo en mi primer año en eBay.  Realicé más de quince mil dólares en ventas ese año, y, naturalmente, asumí que estaba ganando dinero.  Cada vez que daba una vuelta había un nuevo cheque o más efectivo en el buzón de correos.  Tenía que estar haciendo dinero.  La cuestión es que cuando lo sume todo al final del año descubrí que en realidad había perdido más de mil dólares.

Cómo puede ser eso?

Respuesta sencilla:  Había gastado más dinero que el que había recibido.  En detalle, había comprado demasiado inventario para las ventas que estaba realizando. 

Comerciantes inteligentes supeditan sus gastos al flujo de efectivo.  Si ellos proyectan ventas de $10,000, determinan la cantidad que pueden gastar en inventario.  Si proyectan $25,000 en ventas entonces se permiten gastar una cantidad mayor en inventario.

Por supuesto, inventario o costos de venta son sólo uno de los elementos usados para planear el flujo de efectivo.  Un negocio necesita considerar todos sus gastos cuando preparan proyecciones de flujo de efectivo.

Un negocio sencillo en eBay es probable que tenga muchos de los gastos listados a continuación:

1) Cargos de eBay

2) Cargos por hospedaje de subasta (pagados a proveedores tales como Vendio, Auctiva, o Ink Frog)

3) Suministros de empaquetado y envío

4) Franqueo postal (pagado al Servicio Posta de EEUU, Fed Ex, or UPS)

5) Cargos bancarios (cargos de PayPal, cuentas corrientes y procesamiento de tarjetas de crédito)

6) Combustible y kilometraje de vehículos

7) Costo de bienes para la venta (o inventario)

8) Gastos misceláneos (estantería, almacenaje, etc.)

9) Equipamiento (computadoras, impresoras, etc.)

Aunque no es una lista exhaustiva, ésta te dará una idea de los gastos que necesitas considerar.  También necesitas considerar tus fuentes de ingreso.

Si eres un vendedor típico en el Internet los siguientes son algunas de las fuentes de ingreso que es probable que encuentres:

1) Ventas en eBay

2) Ventas en Amazon

3) Ventas en Etsy

4) Ingresos por envíos

5) Ingresos misceláneos

Lo que este libro hará es ayudarte a ver, de un mejor modo, tus gastos e ingresos. 

Vamos a examinar diversos métodos de contabilizar sus gastos.  eBay tiene una gran aplicación – GoDaddy Bookkeeping (Contabilidad GoDaddy, anteriormente conocida como Outlook) [Note. It is called Outright in another part of the book] que le facilita a los vendedores el registro de ganancias y gastos.  Algunos vendedores prefieren métodos más simples, como una hoja de cálculo de Excel o un diario (registro) de papel 

Soluciones de contabilidad tales como GoDaddy Bookkeeping pueden rastrear sus ventas a través de múltiples plataformas, así si vende en Amazon o Etsy puedes importar automáticamente su información de venta en dichos sitios.  Ud. puede establecer cuentas separadas de gastos e ingresos para hacer el programa más flexible.

En mi caso, pude establecer cuentas separadas para las ventas de mi libro, mi eBook (libro electrónico) y mi audiolibro y así poder considerar esa información paralelamente a mis ventas en eBay y Amazon. Entraré en más detalles más adelante y le mostraré como hacerlo.

Antes de ir más lejos permítame decirle un poco más acerca de mi, para que Ud. pueda entender porque yo soy el indicado para ayudarle con sus necesidades de contabilidad en eBay.

¿Por qué escucharme a mí?

Hola, Nick Vulich aquí.

Si eres como yo, estoy seguro que tendrás dudas acerca de aceptar consejo de alguien sin antes saber al menos un poco sobre esa persona. 

He estado vendiendo en eBay desde 1999. La mayoría de mis clientes del Internet me conocen como "history-bytes", aunque también he operado como "its old news", "back door video", and "sports card one.

He vendido más de 30,004 artículos para un total de $411,755.44 en los últimos quince años, y eso es sólo con mi nombre de usuario "history-bytes".  Actualmente, he reducido grandemente mis ventas en eBay para concentrarme en escribir, pero aún me mantengo en el juego.  De esa manera estoy al corriente con los retos que mis lectores encaran cada día cuando van a vender en eBay.

He sido un eBay Power Seller o Top Rated Seller por la mayor parte de los últimos quince años, lo que significa que he cumplido con las metas de ventas y de satisfacción del cliente de eBay.

Para empezar, eso le dice que no he caído del cielo con un montón de ideas mal concebidas que soñé luego de leer media docena de libros de autoayuda que encontré en eBay.  La mayoría de los consejos que aquí compartiré los aprendí allá afuera, en la escuela de enseñanza a golpes.  Los aprendí vendiendo todos los días, experimentando con nuevos productos y nuevos métodos de venta.

Este es el séptimo libro que he escrito acerca de vender en eBay.  Los dos primeros, Freaking Idiots Guide to Selling on eBay y eBay Unleashed, están más dirigidos a cómo empezar a vender en eBay.  eBay 2014 está dirigido a vendedores más avanzados y aborda retos que encaran los mejores vendedores en el mercado de eBay.  eBay Subject Matter Expert sugiere un nuevo enfoque a como vender en eBay – erigiendo una plataforma donde los clientes te reconocen como un experto en tu nicho de mercado y te compran por tu conocimiento en ese campo.  Sell It Online proporciona una visión general de cómo vender en eBay, Amazon, Etsy, y Fiver. How to Make Money Selling Old Books & Magazines on eBay habla específicamente de lo que más conozco, vender libros y revistas en eBay. 

Tomados en conjunto esos libros te proporciona toda la información que necesitas para tener éxito en eBay.  Mi meta es ayudarte a obtener tanto éxito como desees.

Comencemos...

Comenzando desde el principio

¿Qué fue lo que dijo? No conoce la diferencia entre un debito y un crédito.  Balancear la chequera le toma una semana.  ¿Así que como va a descifrar la contabilidad de un negocio, y mucho menos recopilar la información correcta para el Tío Sam?

¡No se preocupe!

Programas de contabilidad modernos lo han simplificado todo, así que no necesita conocer la diferencia entre un crédito y un debito.

Si Ud. puede entrar sus ventas y gastos en las categorías correctas esos programas harán su magia y le presentarán el resultado final – hayas realizado una ganancia o una pérdida.

Organízate

Lo primero que necesitas es un sistema para organizar y guardar sus facturas y registros.  Algunos vendedores usan un archivador o fichero.  Otros usan carpetas de archivos expandibles.  Yo prefiero usar carpetas de aros.  Obtengo una carpeta de 12 cm, separadores mensuales y separadores con bolsillos de almacenaje. 

Guardando todo de esta manera mantiene todos los recibos y facturas de mi negocio fácilmente accesible y las carpetas se organizan claramente en mis anaqueles.  Puedo guardar quince años de registros de negocio uno al lado del otro en un espacio relativamente pequeño.
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