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ACERCA DEL AUTOR



Mario Corona es un exitoso autor, bestseller, conferencista internacional y business coach especializado en marketing digital y estrategias de posicionamiento para profesionales, emprendedores y empresarios.


Su misión es ayudar a los coaches, conferencistas, autores, online marketers, networkers y empresarios de servicios a transformarse ellos mismos para inspirar y transformar positivamente la vida de sus clientes.


Mario es el creador del ALPHA Male Celebrity System®, programa de Coaching con el que ayuda a sus clientes privados a convertirse en celebridades en su nicho de mercado, con más credibilidad, confianza, clientes, ingresos y libertad.


Su voluntad a prueba de todo lo ha llevado en tan solo unos años de ser un trabajador de los campos agrícolas de California, Estados Unidos, al primer lugar de ventas de Amazon, como coautor del libro Negocios en la Era Digital.


Es un hombre que ha forjado su propio destino asumiendo el compromiso de convertirse en una fuente de inspiración y de apoyo para todos los hispanos que lo necesiten.


Mario inicio su negocio en el 2006 en una pequeña habitación de su casa, con solo un escritorio, una computadora (ordenador) y muchos sueños.


Su compromiso con la excelencia y su hambre insaciable por el aprendizaje lo llevaron a entrenarse personalmente con los mejores expertos del mundo, como los norteamericanos Brendon Burchard, Mari Smith, Jay Conrad Levinson y Mitch Meyerson.


También se ha entrenado con los mejores expertos hispanos en los negocios en internet, como Diana Fontánez, Álvaro Mendoza, Luis Eduardo Barón, Edmundo Velasco, entre muchos otros más.


Hoy en día su negocio crece cada vez más gracias a su voluntad a prueba de todo y su gran habilidad para poner inmediatamente en acción el aprendizaje adquirido.





INTRODUCCIÓN



Este libro es una etapa más en el viaje que hace muchos años decidí emprender, cuando tuve la oportunidad de trabajar como recolector de frutas en los campos de California, Estados Unidos.


En ese entonces contaba con sólo 19 años de edad, y aunque carecía de la fuerza y las habilidades necesarias para desempeñar tan ardua labor, me acompañaban una voluntad a prueba de todo y un profundo deseo de ser alguien en la vida.


Mi viaje a los campos del Valle de San Joaquín, en California, Estados Unidos, fue ocasionado por no tener el dinero suficiente para pagar mis estudios universitarios.


Trabajar y estudiar es algo difícil de combinar, sobre todo cuando los horarios en los que las clases se imparten no son compatibles con tu horario de trabajo.


Esto provocó que tuviera que hacer algo extraordinario para poder ganar suficiente dinero en el tiempo que tenía disponible como vacaciones, y así aguantar todo el semestre concentrado en mis estudios.


Mi experiencia trabajando como recolector en los campos de California me enseño muchas cosas: aprendí a ser humilde y respetar a mis semejantes; a poder apreciar el valor del trabajo arduo; a ser agradecido por gozar de una posición mucho más cómoda que la de mis compañeros de trabajo, quienes en su gran mayoría trabajaban como indocumentados, y llevaban años sin poder ver a su familia.


Ese aprendizaje marcó mi vida para siempre y me hizo prometerme que trabajaría con todo mi empeño en ser una buena persona y un buen profesional, para ser exitoso y a través de mi éxito ayudar a tantos y tantos hispanos que diariamente luchan desde su trinchera por disfrutar del sueño americano, que luchan diariamente para dar a sus familias un mejor futuro, una mejor vida.


Este libro es mi pequeña contribución al servicio de aquellas personas que creen que el éxito es algo que está al alcance de todos y que están dispuestos a luchar con todo su corazón y sus energías, contra lo que sea necesario para conseguirlo.


Hispanoamérica reclama más líderes dispuestos a asumir el compromiso de ser una fuente de inspiración para todas aquellas personas que necesitan de su ayuda a través de su conocimiento y su acompañamiento.


La era digital ha traído consigo un gran número de oportunidades para todos aquellos que estén dispuestos a compartir su mensaje con el mundo, para todos aquellos que tengan el valor de formar parte de una nueva clase de empresarios cuya principal misión sea multiplicar el éxito y hacerlo una realidad para cada vez más personas. Sin duda hay muchos retos que superar, porque siempre es más complicado ser pionero en un territorio desconocido y lleno de amenazas que esperar a que con el tiempo haya otras personas que preparen el terreno por nosotros.


Este libro es mi invitación especial para quienes decidan asumir el reto de ser una fuente de inspiración para los demás, un verdadero modelo a seguir, una luz de esperanza.


Supone también, un esfuerzo por mover las almas de todos esos líderes que no se han dado cuenta de su potencial ni de todo lo que son capaces de trascender si se deciden a asumir el reto.


CÓMO EMPECÉ EN LOS NEGOCIOS


Si eres un empresario de servicios, emprendedor, coach, autor, conferencista, online marketer o networker o deseas convertirte en uno, seguramente te enfrentas al reto de crear o administrar un negocio para que sea exitoso en este nuevo contexto.


Permíteme decirte que no estás solo; yo estuve en donde tú estás y me enfrente a los mismos retos a los que tú te enfrentas en este momento.


Hace algunos años decidí iniciar mi aventura haciendo una transición de un trabajo “seguro” y excelentemente remunerado, hacia la maravillosa profesión de ayudar a los demás creando una agencia especializada en marketing en el noroeste de México.


Desde el inicio de mi aventura invertí mucho tiempo, dinero y esfuerzo buscando el conocimiento que me permitiera cumplir con mi propósito. Iba de seminario en seminario, de certificación en certificación y de programa en programa sin encontrar la forma de crear un negocio en el que pudiera combinar mi experiencia en el marketing con mi deseo de ayudar a otras personas a alcanzar sus sueños.


Me sentía incapaz de influir en los demás y de marcar una diferencia significativa en sus vidas, porque creía que no tenía ni la experiencia, ni el conocimiento o la credibilidad necesarios.


Con el paso del tiempo mi entusiasmo se fue apagando. Vivía frustrado por no poder demostrar mi valor como profesional ni como persona.


Trabajaba largas horas, porque sólo así podía generar el dinero suficiente para pagar mis compromisos. Cada vez pasaba menos tiempo con mi familia, veía menos a mis amigos y tenía menos tiempo para ejercitarme, leer o descansar.


Al darme cuenta de esta situación empecé a sentirme muy presionado y cansado por no tener tiempo para nada. Intenté organizarme mejor, cambiar de enfoque en el negocio, pero nada de esto funcionó.


Estuve a punto de abandonarlo todo y reconocer que tal vez tener un negocio personal, no era el mejor camino para mí y mi familia.


Hasta que un día, cansado de todo lo que me estaba pasando, me di cuenta de algo muy importante: durante toda mi vida había sido una persona que pese a no tener una inteligencia fuera de lo común ni una posición social privilegiada, había alcanzado cada una de las metas que me propuse. Pude hacerlo porque pese a no tener esas ventajas, tenía el coraje necesario para luchar por todo lo que verdaderamente me proponía.


Sin embargo, me sentía derrotado; me había dado por vencido sin luchar lo suficiente, sin tener el valor ni el compromiso necesarios para salvar mi negocio.


Fue entonces cuando me prometí hacer lo que fuera necesario para superar este reto, para transformar mi negocio y para tener la vida que mi familia se merecía.


Esa decisión ha sido la segunda oportunidad que la vida me ha dado, porque de nuevo ha marcado un antes y un después. Ha sido un reencuentro conmigo mismo, una valiosa lección que me ha enseñado que durante todo este tiempo, el principal obstáculo en mi camino he sido yo mismo.


Gracias a Dios, pude darme cuenta también, que yo soy el único responsable de crear la vida que mi familia merece.


Que la única forma de hacerlo era poniéndome en acción, convirtiéndome en una mejor persona y un mejor profesional, y rodeándome de personas de quienes pudiera aprender cosas positivas y que me ayudarán a elevar mi nivel.


UN NUEVO COMIENZO


Gracias a esta experiencia pude darme cuenta que el problema y la solución han estado siempre en mí, en mis pensamientos, en mis decisiones y en mis acciones. Desde ese día me he enfocado en conocer las mejores prácticas, los secretos mejor guardados, las estrategias más efectivas y los hábitos necesarios para triunfar en la era digital.


He descubierto las mejores prácticas y los patrones de éxito de las personas que tienen el tipo de negocio y de vida con los que siempre he soñado, directamente de los empresarios que trabajan diariamente con devoción y entusiasmo para cumplir con su misión en este mundo.


Ellos me han compartido su lucha contra sus propios temores, la inseguridad que experimentaron y las barreras que enfrentaron. Las experiencias y los consejos que me han compartido son un verdadero tesoro que me acompaña en cada momento de mi vida.


He combinado este valioso conocimiento con mi experiencia de más de 10 años como empresario, coach y especialista en marketing para crear un modelo probado para ayudarte a crear un Exitoso Negocio en la Era Digital.


Un negocio en el que podrás ayudar a otras personas, atraerás a más clientes, generarás más ingresos y te convertirás en una verdadera celebridad en tu nicho de mercado.


Un modelo de negocio que te lleve de la mano por cada etapa para que te transformes y hagas tus sueños realidad.


Este modelo me ha permitido a mí y a mis clientes experimentar una verdadera transformación interna para superar los temores y dejar atrás las barreras que nos mantenían alejados de nuestra mejor versión.


¡Por fin estoy haciendo lo necesario para ser quien debo ser, para cumplir con lo que estoy llamado a hacer en este mundo! Soy feliz porque a través de mi trabajo he logrado influir en más personas a través de mi mensaje, marcando una diferencia positiva en sus negocios y en sus vidas.


Las estrategias que voy a compartir contigo en este libro me han permitido generar muchos más ingresos y disfrutar de más tiempo en cantidad y calidad con mi familia.


Estas estrategias me han ayudado también a conocer mi verdadero potencial como persona y profesional, poniéndome en el camino correcto para retomar el control de mi vida e implementar las acciones necesarias para hacer mis sueños realidad.


¿PARA QUIÉN ES ESTE LIBRO?


Este libro es para ti que has soñado con ayudar a través de tu negocio a otras personas y crear un estilo de vida con más libertad y más abundancia.


Para ti que trabajas con devoción y te esfuerzas diariamente por cumplir con tu verdadero propósito en este mundo, siendo un ejemplo de excelencia y liderazgo.


Para ti que quieres abandonar tu zona de confort, vencer tus limitaciones y luchar por sus sueños.


Para ti que tienes un mensaje de aliento, de superación y de prosperidad para el mundo.


Para ti que has soñado con marcar una diferencia significativa en las vidas de otras personas.


Este es un llamado para ti, que eres emprendedor, porque encontrarás estrategias específicas para materializar tu sueño.


Este libro es para ti si eres empresario, porque vas a descubrir cómo llevar tu negocio al siguiente nivel de prosperidad y crecimiento.


Este libro es para ti si eres coach, autor, conferencista, online marketer o networker porque vas a descubrir el gran valor que tu conocimiento, tu acompañamiento y tu energía tienen para el mundo.


Tu estás destinado a ser ejemplo para los demás; un agente de cambio que inspirará a cientos de personas con tu ejemplo, con tu energía y tu compromiso.


En este libro compartiré contigo las estrategias que te permitirán transformarte para inspirar y transformar positivamente la vida de tus clientes.


Hoy tienes ante ti la gran oportunidad de crear un exitoso negocio haciendo lo que más te gusta y ayudando a otras personas a vivir mejor, con más tiempo, menos estrés, más dinero y más abundancia.


Tu compromiso para ponerte en acción, es tu boleto de entrada en esta gran aventura.


¿Aceptas el reto?





CAPÍTULO 1



LA ERA DIGITAL Y SUS GRANDES OPORTUNIDADES


 


En este primer capítulo vamos a profundizar en el nuevo contexto en el que nos encontramos actualmente y en las oportunidades que ofrece para todas las personas que sueñan con trascender.


¿QUÉ ES LA ERA DIGITAL?


Internet ha cambiado la forma en la que las empresas y las personas se comunican entre sí; vivimos en un mundo cada vez más pequeño, más comunicado e interdependiente. Vivimos en la Era Digital.


En este nuevo contexto las distancias y las fronteras han desaparecido para dar paso a un mundo cada vez más conectado, con más dependencia entre sí.


Hoy en día Internet se ha convertido en la principal fuente de consulta para la mayoría de las personas. El internauta promedio invierte entre 8 y 12 horas diarias, aunque muchos sabemos que quienes contamos con un smarthphone o tablet estamos conectados permanentemente.


Aunque gran parte de las personas utilizan internet para pasar el tiempo o divertirse, existe un número cada vez mayor de personas que han encontrado en el ciberespacio una excelente plataforma de educación para desarrollar sus habilidades.


Internet se ha convertido en una excelente herramienta para los empresarios y emprendedores, quienes acceden a conocimientos y habilidades que en otras circunstancias sería prácticamente imposible adquirir.


Internet ha devuelto el poder al ciudadano común; hoy en día cualquier persona tiene la libertad para elegir qué tipo de información desea consumir, a través de qué fuentes desea hacerlo y con qué frecuencia consumirlo.


La creatividad y la oferta sistemática han ido perdiendo paulatinamente importancia para ceder su lugar a la confianza y la relevancia.


Hoy en día es el cliente quien controla por completo el proceso de compra, es quien busca solo los productos y servicios que le interesan y a través de los cuales puede resolver sus necesidades cotidianas.


Internet está obligando a los empresarios a cambiar sus modelos de negocios para centrarlos cada vez más en las personas, en la resolución de sus problemas y el desarrollo de relaciones más duraderas.


¡Hoy más que nunca es más fácil tener un negocio! ¡Es verdad! No necesitas una oficina, una flotilla de automóviles, docenas de personas o recursos financieros ilimitados.


El nuevo modelo de negocios se centra en ti mismo, en tu historia, tus habilidades, conocimiento, experiencia y en el mensaje que deseas compartir con el mundo para inspirar y ayudar a otras personas que enfrentan los mismos retos a los que tú ya te enfrentaste y lograste superar. Este nuevo modelo demanda una nueva clase de empresarios que cumplan cabalmente con el principal requisito de tener un honesto interés en ayudar a los demás a hacer sus sueños realidad.


Una nueva clase de empresarios que entiendan perfectamente que para triunfar en este nuevo contexto, primero hay que dar y dar en grandes cantidades antes de pedir algo a cambio.


Se necesita una nueva clase de empresarios dispuestos a centrar su negocio en sus clientes y en su propia trayectoria como personas capaces de ayudar a los demás.


Una nueva clase de empresarios conscientes de que no existen atajos, recetas secretas o fórmulas mágicas que generen resultados de la noche a la mañana.


Una nueva clase de empresarios dispuestos a asumir el reto de transitar por un camino por el que todavía nadie ha transitado, de emprender un viaje en el que se tropezarán y en el que deberán llevar al máximo nivel su capacidad de persistir.


Una nueva clase de empresarios con el valor para enfrentar una nueva realidad en la que solo accederán al éxito como consecuencia de hacer exitosos a sus clientes.


El camino no es fácil porque está repleto de retos, de zonas obscuras y desconocidas, de voces de personas que harán lo humanamente posible para mantenerte dentro de tu zona de confort, para mantenerte a salvo...


Se requiere cierta dosis de locura para formar parte de esta nueva y selecta clase de empresarios, cierta dosis de locura para dejar de escuchar todas esas voces y escuchar tu propia voz, para dejar de perseguir los sueños de los demás y ¡luchar por los tuyos!


¿QUÉ OPORTUNIDADES REPRESENTA ESTE NUEVO CONTEXTO?


OPORTUNIDAD NÚMERO UNO:


¡LLEGAR A MÁS PERSONAS
QUE NECESITAN DE TI!


Internet ha hecho posible que cualquier empresario sea encontrado por todos aquellos potenciales clientes que necesitan de sus productos, programas o servicios.


Esta realidad es totalmente distinta al esquema de negocios tradicional, en el que el empresario es quien acosa al cliente a través de una constante invasión a su privacidad con publicidad de productos que no les interesan.


En la era digital el interés y la relevancia son los principales detonantes del proceso de compra, gracias a ellos el potencial cliente busca información sobre los productos, programas y servicios que necesita.


La gran ventaja para el empresario es que su potencial cliente se encuentra en un proceso activo de búsqueda en el que tiene prácticamente un 50% de la decisión de compra tomada y solamente necesita encontrar a esa persona o empresa que le genere la suficiente confianza para convertirse en la solución a sus problemas.


Hoy en día 7 de cada 10 personas utilizan internet como su principal fuente de consulta, por lo que los empresarios que no estén preparados para enfrentar esta realidad, estarán dejando escapar al 70% de sus posibles clientes.


La ecuación ha cambiado, hoy es más importante que tus clientes te encuentren que intentar encontrarlos tu mismo.


OPORTUNIDAD NÚMERO DOS:


¡CONVERTIRSE EN UNA AUTORIDAD EN TU CATEGORÍA!


En la era digital convertirte en un exitoso empresario ha dejado de ser una cuestión de dinero, para convertirse en una cuestión de estrategia.


Así es, no estoy exagerando; gracias a internet es posible convertirte en una autoridad en tu materia o categoría sin tener que invertir grandes sumas de dinero para lograrlo.


Anteriormente te he dicho que la creatividad y la oferta han ido perdiendo importancia para ceder su lugar a la confianza y la relevancia.


Los verdaderos líderes en esta nueva era digital son aquellos que se comprometen en generar suficiente valor a sus clientes y se comprometen a convertirse en su principal aliado para mejorar su negocio o su vida.


Para lograrlo el empresario debe convertirse en una fuente de información valiosa para su cliente, que sistemáticamente le ayude a mejorar, a resolver sus problemas y a hacer sus sueños realidad.
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