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Na początku:

Ten e-Book to ogrom wiedzy na temat sprzedaży. Jest to produkt płatny, który sprzedaję w swoim sklepie internetowym. Jeśli otrzymałaś go od kogoś z nielegalnego źródła, tu masz kod QR i aktywny link, pod którym możesz podziękować za przekazaną wiedzę. Link przekieruje Cię do zbiórki na rzecz chorej Adelajdy, która wymaga rehabilitacji. Dodaj swoją cegiełkę. Teraz zapraszam Cię do czytania. Uwaga! To będzie bardzo wartościowa dawka wiedzy na temat strategii sprzedaży

na IS. Zapnij pasy bardzo mocno. Odjeżdżamy! 👑
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HEJ, HEJ!
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Gratuluję podjętej decyzji. Ten e-Book sprawi, że spojrzysz inaczej na sprzedaż na Insta Story. Pomoże otworzyć się jeszcze mocniej na sprzedaż poprzez Insta Story. Napisałam go, aby zachęcić Cię moimi sposobami do łatwej sprzedaży, poprzez publikowanie odpowiedniego rodzaju relacji.
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