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Mi historia en eBay

Gracias por comprar este libro.  eBay Desatado es un intento de proporcionarte soluciones fáciles para vender tus artículos en eBay. Aunque no hay ningún libro que pueda garantizarte el éxito, el autor y el editor han hecho todo lo posible para ofrecer la información más reciente que se ha encontrado sobre cómo trabajar para otros vendedores de eBay.  Los resultados pueden variar.

Si encuentras útil el contenido, te rogamos que utilices un poco de tiempo en dejar una reseña en Amazon.

Tus comentarios ayudarán a otros lectores a decidir si este libro puede serles de utilidad en su camino a convertirse en vendedores de eBay. También me ayudarán a hallar errores u omisiones, y a realizar las correcciones lo más rápidamente posible.  Haz clic aquí para revisar nuestro libro.

Si tienes algún comentario o pregunta, no dudes en ponerte en contacto conmigo escribiéndome a nick@digitalhistoryproject.com.  Las correcciones serán añadidas en las futuras ediciones.

eBay es una marca registrada de eBay. El autor y el editor de este libro no tienen ninguna relación con eBay.  


Primeros pasos

¿Tienes problemas para empezar con eBay? ¿Te preguntas si realmente puedes vender artículos simplemente poniéndolos en un sitio de subastas en línea? ¿Te gustaría que alguien te llevara de la mano y te guiara con tus primeros anuncios?

Este libro puede hacer eso y mucho más.

Llevo trece años vendiendo en eBay y cinco de ellos me he dedicado a tiempo completo a vender revistas y libros a través de mi tienda en eBay. 

Algunos de esos años, he ganado entre $40.000 y $50.000. 

La mayor parte de ese tiempo, aún dedicándome a tiempo parcial, como algo adicional a mi trabajo regular, conseguí sacarme entre $20.000 y $25.000. Para la mayoría de nosotros eso es suficiente dinero extra para pagar las facturas de casa, e incluso hasta para cambiar de coche cada año.

Como puedes ver, para mi eBay ha sigo algo muy bueno financieramente. Cuando no tengo trabajo, puedo subir un poco el ritmo y dedicarme a tiempo completo. Cuando quiero bajarlo un poco, simplemente espacio un poco más la publicación de mis anuncios nuevos y dejo que mi tienda eBay funcione en piloto automático. Todo lo que tengo que hacer es enviar mis artículos en cuanto se venden y recibo el pago.

Lo que quiero hacer en esta breve guía es mostrarte cómo puedes montar un negocio propio en eBay. 

Ya sea si “sólo” quieres ganar unos pocos cientos de dólares o euros al mes, o si en cambio lo que quieres es construir una potente tienda en eBay que te permita conseguir varios miles, te daré toda la información que necesitas para lograrlo.

Te guiaré paso a paso en la configuración de tu cuenta de eBay, de tu cuenta de PayPal y te enseñaré a poner tu primer anuncio en eBay. Después trataremos un poco las estrategias avanzadas de venta, y los diversos métodos que pueden ayudarte a aumentar tus ganancias.

A diferencia de otros libros en los que para hablar sobre cómo vender en eBay utilizan 300 o 400 páginas, yo he mantenido este libro por debajo de las sesenta páginas a propósito.

Seamos sinceros, si eres como la mayoría de la gente ya debes tener un trabajo a tiempo completo. No tienes tiempo para leer un montón de detalles de relleno hasta encontrar los pocos puntos importantes que te interesan para empezar.


Decide que vender

Quizás lo más difícil para la mayoría de las personas es decidir lo que quieren vender en eBay. 

Mi sugerencia es que empieces con artículos cotidianos que tienes por casa. Si tu familia se parece en algo a la mía, seguro que tienes un montón de cosas escondidas por los rincones de tu casa. Mi mujer y mis hijos han estado planeando durante cinco años montar un mercadillo, y todas esas cosas se están amontonando. Los niños tienen juguetes viejos, video juegos sin usar, y muchos DVD y CD por todas partes. 
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