
    
      [image: Cover]
    

  



Stefano Calicchio

ENOSTAVEN PRISTOP K PSIHOLOGIJI TRGOVANJA

Kako uporabiti psihološke strategije in stališča uspešnih trgovcev pri spletnem trgovanju








                    
                    
UUID: f2b2b847-b8ef-4c6a-bafa-3508e2ed3bd1

Questo libro è stato realizzato con StreetLib Write

https://writeapp.io








        
            
                
                
                    
                        
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

Vse pravice pridržane. 



Vse kršitve se bodo preganjale v skladu
z zakonom.


 






Nobenega dela te publikacije ni dovoljeno
razmnoževati, shranjevati v sistem za pridobivanje podatkov ali
prenašati v kakršni koli obliki ali na kakršen koli način,
elektronsko, mehansko, s fotokopiranjem, snemanjem, skeniranjem ali
kako drugače, razen če to dovoljuje zakonodaja EU in
ZDA.
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                        Izjava o omejitvi odgovornosti
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    



 










  

    

      

        

          

            

              
Ta
              knjiga nikakor ni nasvet ali spodbuda za javno
              varčevanje. Trgovanje
              na borzi je tvegana dejavnost. Kar je prikazano v tem
              priročniku, je
              rezultat dolgoletnega študija in delovanja, zato ni
              nobenega
              zagotovila, da bodo takšni rezultati doseženi.
              Rezultati, ki jih je
              avtor dosegel v preteklosti, ne dajejo nobenega
              zagotovila za
              prihodnji zaslužek.
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Bralec
              se v celoti zaveda svojih ekonomskih in finančnih
              odločitev in je
              zanje odgovoren, tj. zaveda se tveganj, povezanih s
              katero koli vrsto
              dejavnosti.
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Študije
              primerov in primeri v besedilu so rezultat dejstev in
              mnenj, ki se
              lahko kadar koli in brez predhodnega obvestila
              spremenijo, in ne
              predstavljajo nagovarjanja k nakupu ali prodaji
              javnih vrednostnih
              papirjev ali prihrankov.
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Razlog
              za predstavitev teh primerov je zagotavljanje
              elementov tržne
              raziskave, zato jih ni mogoče obravnavati kot
              dokončne napovedi in
              ne ščitijo pred tveganjem, ki je neločljivo povezano
              z naložbenimi
              dejavnostmi na borzi.
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Avtor
              s tem zavrača vso odgovornost za morebitne netočnosti
              v sporočenih
              podatkih, škodo, ekonomsko izgubo, neposredno ali
              posredno škodo,
              ki bi nastala zaradi uporabe ali razkritja
              informacij, ki jih vsebuje
              ta knjiga.
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Kako zelo vplivata psihologija vlagatelja
in njegova osredotočenost na rezultate spletnega trgovanja? Od
rojstva tehnične analize, ki se uporablja na finančnih trgih,
velika gibanja navzgor in navzdol niso našla utemeljene razlage v
matematičnih formulah, temveč v pohlepu in strahu udeležencev.




 






Racionalnega vlagatelja, ki bi bil
sposoben natančno analizirati uspešnost delniškega trga, kupovati
ob padcu in prodajati ob vzponu, preprosto ni. Ti padci in vzponi
namreč niso rezultat linearnega razmišljanja, temveč posledica
pohlepa in strahu, ki ciklično obvladujeta trge. 



 






Tudi danes, ko se trgovalna dejavnost
velikih igralcev in institucionalnih vlagateljev izvaja s pomočjo
zapletenih samodejnih programov, so ti koncepti še vedno več kot
veljavni, saj so za ustvarjanje in usmerjanje trgovalnih programov
vedno in še vedno človeške glave.


 






Zato pravi izziv, s katerim se je treba
soočiti pri izbiri poti spletnega trgovanja, ni, kako premagati
trg,
temveč kako premagati arhetipe, ki so bili pravkar razkriti.
Uspešno
trgovanje pomeni predvsem naučiti se nadzorovati in upravljati
prirojeni nagnjenosti k evforiji in strahu, ki sta v vsakem od
nas.


 






Ta priročnik ne poskuša celovito
obravnavati te teme in verjetno nobena knjiga ne bo v celoti
pojasnila psihologije finančnih trgov. 



 






Lahko pa bralcu pomaga osvetliti temo, ki
je prepogosto izpuščena iz enačbe, čeprav je tako pomembna in
ključna za uspeh vašega trgovanja.


 






Razumevanje mehanizmov zanikanja, ki so
značilni za misli velikih trgovcev, obvladovanje njihovih čustev
med odpiranjem in zapiranjem trgovine, učenje ohranjanja ravnovesja
pri trgovanju in nevpletanje na osebni ravni zaradi njihovih napak
je
enako pomembno kot zmagovalna strategija tehnične in temeljne
analize trgov.


 






Ni težko najti potrditev pomena
psiholoških vidikov pri trgovanju; dovolj je opazovati duševno
naravnanost tistih, ki so uspeli ohraniti uspeh na trgih tudi po
več
letih delovanja, kljub vzponom in padcem, ki so značilni za
dejavnost trgovca.


 






Zgodovina in kariere najuspešnejših
trgovcev so pokazale, da lahko pravo ravnovesje med psihologijo in
veščinami trgovanja bistveno vpliva na dosežene rezultate. Upam,
da vam bo ta vodnik ponudil nekaj novih spoznanj, s katerimi boste
izboljšali svojo uspešnost in lažje dosegli svoje trgovalne
cilje.


 






 





                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Psihologija trgovine ni znana
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

 






Ko se opravijo tržne raziskave o
psihologiji trgovanja, je večina trgovcev nad tem precej
presenečena. Mnogi se sprašujejo: kako pomembna je lahko
psihologija v tako racionalnem in hkrati tako zapletenem svetu, kot
je svet operativnih financ? 



 






O oblikovanju vodnika po psihologiji
trgovanja sem razmišljal, ko sem ugotovil, da je ta tema bolj
poglobljena, kot se morda zdi na prvi pogled. Resnično neverjetno
je, kako neposredno vlogo ima psihična naravnanost trgovca pri
stanju na njegovem tekočem računu.


 






V tem smislu bi moral vodnik po
psihologiji trgovanja najprej urediti temeljne koncepte tega
področja
in pomagati trgovcu razlikovati med tem, kaj deluje in kaj ne. Cilj
je prepoznati težavne točke, jih sprejeti in pozitivno izkoristiti
znotraj samih operacij. 
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