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"Gjør
kundene til heltene i historien din." 



  
Ann
Handley



 






  
Hva
er tilknytninger, og hvordan fungerer de? Hva er de beste
driftsstrategiene for å utmerke seg på dette feltet? Hva er
trinnene du trenger å vite for å starte en vellykket
affiliatemarkedsføringsvirksomhet?



 





Denne
veiledningen er laget for å svare på disse spørsmålene, og følger
leseren gjennom en opplæring og grundig analyse av sektoren. 



 





Affiliate
markedsføring representerer allerede en interessant mulighet for de
som ønsker å gjøre forretninger på nettet, men den kontinuerlige
veksten i e-handelssektoren garanterer gode utviklingsutsikter for
de
som bestemmer seg for å investere i sektoren. Dette er i all
hovedsak et konkret forretningsperspektiv, som for øyeblikket
imidlertid forblir delegert til en ganske liten del av markedet,
også
på grunn av informasjonsasymmetrien som kjennetegner emnet.


 





Likevel
er dette verktøyet preget av en vinn-vinn-tilnærming, som gjør det
mulig å møte behovene til både kunden og selgeren samtidig
(favoriserer deres gjensidige møte), og samtidig garantere
nettinnholdsforvalteren en ekstra kanal for inntektsgenerering.


 





Veiledningen
du nettopp har kjøpt, er derfor ment å gi nyttig informasjon om
tilknytninger og å gjøre det på en enkel, direkte og pragmatisk
måte for alle som ønsker å lære mer om emnet. I de neste
kapitlene vil leseren bli tatt i hånden og ledsaget trinn for trinn
for å oppdage:


 





-
hva tilknytninger er og hvordan de fungerer;

-
hvilke operasjonelle strategier som brukes i
affiliatemarkedsføring;

-
hva som er beste praksis blant eksperter for å lykkes i denne
bransjen;

-
hvordan man kan optimalisere markedstilnærmingen.


 





Tanken
bak denne håndboken er å tilby:


 





-
støtte for dem som ønsker å forstå om temaet er riktig for dem;

-
praktisk og operativ informasjon for dem som ønsker å starte en
virksomhet innen tilknytning;

-
mens for de som allerede har erfaring, kan denne håndboken brukes
som et oppsummerende verktøy om emnet. 



 





For
mer inngående analyser henviser vi til mer tekniske håndbøker,
selv om erfaringen viser at det er praksis som gjør at vi kan
forbedre det som kan virke som de beste teoriene. Over tid vil din
lidenskap for faget føre til at du forbedrer strategiene dine,
forstår hva som fungerer for deg og konfronterer deg ikke bare med
markedet, men også med kolleger, samarbeidspartnere og
konkurrenter.


 





Når
dette er sagt, la oss ikke kaste bort mer tid og la oss umiddelbart
utforske emnet med utgangspunkt i en første generell oversikt. Hvis
du er nysgjerrig på hvordan affiliatemarkedsføring fungerer, er det
bare å bla om og begynne å lese!


 





                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Trinn 1: Grunnleggende informasjon om affiliatemarkedsføring
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

 






  
"Kort
sagt er markedsføringens oppgave å gjøre folks skiftende behov om
til lønnsomme muligheter. Målet er å skape verdi ved å tilby
bedre løsninger, spare kjøperen for problemer og tid i forbindelse
med undersøkelser og transaksjoner og tilby samfunnet det høyeste
nivået av velvære".
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