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Bu
              kılavuz, çevrimiçi finansal aracılığın
              yaratılmasından bu
              yana alım satım işlemlerini karakterize eden büyük
              paradoks
              dikkate alınarak yazılmıştır.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Bu
              kılavuzun içeriği, gerçek zamanlı olarak bir piyasa
              emri
              gerçekleştirirken ve internette bulunabilecek tüm
              ticaret
              platformları sayesinde her bireyin elde edebileceği
              basit ve
              ücretsiz özellikleri öne çıkarmaktadır.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Ayrıca,
              bu konular incelendiğinde, dinamik ve her gün değişen
              ticaret
              dünyasında birçok komplikasyon ve yüksek entropi
              faktörü ortaya
              çıkabilir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Öngörülebilir
              olmadan ticaretin temellerini basitleştirmek, bu
              kılavuzun yazım
              sürecinde karşılaştığımız büyük bir zorluk oldu. Ana
              bilgi
              akışını kesintiye uğratmadan tüm kavramları canlı
              tutan en
              iyi stratejilerden birini temsil ettikleri için bu
              konuyla ilgili
              daha birçok referansa sık sık
              ulaşılabilecektir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Bir
              okuyucu olarak sizden sadece bu rehber varsayımları
              ve ilerleyen
              sayfalarda elde edebileceğiniz bilgileri göz önünde
              bulundurmanız
              istenmektedir.
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"Cevap
              basit olduğunda,
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Tanrı
              cevap veriyor"
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Albert
              Einstein
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Çevrimiçi
              ticaret son yıllarda olağanüstü bir büyüme yaşadı.
              Yeni
              yüzyılın ilk yıllarından bu yana Batı ülkelerinde
              meydana
              gelen geleneksel işlerin ve ticaretin kademeli olarak
              aracısızlaştırılması, üretim sektörlerinin,
              hammaddelerin ve
              tüketim mallarının artan bir şekilde
              finansallaşmasıyla aynı
              döneme denk gelmiştir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Paradoksal
              görünebilir, ancak bugün temel varlığı iklim veya
              hava durumu
              tahminleri gibi şaşırtıcı olabilecek finansal
              türevler
              bulabilirsiniz: bu matematiksel model, yukarıda
              belirtilen
              varlıklardan birini kullanarak 
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
Chicago
              Borsası'nda 
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
türevlerin
              listelenmesinin yolunu açan Norveçli Profesör Fred
              Espen Benth
              tarafından geliştirilmiştir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Bu
              sürekli gelişim süreci, online ticareti büyük
              kurumlar için
              olduğu kadar küçük yatırımcılar için de çok önemli
              bir
              unsur haline getirmiştir, çünkü yeni ürün ve
              hizmetler
              sayesinde finansal piyasalar hiçbir zaman günümüzde
              olduğu kadar
              akışkan ve çeşitli olmamıştır.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Sonrasında,
              küreselleşme gerisini getirdi: yakın zamana kadar
              sadece kurumsal
              yatırımcıların ayrıcalığı olan bir faaliyete herkes
              katılmaya
              başlayabildi. Örneğin artık, başka bir kıtada yaşayan
              ya da
              çalışan bir broker ile finansal türev piyasasında
              faaliyet
              göstermek ve dünyanın her yerindeki herhangi bir
              dilde web
              sitelerine ve forumlara gerçek zamanlı bilgi yüklemek
              mümkün.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Bu
              eğilimler, 2010 yılında 
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
KMPMG'de
              olduğu 
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
gibi
              brokerlerin kendi pazarlarına ilişkin olarak
              yaptıkları
              araştırmalardan elde edilen verilerle de
              doğrulanmaktadır. Buna
              göre, örneğin İtalya gibi bir ülkedeki çevrimiçi
              tüccarlar
              500.000'den fazladır ve bunların çoğu ayda yaklaşık
              200 işlem
              gerçekleştirebilmektedir. Bu fenomenin boyutunu
              anlamak için zaten
              yeterli olan bu senaryo, dünyanın diğer tüm
              ülkelerini
              içermemektedir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Artık
              finansal piyasaların gelişimi ve ekonomik büyüme son
              derece
              farklı iki kavramdır ve tek bir kavram olarak
              görülmeyi
              bırakmışlardır; bu faktör, geleneksel bir işle de
              birleştirilebildiği için çevrimiçi bir tüccar veya
              yatırımcı
              olarak çalışma fırsatını haklı çıkarmakta ve teşvik
              etmektedir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Başlamanın
              en iyi yolu, hem bu mesleğin temellerini hem de en
              etkili
              stratejileri ve ticaret prosedürlerini anlamaktır. Bu
              anlamda, bu
              bölümün başında alıntıladığımız Einstein'ın
              basitlikle
              ilgili cümlesi, okuyucunun burada yer alan tüm öneri
              ve araçları
              öğrenip anlayabilmesi ve bu alanda istenen başarıyı
              elde
              edebilmesi için bu kılavuz boyunca izlemeye
              çalıştığımız
              konudan başka bir şey değildir.
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Bir
              çevrimiçi tüccar figürü, amacı çevrimiçi ticareti
              tanıtmak
              olan bir kitabın başlangıç noktası olmalıdır; bu
              nedenle özel
              bir ilgiyi hak etmektedir. Birçoğumuz yatırımcıları
              acımasız
              finans tüccarı Gordon Gekko gibi Amerikan film
              karakterleriyle
              özdeşleştiririz.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Kurgulanmış
              fikir, başarılı bir tüccarın genellikle sorumluluk
              sahibi bir
              pozisyonda olduğunu ve büyük hedge fonları veya
              uluslararası
              kurumların operasyonlarını yönettiğini düşünmemize
              yol
              açabilir. Bu stereotipler gerçekten var olsa da, bu
              faaliyette
              bulunarak başarılı olmayı başaran küçük ve orta
              ölçekli
              yarı zamanlı tüccarları kesinlikle iyi bir şekilde
              temsil
              etmemektedir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Buna
              karşılık, çoğunun genellikle tüm zamanlarını buna
              ayırmadığını söyleyebiliriz. Bunun nedeni, günün 24
              saatini
              bilgisayar başında geçirmeden piyasada faaliyet
              gösterebilmek
              için alım satım stratejilerini düzenlemeyi ve
              sermayelerini
              yönetmeyi öğrenmiş olmalarıdır.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Bununla
              birlikte, bir tüccarın bu faaliyeti başarılı bir
              şekilde
              yürütmek istiyorsa belirli özelliklere sahip olması
              gerektiği
              genel olarak doğrudur. Pratikte bu, şansını artırmak
              ve piyasayı
              yenmek için oyunun tüm kurallarını bilmesi gerektiği
              anlamına
              gelir ki bunlar aşağıdaki gibidir:
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
-
              Ekonomik Sermaye
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
-
              Psikolojik Sermaye
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
İlkini
              analiz edelim: bu sektörde ideal bir ekonomik sermaye
              tanımlamak
              mümkün değildir, çünkü gerekli minimum sermaye,
              faaliyet
              göstermek istediğiniz operasyonların ve finansal
              araçların
              türüne bağlıdır. Küçük yatırımcılar bile 5.000 € ile
              10.000 € arasında yatırım yaparak faaliyetlerine
              başlayabilir,
              çünkü daha az sermaye aşırı kaldıraç kullanmalarına
              veya bu
              yatırımın büyük bir kısmını riske atmalarına neden
              olabilir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Bu
              varsayımın neden çok önemli olduğunu ve bu sorunları
              çözmek
              için hangi Para Yönetimi stratejilerinin
              kullanılabileceğini daha
              sonra göreceğiz.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Hala
              yeterli finansal kaynağa sahip olmamalarına rağmen
              hemen ticarete
              başlamak isteyenler bile, bu zamanı piyasayı
              inceleyerek ve
              günümüzde brokerlerin çevrimiçi olarak sunduğu birçok
              sanal
              hesabı kullanarak geçirebilirler.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Piyasayı
              yenmek için, bir tüccarın sahip olması gereken ikinci
              unsur
              psikolojik sermayedir, yani kademeli ve doğru bir
              ticaret gelişimini
              kolaylaştırabilecek bir dizi inanç, tutum ve
              zihniyettir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Özellikle
              başarılı bir tüccarın saatlerce süren piyasa
              araştırmaları
              sonucunda yeterli deneyim ve bilgiye sahip olması
              gerekir. Disiplin,
              sabır ve kayıpları oyunun bir bileşeni olarak
              görebilme yeteneği
              ilk faaliyet dönemlerinde kaçınılması mümkün olmayan
              faktörlerdir.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Son
              olarak, çok motive olmuş hissetmelidir. Bir tüccarın
              bu piyasaya
              dahil olmasına yol açan ana neden ekonomik faydalar
              olsa da, başka
              gerekçeler de olabilir. Örneğin, bir operatör
              finansal özgürlüğü
              veya ailesiyle daha fazla zaman geçirmesine olanak
              tanıyan bir
              görevi yerine getirme olasılığını hedefliyor
              olabilir. Bir
              tüccar tüm bu motivasyonları dikkate alırsa, bunu
              sadece bir
              hevesi tatmin etmek için veya sadece yeni bir
              'oyuncağa' sahip
              olmak istedikleri için yapanlara göre çok daha karlı
              sonuçlar
              elde edebilir.
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