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Einleitung:

Das Internet hat aufstrebenden Online-Unternehmern viele Türen geöffnet. Jeder, der eine Idee hat und die Entschlossenheit, diese Idee zu verfolgen, kann ein erfolgreiches Online-Geschäft aufbauen. Zufälligerweise ist eine der lukrativsten Geschäftsideen heute das Dropshipping. Dropshipping ist aus dem einfachen Grund beliebt, weil es ein Geschäftsmodell verfolgt, das perfekt für das digitale Zeitalter ist. Es gibt zahlreiche Definitionen für Dropshipping, die in Umlauf gebracht werden. Aber ganz einfach gesagt, handelt es sich um eine Art von Unternehmen, das dem traditionellen Kauf- und Verkaufsmodell folgt. Nur dieses Mal müssen Sie das Inventar nicht in die Hände bekommen. Sie fungieren lediglich als Vermittler zwischen dem Produkthersteller oder -lieferanten und dem Verbraucher.

Auf dem Papier sieht das Geschäftsmodell einfach aus. Ohne die richtigen Informationen kann es jedoch schwierig sein, sie umzusetzen. Deshalb habe ich mich entschlossen, dieses Buch zu schreiben, um Ihnen zu helfen, vollständig zu verstehen, wie Dropshipping funktioniert und wie Sie Ihr eigenes erfolgreiches Dropshipping-Geschäft aufbauen können. Bei der Gründung eines Dropshipping-Unternehmens spielen so viele Faktoren eine Rolle. Ich werde in diesem Buch auf jeden einzelnen dieser Faktoren eingehen. 

Wie dem auch sei, ich muss an dieser Stelle betonen, dass dieses Buch keine Blaupause für einen Plan ist, um schnell reich zu werden. Wenn Sie auf der Suche nach einem Geschäftsmodell sind, mit dem Sie schnell reich werden, dann ist dieses Buch nichts für Sie. Man wird nicht sofort reich, wenn man ein Dropshipping-Geschäft eröffnet. Sicher, es gibt einige, die Glück haben und von Anfang an eine Menge Geld verdienen. Aber das sind nur wenige und sehr wenige. Außerdem erfordert der Aufbau eines nachhaltigen Unternehmens das richtige Wissen, die richtige Einstellung und Ausdauer - nicht Glück. Bevor Sie dieses Buch weiter lesen, sollten Sie daher realistische Erwartungen haben. Wie jede Form von Geschäft erfordert auch das Dropshipping Zeit und Mühe, um rentabel zu sein. Es kann Wochen oder Monate dauern, bis Sie einen nennenswerten Gewinn verbuchen können. Das ist die Realität.

Ich sage das nicht, um Sie zu entmutigen oder die Vorzüge des Dropshipping herunterzuspielen. Ich sage Ihnen das, um sicherzustellen, dass Sie mit der richtigen Einstellung, realistischen Zielen und umsetzbaren Plänen loslegen. Dies sind die Gründe für den Erfolg im Dropshipping. Sie müssen sich Ziele setzen, die auf der Grundlage Ihrer derzeitigen Kenntnisse, Fähigkeiten und Erfahrungen erreichbar sind. Um diese Ziele zu erreichen, brauchen Sie auch einen umfassenden Plan, in dem die Schritte, die Sie unternehmen werden, detailliert beschrieben sind. Wenn Sie über diese verfügen, haben Sie einen guten Start hingelegt. Sie haben eine gute Grundlage, die Ihnen auf lange Sicht von großem Nutzen sein wird.

Eine sehr häufige Frage unter Anfängern in der Dropshipping-Branche ist diese: "Ist das Geschäftsmodell nachhaltig?" Meine Antwort lautet: Ja, sie ist tatsächlich nachhaltig. Sie sollten jedoch den Begriff "nachhaltig" nicht mit dem Begriff "rentabel" verwechseln. Nur weil ein Geschäftsmodell nachhaltig ist, heißt das nicht unbedingt, dass es auch rentabel ist. Das muss man sich immer vor Augen halten. Der Aufbau eines nachhaltigen und profitablen Dropshipping-Geschäfts erfordert das richtige Wissen, Zeit und Mühe. Es gibt keine Kurzweg für den Erfolg. Sie müssen sich darauf konzentrieren, das Geschäft Tag für Tag zu verbessern und auszubauen.

Dieses Buch soll Ihnen als Leitfaden dienen, wenn Sie durch die komplizierte Welt des Dropshipping navigieren. Egal, ob Sie ein absoluter Anfänger sind oder schon etwas Erfahrung in der Branche haben, dieses Buch enthält eine Fülle von Informationen, die Sie wertvoll finden werden. Auch nach Beendigung dieses Buches können Sie es immer wieder als Nachschlagewerk für Fragen und Probleme verwenden, auf die Sie in Zukunft stoßen könnten. Ich schlage daher vor, dass Sie immer ein Exemplar dieses Buches in Ihren Unterlagen aufbewahren, damit Sie leicht darauf zugreifen und nachschlagen können.

Wie viel Sie mit Ihrem Dropshipping-Geschäft verdienen, hängt von einer Vielzahl von Faktoren ab. Aber ich bin hier, um Ihnen zu sagen, dass es möglich ist, mit Ihrem Unternehmen jeden Monat fünfstellige Summen zu verdienen. Tausende von anderen Menschen tun das auch. Und warum können Sie das nicht? Ja, Sie können mit den richtigen Produkten und einer guten Marketingstrategie 10.000 Dollar pro Monat erreichen oder sogar noch mehr. Das Tüpfelchen auf dem i ist die Möglichkeit, dass Sie diesen Betrag auf Autopilot verdienen können. Dies ist nicht übertrieben. Sie können auf jeden Fall verdienen Tausende von Dollar pro Monat durch Dropshipping nach der Einrichtung der Dinge auf die richtige Weise. Das ist das Schöne daran. Sie können einen Großteil der Geschäftsprozesse automatisieren.

Bevor Sie sich in dieses Buch vertiefen, möchte ich Ihnen noch einen letzten Tipp geben. Keine Eile! Das ist etwas, was ich Leuten, die ihr eigenes Dropshipping-Geschäft aufbauen wollen, immer sage. Die Mehrheit derjenigen, die ihr Unternehmen überstürzen, lassen einige entscheidende Schritte aus und scheitern schließlich. Machen Sie nicht denselben Fehler. Sie müssen Ihr Unternehmen von einem Tag auf den anderen aufbauen. Machen Sie einen detaillierten Plan für alles, was Sie erreichen wollen. Bevor Sie eine Entscheidung treffen, sollten Sie sich vergewissern, dass sie durch gute Daten und Informationen untermauert ist. Treffen Sie Ihre Entscheidungen nicht allein nach Ihrem Instinkt. Sich ausschließlich auf unsere Instinkte zu verlassen, ist riskant und eine häufige Ursache für Misserfolge.

Ohne weitere Umschweife können wir gleich zur Sache kommen!

Haben Sie gewusst?

71 % der Käufer glauben, dass sie online ein besseres Angebot erhalten als im Geschäft. 

Wissen Sie, welche Kampagnen Ihre Konkurrenten sowohl in den Geschäften als auch online durchführen?
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Dropshipping verstehen
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Dropshipping ist nicht gerade ein brandneues Konzept. Das Geschäftsmodell gibt es schon seit Jahrzehnten, sogar noch vor dem Aufkommen des Internets. Einige geschäftstüchtige Leute schalten Anzeigen in Lokalzeitungen, im Radio oder im Fernsehen, um die Verbraucher darüber zu informieren, dass sie dieses oder jenes Produkt verkaufen. Aber sie besitzen diese Produkte nicht oder haben sie nicht vorrätig. Wenn ein Kunde anruft, um ein Produkt zu kaufen, setzen sich diese Unternehmer mit einem Lieferanten oder einem Hersteller in Verbindung, kaufen das Produkt und weisen den Lieferanten an, das Produkt direkt an den Kunden zu liefern. Die Unternehmer verdienen an der Differenz zwischen dem beworbenen Preis des Produkts und dem Preis des Lieferanten.

Dies ist im Grunde der Vorläufer der heutigen Version des Dropshipping. Das Internet hat das Geschäftsmodell völlig revolutioniert. Es machte es sehr einfach, Produkte von jedem Ort der Welt aus zu transportieren. Alles, was Sie tun müssen, ist eine Website einzurichten, eine Dropshipping-Software zu installieren und schon können Sie loslegen. Sie können buchstäblich alles bequem von zu Hause aus erledigen. Sie haben keine Vorräte. Sie übernehmen nicht den Versand. Sie sind nur für den Betrieb der Website und für den Abschluss von Verträgen mit Lieferanten und Herstellern zuständig.

Das Online-Dropshipping-Modell hat sich auf dem Rücken von Online-Einzelhandels-Websites entwickelt. Als das Internet aufkam, nutzten die meisten Menschen es lediglich zur Recherche und zur Unterhaltung. Dann erkannten Unternehmen und geschäftstüchtige Einzelpersonen das Potenzial des Internets als Marktplatz für Produkte und Dienstleistungen. Der elektronische Handel erlebte einen rasanten Aufschwung und wuchs in einem sehr schnellen Tempo. Unternehmen würden Websites erstellen und dort ihre Produkte und Dienstleistungen verkaufen. Eine Zeit lang gab es im elektronischen Handel nur Menschen und Unternehmen, die ihre eigenen Produkte und Dienstleistungen verkauften. Das änderte sich jedoch bald, als E-Commerce-Konzepte wie Affiliate Marketing eingeführt wurden. Menschen, die keine eigenen Produkte und Dienstleistungen anbieten, haben jetzt die Möglichkeit, durch E-Commerce Geld zu verdienen.

In gewisser Weise ist das Online-Dropshipping ein Ableger des Affiliate-Marketings. Im Grunde werben Sie für die Produkte eines anderen und verkaufen sie. Beim Dropshipping-Modell haben Sie jedoch die Möglichkeit, die Produkte so zu vermarkten, als wären es Ihre eigenen. Sie können eine Vereinbarung mit einem Lieferanten oder Hersteller treffen, der die Produkte herstellt und sie dann mit Ihren individuellen Etiketten versieht. Sie kaufen die Produkte zum Selbstkostenpreis (d. h. zu den ursprünglichen Kosten) und verkaufen sie dann zu einem höheren Preis weiter (d. h. zu den ursprünglichen Kosten + Ihrem Gewinn). Kurz gesagt, als Drop-Schipper sind Sie kein Produktentwickler oder Hersteller. Sie sind nur der Vermarkter. 

Wie ich bereits erwähnt habe, hat das Online-Dropshipping den Online-Handel revolutioniert. Und sie entwickelt sich weiter, während wir hier sprechen. Das Dropshipping ist so groß geworden, dass man es durchaus als eigene Branche betrachten kann. Im Online-Dropshipping werden jährlich Milliarden von Verkäufen getätigt. Dies wird in den kommenden Jahren noch zunehmen, da immer mehr Menschen in das Geschäft einsteigen. Fast jedes Produkt kann heute über das Dropshipping-Modell verkauft werden. Man muss nur die richtigen Lieferanten und Hersteller finden und ansprechen.

Es spielt auch keine Rolle, wo Sie sich befinden. Solange Sie eine zuverlässige Internetverbindung haben, können Sie ein Online-Dropshipping-Geschäft aufbauen und betreiben. Sie können in der Antarktis sein und trotzdem ein erfolgreiches Dropshipping-Geschäft betreiben, das Produkte aus China in die Vereinigten Staaten versendet. Oder Sie könnten in Thailand Urlaub machen und trotzdem ein Unternehmen leiten, das Produkte von Brasilien nach Australien verschickt. Ich will damit sagen, dass dieses Geschäftsmodell zeitliche und örtliche Freiheit bietet. Sie können Ihr Unternehmen von überall und zu jeder Zeit betreiben.

Ein weiterer guter Grund, warum es jetzt an der Zeit ist, sich mit Dropshipping zu beschäftigen, ist die Verfügbarkeit von Tools und Ressourcen, die den Prozess so viel einfacher machen. In den ersten Tagen mussten Online-Unternehmer alles von Grund auf neu aufbauen. Das bedeutete, dass man ein Programmierer sein musste oder ein Team von Programmierern einstellen musste, das einem bei der Einrichtung der Website half. Heute können Sie eine voll funktionsfähige Dropshipping-Website in wenigen Minuten erstellen, indem Sie einfach auf ein paar Schaltflächen klicken und Schritt-für-Schritt-Anleitungen befolgen, die auch für Anfänger geeignet sind. Es gibt alle Arten von Software, die Sie herunterladen und auf Ihrer Dropshipping-Website installieren können. Einige dieser Softwareprogramme automatisieren Ihre Website, so dass Sie nichts weiter tun müssen. Die Website wird von selbst laufen, ohne dass Sie viel Arbeit haben. Dies ist einer der Gründe, warum dieses Geschäftsmodell in dem Buch "Passives Einkommen" mit einer Einfachheit und Passivität von 80% bewertet wurde Passive Einkommensideen: 50 Wege, online Geld zu verdienen, analysiert.

Bevor wir mit dem nächsten Kapitel fortfahren, sollten Sie sich vergewissern, dass Sie die Funktionsweise des Online-Dropshipping vollständig verstanden haben. Im Wesentlichen sind dies die wichtigsten Schritte beim Dropshipping:


	
Schritt 1: Sie erstellen eine Website, die speziell für Dropshipping konzipiert ist.

	
Schritt 2: Sie schließen einen Vertrag mit einem Lieferanten oder Hersteller ab, um die Produkte herzustellen, die Sie verkaufen wollen.

	
Schritt 3: Bewerben Sie die Produkte auf Ihrer Website.

	
Schritt 4: Wenn jemand ein Produkt auf Ihrer Website bestellt, bestellen Sie das Produkt bei Ihrem Lieferanten oder Hersteller.

	
Schritt 5: Ihr Lieferant wird automatisch über die Bestellung informiert.

	
Schritt 6: Ihr Lieferant oder Hersteller liefert das Produkt an den Käufer.

	
Schritt 7: Spülen und wiederholen Sie den Vorgang.



Kapitel Zusammenfassung:

Das Geschäftsmodell für Online-Dropshipping ist ziemlich einfach. Sie erstellen die Website, schließen ein Geschäft mit einem Lieferanten ab, bewerben das Produkt und weisen den Lieferanten an, das Produkt direkt an die Kunden zu liefern. Es handelt sich im Grunde um den Kauf und Wiederverkauf von Produkten, nur dass Sie diesmal keinen Bestand haben. Sie übernehmen lediglich das Marketing und den Verkauf. Ihr Lieferant kümmert sich um Produktentwicklung, Herstellung und Versand. Dieses Geschäftsmodell eignet sich perfekt für die heutige, digital vernetzte Welt. Die Hürden für den Aufbau eines Dropshipping-Geschäfts sind sehr gering. Denken Sie daran, dass Sie keinen Bestand haben werden. Der Vorteil, dass es keine Lagerhaltung gibt, senkt Ihre Anlaufkosten. Kurz gesagt, alles, was Sie brauchen, um loszulegen, ist ein Geschäft mit einem Lieferanten oder Hersteller, eine funktionierende Dropshipping-Website und eine zuverlässige Internetverbindung. 



Haben Sie gewusst?

70 % des E-Commerce-Verkehrs erfolgt über Smartphones. Ist Ihre Website und die Darstellung Ihrer Produkte auf der Website eines Einzelhändlers für mobile Geräte optimiert? Achten Sie auf abgeschnittene Produktbeschreibungen.
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Vorteile des Dropshipping-Modells
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Warum sollten Sie ein Dropshipping-Geschäft aufbauen, anstatt alternative Online-Geschäftsmodelle zu wählen? Dies ist eine sehr wichtige Frage, die wir in diesem Kapitel behandeln werden. Einer der Gründe, warum einige Leute dazu neigen, die Vorzüge des Dropshipping herunterzuspielen, ist, dass sie sich der Vorteile, die es bietet, nicht vollständig bewusst sind. Auf dem Papier oder allein durch die Definition scheint Dropshipping ein einfaches Geschäft zu sein, mit dem man nur Kleingeld verdienen kann. Das ist ganz und gar nicht der Fall. Wie ich bereits in der Einleitung gesagt habe, können Sie mit Dropshipping bis zu 10.000 Dollar im Monat verdienen, wenn Sie es richtig machen.

Wie auch immer, kommen wir auf die Frage zurück. Warum sollten Sie Ihre Zeit und Mühe in den Aufbau eines Online-Dropshipping-Geschäfts investieren? Nun, schauen wir mal.

1. Dropshipping erfordert sehr wenig Kapitaleinsatz 

Dies ist der wichtigste Vorteil eines Dropshipping-Geschäfts. Dropshipping kostet Sie nicht die Welt. Denken Sie immer daran, dass Sie beim Dropshipping keinen Bestand haben. Im Gegensatz zu einem traditionellen Geschäftsmodell, bei dem man Produkte kauft und sie dann weiterverkauft, wird beim Dropshipping das Produkt nur gekauft, wenn ein Kunde eine Bestellung aufgibt. Sie machen nur dann eine Art von Kosten, wenn ein Kunde bei Ihnen kauft. Aber diese Kosten sind im Grunde genommen bedeutungslos, da Sie mit jedem Verkauf einen Gewinn erzielen.

Die Kosten, die mit der Gründung eines Dropshipping-Unternehmens verbunden sind, beziehen sich meist auf die Einrichtung der Dropshipping-Website, wie z. B. Kosten für die Web-Entwicklung, Web-Hosting-Kosten, Kosten für die Domain-Registrierung und andere technische Ausgaben für die Erstellung und Pflege der Website. Sie müssen auch Geld ausgeben, um Besucher über Google-Anzeigen, Facebook-Anzeigen, Instagram usw. auf Ihre Website zu leiten. 

Außerdem müssen Sie möglicherweise auch für die Tools, Softwareprogramme, Plugins und Add-ons bezahlen, die Sie auf Ihrer Dropshipping-Website verwenden werden. Bei einigen dieser Kosten handelt es sich um einmalige Ausgaben. Bei anderen handelt es sich um wiederkehrende Kosten (d. h. Plugins, für die Sie eine monatliche Abonnementgebühr zahlen müssen). 

Was die Lagerkosten betrifft, so hängen Ihre Ausgaben von den Verhandlungen und Vereinbarungen ab, die Sie mit Ihrem Lieferanten oder Hersteller treffen. Sicherlich fallen Lagerkosten an, vor allem, wenn Sie ein Produkt anpassen oder neu kennzeichnen und es so verkaufen, als hätten Sie es selbst hergestellt. Bei diesem Verfahren müssen Sie eine Musterserie entwickeln und herstellen lassen. Natürlich wird das nicht kostenlos sein. Sie müssen für die Musterbestellungen bezahlen. Selbst diese Kosten sind immer noch sehr gering im Vergleich zu den Kosten, die Sie bei einem traditionellen Kauf-und-Verkauf-Geschäftsmodell hätten.

Mein Hauptargument ist, dass Dropshipping, egal aus welchem Blickwinkel man es betrachtet, relativ wenig Kapitaleinsatz von Ihnen erfordert. Ihre Finanzen sind von Anfang an leicht zu verwalten. Mit nur ein paar hundert Dollar können Sie eine voll funktionsfähige Dropshipping-Website und ein Geschäft starten. Das heißt, es gibt keine großen finanziellen Hindernisse, wenn es darum geht, ein Online-Dropshipping-Geschäft zu starten und aufzubauen.







2. Der Einstieg ist denkbar einfach 

Würden Sie mir glauben, wenn ich Ihnen sage, dass Sie ein Dropshipping-Geschäft innerhalb einer Stunde vollständig zum Laufen bringen können? Es ist wahrscheinlich schwer zu glauben, aber es ist definitiv möglich. So einfach ist es, mit Dropshipping zu beginnen. Ich habe bereits die Verfügbarkeit von Tools, Plugins und Software erwähnt, die speziell für Dropshipping-Prozesse entwickelt wurden. Mit diesen Tools ist es problemlos möglich, ein Dropshipping-Geschäft zu starten und zu betreiben. Diese können auch dazu dienen, das Geschäft zu automatisieren, damit Sie nicht alles selbst machen müssen.







Sie brauchen nicht viel, um ein Dropshipping-Geschäft zu starten. Eine Website und das Produkt, das sind die beiden wichtigsten Dinge, die Sie brauchen. Es ist nicht schwer, die Website zu bekommen. Es gibt tonnenweise vorgefertigte Vorlagen für Dropshipping-Websites. Schauen Sie sich die verfügbaren Optionen an unter ThemeForest, Shopify und vielen anderen Anbietern. Holen Sie sich einfach eine dieser Vorlagen, passen Sie sie an Ihre spezifischen Bedürfnisse und Vorlieben an und laden Sie die Produkte hoch, die Sie bewerben und verkaufen möchten. Wenn Sie über Programmierkenntnisse verfügen, sollten diese Aufgaben ein Kinderspiel sein. Wenn Sie technisch nicht so versiert sind, können Sie die Aufgaben jederzeit an einen Freiberufler oder Auftragnehmer auslagern. Freiberufler können über Websites wie upwork, fiverr usw.
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