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	Las PYMES desempeñan un papel fundamental en el crecimiento económico, la creación de empleo, el desarrollo local y regional y la cohesión social. Prácticamente todas las empresas de la zona de la OCDE son de pequeño o mediano tamaño, y generan en torno al 60% del empleo total así como entre el 50% y el 60% del valor añadido en promedio. El acceso al financiamiento es un requisito previo fundamental para el desarrollo y la creación de PYMES.

	La industria de las finanzas islámicas se ha ampliado rápidamente durante la última década, con tasas de crecimiento anual de más del 15 %. Hoy en día, los activos financieros islámicos se estiman en más de US$2 billones. En muchos países de mayoría musulmana, los activos bancarios islámicos han crecido más rápido que los activos bancarios convencionales.

	Finanzas islámicastiene algunas características que brindan la oportunidad de apoyar de manera efectiva el financiamiento y el crecimiento económico y el desarrollo de las pymes. Este estudio tiene como objetivo analizar la adecuación del sistema financiero islámico para las finanzas de las PYMES.


 

	 

	Tabla de contenido

	Introducción

	Capítulo 1

	¿Qué es una PYME?

	A las definiciones de PYMES

	1. Criterios cuantitativos para la definición de PYMES

	2. Criterios cualitativos para la definición de PYMES

	Distribución de pymes en diversas partes del mundo

	La contribución de las PYMES al crecimiento económico y al empleo

	1- la contribución de las PYMES al trabajo

	2- Número de PYMES en la población corporativa total, en la economía informal

	3. Pequeñas y medianas empresas y creación de empleo

	Pequeñas y medianas empresas y acceso a las finanzas

	Capítulo 2

	¿Qué son las finanzas islámicas?

	Conocimiento básico de las finanzas islámicas

	Los principios y prohibiciones del botón Shari'ah relacionados con la financiación

	Prohibición de usura e interés (RIBA)

	Prohibición de obtener un beneficio de la especulación (mayseer)

	Sin incertidumbre (gharar) en transacciones comerciales

	Todas las actividades deben ser para fines permitidos (halal)

	Ganar dinero con dinero no está permitido

	Banco islámico

	Capítulo 3

	¿Cuáles son las opciones de financiación islámica para las PYMES?

	Obstáculos a los que se enfrentan los bancos en la financiación de las PYMES

	Métodos de financiación islámica

	A. Negociar con el margen de ganancia o la venta con costo más (murabaha).

	B. Acuerdo de participación en los beneficios (mudaraba).

	C. Participación en capital (musharaka)

	D. Leasing (ijara).

	E. Salam

	F. Istisna

	Bonos islámicos (Sukuk):

	Capítulo 4

	¿Cuáles son los desafíos de las finanzas islámicas para las PYMES?

	1. La falta de capital humano

	2. Normalización y armonización de la sharia

	3. La falta de conciencia pública

	4. La ley cherámica y el marco legal

	4. Regulación y supervisión

	5. Acceso a las finanzas

	6. Política monetaria y gestión de la liquidez

	7. Política fiscal

	8. Punto de referencia

	Capítulo 5

	¿Cuáles son los elementos clave necesarios para desbloquear todo el potencial de las finanzas islámicas?

	1- Creando un ambiente favorable

	2- El desarrollo del sector y los mercados

	3- Garantizar la estabilidad financiera

	1-      Un aumento en el tamaño del Banco Islámico y las instituciones financieras (IBFI)

	2-      Desarrollo de marca

	3-      Cuantificación de la aplicación

	4-      El desarrollo de nuevos mercados

	5-      Desarrollo de IBF como parte integral de un mundo global de economía halal

	6-      Buscando nuevas alianzas

	Regulaciones operacionales estratégicas para las PYMES

	1-      Estrategia y segmentación

	2-      Productos y servicios

	3-      De venta y entrega

	4-      Servicios de consultoría

	5-      Organización y sistemas

	6-      Gestión del riesgo

	Referencias:

	

	 

	 

	 

	 

	 

	 


 

	Introducción

	 

	 

	 

	A pesar de que las PYMES representan una parte importante de la economía del país y brindan oportunidades de empleo para la mayoría de las personas. Es menos probable que las pymes puedan garantizar préstamos bancarios que las grandes empresas; en cambio, dependen de fondos internos o "personales" para lanzar e inicialmente administrar sus negocios.

	Desde la creación de bancos y otras instituciones financieras, el objetivo principal es brindar apoyo para el desarrollo de grandes empresas  y el desarrollo de pequeñas y medianas empresas (PYMES). Lamentablemente, los esfuerzos iniciales no han podido proporcionar resultados favorables para las PYMES.

	A medida que los gobiernos de todo el mundo continúan lidiando con perspectivas económicas inciertas y grandes desafíos sociales, buscan pequeñas y medianas empresas (PYMES) y empresarios como una fuente importante de crecimiento económico y cohesión social.

	  El acceso adecuado a la financiación es un requisito previo para permitir que estas empresas inviertan, crezcan y creen puestos de trabajo, y el tema ha estado en constante aumento en la agenda política en los últimos años. Pero las respuestas políticas efectivas para el financiamiento de las PYMES requieren evidencia consistente y significativa. (OCDE, 2016)

	Las pequeñas y medianas empresas (PYMES) desempeñan un papel importante en la mayoría de las economías, especialmente en los países en desarrollo. Las PYMES formales contribuyen hasta el 45% de los préstamos totales y hasta el 33% del ingreso nacional en las economías emergentes. Estas cifras son significativamente más altas cuando se incluyen las PYMES informales. Se estima que se necesitarán 600 millones de empleos en los próximos quince años para absorber la creciente mano de obra mundial, especialmente en Asia y el África subsahariana. En los mercados emergentes, la mayoría de los empleos formales corresponden a pequeñas y medianas empresas que también crean 4 de cada 5 nuevos puestos de trabajo. Sin embargo, el acceso a la financiación es una limitación clave para el crecimiento de las PYMES; sin ella, muchas pymes languidecen y se estancan.

	El cincuenta por ciento de las PYMES formales no tienen acceso al crédito formal. La brecha de financiamiento es aún mayor cuando se toman en cuenta las empresas micro e informales. En general, alrededor del 70 por ciento de todas las MIPYMES en los mercados emergentes carecen de acceso al crédito. Si bien la brecha varía mucho entre las regiones, es particularmente amplia en África y en Asia. El crédito por brecha actual para las PYMES formales se estima en US $ 1,2 billones; La brecha de crédito total para el PMI formal e informal asciende a US $ 2,6 billones.  

	 

	Un grupo del Banco Mundial sugiere que hay entre 365 y 445 millones de micro, pequeñas y medianas empresas (PYMES) en los mercados emergentes: de 25 a 30 millones son PYMES formales; 55-70 millones son microempresas formales; y 285-345 millones son empresas informales. Mover a las PYMES informales al sector formal puede tener importantes beneficios para las PYMES (por ejemplo, un mejor acceso al crédito y los servicios gubernamentales) y para la economía mundial (por ejemplo, mayores ingresos fiscales, mejor regulación). Además, mejorar el acceso de las pymes al financiamiento y encontrar soluciones para desbloquear las fuentes de capital es crucial para permitir que este sector potencialmente dinámico crezca y proporcione los empleos necesarios.

	La falta de financiación es una de las limitaciones más importantes a las que se enfrentan las PYMES. Los obstáculos administrativos y de comercialización, la falta de un sistema integrado de contabilidad, la falta de mano de obra calificada, las limitaciones institucionales y la legislación gubernamental también son las limitaciones que enfrentan las PYMES. (Mumani, 2014)  

	Los altos tipos de interés y la falta de garantías adecuadas son los principales obstáculos con que se enfrentan las PYMES, ya que los bancos normalmente financiarían a las grandes empresas y preferirían tratarlas debido al bajo nivel de riesgo y la capacidad de estas empresas para proporcionar los servicios necesarios. garantías.

	Finanzas islámicastiene algunas características que brindan la oportunidad de apoyar de manera efectiva el financiamiento y el crecimiento económico y el desarrollo de las pymes.

	Según un Informe del Banco Mundial de la Corporación Financiera Internacional (IFC) de 2014, hay un déficit de aproximadamente 13.200 millones de dólares en finanzas islámicas en nueve países en cuestión. El informe de la CFI señala que, a pesar de la creciente demanda de financiación islámica entre las PYMES, solo el 36% de los bancos de la región MENA ofrecen productos para las PYMES y un mero 17% de los que ofrecen opciones islámicas. 

	Esto tiene un efecto de enfriamiento en las finanzas de las PYMES, particularmente en aquellos países donde las PYMES locales no consideran la no financiación islámica. En Arabia Saudita, por ejemplo, las cifras de IFC señalan que hasta el 90% de las pymes solo buscan servicios bancarios compatibles con la Shariah. Cuando la red se amplía para incluir a Iraq, Pakistán, Yemen, Arabia Saudita, Jordania, Túnez, Marruecos, Líbano y Egipto, alrededor del 35% de las pymes son disuadidas del préstamo debido a la falta de opciones bancarias islámicas.  

	Esta es una brecha que las finanzas islámicas pueden enfrentar. Finanzas islámicasayuda a promover el desarrollo del sector financiero y expande la inclusión financiera. Al ampliar el alcance y el alcance de los productos financieros, las finanzas islámicas podrían ayudar a mejorar el acceso financiero y promover la inclusión de aquellos sin servicios financieros.

	Finanzas islámicas enfatiza la financiación al estilo de asociación, que podría ser útil para mejorar las condiciones de acceso a la financiación para los pobres y las pequeñas empresas. También podría contribuir a mejorar la financiación del sector agrícola, contribuyendo a mejorar la seguridad alimentaria. En este sentido, las finanzas islámicas pueden ayudar a satisfacer las necesidades de aquellos que actualmente no usan fondos convencionales debido a razones religiosas. De los 1.600 millones de musulmanes en todo el mundo, solo el 14% usa bancos. Puede ayudar a reducir la brecha global en el acceso a la financiación, ya que los no musulmanes no están prohibidos por el uso islámico de los servicios financieros.  

	Sin embargo, el problema islámico y el sistema financiero actual, que opera junto con el sector convencional, también están ampliamente expuestos a los mismos factores de riesgo y volatilidades sistémicas que su contraparte convencional, a pesar de su crecimiento dinámico sostenido. Las diversas secciones de este capítulo también analizan la dinámica del crecimiento y los cambios estructurales en la industria financiera islámica, al tiempo que evalúan los aspectos de la estabilidad financiera a la luz de la evolución macroeconómica mundial y las condiciones financieras.  

	Un sistema elástico y bien regulado, el sistema bancario es la base de la estabilidad financiera, ya que los bancos están en el centro del proceso de intermediación crediticia entre ahorradores e inversores. La inestabilidad en las instituciones bancarias puede causar un daño terrible a los efectos sistémicos a través de diversas producciones en los sectores económicos de una economía doméstica, con el potencial de invadir las economías regionales y globales. Los bancos proporcionan importantes servicios de intermediación financiera en todos los sectores de la economía real, incluidos los hogares individuales y las pequeñas y medianas empresas (PYMES), las grandes empresas y las instituciones gubernamentales. (Tarjeta de servicios financieros islámicos, mayo de 2015)

	La industria financiera islámica se ha expandido rápidamente durante la última década, con tasas de crecimiento anual superiores al 15%. En la mayoría de los países islámicos musulmanes, los activos bancarios han estado creciendo más rápido que las actividades bancarias tradicionales.  

	Dado que las PYMES son importantes para la economía, los bancos islámicos e islámicos de las instituciones financieras deben desempeñar un papel importante en el financiamiento de estas empresas. El apoyo a las PYMES es uno de los objetivos de las instituciones religiosas, por lo que el objetivo más importante de los bancos islámicos e islámicos de las instituciones financieras es contribuir al desarrollo económico y social de la sociedad. Este estudio tiene como objetivo analizar las oportunidades islámicas del sistema financiero para la financiación de las PYMES.

	De conformidad con estos principios, las finanzas islámicas han desarrollado productos de financiación específicos (Léon y Weill, 2016)  

	En primer lugar, dos productos principales de financiación son los contratos de asociación entre el prestamista y el prestatario basados en el principio de la cuenta de pérdidas y ganancias:   musharaka y mudaraba. una   El contrato de Mudaraba se basa en el hecho de que el prestamista proporciona el capital y el prestatario proporciona el esfuerzo y el conocimiento. Los beneficios se comparten entre las dos partes, mientras que las pérdidas son asumidas exclusivamente por el prestamista. En el marco de un    Contrato de Musharaka, las ganancias y las pérdidas se comparten entre el prestamista y el prestatario porque todas las partes han hecho contribuciones a la cuenta de capital.  

	en segundo lugar,   murabaha   Es una venta de margen basada en el hecho de que el prestamista adquiere un activo y lo vende al cliente a cambio de un precio que incluye el costo original y un margen específico. Cabe destacar que el precio puede pagarse en cuotas múltiples, lo que hace   murabaha   bastante similar a un préstamo con interés del posible prestatario. Sin embargo, existen diferencias entre las dos formas de financiamiento. Por un lado, no hay interés en el sentido de que el reembolso se aplica para la venta de un activo y no la venta de dinero. Por otro lado, la carga de una sanción por defecto está prohibida.

	En tercer lugar,   ijara   contrato de arrendamiento de espejos convencionales en finanzas islámicas. El prestamista que compra un bien y arrienda al cliente por un período de tiempo específico y un artículo alquilado. Entonces, el banco no gana dinero con dinero de acuerdo con la ley islámica, ya que convierte el dinero en activos fijos para llevar a cabo la transacción.

	Si bien las finanzas islámicas no son nuevas y se han practicado durante siglos en todo el mundo, han ganado popularidad en la demora. Los activos financieros islámicos totales se estiman en alrededor de $ 2 mil millones, prácticamente una docena de veces desde hace una década y superando las expectativas de crecimiento de las finanzas convencionales en muchos lugares. Es fácil ver el atractivo de las finanzas islámicas. Aquí hay solo dos:  

	Primero, inclusión: las finanzas islámicas tienen el potencial de contribuir a un crecimiento económico mayor y más inclusivo al aumentar el acceso de los servicios bancarios a las poblaciones menos atendidas. Hasta el día de hoy, un gran segmento de la población musulmana -que es la primaria, pero no la única- en el mercado de las finanzas islámicas en todo el mundo sigue siendo un área mal servida, y solo una cuarta parte de los adultos tiene acceso a cuentas bancarias.

	Además, las finanzas islámicas son el desglose del riesgo característico y el fuerte vínculo de crédito como garantía significa que es particularmente adecuado para las pequeñas y medianas empresas (PYMES) y el inicio de la financiación que sabemos puede promover el crecimiento inclusivo. Por la misma razón, las finanzas islámicas han demostrado su valor en las inversiones en infraestructura, que pueden generar ganancias de productividad y catalizar y agregar valor al crecimiento.

	En segundo lugar, la estabilidad: las finanzas islámicas tienen, en principio, el potencial para promover la estabilidad financiera porque su función de asignación de riesgos reduce el apalancamiento y su financiación está respaldada por activos y, por lo tanto, está completamente garantizada. Además, además de los depósitos, los bancos islámicos ofrecen compartir ganancias y pérdidas y cuentas que pueden ayudar a reducir las pérdidas y el contagio en el caso de la angustia bancaria. Esto trae, de facto, la mayor pérdida total de capital de absorción, uno de los objetivos clave de la nueva regulación de la reforma global.

	Según el informe ISFB, la mayoría de las jurisdicciones de los bancos islámicos se caracterizan por ser mercados en los que las empresas suelen confiar en el sector bancario para satisfacer sus necesidades de financiación, especialmente en el sur de Asia y Oriente Medio, donde los mercados de bonos corporativos están relativamente poco desarrollados y solo han comenzado a expandirse en los últimos años. Como resultado, el defensor de la banca islámica del sector empresarial de exposición al financiamiento generalmente se concentra en el sector privado y las empresas pueden incluir el financiamiento de sus requerimientos de capital de trabajo, financiamiento de proyectos y financiamiento de capital. Las razones por las cuales los bancos y los intermediarios financieros han fallado y pueden continuar fallando en los precios de los riesgos y, por lo tanto, prestar de manera óptima a las empresas y posibles soluciones regulatorias para esto, es un problema que ciertamente requiere una mayor investigación. La movilización de fondos de canales no bancarios, como capital privado y capital de riesgo y mercados de capital, ofrece actividades innovadoras y basadas en capital basadas en productos financieros que superarán los inconvenientes de las PYMES que financian a las PYMES. Este libro intenta dar sugerencias y puntos de vista sobre esto y presentar algunos instrumentos financieros islámicos que son provistos por el mercado para la financiación de las PYMES en particular.
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