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				Prólogo

				En primer lugar, permíteme que te dé la enhorabuena si estás intentando cambiar tus finanzas o mejorar tu estilo de vida o llevas tiempo haciéndolo y este es un libro más de los muchos que has leído para conseguir tus metas. Gracias por elegirme en este camino a la independencia financiera para aportarte mis experiencias que, en algunos casos, no sé si en el tuyo, pueden ahorrar años de pérdida de tiempo en otras cosas a las que damos importancia; hasta que por fin ese día llega y damos el gran paso de cambiar nuestras costumbres y nuestras ideas, para atrevernos a pasar de las palabras a los hechos y lograr ese cambio.
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				La enseñanza familiar

				No sé si ha sido tu caso o el de algún amigo o familiar que conozcas, pero sí creo que has escuchado alguna vez estas ideas de alguien, en mi caso, de mis padres. Yo nací en un pueblo llamado Los Realejos, en la isla de Tenerife, en Las Islas Cana-rias, mi padre realizó sus estudios básicos hasta que decidió seguir con la empresa de carpintería de madera de su padre, empezando como todos de aprendiz hasta el momento de rea-lizar el relevo a mi abuelo y quedarse al frente de la empresa, empresa que mantuvo muchos años con empleados y con gran-des sacrificios en diferentes temporadas de bonanzas y pér-didas.

				En casa, la idea de nuestros padres sobre nuestro futuro y la educación y trabajos era la misma que podría tener el tuyo o el de mucha gente que conozcas, ellos nos decían a mi her-mano mayor y a mí: «Estudia, que sin estudios no vas a ningún lado; estudia para que tengas un buen título y tengas un traba-jo fijo con buen sueldo; estudia que mira a Pepito o a Juanito que no estudiaron y ahora trabajan en las obras cargando blo-ques por no tener títulos».

				Esta es la idea de muchos padres como los míos y del sistema de enseñanza que tenemos desde hace muchos años. Nos ense-ñan a estudiar y a recibir buenas notas a cambio del trabajo rea-
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				lizado, esto es lo que nos enseñan en los colegios: realiza tareas y buenos exámenes y te lo recompensáremos con buenas notas y títulos, lo que nos cambian de mayores por dinero por el buen trabajo realizado o ascensos, pero la idea es la misma: preparar-nos y programarnos para ser buenos empleados, trabajar por un sueldo con la falsa idea de tener seguridad a fin de mes, de co-brar y de poder pagar las facturas; pero esa falsa realidad sale a relucir cuando aparece una crisis o la empresa toma medidas de reducción de personal y nos encontramos con que ya no era tan seguro el sueldo, o que ya no podemos pagar las facturas y no disponemos de un plan B que nos dure más de unos meses has-ta estar en apuros económicos. Es por esto y muchas más cosas que la educación lleva años preparándonos mal.

				Mi hermano. siguiendo las ideas de mis padres y de cientos de compañeros del pueblo, estudió en la universidad, muchos años de esfuerzo, mucho tiempo y energía por su parte, con-seguir licenciarse, esfuerzos económicos de nuestros padres para afrontar las facturas de la universidad, hospedaje, comi-da, transporte, para por fin tener un título que le otorga el derecho de trabajar y ganar mucho dinero, con buenas condi-ciones laborales y en buenos puestos.

				Cuando mi hermano terminó los estudios, montó su pro-pio negocio junto con más socios de profesión, pero todos sabemos lo duro que es crear una nueva empresa, que mu-chas en los primeros años fracasan y, si a todo esto le suma-mos la burbuja inmobiliaria que sufrió España, ya tenemos el cóctel perfecto. La empresa se mantuvo, pero nunca llegaría a ser rico, ni siquiera financieramente independiente, ya que, si no acudía a la oficina, no cobraría, era un autónomo con 
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				más beneficios que un empleado, pero sigue atado a un suel-do y a un horario.

				Por mi parte, en la escuela no me atraían nada las materias que dábamos, como matemáticas o biología, las materias que conoces muy bien por ti mismo. No entendía para qué quería saber muchas de estas cosas para la vida diaria, o que muchas de ellas de un año a otro se me olvidaban por no usarlas nun-ca, por lo que mis notas fueron siempre las justas para pasar el curso y seguir con la rueda de hámster en la que estaba metido y me obligaba a seguir caminando, tanto por mis padres como por el sistema.

				Pero siempre tenía esa idea de no hacer lo que estaba esta-blecido, estudiar para que me manden a hacer tareas durante años, para conseguir el premio de un sueldo en trabajos que no me gustarían. 
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				Primeros trabajos como empleado

				No me gustaba la idea de estudiar para un trabajo que me duraría 30 años y que no me gustaría, ya que ninguna profe-sión me daba esas ganas de trabajar tantos años y sabía que me aburriría de ella, esa idea de no querer esto me llevó a trabajar los fines de semana en bares para iniciarme en algo que me aportara experiencia y dinero para lograr más cosas.

				Durante varios años estudié y trabajé los fines de semana, vacaciones de verano, navidades y cualquier fecha larga sin escuela para aprender todo lo que podía detrás de mi jefe, con preguntas y ofreciéndome a llevar los pedidos y todo lo que se identificaba con llevar un negocio, tomándolo como padrino en ese tema, así fue hasta el punto que me nombró encargado de sus bares, me dedicaba a pedir a los proveedores y que todo marchara bien con los empleados.

				Después de un tiempo, llegó el momento de aumentar su negocio y mi jefe se marchó del negocio principal para dedi-car más esfuerzo a los nuevos proyectos, quedándome yo to-talmente solo para todo. Él prácticamente pasaba a las tres de la tarde para recoger el dinero de la mañana y luego a las once de la noche para recoger el dinero de la tarde, de todo lo de-más me encargaba yo con los demás empleados, fue en este momento cuando me pregunte por qué yo no podía hacer eso 
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				mismo si prácticamente todo lo que sucedía en los bares pasa-ba por mí.

				En una mala época para los negocios y en la que la situación de la familia económicamente no era para invertir y menos por un niño de 18 años en negocios que era dudoso que pros-perasen, lo hablé con mis padres y decidimos tirarnos a la pis-cina y abrí mi propio restaurante. Con el aval de mis padres, el dinero del banco y mis ganas de trabajar lo hicimos posible, me mudé a más de 100 kilómetros, al pueblo de mi madre, a más de una hora en coche de nuestra casa habitual y emprendí la búsqueda de un lugar para mi nuevo restaurante, en un pue-blo tranquilo llamado Granadilla de Abona. Después de mu-cho preguntar y realizar llamadas, encontré un local que esta-ba en buena zona, en el centro del pueblo, pero con años cerrado. Sería una buena oportunidad a un precio bueno, se-gún pensé nada más verlo e investigar un poco. Ahí fue donde comenzó mi primer negocio y los motivos por los que empezó mi búsqueda de la independencia financiera en mi vida, a los 18 años y arriesgando todo.

				Podría estar trabajando de encargado a 10 minutos de mi casa, sin malos jefes, con sueldo seguro, trabajo durante años, con mucha comodidad, muy cómodo, pero algo dentro de mí me decía: «no es para ti, puedes hacer más, eres joven, tienes mucho que hacer aún». ¿Por qué conformarme? Por esto deci-dí arriesgarlo todo y emprender un negocio. 

				Las ansias del dueño del local donde tenía mi negocio por ganar mucho dinero y rápido dieron lugar a un incremento en las condiciones de renta del restaurante, obligándome a trasla-darme a un pueblo cerca y de renta más baja para poder man-tener las ganancias y seguir en el negocio, ya que el estallido de la burbuja inmobiliaria había afectado a mis ingresos: la mayoría de mis clientes eran obreros de muchas construccio-nes cercanas que cerraron, quedándose sin trabajo y sin nece-sidad de comer en mi restaurante.
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				Una vez en el segundo negocio, que duró unos años antes de tener que cerrarlo por razones de salud, llevaba una forma de vida con muchas horas de trabajo hasta altas horas de la noche, teniendo que tirar de mis padres para ayudarme en las compras y en los recados que no podía cubrir por falta de tiempo. Visto este futuro y que no era lo que yo realmente estaba buscando y los problemas de salud que me daba este tipo de horarios y trabajo, finalmente lo cerré para seguir bus-cando otro negocio que encajara en el estilo de vida que buscaba.

				Pero antes de cerrar y quedarme sin nuevos negocios, co-mencé unas negociaciones con un cliente ingeniero informáti-co que, como muchos, había estudiado años en la universidad para acabar llenando máquinas de tabaco en los bares y reali-zando reparaciones en ellas por un mísero sueldo, otro ejem-plo más que me encontré en mi vida sobre los estudios, los títulos y la promesa falsa de los gobiernos y la sociedad.

				Él era un entusiasta de la idea de formar una empresa de reparación de equipos informáticos, la cual era su sueño desde hacía muchos años. Con mi tiempo y mi ayuda y sus conoci-mientos decidimos formar la nueva empresa y salir del mundo tan sacrificado de la hostelería.

				De esta manera nace mi tercer negocio en el mismo pueblo, en el que tenía mi cafetería y en locales de renta baja. Con mi ayuda en la atracción de clientes y empresas y sus conoci-mientos para los ordenadores, el negocio fue creciendo hasta ser una empresa viable y con beneficios por el buen acuerdo que había entre los dos socios. Pero la parte que no se espera no estaba contemplada en el acuerdo: el factor humano hizo que el acuerdo que sostenía la empresa se rompiera. La mujer de mi socio y él iban a tener un hijo, esto cambiaba el panora-ma de trabajo y su proyecto de familia, teniendo que cerrar este negocio por la ausencia de una pieza esencial en él: un socio con conocimientos avanzados en informática y con años 
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					en la empresa. Siendo muy arriesgado entregar ese puesto a un desconocido o sustituirlo por un empleado, decidí cerrar esta empresa también.

					Esto resultó un paso atrás en mi objetivo de alcanzar la li-bertad financiera con un negocio rentable que funcionase solo, sin mi presencia, y disponer de tiempo libre, por lo que terminé en la recepción de unos apartamentos como emplea-do, pero, eso sí, con mucho tiempo libre en el trabajo y fuera de él para pensar en mi siguiente negocio. Durante un año estuve pensando formas de nuevos negocios y de financiarlos, pero con el poco sueldo que obtenía en la recepción necesita-ría años para ganar suficiente para comenzar una nueva em-presa, por lo que decidí marcharme al negocio de la seguridad privada al ver a amigos que triplicaban mi sueldo mensual y con muchas horas al día libres para pensar y planificar nuevos proyectos.

					Así fue el cómo y por qué en un año cambie de rama profe-sional y me enfoqué en la seguridad privada. En un mes estaba en una empresa trabajando de noche mientras estudiaba para sacarme la titulación en la policía nacional que me acreditaría para poder trabajar en la rama de la seguridad privada, en seis meses más ya tenía mi titulación y empecé a ver crecer mis ingresos mensuales con el ascenso, con el objetivo de enfocar mi siguiente negocio.

				

			

			
				
					Te daré una idea o consejo, siempre que emprendas un ne-gocio que sea en algo sobre lo que tengas conocimientos o que te apasione y estudies muy bien sus formas de trabajarlo. Si empiezas un negocio sin saber nada o que no te guste esa rama, tarde o temprano terminará por agobiarte o lo sabo-
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				De este consejo y esta forma de pensar que no solo promul-go sino que aplico, nació mi siguiente negocio: la seguridad y las emergencias, cosa que estudié durante años y trabajé den-tro de ellas, conociendo bien su rama y sus pros y contras.
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				tearás inconscientemente para que no prospere. Siempre que tengas una idea en cualquier rama que sea tu negocio que sea en algo que puedas pasar horas, días y meses estudiando, aprendiendo y hablando, o no tendrá futuro. Mucha gente empieza un negocio por la moda de este año o por el alza del momento, pero luego no le gusta aprender sobre ese tema o se cansan de hablar o trabajar en él, por eso mi consejo es que siempre sea en algo que te guste, que te apasione, que no mires si es sábado para por fin no trabajar más en esto hasta el lunes, con ganas de que llegue el día libre o el fin de semana para salir de esto. Si estas son tus ideas en tu futuro negocio, ese negocio fracasará, ya que es importante que estés siem-pre pensando en él y dedicando todo tu esfuerzo y ganas a que prospere y esto no sucederá si deseas salir a desconectar de él.
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				Todo comienza con una idea

				Tienes que tener claro que muchos millonarios, muchas grandes fortunas, comenzaron con gente sin recursos, de un nivel social medio bajo, algunos en la ruina, pero tod@s par-tieron de una idea, esto es lo que tod@s tienen en común: con solo una idea y, lo más importante, mucha perseverancia, sin dejarse derrotar por los malos resultados. En esto muchos fa-llamos a lo largo de la vida, cuando la vida nos dice no una vez y otra, llegamos a desistir. A estas grandes fortunas y estos millonarios de los que hablamos, también los negocios y la vida les dijeron no muchas veces, pero por esto es tan impor-tante la perseverancia en nuestras ideas si son buenas, si ves fortuna en ellas, aunque parezcan locas, no debes abando-narlas.

				Una historia para tener en cuenta: En unos de los muchos libros que he leído, hubo una historia que se me grabó a fuego en la mente y siempre me viene a la realidad cuando la nece-sito. Esta historia es real, sucedida en la época de las primeras minas de oro y las carretas y carruajes.

				Una familia mientras trabajaba en sus tierras encontró una veta de oro, tras seguirla y comprobar que se extendía en las tierras se pusieron manos a la obra. Era necesaria la compra de maquinaria especial y sueldos de trabajadores entre otras cosas 
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