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Цель и план

	 

	Итак, давайте разберем урок "Определенность цели" и посмотрим, что именно она означает; почему она является отправной точкой всех достижений. Потому что это отправная точка всех индивидуальных достижений, а определенная цель должна сопровождаться определенным планом по ее достижению, за которым должны следовать соответствующие действия.

	Теперь у вас должна быть цель, у вас должен быть план, и вы должны начать воплощать этот план в жизнь. И дамы и господа, не так уж важно, чтобы ваш план был продуманным. На самом деле это не слишком важно, потому что если вы обнаружите, что ваш план не работает, вы всегда можете изменить его. Вы можете изменить свой план.

	 

	Но очень важно, чтобы вы точно знали, к чему вы стремитесь, какова ваша цель; это должно быть очень определенно. Не может быть никаких "если" или "и", и вы увидите, прежде чем пройдете этот урок, почему это должно быть определенно. Просто читать или слушать, как я говорю об этой философии, не будет для вас очень полезно. Польза будет тогда, когда вы начнете формировать свои собственные модели на основе этой философии и применять их в своей повседневной жизни, в своем бизнесе, в своей профессии, на своей работе или в своих человеческих отношениях. Именно тогда вы получите реальную пользу.

	 

	 

	 

	Программирование подсознания

	 

	Вторая предпосылка: все индивидуальные достижения являются результатом мотива или комбинации мотивов. Я просто хочу внушить вам, что вы не имеете права просить кого-либо сделать что-либо в любое время без... чего? Не дав этому человеку адекватного мотива. И, кстати, именно в этом заключается теплота и сила всех продаж. Умение заложить в сознание потенциального покупателя адекватный мотив для покупки; научиться работать с людьми, закладывая в их сознание адекватные мотивы для того, чтобы они делали то, что вы хотите, чтобы они делали.

	Сейчас есть множество людей, называющих себя продавцами, которые никогда не слышали о девяти основных мотивах. Они не знают, что не имеют права просить о продаже, пока не заронят в сознание покупателя мотив для покупки.

	 

	Третья предпосылка. Любая доминирующая идея-план или цель, удерживаемая в сознании путем повторения мыслей, любая доминирующая идея-план или цель, удерживаемая в сознании путем повторения мыслей и эмоционально насыщенная горячим желанием ее реализации, берется на вооружение подсознательной частью разума и приводится в действие любыми доступными естественными и логическими средствами.

	В этом абзаце вы получили потрясающий урок психологии. Если вы хотите, чтобы разум воспринял какую-то идею и сформировал привычку, чтобы разум автоматически действовал в соответствии с этой идеей, вам нужно повторять разуму то, что вы хотите, снова и снова. Этому нет конца.

	Когда мистер Куэ приехал сюда несколько лет назад со своей знаменитой формулой: "День за днем во всех отношениях мне становится все лучше и лучше", он вылечил тысячи людей, но еще большее число людей он не вылечил, и мне интересно, знаете ли вы, почему?

	 

	В этом заявлении не было желания, в нем не было чувства, и вы могли бы с таким же успехом пускать по ветру слова, если бы не вкладывали в них какое-то чувство. Если вы не верите в это. И кстати, если вы будете говорить себе что-либо достаточно часто, вы дойдете до того, что поверите в это, даже в ложь. Забавно, не правда ли, но это происходит на самом деле. Знаете, есть люди, которые говорят маленькую белую ложь, и иногда она не такая уж белая, пока они не доходят до того, что сами в нее верят.

	Подсознательный разум не знает разницы между правильным или неправильным, не знает разницы между положительным или отрицательным. Оно не знает разницы между пенни или миллионом долларов. Он не знает разницы между успехом или неудачей. Оно примет любое утверждение, которое вы будете повторять ему мысленно, словами или любым другим способом. И, кстати, в самом начале вы должны сформулировать свою определенную цель, написать ее так, чтобы ее можно было понять, запомнить и начать повторять ее изо дня в день, пока ваше подсознание не воспримет ее и не начнет автоматически действовать в соответствии с ней.

	Это займет немного времени; вы не можете рассчитывать на то, что в одночасье отмените то, что вы делали со своим подсознанием на протяжении многих лет, позволяя негативным мыслям проникать в него. Вы не можете ожидать, что это произойдет в одночасье. Но вы обнаружите, что если вы эмоционально одухотворите любой план, который вы посылаете своему подсознанию, и будете повторять его в состоянии энтузиазма, подкрепляя его духом веры; если вы сделаете это, подсознание будет действовать не только быстрее, но и более определенно, и более позитивно.

	И четвертая предпосылка: любое доминирующее желание, план или цель, подкрепленные таким состоянием ума, известным как вера, переходят в подсознательную часть ума и немедленно приводятся в действие. Это состояние ума, дамы и господа, является единственным состоянием ума, которое производит немедленное действие через подсознание. И когда я говорю "вера", я не имею в виду желание, надежду или легкую веру, я не имею в виду ничего из этого. Я имею в виду состояние ума, при котором, что бы вы ни собирались сделать, вы можете увидеть это уже в завершенном виде, еще до того, как начнете. Это очень позитивно, не так ли?

	Я могу правдиво сказать вам, что ни разу за всю свою жизнь я не брался сделать что-либо, но не делал этого, если только не становился беспечным в своем желании сделать это, не отступал от него или не менял свое мнение или свой ментальный настрой. Я ни разу не потерпел неудачу в выполнении того, что решил сделать, и я скажу вам, что вы можете привести себя в такое состояние духа, когда сможете сделать все, что задумали, если только не ослабеете по ходу дела, как это делают многие люди.

	Теперь давайте снова вернемся к этой четвертой предпосылке. Любое доминирующее желание, план или цель, подкрепленные тем состоянием ума, которое называется верой, принимаются подсознательной частью разума и немедленно исполняются. Я не знаю точно, дамы и господа, но подозреваю, что в мире в любой момент времени существует относительно небольшое количество людей, которые понимают принцип веры. Кто действительно понимает его и знает, как применить. И даже если вы понимаете его, если вы не подкрепляете его действиями и не делаете его частью своей привычной жизни, вы можете с тем же успехом не понимать его, потому что вера без дел мертва, вера без действий мертва. Вера без абсолютного позитивного убеждения мертва.

	Я не знаю, как вы добьетесь каких-либо результатов, если будете верить в то, что верите, если не будете подкреплять эту веру какими-то действиями. И кстати, если вы достаточно часто говорите своему разуму, что верите во что-либо, придет время, когда ваш подсознательный разум примет это; даже если вы достаточно часто говорите своему разуму, что верите в себя. Думали ли вы, как было бы хорошо, если бы вы настолько верили в себя, что без колебаний взялись бы за все, что хотели бы сделать в жизни? Вы когда-нибудь думали о том, каким благом это было бы для вас? Знаете, сколько людей продают себя на протяжении всей жизни, потому что у них нет должной уверенности в себе, не говоря уже о вере? Предположите, каков процент. Ну, где-то между девяносто восемью и ста процентами.

	Доля таких людей настолько мала, что я даже не берусь предположить, в чем именно она заключается. Но если судить по многим тысячам людей, с которыми я вступал в контакт, а вы и без меня знаете, что мои аудитории и мои занятия всегда выше среднего уровня. Судя по этим людям, я бы сказал, что это более 98 процентов людей, которые за всю свою жизнь так и не обрели достаточной уверенности в себе, чтобы выйти на улицу, взяться и сделать то, что они хотят сделать в жизни. Они принимают от жизни все, что она им дает.

	 

	 

	 

	Как работает природа

	 

	Разве не странно, как устроена природа? Она дает вам набор инструментов. Все, что вам нужно, чтобы достичь всего, что вы можете использовать или к чему стремитесь в этом мире. Она дает вам набор инструментов, достаточный для удовлетворения любых ваших потребностей. И она щедро вознаграждает вас за то, что вы принимаете и используете эти инструменты - это все, что вам нужно сделать: просто принять их и использовать. Если же вы не принимаете и не используете их, она наказывает вас с лихвой. Природа ненавидит вакуум и безделье. Она хочет, чтобы все было в действии. И особенно она хочет, чтобы в действии находился человеческий разум. Ум ничем не отличается от любой другой части тела, если вы не используете его, если вы не полагаетесь на него, он атрофируется, увядает и в конце концов доходит до того, что любой может вас толкнуть. Любой. И часто у вас не хватает силы воли даже сопротивляться или протестовать, когда люди вами помыкают.

	 

	Пятая предпосылка. Сила мысли - единственная вещь, над которой человек имеет полный и неоспоримый контроль; этот факт настолько поразителен, что подразумевает тесную связь между разумом человека и бесконечным интеллектом.

	Во всей Вселенной существует всего пять известных вещей, дамы и господа, всего пять, и из этих пяти сформировано все, что существует на свете. От мельчайших электронов и протонов материи до самых больших солнц, парящих в небесах. Включая нас с вами. Всего пять вещей. Есть время и есть пространство. Есть энергия и есть материя. И эти четыре вещи были бы бесполезны без пятой вещи. Они были бы ничем; все было бы хаосом. Мы с вами не существовали бы, никогда не смогли бы существовать без этой пятой вещи; как вы думаете, что это такое? Универсальный интеллект.

	И он отражается в каждой травинке, во всем, что растет из земли, во всех электронах и протонах материи; он отражается в пространстве и времени во всем, что есть. Существует интеллект. Интеллект действует постоянно. И наиболее успешен тот, кто находит пути и способы присвоить большую часть этого интеллекта через свой мозг и воплотить его в жизнь.

	Этот интеллект пронизывает всю вселенную, пространство, время, материю, энергию и все остальное. И каждый человек обладает привилегией присвоить себе столько этого интеллекта, сколько пожелает. Он может присвоить его, только используя его. Просто понимать его или верить в него недостаточно. Вы должны применить его в той или иной форме. И главная задача этого курса - дать вам образец, план, по которому вы сможете овладеть своим умом и пустить его в ход. Все, что вам нужно сделать, - это следовать этому плану. Не просто выбирайте ту часть, которая вам больше всего нравится, и отбрасывайте все остальное; принимайте все как есть.

	 

	Следующая предпосылка - подсознательная часть разума - представляется единственной дверью индивидуального подхода к бесконечному интеллекту. Теперь я хочу, чтобы вы очень внимательно изучили эту формулировку. Я сказал, что это кажется, но я не знаю, так ли это, и сомневаюсь, что вы знаете, и сомневаюсь, что кто-то знает точно. У многих людей есть множество различных идей на этот счет, но, исходя из лучших данных, которые я смог использовать, лучших наблюдений, которые я смог сделать, тщательного тысячного опыта, можно сказать, что подсознательная часть разума - это единственная дверь индивидуального подхода к бесконечному разуму, и она способна влиять на человека с помощью средств, описанных в этом предмете и в уроках. Основа подхода - вера, основанная на определенности цели. Здесь есть одно предложение, которое дает вам ключ ко всему этому параграфу. Вера, основанная на определенности цели.

	Догадываетесь ли вы, почему у вас нет такой уверенности в себе, как должно быть? Вы когда-нибудь останавливались, чтобы подумать об этом? Вы когда-нибудь останавливались и думали о том, почему, когда вы видите, что появляется возможность или то, что вы считаете возможностью, вы начинаете сомневаться в своей способности принять ее и использовать? Разве это не случалось с вами много раз? Разве это не происходит каждый день?

	И если вам доводилось тесно общаться с очень успешными людьми, вы поймете, что это единственная вещь, которая их не беспокоит. Если они хотят что-то сделать, им никогда не приходит в голову, что они не могут этого сделать. Я надеюсь, что в процессе сотрудничества с Napoleon Hill Associates вы лучше узнаете моего выдающегося делового партнера мистера У. Клемента Стоуна, потому что если я когда-либо видел человека, который знает силу своего разума и готов полагаться на этот разум, то мистер Стоун - именно такой человек. Я не думаю, что у мистера Стоуна есть какие-то заботы. Я не верю, что он потерпит беспокойство. Думаю, было бы оскорблением для его интеллекта, если бы он признал, что его что-то беспокоит.

	Почему? Потому что он уверен в своей способности использовать свой разум и заставить этот разум создавать те обстоятельства, которые он хочет создать; таково состояние и работа разума любого успешного человека. И именно таким будет состояние вашего ума, когда вы пройдете через эту философию. Вы сможете проецировать свой ум на любую цель, которую вы выберете, и у вас никогда не возникнет вопроса, сможете ли вы сделать то, что хотите, или нет. Никогда в мире не возникнет ни одного вопроса.

	 

	 

	 

	 

	Вещание

	 

	Вы оба являетесь приемником и передающей станцией для вибраций мысли. Этот факт объясняет, как важно двигаться с определенностью цели, а не дрейфовать. Поскольку мозг может быть настолько основательно заряжен природой своей цели, что начнет притягивать физический или материальный эквивалент этой цели. Вбейте себе в сознание, что первым радиоприемником был тот, который существует в мозгу человека. И он существует не только в мозгу человека, но и у многих животных. У меня есть пара померанских собак, и они точно знают, о чем я думаю, иногда даже раньше, чем я сам! Они настолько умны, что могут подстроиться под меня, они знают, когда мы отправляемся в автомобильную поездку, и знают, куда они едут или не едут. Не нужно говорить ни слова, ни единого слова. Потому что они находятся в постоянном контакте с нами.

	Ваш разум постоянно посылает вибрации, и если вы продавец и собираетесь обратиться к потенциальному покупателю, то продажа должна быть совершена еще до того, как вы окажетесь в его присутствии. Вы когда-нибудь думали об этом?

	Если вы собираетесь сделать что-то, требующее сотрудничества с другими людьми, настройте свой разум так, чтобы вы знали, что другой человек будет сотрудничать. Во-первых, потому что планы, которые вы собираетесь ему предложить, настолько справедливы и честны и настолько выгодны для него, что он не сможет от них отказаться. Другими словами, вы имеете право на его сотрудничество. Вы будете удивлены, я знаю, какие перемены произойдут в людях, когда вы убедите их, посылая через эту вашу радиостанцию позитивные мысли вместо мыслей о страхе.

	Если вам нужна наглядная иллюстрация того, как работает эта радиостанция, вам очень нужна тысяча долларов, и вы идете в банк, и эта тысяча должна быть у вас до послезавтра, иначе они заберут машину, мебель или что-то еще. Вам просто необходимо иметь эту тысячу долларов. И банкир сразу же, как только вы входите в дверь, понимает, что вы просто обязаны получить эти деньги, и не хочет, чтобы вы их получали. Разве это не смешно? Нет, это не смешно, это трагедия.

	Иногда вы носите с собой в кармане спички, которые поджигают ваш собственный дом. Вы транслируете свои мысли, и они следуют за вами, а когда вы добираетесь до места, то обнаруживаете, что вместо того, чтобы получить сотрудничество, за которым вы шли, другой человек отражает вам обратно что? То состояние сомнения, то состояние ума, которое вы отправили вперед себя.

	Я преподавал мастерство продаж, зарабатывал этим на жизнь в течение долгого времени, пока занимался исследованием этой философии, и обучил более 30 000 продавцов, многие из которых теперь являются пожизненными членами желанного круглого стола с миллионом долларов в сфере страхования жизни. И если есть в этом мире вещь, которую нужно продавать, то это страхование жизни, но никто никогда не покупает страхование жизни, его нужно продавать.

	И первое, чему я учил людей под моим руководством, - это то, что они должны сделать продажу сами, прежде чем пытаться сделать ее другому человеку. И если они этого не сделают, то не смогут совершить продажу, кто-то может купить у них что-то, но они никогда не совершат продажу, если сначала не сделают ее себе.

	Каждый мозг - это передающая и принимающая станция, и вы можете настроить его так, чтобы он притягивал только положительные вибрации, исходящие от других людей. Вот к чему я пришел и что хотел до вас донести. С помощью привычки вы можете приучить свой ум выбирать из огромного количества вибраций, которые постоянно витают в воздухе, только те, которые связаны с тем, чего вы больше всего хотите в жизни; и как же это сделать?

	Для этого нужно постоянно думать о том, чего вы хотите больше всего в жизни, о своей определенной главной цели. Так, повторяя, думая, действуя, пока, наконец, мозг не запомнит ничего, не связанного с этой определенной целью. Разве это не замечательная мысль? Вы можете воспитать свой мозг так, что он будет категорически отказываться воспринимать любые вибрации, кроме тех, что связаны с тем, чего вы хотите. И дамы и господа, когда вы возьмете свой мозг под контроль, вы будете на пути, действительно и по-настоящему на луче.

	 

	 

	 

	 

	 

	Преимущества определенности цели

	 

	Теперь давайте посмотрим, в чем заключаются некоторые преимущества определенности цели. Прежде всего, определенность цели автоматически развивает уверенность в себе: личную инициативу, воображение, энтузиазм, самодисциплину и концентрацию усилий. Все это - необходимые условия для достижения жизненно важного успеха. Это довольно большой набор вещей, которые вы действительно развили. Вы развились благодаря определенности цели, то есть знанию того, чего вы хотите, наличию плана, как этого добиться, и тому, что ваш ум занят в основном осуществлением этого плана. И если вам случается принять план, а если вы не необычный человек, вы почти наверняка примете несколько планов, которые не будут работать так хорошо. Когда вы обнаружите, что ваш план не подходит,

	немедленно выбросьте его и купите другой. И так до тех пор, пока не найдете тот, который будет работать.

	 

	И в процессе этого просто помните, что, возможно, где-то на этом пути у бесконечного разума, одаренного большой мудростью, есть план для вас лучше, чем тот, который был у вас самих. Будьте непредвзяты. Если вы приняли план, который не может реализовать вашу главную или второстепенную цель, и он не срабатывает, отбросьте этот план и попросите руководства у бесконечного интеллекта. И вы можете получить это руководство, но что вы можете сделать, чтобы быть уверенным в том, что вы его получите? Вы можете верить в то, что получите его, можете верить в то, что получите его. И не будет ничего страшного, если вы скажете вслух устно, что вы в это верите.

	Я подозреваю, что создатель может знать ваши мысли, но я обнаружил, что если вы выражаете их с большим энтузиазмом, это нисколько не вредит. И я уверен, что это не помешает пробудить ваше подсознание. Когда я написал книгу "Думай и богатей", ее первоначальное название было "13 шагов к богатству", и мы с издателем знали, что это не кассовое название, нам нужно было название на миллион долларов. Ну, они пошли дальше и напечатали книгу, а издатель все время уговаривал меня дать ему название, которое я хотел, и я написал пять или шесть сотен названий, и ни одно из них не было удачным, ни одно из них.

	И вот однажды он напугал меня до смерти: позвонил и сказал: "Завтра утром я должен получить этот титул, и если у тебя его нет, то у меня есть один, и он просто потрясающий".

	Я спросил: "Что это такое?" Он ответил: "Мы назовем это "Используй свою лапшу и получай бабло".

	Я сказал: "Боже мой, вы меня погубите". "Ну почему же, это достойная книга. А это легкомысленное название, почему оно погубит книгу и меня тоже".

	Он сказал. "Будет это или нет, но название будет таким, если вы не предложите мне лучшее к завтрашнему утру".

	 

	Я хочу, чтобы вы проследили за этим инцидентом, потому что он дает пищу для размышлений. Что я вам сейчас расскажу. В ту ночь я вошел в дом, сел на свою кровать, как собирался, на край кровати и поговорил со своим подсознанием. И я сказал: "Послушай, субьект, мы с тобой прошли долгий путь вместе, и ты многое сделал для меня, а кое-что и для меня, благодаря моему невежеству. Но я должен получить титул на миллион долларов, и я должен получить его сегодня вечером, ты это понимаешь?" Я заговорил так громко, что человек в квартире надо мной загрохотал по полу. И я его не виню, наверное, он подумал, что я ссорился с женой или что-то в этом роде.

	Ну, я действительно не давал подсознанию сомнений в том, чего я хочу. Я не сказал ему, я не сказал подсознанию, какой именно титул, я сказал: "Это должен быть титул на миллион долларов!" Я лег спать, когда зарядил свой подсознательный ум до того психологического момента, когда я понял, что он произведет то, что я хочу. А если бы я этого не сделал, если бы не дошел до этого момента, я бы до сих пор сидел там, у кровати, и разговаривал со своим подсознанием. Есть такой психологический момент, и вы можете его почувствовать, когда сила веры берет верх над тем, что вы пытаетесь сделать, и говорит: "Хорошо, вы можете расслабиться, вот оно".

	Я лег спать, а около двух часов ночи проснулся от того, что кто-то сильно тряхнул меня, и, когда я вышел из сна, в моем сознании возникла книга "Думай и богатей". О, Боже, как я взвыл! Я бросился к пишущей машинке, записал это, схватил телефон и позвонил в издательство.

	Он спросил "в чем дело, город горит или что?"; к тому времени было около 2:30 ночи.

	Я ответил: "Да, не сомневайтесь, с названием на миллион долларов".

	Он сказал: "Давайте возьмем ее".

	Я сказал: "Думай и богатей".

	Он сказал: "У тебя получилось!"

	Да, я скажу, что она у нас есть. Эта книга собрала за пределами Соединенных Штатов уже более двадцати трех миллионов долларов и, возможно, соберет более ста миллионов долларов, прежде чем я уйду из жизни. И этому нет конца. Миллион долларов? Многомиллионное название. Что ж, после того, как я изрядно потрепал свое подсознание, я не удивлен, что оно действительно пришло в себя и проделало хорошую работу.

	Почему же я не воспользовался этим методом с самого начала? Разве это не забавно? Я знаю закон. Почему же я дурачился и медлил, почему не обратился к первоисточнику и не разогрел свое подсознание, вместо того чтобы сесть за машинку и написать пять или шесть сотен названий; почему я этого не сделал? Я скажу вам, почему: по той же причине, по которой вы часто знаете, что нужно делать, но не делаете этого. Невозможно объяснить безразличие человека к самому себе. Даже после того, как вы узнаете, что такое закон. Вы будете знать, что такое счет, и будете валять дурака до последнего предела, прежде чем что-то предпринять.

	 

	 

	 

	 

	Молитва

	 

	Так же и в молитве: дурачьтесь с молитвой до тех пор, пока не придет время нужды, а потом вы испугаетесь до смерти и, конечно же, не получите никаких результатов от молитвы. Если вы хотите получить результаты от молитвы, вы обусловливаете свой ум так, чтобы ваша жизнь была молитвой, изо дня в день, каждую минуту вашей жизни. Постоянная молитва. Потому что она основана на вере. Вера в свое достоинство и право настраиваться на бесконечный интеллект, чтобы получить то, что вам нужно в этом мире. Так же и с человеческим разумом: вы должны обустраивать его изо дня в день, чтобы при возникновении любой чрезвычайной ситуации вы были готовы с ней справиться.

	Кроме того, определенность цели побуждает человека планировать свое время и планировать повседневные дела, которые ведут к достижению его главной цели.

	 

	Если бы вы сели и составили почасовой отчет о фактической работе, которую вы выполняете каждый день в течение одной недели, а затем почасовой отчет о времени, которое вы тратите впустую и которое вы могли бы посвятить чему угодно, если бы хотели этого достаточно сильно. Вы получите одно из потрясений в своей жизни.

	Мы неэффективны. У вас есть около восьми часов на сон, восемь на заработок и около восьми часов свободного времени, с которым вы можете делать все, что хотите, в этой стране, где мы живем. И тогда определенность цели делает человека более бдительным в распознавании возможностей, связанных с объектом его основной цели. И это вдохновляет на смелость, чтобы использовать эти возможности и действовать в соответствии с ними.

	 

	 

	 

	 

	Атака!

	 

	Почти каждый день в нашей жизни мы видим возможности, которые, если бы мы их использовали и действовали в соответствии с ними, могли бы принести нам пользу. Но в нас есть нечто, что мы называем промедлением. У нас просто не хватает воли, бдительности, решимости использовать возможности, когда они появляются. Но если вы привьете своему уму эту философию, вы не только будете использовать возможности, но и сделаете что-то лучшее; а что вы можете сделать лучше, чем использовать возможности? Создайте возможность!

	Идея такова. Один из генералов Наполеона, другой Наполеон, однажды пришел к нему, и они собирались атаковать на следующее утро. И этот генерал говорит: "Сэр, условия, обстоятельства не подходят для завтрашней атаки".

	 

	А Наполеон говорит: "Обстоятельства не подходят? Черт, я создаю обстоятельства! Атакуйте!"

	И я еще не видел ни одного успешного человека в бизнесе, который бы не говорил, что когда кто-то говорит, что это невозможно сделать, он говорит: "Атакуй!". Атакуйте, начните с того места, где вы находитесь.

	И когда вы доберетесь до поворота дороги, вы поймете, что не можете проехать его, пока не доберетесь до него, вы всегда обнаружите, что дорога продолжается. Атакуйте! Не откладывайте, не стойте на месте, атакуйте!

	А определенность цели внушает уверенность в своей честности и характере. Она привлекает благосклонное внимание других людей. Вы когда-нибудь задумывались об этом? Я думаю, всему миру нравится видеть человека, который идет с выпяченной грудью, идет с атмосферой, которая говорит всему миру, что он знает, что делает, и идет прямо по дороге.

	 

	Знаете, люди уходят с тротуара и пропускают вас, если вы твердо намерены пройти мимо; и вам не нужно свистеть им, кричать или что-то в этом роде. Нужно просто решительно направить свои мысли вперед, чтобы пройти сквозь эту толпу. И поверьте мне, они отойдут в сторону и дадут вам пройти. И мир таков. Тот, кто знает, куда идет, и твердо намерен туда попасть, всегда найдет желающих сотрудничать с ним.

	Есть еще одна очень важная вещь, величайшая из всех ее преимуществ, - это определенность цели, она открывает путь для полного осуществления того состояния ума, которое известно как вера. Делая разум позитивным и освобождая его от ограничений страха и сомнений, уныния, нерешительности и промедления.

	В ту самую минуту, когда вы решаетесь на что-то, знаете, что это то, чего вы хотите, вы знаете, что вы это сделаете. Все эти негативные факторы, которые вас беспокоили, подхватывают свой багаж и уходят. Они просто уходят. Они не могут жить в позитивном сознании. Можете ли вы представить себе, чтобы негативный и позитивный умы занимали одно и то же пространство в одно и то же время, можете ли вы себе это представить? Нет, не можете, потому что это невозможно. А знаете ли вы, что малейшего негативного ментального настроя достаточно, чтобы разрушить силу молитвы? Знаете ли вы, что малейшего негативного ментального настроя достаточно, чтобы разрушить ваш план, что бы вы ни делали? Осуществление вашей определенной цели.

	Вы должны двигаться смело, с верой, с решимостью в связи с осуществлением вашей определенной главной цели. И еще, определенность цели делает человека осознающим успех. Вы понимаете, что я имею в виду под осознанием успеха? Если бы я сказал, что это делает человека еще и здоровым, вы бы поняли, что я имею в виду? Что я имею в виду? Почему ваши мысли преимущественно о здоровье, а в случае с сознанием успеха ваши мысли преимущественно об успехе. О том, что можно сделать в жизни, а не о том, что нельзя сделать.

	Знаете ли вы, что 98 % людей, которые никогда не добьются успеха в жизни, о которых мы говорили некоторое время назад, - это люди "не умеющие делать"? Любое обстоятельство, которое вы ставите перед ними, или которое ставится перед ними, или которое настигает их, они сразу же фиксируют свое внимание на части "не могу сделать", на негативной части.

	Я никогда не забуду, пока жив, что со мной произошло, когда мистер Карнеги удивил меня и дал мне шанс организовать эту философию. Я пытался всеми способами объяснить ему причины, которые мог придумать, и у меня было около шести, шести причин, почему я не могу этого сделать.

	У меня не было достаточного образования, у меня не было денег, у меня не было влияния, я не знал, что означает слово "философия", и еще около двух других, которые сразу же пришли мне в голову, и я пытался открыть рот, чтобы сказать мистеру Карнеги, что я благодарю его за комплимент, который он мне сделал, но в голове у меня крутились сомнения, что мистер Карнеги так хорошо разбирается в человеческой природе, как о нем говорили, когда он выбирал меня для подобной работы. Вот что творилось у меня в голове.

	Но там стояли молчаливые люди и смотрели мне через плечо, и он сказал: "Давай, скажи ему, что ты можешь это сделать, выкладывай". Я сказал: "Да, мистер Карнеги, я приму это поручение, и можете не сомневаться, что я его выполню!" Он подошел, взял меня за руку и сказал: "Мне нравится не только то, что вы сказали, но и то, как вы это сказали". Именно этого я и ждал. Он увидел, что мой разум горит верой в то, что я смогу это сделать, хотя у меня не было ни малейшего актива, который мог бы дать мне начало, кроме моей решимости, что я получу активы, необходимые для создания этой философии.

	 

	И если бы я хоть немного поколебался, если бы сказал мистеру Карнеги: "Да, мистер Карнеги, я сделаю все возможное", - я уверен, я никогда не спрашивал его об этом, но уверен, что он тут же отнял бы у меня эту возможность. Это свидетельствовало бы о том, что я не слишком решительно настроен на это.

	"Да, мистер Карнеги, вы можете положиться на меня, сэр, что я доведу дело до конца!" И вы здесь живые свидетели, хотя мистера Карнеги уже давно нет, вы живые свидетели того, что мистер Карнеги не ошибся в выборе.

	Он знал, о чем говорил, он нашел в человеческом разуме, в моем разуме нечто такое, что искал годами. Он нашел это, я не знал, в чем его ценность, но узнал о ней позже, и я хочу, чтобы вы осознали ценность этого, потому что в вашем разуме есть то же самое. Та же способность знать, чего вы хотите, и быть решительным, чтобы получить это, даже если вы не знаете, с чего начать. 

	А что делает человека великим? Дайте мне определение, что делает великого мужчину или великую женщину? Вы хоть понимаете, что такое величие? Величие - это способность признать силу собственного разума, принять ее и использовать. Вот что делает величие. И в моей книге правил каждый мужчина и каждая женщина могут стать по-настоящему великими благодаря простому процессу признания своего собственного разума, его принятия и использования.

	 

	 

	 

	 

	Подробные инструкции по определению основной цели

	 

	Теперь ваши инструкции по применению принципа определенной главной цели, и эти инструкции должны быть выполнены до мелочей. Не упускайте из виду ни одной детали. Сначала напишите четкое изложение своей главной цели. Подпишите его. Запомните его и повторяйте хотя бы раз в день в виде молитвы или аффирмации, если хотите. Вы можете увидеть в этом преимущество, потому что это помещает вашу веру в своего создателя прямо позади вас.

	Дамы и господа, я на собственном опыте убедился, что это самое слабое место в деятельности студентов. Они читают это и говорят: "Ну это же так просто, какой смысл в том, чтобы это записывать". С таким же успехом можно не проводить этот урок, если вы собираетесь так к нему относиться. Вы должны записать его, вы должны пройти через физический акт перевода мысли на бумагу, затем вы должны запомнить его, а потом начать говорить о нем со своим подсознанием. Дайте этому подсознанию довольно хорошее представление о том, чего вы хотите.

	И вам не повредит, если вы вспомните историю, которую я рассказал вам в первой половине сегодняшнего урока, о том, что я сделал, чтобы получить название своей книги за миллион долларов. Не будет никакого вреда, если вы дадите своему подсознанию понять, что с этого момента вы - босс и что вы собираетесь что-то сделать для этого.

	Но вы не можете ожидать, что подсознание или что-либо еще поможет вам, если вы не знаете, чего хотите; если вы не определились с этим. Девяносто восемь человек из ста, если взять срез человечества в целом, не знают, чего они хотят в жизни, и, соответственно, никогда не получают этого. Они берут все, что дает им жизнь.

	 

	Теперь в дополнение к вашей определенной главной цели у вас могут быть мелкие цели, сколько угодно, при условии, что они ведут вас в направлении вашей главной цели. При условии, что они связаны с вашей главной целью или ведут вас к ней. Вся ваша жизнь должна быть посвящена осуществлению вашей главной цели в жизни. Выясните, чего вы хотите, и, кстати, не стоит скромничать, как я, когда вы идете просить о том, чего хотите; но не будьте слишком скромны.

	Протяните руку и попросите щедрости. Просите то, на что вы уверены, что имеете право, но при этом не забывайте о последующих инструкциях, которые я собираюсь вам дать, о том, что именно вы должны дать в обмен на то, что вы ожидаете.

	Во-вторых, четко наметьте план или планы, с помощью которых вы собираетесь достичь объекта своей цели, и укажите время, в течение которого вы намерены его достичь. И подробно опишите, что именно вы намерены отдать в обмен на реализацию объекта вашей цели.

	Сделайте свои планы достаточно гибкими, чтобы их можно было изменить в любой момент, когда вас это вдохновит. Помните, что бесконечный разум может предложить вам лучший план, чем ваш, и часто так и будет, если вы точно определитесь с тем, чего хотите.

	Бывало ли у кого-нибудь из вас предчувствие, которому вы не могли найти объяснения? Знаете, что такое интуиция? Это ваш подсознательный разум пытается донести до вас какую-то идею, и часто вы слишком равнодушны, чтобы позволить подсознательному разуму поговорить с вами хотя бы несколько мгновений. Я слышал, как люди говорят: "Сегодня мне пришла в голову самая дурацкая идея". А ведь эта дурацкая идея могла бы стать идеей на миллион долларов, если бы вы прислушались к ней и что-то с ней сделали.

	 

	Относитесь с большим уважением к этим предчувствиям, которые приходят потому, что что-то вне вас, несомненно, пытается общаться с вами.

	Я очень уважаю эти предчувствия, которые приходят ко мне, и они приходят ко мне постоянно, и я всегда нахожу их связанными с чем-то, над чем задумывался мой разум, чем-то, что я хочу сделать; чем-то, чем я занят.

	Четко сформулируйте план или планы и укажите максимальный срок, в течение которого вы намерены их реализовать. Сроки очень важны, очень важны. Не пишите определенную главную цель, если я намерен стать лучшим продавцом в мире, или стать лучшим сотрудником в своей организации, или заработать много денег - это не определено.

	Что бы вы ни считали своей главной целью в жизни, четко сформулируйте ее и засеките время.

	 

	Я намерен достичь в течение пустого количества лет того-то и того-то, а затем перейдите к описанию того-то и того-то, что это такое. И затем в следующем пункте ниже: "Я намерен дать в обмен на то, что я прошу так-то и так-то", а затем перейдите к описанию этого.

	Природа во всем определяет время. Если вы фермер, вы идете и сажаете пшеницу на поле, вы идете и готовите землю, вы сеете пшеницу в нужное время года. И после того как вы посеяли ее, вы возвращаетесь на следующий день с комбайном и начинаете собирать урожай, на следующий же день. Ну неужели никто меня не поймет?

	Чего вы ждете? Чтобы природа сделала свое дело! Бесконечный интеллект, или Бог, или как угодно - неважно, как его называть, мы говорим об одном и том же, но есть интеллект, который делает свою часть работы, если вы сначала делаете свою часть работы.

	 

	Интеллект не направит вас к объекту вашей главной цели и не привлечет его к вам, если вы не знаете, что это такое, и если вы правильно не определите время. Было бы просто смешно, если бы вы, начав с заурядным талантом, сказали, что в течение следующих тридцати дней заработаете миллион долларов; это было бы просто нелепо. Другими словами, ставьте перед собой главную цель в пределах того, чего, как вы знаете, вы способны заслужить.

	Далее, держите свою главную цель строго при себе, за исключением тех случаев, когда вы получите дальнейшие инструкции по этому вопросу в уроке о главном разуме. Почему я предлагаю вам держать свою главную цель при себе? Ну, конечно, причина того, что вы не раскрываете свою главную цель другим людям, заключается в том, что в этом мире есть много праздных любопытных людей, которые любят стоять в стороне и высовывать пальцы, когда вы проходите мимо, особенно если у вас высокая голова и вы выглядите так, будто собираетесь добиться в жизни большего, чем они.

	 

	И без всякой причины, по мере того как вы идете вперед, они высовывают свои пальцы, чтобы посмотреть, как вы упадете. Они будут подбрасывать гаечные ключи в ваши механизмы. Если у них нет гаечных ключей, они засыплют песок в коробку передач. Но они будут тормозить вас. Почему? Из-за зависти человечества.

	Теперь о вашей определенной главной цели можно говорить только в действии, а не до него, после того как вы ее достигли. Это говорит само за себя. Пусть она говорит сама за себя. Единственный способ, которым любой человек может позволить себе похвастаться или рассказать о себе, - это не слова, а дела. И тогда, если дела совершаются, вам не нужны никакие слова, они говорят сами за себя.

	Что касается гибкости вашего плана, то не стоит считать, что разработанный вами план идеален только потому, что вы его разработали. В этом случае вы совершите ошибку. Оставьте свой план гибким. Попробуйте его, и если он не работает должным образом, измените его.

	 

	 

	 

	 

	 

	Программирование сознания и подсознания

	 

	Затем вызывайте в сознании свою главную цель так часто, как это может быть целесообразно. Ешьте с ней. Спите с ней. И берите ее с собой, куда бы вы ни пошли, помня о том, что таким образом можно заставить ваше подсознание работать на ее достижение, пока вы спите.

	Ваш сознательный разум - очень ревнивый разум, он стоит на страже и не хочет, чтобы что-то прошло мимо, кроме того, чего вы боитесь, и того, что вызывает у вас энтузиазм; и особенно того, чего вы боитесь. Правда, иногда он допускает и ложь. Но вообще говоря, если вы хотите поселить какую-то идею в своем подсознании, вы должны делать это с огромной верой, с огромным энтузиазмом. Вы должны поторопить сознание, чтобы оно позволило вам пройти в подсознание; благодаря вашему энтузиазму и вере.

	А еще повторение - чудесная вещь. Сознательный ум в конце концов устает слушать, как вы говорите что-то снова и снова, и говорит: "Хорошо, если вы будете повторять это, я не могу стоять здесь и смотреть, как вы вечно идете туда и забираете в суб и смотрите, что он с этим сделает". Вот так это работает.

	Сознание - очень противоречивая штука, и вы знаете, что оно учится всему, что не работает. Знаете ли вы, что у него есть огромный запас вещей, которые не работают, и вещей, которые не подходят. У него огромный запас старых веревок, подков и гвоздей, которые собирают некоторые скряги. Целый склад этих вещей валяется вокруг; бесполезный хлам, который он собрал. Импедименты, которые вам не нужны, и именно такими вещами он кормит ваш подсознательный ум.

	 

	Каждый вечер, перед тем как лечь спать, вы должны дать своему подсознанию некий приказ на ночь, что именно вы хотите сделать. Я бы сказал, исцеление вашего тела, ведь тело нуждается в ремонте каждый день. Когда вы укладываете тушу спать, то передайте ее бесконечному интеллекту и попросите свой подсознательный разум приступить к работе и исцелить каждую клетку вашего тела, каждый орган и дать вам завтра утром идеально подготовленное тело, в котором может функционировать разум.

	Не ложитесь спать, не приказав своему подсознанию. Скажите ему, чего вы хотите. Возьмите за привычку говорить ему то, что вы хотите. Если вы будете повторять это достаточно долго, оно поверит вам и исполнит вашу просьбу. Поэтому будьте внимательны к тому, что просите, потому что если вы будете продолжать просить, вы это получите.

	Интересно, не удивитесь ли вы, если узнаете прямо сейчас то, о чем просили все эти годы? Вы когда-нибудь думали об этом? Вы просили об этом. Конечно, просили. Все, что у вас есть, чего вы не хотите, вы просили об этом. Может быть, по небрежности. Может быть, по невнимательности вы не сказали подсознанию, чего вы на самом деле хотите, и оно запаслось множеством ненужных вам вещей. Это работает именно так.

	 

	 

	 

	 

	 

	Величайшая цель и величайший грех

	 

	Вот несколько важных факторов, связанных с вашей определенной главной целью. Прежде всего, она должна представлять собой вашу величайшую цель в жизни. Та единственная цель, которую вы хотите достичь прежде всего и плоды которой вы готовы оставить после себя как памятник самому себе.

	Вот какой должна быть ваша определенная главная цель. Я не говорю сейчас о второстепенных целях, я говорю о вашей главной, общей цели, цели всей вашей жизни. И поверьте мне, друзья, если у вас нет общей цели на всю жизнь, вы тратите впустую лучшую часть своей жизни.

	Жизнь на износ не стоит той цены, которую вы за нее платите, если только вы действительно к чему-то стремитесь, если вы не идете по жизни.

	 

	Если только вы не делаете что-то с этой возможностью здесь, на этом самолете.

	Я представляю, что вас послали сюда, чтобы что-то сделать. Я представляю, что вас послали сюда с умом, способным выстроить свою собственную судьбу. И если вы не достигнете этого, если вы не используете этот разум, я представляю, что ваша жизнь в значительной степени будет потрачена впустую; с точки зрения того, кто вас послал.

	Овладейте своим разумом, ставьте перед собой высокие цели. Не верьте, что если в прошлом вы не достигли многого, то не сможете достичь и в будущем. Не измеряйте свое будущее прошлым. Если вы это сделаете, то окажетесь на дне. Наступает новый день, вы рождаетесь заново. Вы устанавливаете новую модель поведения. Вы в новом мире, вы новый человек. А если нет, то почему бы и нет?

	Я намерен, чтобы каждый из вас родился заново. Умственно, физически и, возможно, духовно. Новая цель, новое предназначение; новое осознание своей индивидуальной силы. И новое осознание своего достоинства как единицы человечества.

	Если вы спросите меня, что я считаю величайшим грехом человечества, то наверняка удивитесь, каким будет мой ответ. А каким будет ваш. Как вы думаете, в чем заключается величайший грех человечества? Величайший грех человечества - это пренебрежение использованием своего величайшего актива, это величайший грех человечества. Это обязательно должно быть так, потому что если вы используете этот величайший актив, у вас будет все, что вы хотите, и вы будете иметь это в изобилии.

	Заметьте, я не сказал, что у вас будет все в пределах разумного, я сказал, что у вас будет все, что вы захотите, и в изобилии. Я не вставил туда никаких уточняющих слов. Только вы сами можете определить, чего вы хотите. Только вы можете установить для себя ограничения. Никто другой не может сделать это за вас, если только вы сами не позволите.

	Ваша главная цель или ее часть должна быть всегда на несколько шагов впереди вас, как нечто, к чему вы можете стремиться с надеждой и предвкушением. А если вы когда-нибудь догоните свою главную цель и достигнете ее, что тогда? Что вы будете там делать? Конечно же, найдите другую.

	Получив первую цель, вы поймете, что можете достичь главной цели, и, скорее всего, когда вы будете выбирать следующую цель, вы сделаете ее более значительной, чем первая. Если ваша цель - материальное богатство, не ставьте слишком высоких целей в первый год. Составьте двенадцатимесячный план в пределах разумного и посмотрите, как легко вы его достигнете, а в следующем году удвойте его. А в следующем году удвойте его.

	Свою главную цель человек должен держать на несколько прыжков впереди себя. Что это за цель? Почему бы не наметить определенную цель, которую вы сможете догнать, скажем, завтра? Очевидно, что если вы так поступите, то ваша определенная главная цель не будет очень обширной, не так ли? И вы не получите удовольствия от преследования. Вы знаете, что удовольствие от стремления - это замечательная вещь.

	Если вы нашли успех, если вы нашли свою цель, то почему бы и нет, но тогда вам нужно развернуться и начать искать что-то другое. Жизнь становится менее интересной, когда у человека нет определенной цели, которую можно достичь, кроме как просто жить. Надежда на будущее достижение главной цели - одно из величайших удовольствий человека.

	Жалкий человек - это тот, кто действительно зациклился на себе и ему больше нечем заняться. Я нашел много таких людей, и все они несчастны.

	Нет, вы должны быть активны. Продолжайте что-то делать. Продолжать работать. Держите перед собой цель. Главная цель человека может состоять, и обычно так и происходит, из того, что может быть достигнуто только путем череды шагов изо дня в день, из месяца в месяц и из года в год. Потому что это то, что должно быть так задумано, чтобы поглотить всю жизнь.

	 

	Она должна гармонировать с родом занятий, бизнесом или профессией. Ведь каждый день работы должен позволить человеку на один день приблизиться к достижению своей главной цели в жизни.

	Мне жаль, действительно жаль человека, который изо дня в день работает только для того, чтобы было что есть, во что одеться и где переночевать. Мне жаль такого человека, у которого нет никакой цели, кроме как просто существовать.

	Я не могу представить, чтобы кто-то в этом классе был доволен существованием. Я думаю, вы хотите жить. Я думаю, вы хотите изобилия. Я думаю, вы хотите иметь все, что необходимо для того, чтобы делать то, что вы хотите делать в жизни; включая деньги.

	 

	 

	 

	 

	 

	 Отношения

	 

	Главная цель человека может состоять и, как правило, состоит из того, что может быть достигнуто только с помощью серии шагов изо дня в день или из месяца в месяц. Помните об этом, когда начнете преследовать свою определенную главную цель. Главная цель человека может состоять из множества различных комбинаций менее значимых целей, таких как характер его занятий, которые он должен выбирать сам. Когда вы придете к тому, чтобы написать свою определенную главную цель, вы напишете ее, как доски на платформе. Номер один - так и так; номер два - так и так, и где-то там, рядом с головой, убедитесь, что вы включили в свою определенную главную цель совершенную гармонию между вами и вашей второй половинкой.

	Думаете, это важно? Знаете ли вы что-нибудь более важное, чем это? Знаете ли вы что-нибудь, какие-нибудь человеческие отношения, более важные, чем отношения между мужчиной и его женой? Нет, конечно, не знаете,|- ответит вам Прайм. Никто не знает. А слышали ли вы когда-нибудь об отношениях между мужем и женой, в которых не было бы гармонии? Вы когда-нибудь видели такое? А вы видели? Да; я отвечу и на этот вопрос; я знаю, что вы видели. Это неприятно, правда? Неприятно даже находиться рядом с людьми, которые не в ладах друг с другом.

	Вы можете быть гармоничны, и именно здесь вы должны начать применять свои отношения с мастером разума в первую очередь. Ваша жена или муж должны стать вашими первыми союзниками. Возможно, вам придется вернуться и ухаживать за ним или за ней снова, но это тоже неплохо. Не знаю, занимался ли я в своей жизни чем-нибудь, что доставляло бы мне такое удовольствие, как ухаживание. Прекрасный опыт. Вернуться и снова ухаживать за девушкой; или за мужчиной. Прекрасный опыт.

	Или если вы не в ладах со своим деловым партнером, коллегой по работе или людьми, с которыми вы работаете каждый день. Вернитесь назад и посвятите себя тому, чтобы начать все заново. Вы будете удивлены, что может сделать небольшое признание с вашей стороны. Исповедь - это чудесная вещь.

	Большинство людей утверждают, что у них слишком много гордости, чтобы признаваться в своих слабостях. Я говорю вам, что это очень хорошо, если вы выйдете из этого состояния, выведете некоторые из своих слабостей через признание. Признайте, что, возможно, вы не идеальны, почти идеальны, но не совсем идеальны. Возможно, другой человек скажет: "Ну, если подумать, то и я тоже". И тогда вы отправитесь на скачки.

	Посвятите себя улучшению отношений с людьми, с которыми вы сталкиваетесь каждый день. Кем бы они ни были. Какая это замечательная вещь, вы можете это сделать, вы можете с этим справиться, я знаю, что можете. Вы знаете, что большинство таких негармоничных человеческих отношений происходит из-за пренебрежения к людям. Вы просто пренебрегаете своими человеческими отношениями. Вы можете сделать это, если захотите.

	 

	А также составление бюджета доходов и расходов таким образом, чтобы обеспечить накопление определенной суммы на старость и безопасность. Безопасность близких и так далее. А также бюджетирование времени таким образом, чтобы обеспечить любой доход, необходимый для поддержания плана по достижению определенной главной цели; это должно быть частью вашей определенной главной цели.

	Выпишите свою жизненную платформу и включите в нее второстепенные цели, которые связаны с вашей главной целью. То, что вы должны получить, чтобы шаг за шагом продвигаться к своей главной цели.

	И определенный план развития гармонии во всех ваших отношениях, особенно в таких: дома, на работе, во время игр и отдыха. Планка человеческих отношений - самая важная в связи с главной целью, поскольку эта цель достигается в значительной степени благодаря сотрудничеству с другими людьми.

	 

	Вы когда-нибудь задумывались об этом; о том, что все, что вы делаете в жизни, чтобы это было достойно, должно быть сделано через гармоничное сотрудничество с другими людьми. А как вы собираетесь добиться гармоничного сотрудничества, если не будете воспитывать людей? Если вы не понимаете их; если вы не делаете поблажек для их слабостей?

	Был ли у вас когда-нибудь друг, который ценил ваши попытки перевоспитать его или изменить его мнение о чем-то? Вам нравится, когда друг приходит и пытается вас перевоспитать? Нет, не нравится, никто не любит. Но есть определенные вещи, которые вы можете сделать для друга на собственном примере - это очень эффективный способ.

	Но начните говорить человеку, где он ошибается, и есть шанс, что у него появятся дела за углом. В следующий раз, когда он увидит, что вы приближаетесь, он перейдет на другую сторону улицы.

	В человеческих отношениях можно создать прекрасные отношения, но нельзя делать это, критикуя людей, указывая на их недостатки, потому что у всех нас есть недостатки. Лучше говорить о достоинствах и хороших качествах человека. Я еще не встречал человека настолько низкого, чтобы у него не было хороших качеств. И если вы сосредоточитесь на этих хороших качествах, человек, на котором вы концентрируетесь, сделает все возможное и невозможное, чтобы вы не были разочарованы.

	Не стоит колебаться в выборе главной цели, которая на данный момент может оказаться недосягаемой; ведь всегда можно подготовиться к достижению практически любой желаемой цели в жизни. Конечно, когда я выбрал своей главной целью организацию и распространение в мире первой практической философии индивидуального достижения, это было далеко за пределами моих возможностей.

	И что, по-вашему, удерживало меня на протяжении двадцати лет непродуктивных исследований; что, по-вашему, заставляло меня стремиться и бороться, несмотря на то что большинство людей, которых я знал, критиковали меня? Как вы думаете, что это было? Я должен был иметь избыток веры, и я должен был поддерживать эту веру, двигаясь, двигаясь всегда, как будто я знал заранее, что я собираюсь выполнить задачу, которую мистер Карнеги поручил мне.

	Бывали моменты, когда казалось, что то, что говорили обо мне друзья и родственники, - абсолютная правда, и в каком-то смысле так оно и было. Что я зря трачу время. С их точки зрения, по их меркам и стандартам я потратил впустую двадцать лет своего времени. Но с точки зрения миллионов людей, которым помогла и еще поможет моя работа в течение этих двадцати лет, я не тратил время впустую.

	Вы не можете потерпеть неудачу!... Если только вы не думаете, что можете. Если вы думаете, что можете потерпеть неудачу, значит, можете. Если ты будешь рядом со мной достаточно долго, я доведу тебя до того, что ты не будешь думать, что можешь потерпеть неудачу. Ты будешь знать, что не потерпишь неудачу.

	 

	 

	 

	 

	 

	Примеры из природы

	 

	Самую яркую демонстрацию универсального применения принципа определенности цели можно увидеть, наблюдая, как природа применяет его следующим образом. И есть великое множество применений того, как природа движется с определенностью цели, и, дамы и господа, если и есть в этой вселенной что-то определенное, так это законы природы. Они не отклоняются, они не временят, они не ослабевают. Вы не можете обойти их, вы не можете избежать их, и все же вы можете узнать их природу, приспособиться к ним и извлечь из них пользу; никто никогда не слышал, чтобы закон гравитации был приостановлен даже на одну долю секунды; этого никогда не было и никогда не будет. Потому что вся установка природы во всей вселенной, возможно, во всей системе вселенной, настолько определенна, что все движется с точностью, как часы.

	Если вам нужен пример того, что индивидуумы должны двигаться с определенностью, достаточно лишь немного разобраться в науках, чтобы увидеть, как устроена природа, и тогда у вас будет такой пример. Упорядоченность Вселенной и взаимосвязь всех природных законов; фиксация всех звезд и планет в неподвижной связи друг с другом.

	Разве это не самое удивительное? Знать, что астрономы могут сесть и, взяв в руки карандаш и несколько листков бумаги, за сотни лет вперед определить точное соотношение планет и звезд, где они будут находиться по отношению друг к другу. И вы знаете, что они не смогли бы этого сделать, если бы не было цели, плана, по которому мы работаем. Мы хотим выяснить, какова эта цель применительно к нам как к отдельным людям.

	 

	Вот почему вы находитесь на этом курсе; вот почему я учу вас. Я даю вам то немногое, что я почерпнул из жизни, из опыта людей и из своего собственного опыта, чтобы вы научились приспосабливаться к законам природы, чтобы вы могли использовать эти законы, а не позволять себе злоупотреблять ими из-за своей небрежности в их использовании.

	На мой взгляд, одна из самых ужасных вещей - это возможное прекращение действия природных законов. Представьте себе весь этот хаос, все звезды и планеты, бегущие друг за другом; по сравнению с ними H-бомба покажется петардой. Если бы природа позволила приостановить действие своих законов, но она этого не делает, у нее есть очень четкие законы, и если вы проверите эти семнадцать принципов, то обнаружите, что они прекрасно согласуются со всеми законами природы.

	Если вы перейдете к принципу "пройди лишнюю милю", то обнаружите, что природа глубокомысленно относится к применению принципа "пройди лишнюю милю".

	 

	Когда она производит цветы на деревьях, она производит их не только для того, чтобы наполнить дерево, но и для того, чтобы покрыть все убытки от ветров и бурь. Когда она производит рыбу в морях, она производит не только столько, чтобы увековечить рыбу, но и столько, чтобы накормить лягушек-быков, змей, аллигаторов и всех остальных существ, и при этом у нее остается достаточно средств, чтобы выполнить свое предназначение.

	У нее все в изобилии, с избытком. А еще она заставляет человека прилагать максимум усилий, иначе он погибнет. Он погибнет в один сезон, если не сделает лишней мили. Если бы природа не компенсировала человеку, когда он выходит и кладет в землю пшеничное зерно, возвращая ему пятьсот зерен в качестве компенсации за его интеллект, мы бы умерли от голода за один сезон.

	Если вы делаете свою часть работы, природа делает свою часть работы, и она делает это в изобилии, в изобилии, в супер-изобилии. И одна из странных вещей в природе заключается в том, что если вы держите свой ум сосредоточенным на позитивной стороне жизни, она становится больше, чем негативная сторона; так происходит всегда. Если вы держите свой ум на позитивной стороне, она становится больше, чем все негативные моменты, которые могут попытаться проникнуть в ваш ум и повлиять на вашу жизнь.

	Оглянитесь вокруг, и вы найдете примеры, живые примеры людей, которым вы хотите подражать, и людей, которым вы не хотите подражать, людей, которые терпят неудачу, и вы сможете сказать, почему они терпят неудачу. Осмелюсь сказать, что с этого момента вы сможете использовать эту философию как измерительную палочку, и где бы вы ни обнаружили успех или неудачу, вы сможете указать на причину этого; прямо на нее, и это касается и вас.

	 

	 

	 

	 

	Первая предпосылка

	 

	Прежде всего, первая предпосылка заключается в том, что принцип мастермайнд - это средство, с помощью которого можно получить все преимущества опыта, обучения, образования, специальных знаний и влияния других людей так же полно, как если бы их разум был на самом деле собственным.

	Разве это не чудесная вещь для размышления? Чего бы вам ни не хватало в образовании, знаниях или влиянии, вы всегда можете получить это через кого-то, у кого это есть. Обмен любезностями, обмен знаниями - один из величайших обменов в мире. Очень приятно заниматься бизнесом, где обмен деньгами приносит вам прибыль, но я бы предпочел обмениваться с кем-то идеями; дать человеку идею, которой у него раньше не было, и получить взамен ту, которой не было у меня, и я бы сделал это обменом деньгами.

	Вы, конечно, знаете, что Томас А. Эдисон был, возможно, величайшим изобретателем, которого когда-либо знал мир. Он постоянно имел дело со многими науками и при этом совершенно ничего не знал ни об одной из них. Вы скажете, что невозможно добиться успеха в каком-либо деле, если человек не имеет образования в этой области.

	Когда я впервые пообщался с Эндрю Карнеги, я был поражен, услышав от него, что лично он ничего не знает ни о производстве, ни о продаже стали. И я был настолько поражен этим заявлением, что спросил мистера Карнеги: "А какова ваша роль в этой работе? Какую роль вы играете?" Он ответил: "Я скажу вам, какую роль я играю. Моя работа заключается в том, чтобы держать членов моего мастермайнд-альянса, работающих в состоянии совершенной гармонии".
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