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  Introduzione


  Salve! Sono Willy, ho 33 anni e ho scritto un importante manuale sul guadagno attraverso internet. Ci sono molti modi per “campare” con il computer ma credo che il metodo americano di cui sto per parlarti non abbia eguali: è un metodo onesto, poco faticoso e soprattutto in grado di cambiare la vita di chi lo mette in atto, almeno dal punto di vista economico. Si chiama Dropship e significa “spedizione a goccia”, ma è conosciuto anche come Drop Ship, Drop Shipping, Dropshipping, Dropshipment. 


  Basta dare un’occhiata su Yahoo, Google, MSN ecc. per farsi un’idea di cosa sia. Il Dropship è tecnicamente la vendita online senza avere magazzino. 


  Probabilmente sei qui a leggere queste pagine perché non lavori, dopo mesi e mesi di ricerca sei stanco di inviare curricula ovunque, non ti va più di girovagare per bar, supermercati o imprese che non si capisce cosa facciano, sperando di ottenere un misero impiego magari sottopagato, dove ti maltrattano senza scrupolo alcuno, tanto se vai via tu la fuori c’è la fila. 


  Che situazione assurda! So come ci si sente. Dopo il diploma ho cercato occupazione per anni, fatto mille lavori diversi: dal benzinaio al guardiano alla sbarra di un camping, dall’aiutante restauratore all’imbianchino. Nel frattempo cominciavo ad avvicinarmi al mondo di internet. Mio fratello, che stava facendo carriera nell’informatica, me ne spiegava le basi e un caro amico avvocato con la passione per il computer mi indicava i nuovi metodi per creare siti internet facilmente, ad esempio con il CMS Joomla. Quando ho imparato a creare piccoli ed efficaci siti, ho sentito l’esigenza di andare oltre e “provare” a farli fruttare, di guadagnare online.


  Ho sperimentato molto, fatto errori e all’inizio i guadagni erano minimi: ho provato sia le aziende importanti sia quelle piccole. Da questa lunga esperienza è nato Vendere Senza Magazzino, una guida in cui ho cercato di raccogliere i siti più importanti e affidabili che offrono la possibilità di rivendere i prodotti con la formula del Dropship, spiegare come farlo realmente evitando gli errori più comuni, cercare di guadagnare davvero e concretamente creandosi un’opportunità di profitto principale o, se si ha un altro lavoro, una possibilità secondaria (di contorno o riempimento). 


  Lavorare con il Dropship può essere stimolante e, quando ci prenderai la mano, potrai sfruttare diverse opportunità, come l’aprire diversi siti, magari uno per ogni azienda che ti indicherò. Una volta creato il portale potrai vendere in tutto il mondo, senza limiti. Come vedi, ti ho appena elargito il primo trucco per guadagnare!


  
    

  


  
    
  


  CAPITOLO1: Come fare per impadronirsi di un’idea innovativa


  A chi si rivolge Vendere Senza Magazzino?


  Questo corso si rivolge a tutti coloro i quali vogliono effettuare dei cambiamenti di vita: 


  • migliorare il proprio status economico e, di conseguenza, sociale;


  • abbandonare la noia del lavoro dipendente;


  • modificare la quotidianità con un lavoro emergente e sempre nuovo;


  • guadagnarsi una seconda entrata per soddisfazione economica;


  • costruirsi un hobby per il tempo libero;


  • imparare un nuovo mestiere.


  Nel mio corso troverai le conoscenze e i trucchi necessari per intraprendere un’attività nuova e indipendente; con un budget davvero irrisorio, e grazie alla tua volontà, al tuo talento naturale e anche grazie alle molteplici risorse della rete, potrai vendere senza magazzino!


  La novità


  Sì, il Dropship è una novità nell’ambito del business italiano, a differenza degli Stati Uniti, qui esiste davvero da poco tempo. Ovviamente questa è una grande fortuna perché vuol dire che sarà più facile individuare la tua nicchia di mercato. Un consiglio: leggi tutto quello che puoi sul Dropship e sulle aziende che lo utilizzano, la conoscenza abbatte i limiti e in un settore così innovativo è bene essere informati su più cose possibili. 


  Ora penserai: «Ma allora in questo corso di cosa parliamo?» Tranquillo, o tranquilla, stiamo parlando di Dropship, ma non mi dilungherò molto sulla teoria perché Vendere Senza Magazzino deve assolvere al suo titolo, cioè metterti nelle condizioni di sapere come si arriva, per l’appunto, a crearsi un’attività senza giacenza di merce. 


  Questa è una reale, concreta, ottima e innovativa opportunità di lavoro e guadagno online. Non prenderla sotto gamba, ma valuta seriamente se in te è celata la propensione a questo tipo di mestiere! 


  SEGRETO n. 1: ora sai che c’è un metodo imprenditoriale testato, ma ancora innovativo in Italia, che ti permetterà di creare un progetto dal nulla e diventare un vero imprenditore senza investire nulla, o quasi, come ho fatto io. 


  Ma come funziona?


  Come abbiamo detto, Dropship significa “spedizione a goccia”. Nasce dall’idea dei fornitori di aumentare le proprie vendite attraverso l’aiuto del singolo utente o società che sia. 
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