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	Introduzione

	 

	Nonostante il fatto che le PMI rappresentano una parte importante dell'economia del paese e fornire opportunità di occupazione per la maggior parte delle persone. Le PMI sono meno probabilità di essere in grado di garantire i prestiti bancari rispetto alle grandi imprese; invece, fanno affidamento su interno o "personale" fondi per lanciare e inizialmente eseguire le loro imprese.

	Poiché la creazione di banche e di altre istituzioni finanziarie, l'obiettivo primario è quello di fornire il supporto per lo sviluppo di grandi imprese (LSEs) e lo sviluppo di piccole e medie imprese (PMI). Purtroppo, sforzi iniziali non sono state in grado di fornire risultati favorevoli per le PMI.

	Come i governi di tutto il mondo continuano a cimentarsi con le incerte prospettive economiche e di importanti sfide sociali, essi sono alla ricerca per le piccole e medie imprese (PMI) e gli imprenditori come un importante fonte di crescita economica e di coesione sociale.

	 Un adeguato accesso ai finanziamenti è un prerequisito fondamentale per consentire a tali imprese di investire, crescere e creare posti di lavoro e la questione è stata costantemente di arrampicata fino l'agenda politica in questi ultimi anni. Ma efficaci risposte politiche per il finanziamento delle PMI richiedono coerente e significativa evidenza Le piccole e medie imprese (PMI) svolgono un ruolo importante nella maggior parte delle economie, in particolare nei paesi in via di sviluppo. Le PMI formale contribuire fino al 45% del totale impieghi e fino al 33 per cento del reddito nazionale (PIL) nelle economie emergenti. Questi numeri sono significativamente più elevati quando le PMI informale sono inclusi. Secondo le stime, 600 milioni di posti di lavoro sarà necessario nei prossimi quindici anni per assorbire la crescente forza lavoro globale, soprattutto in Asia e in Africa sub-sahariana. Nei mercati emergenti, la maggior parte dei posti di lavoro formale sono con le piccole e medie imprese che creano anche 4 su 5 nuove posizioni. Tuttavia, l'accesso ai finanziamenti è un vincolo di chiave per la crescita delle PMI; senza di essa molte PMI languire e ristagnare.

	Il cinquanta per cento di formale le PMI non hanno accesso al credito formale. Il gap di finanziamento è ancora maggiore quando i micro e imprese informali sono presi in considerazione. In generale, circa il 70 percento di tutti i MSMEs nei mercati emergenti la mancanza di accesso al credito. Mentre il divario varia notevolmente tra le regioni è particolarmente ampia in Africa e in Asia. Il credito corrente gap per le PMI formale è stimato pari a US$1.2 trilioni; il credito totale gap per sia formali e informali di PMI è alta come US$2.6 trilioni. 

	Un gruppo della Banca mondiale suggerisce di studio vi sono tra 365-445 milioni di micro, piccole e medie imprese (MSMEs) nei mercati emergenti: 25-30 milioni sono PMI formale; 55-70 milioni sono formali di micro-imprese; e 285-345 milioni sono imprese informali. Spostando le PMI informale nel settore formale può avere notevoli vantaggi per le PMI (ad esempio, un migliore accesso al credito e servizi del governo) e per l'economia globale (ad esempio, maggiori entrate fiscali, una migliore regolamentazione). Inoltre, migliorare l'accesso delle PMI ai finanziamenti e trovare soluzioni per sbloccare le fonti di capitale è di importanza cruciale per abilitare questo potenzialmente dinamico settore a crescere e a fornire i necessari posti di lavoro.

	 

	La mancanza di finanziamenti è uno dei più importanti vincoli cui devono far fronte le PMI. Il marketing e gli ostacoli amministrativi, la mancanza di un sistema contabile integrato, la carenza di manodopera qualificata, vincoli istituzionali e la legislazione del governo sono anche le limitazioni di fronte da parte delle PMI. 

	Tassi di interesse elevati e la mancanza di adeguate garanzie sono i principali ostacoli che si pongono alle PMI dove le banche avrebbero normalmente finanziare le grandi imprese e preferiscono trattare con loro a causa del basso livello di rischio e la capacità di queste aziende di fornire le necessarie garanzie.

	Finanza Islamica ha alcune caratteristiche che danno la possibilità di supportare in modo efficace il finanziamento delle PMI e la crescita economica e lo sviluppo.

	Secondo un 2014 Relazione della Banca mondiale International Finance Corporation (IFC), vi è una carenza di alcuni USD 13,2 miliardi in finanza islamica in nove intervistati nei paesi islamici. La IFC relazione constata che nonostante la crescente domanda di finanziamento islamica tra le PMI, solo il 36% della regione MENA le banche offrono prodotti per PMI e un mero 17% sottoinsieme di quelli di offrire opzioni islamica. 

	Questo ha un effetto di raffreddamento sul finanziamento delle PMI, in particolare in quei paesi dove le PMI locali non ritengono di non-finanza islamica. In Arabia Saudita, ad esempio, IFC figure nota che fino al 90% delle PMI sono solo in cerca di Shariah-compliant servizi bancari. Quando la rete viene ampliata per includere Iraq, Pakistan, Yemen, Arabia Saudita, la Giordania, Tunisia, Marocco, Libano ed Egitto, circa il 35% delle PMI sono dissuase dal prestito a causa di una mancanza di bancarie islamiche opzioni. 

	Si tratta di un divario che la finanza islamica offerte possono affrontare. Finanza Islamica aiuta a promuovere lo sviluppo del settore finanziario e amplia l'inclusione finanziaria. Ampliando la gamma e la portata dei prodotti finanziari, finanza islamica potrebbe aiutare a migliorare l'accesso finanziario e promuovere l inclusione di quelli privi di servizi finanziari.

	Finanza Islamica sottolinea il partenariato-style di finanziamento, che potrebbe essere utile per migliorare le condizioni di accesso ai finanziamenti per i poveri e per le piccole imprese. Essa potrebbe anche contribuire a migliorare il finanziamento del settore agricolo, contribuendo a migliorare la sicurezza alimentare. A questo proposito, finanza islamica può aiutare a soddisfare le esigenze di coloro che non utilizzano attualmente il finanziamento convenzionale a causa di motivi religiosi. Dei 1,6 miliardi di Musulmani in tutto il mondo, soltanto 14% utilizzare banche. Essa può contribuire a ridurre il divario globale nell'accesso ai finanziamenti, poiché i non musulmani non sono vietate dall'uso islamico di servizi finanziari. 

	Tuttavia, la questione islamica e l attuale sistema finanziario, operando a fianco del settore convenzionale, è anche esposto a grandi linee gli stessi sistemico di fattori di rischio e le volatilità come la sua controparte convenzionale, nonostante la sua crescita sostenuta dinamica. Le varie sezioni di questo capitolo inoltre di analizzare la dinamica di crescita e cambiamenti strutturali della finanza islamica industria, pur valutando gli aspetti di stabilità finanziaria alla luce dell'evoluzione macroeconomica globale e le condizioni finanziarie. 

	Un organo elastico e ben regolamentato il sistema bancario è il fondamento della stabilità finanziaria, come le banche sono al centro del credito processo di intermediazione tra i risparmiatori e gli investitori. L'instabilità in istituti bancari può causare danni terribili effetti sistemici attraverso vari produttivi nei settori economici di una economia domestica, con il potenziale di sconfinare in regionale e le economie globali. Le banche forniscono importanti servizi di intermediazione finanziaria in tutti i settori dell'economia reale, comprese le singole famiglie e le piccole e medie imprese (PMI), le grandi imprese e le istituzioni del governo. La finanza islamica industria ha ampliato rapidamente durante l'ultimo decennio, con tassi di crescita annuali di oltre il 15%. Nella maggioranza di molti paesi musulmani islamici attivi bancari sono state crescendo più velocemente rispetto alle tradizionali attività del settore bancario. 

	Poiché le PMI sono importanti per l'economia, le banche islamiche e islamica di istituzioni finanziarie devono svolgere un ruolo importante nel finanziamento di tali imprese. A sostegno delle PMI sono uno degli obiettivi delle istituzioni religiose, così il più importante obiettivo di banche islamiche e islamica di istituzioni finanziarie è quello di contribuire allo sviluppo economico e sociale della società. Questo studio si propone di analizzare le opportunità di islamica del sistema finanziario per il finanziamento delle PMI.

	In conformità con questi principi, finanza islamica ha sviluppato specifici prodotti di finanziamento. In primo luogo, due principali prodotti di finanziamento sono contratti di partenariato tra il mutuante e il mutuatario basato sul conto profitti e perdite-principio di condivisione: musharaka e mudaraba. Un contratto mudaraba è basata sul fatto che il finanziatore fornisce il capitale e il mutuatario fornisce lo sforzo e know-how. I profitti sono condivisi tra le due parti, mentre le perdite sono a carico esclusivamente dal finanziatore. Nel quadro di un  contratto musharaka, profitti e perdite sono condivisi tra il mutuante e il mutuatario perché tutte le parti hanno apportato contributi in conto capitale. 

	Secondo, murabaha è un mark-up vendita sulla base del fatto che il prestatore che acquista un bene e li vende al cliente in cambio di un prezzo che include il costo originale e un margine specificato. Va sottolineato che il prezzo può essere versata in più rate, che rende murabaha abbastanza simile ad un prestito con interesse da parte del mutuatario prospettiva. Vi sono tuttavia differenze tra le due forme di finanziamento. Da un lato, non vi è alcun interesse nel senso che la restituzione si applica per la vendita di un bene e non la vendita di denaro. D'altro canto, il caricamento di una sanzione per impostazione predefinita è vietato.

	Terzo, ijara specchi convenzionali contratto di leasing in finanza islamica. Il prestatore che acquista un bene e a contratti di leasing per il cliente per un determinato periodo di tempo e un dato in affitto. Quindi la banca non fare soldi da soldi in conformità con la legge islamica come si converte il denaro in immobilizzazioni materiali per effettuare la transazione.

	Mentre la finanza islamica non è nuova ed è stata praticata per secoli in tutto il mondo, ha guadagnato in popolarità del ritardo. Totale finanza islamica attivi sono stimati a circa $ 2 miliardi, praticamente una decina di volte da una decina di anni fa e superando le aspettative di crescita della finanza convenzionale in molti luoghi. È facile vedere il ricorso della finanza islamica. Qui ci sono solo due: 

	In primo luogo, di inclusività: finanza islamica ha il potenziale per contribuire ad una maggiore e più inclusiva la crescita economica aumentando l'accesso dei servizi bancari alle popolazioni meno servite. A questo giorno un grande segmento della popolazione musulmana-che sono un primario, ma non la sola, al mercato per la finanza islamica in tutto il mondo rimangono finanziariamente aree mal servite, con solo un quarto degli adulti aventi accesso a conti bancari.

	In aggiunta, finanza islamica è la ripartizione del rischio caratteristiche e il forte legame del credito a garanzia significa che esso è particolarmente adatta per le piccole e medie imprese (PMI) e l'avvio di finanziamento che sappiamo possono promuovere la crescita inclusiva. Per lo stesso motivo, finanza islamica ha dimostrato il suo valore degli investimenti nelle infrastrutture, che può provocare scintille i guadagni di produttività e di catalizzare e ad alto valore aggiunto di crescita.

	Secondo, la stabilità: finanza islamica ha, in linea di principio, il potenziale per promuovere la stabilità finanziaria perché la sua ripartizione del rischio funzione riduce il leveraggio e il suo finanziamento è un asset-backed e quindi pienamente collateralized. In aggiunta, oltre a depositi, banche islamiche offrono la condivisione dei profitti e perdite e conti del cuscinetto che può contribuire a ridurre le perdite e di contagio nel caso del settore bancario angoscia. Questo porta, de facto, la maggiore perdita totale del capitale di assorbimento, uno degli obiettivi chiave della nuova regolamentazione globale della riforma.

	Secondo la relazione ISFB, la maggior parte dei campioni bancarie islamiche giurisdizioni sono caratterizzati come mercati dove le aziende in genere si affidano al settore bancario per soddisfare le loro esigenze di finanziamento, in particolare in Asia del Sud e del Medio Oriente, dove corporate bond mercati sono relativamente sottosviluppato e hanno solo iniziato ad espandersi negli ultimi anni. Come risultato, il campione bancarie islamiche del settore business di esposizione di finanziamento è generalmente concentrato nel settore privato e le imprese possono includere il finanziamento del loro capitale circolante esigenze, il finanziamento di progetti e il finanziamento di capitale. I motivi per cui le banche e gli intermediari finanziari hanno fallito e può continuare a fallire nella tariffazione dei rischi e quindi in modo ottimale i prestiti alle imprese e i possibili rimedi regolamentari per questo è un problema che sicuramente richiede ulteriori indagini. Mobilitazione di finanziamenti da nonbanking canali, come il private equity e il venture capital e i mercati dei capitali, offre attività innovative e basato su equità basata su prodotti finanziari che permettano di superare gli inconvenienti delle banche il finanziamento delle PMI. Questo libro tenta di dare suggerimenti e approfondimenti di questa e di presentare alcuni islamici di strumenti finanziari che vengono forniti dal mercato per il finanziamento delle PMI in particolare.

	
Capitolo 1

	Che cosa è una PMI?

	 

	Le piccole e medie imprese hanno contributi positivi per la costituzione e il mantenimento di un equilibrato sviluppo economico e sociale. Essi svolgono inoltre un ruolo importante nella diminuzione del livello di disoccupazione e la creazione di nuove opportunità di lavoro e con le loro flessibile struttura di produzione sono in grado di seguire i cambiamenti nelle condizioni di mercato in modo più efficace. Le PMI apportano contributi di fondamentale importanza per la creazione di posti di lavoro e di generazione di reddito; essi rappresentano i due terzi di tutti i posti di lavoro in tutto il mondo. Vi è un corpo ricco di ricerca sul contributo allo sviluppo delle PMI. Pur non essendo del tutto privo di alcuni settori controversi, ci sembra essere un ampio consenso sui punti seguenti.

	• Le PMI (in parte a causa dell'industriale sub-settori e gruppi di prodotti coperti da loro) tendono a impiegare più manodopera intensiva dei processi di produzione rispetto alle grandi imprese. Di conseguenza, esse contribuiscono in modo significativo alla fornitura di occupazione produttiva opportunità, la generazione di reddito e in definitiva la riduzione della povertà. 

	• Vi sono ampie prove empiriche che i paesi con una elevata quota di piccole imprese industriali sono riusciti a rendere la distribuzione del reddito (sia a livello regionale e funzionalmente) più equa. Questo a sua volta è un contributo chiave per assicurare a lungo termine la stabilità sociale da alleviare ex-post redistributional pressione e riducendo le disparità economiche tra le aree urbane e rurali.

	• Le PMI sono la chiave per la transizione da agricoltura-led per economie industriali come essi forniscono semplici opportunità di valore aggiunto per le attività di elaborazione che può generare un reddito sostenibile. In questo contesto il ruolo preponderante delle donne è di particolare importanza.

	• Le PMI sono un terreno fertile per lo sviluppo di imprenditorialità, innovazione e assunzione del rischio di comportamento e di fornire le basi per una crescita a lungo termine la dinamica e la transizione verso le imprese più grandi.

	• Le PMI sostenere la costruzione di sistemica di capacità produttiva. Essi consentono di assorbire le risorse produttive a tutti i livelli dell'economia e contribuire alla creazione di organi elastici di sistemi economici nei quali le piccole e le grandi imprese sono strettamente collegati tra loro.

	• Tali collegamenti sono di crescente importanza anche per l'attrazione degli investimenti esteri. Investire TNC cercano affidabili fornitori nazionali per le loro catene di approvvigionamento. Vi è quindi un premio sulla esistenza di supporto interno di industrie in concorrenza per gli investitori esteri.
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