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Semua
              hak dilindungi undang-undang. 
            
          
        
      
    
  







  

    

      

        

          

            

              
Setiap
              pelanggaran akan dituntut sesuai dengan hukum.
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Tidak
              ada bagian dari publikasi ini yang boleh
              direproduksi, disimpan dalam
              sistem pengambilan, atau ditransmisikan dalam bentuk
              apa pun atau
              dengan cara apa pun, elektronik, mekanis, fotokopi,
              perekaman,
              pemindaian, atau lainnya, kecuali sebagaimana
              diizinkan oleh hukum
              Uni Eropa dan Amerika Serikat.
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Stefano
              Calicchio dapat memberikan izin untuk mereproduksi
              sebagian yang
              tidak melebihi seperlima belas dari volume ini dengan
              biaya tertentu.
              Permintaan harus dikirim ke alamat email berikut ini:
              
            
          
        
      
    
  







  

    

      

        

          

            

              

              


              
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
                

                  

                  calmail@hotmail.it
                
              
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Informasi
              hak cipta
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Penulis:
              
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
Stefano
              Calicchio
            
          
        
      
    
  






  

    

      

        

          

            

              
Hak
              Cipta
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
:
              © Lisensi Standar - Semua hak dilindungi
             
undang-undang

                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Pendahuluan
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    



 








  

    

      

        

          

            

              
Persuasi
              digital pada dasarnya adalah 
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
ilmu
              pengetahuan yang 
            
          
        
      
    
  


  

    

      

        

          

            

              
agak
              baru, tetapi tidak kalah kaya akan peristiwa,
              perubahan dan
              liku-liku. 
            
          
        
      
    
  






 









  

    

      

        

          

            

              
Sejak
              Internet berevolusi dari alat belajar untuk penggemar
              komputer
              menjadi fenomena komersial penuh, telah terjadi
              proliferasi teknik
              dan strategi untuk membujuk pelanggan melalui
              ringannya bit.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Saat
              ini, ekonomi dunia tidak akan sama tanpa internet.
              Orang-orang telah
              terbiasa dengan teknologi seperti e-commerce, lelang
              online, dan
              dematerialisasi banyak layanan yang sebelumnya harus
              melalui kantor
              fisik atau cabang tradisional (misalnya, perbankan
              dan asuransi). 
            
          
        
      
    
  






 









  

    

      

        

          

            

              
Oleh
              karena itu, ada kecenderungan yang tinggi untuk
              menggunakan media
              digital, khususnya untuk kenyamanan dan kemudahan
              layanan pelanggan
              di mana-mana. Pada saat yang sama, banyak peselancar
              web belum
              mengembangkan rasa perhatian dan kesadaran penuh
              terhadap teknik
              persuasi web. 
            
          
        
      
    
  






 









  

    

      

        

          

            

              
Ini
              adalah masalah yang sangat masuk akal mengingat
              volatilitas luar
              biasa yang terbentuk antara kemunculan bisnis digital
              baru yang kita
              saksikan hampir setiap hari dan pengambilan dan
              partisipasi aktual
              oleh pengguna/pelanggan.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Oleh
              karena itu, sangat penting untuk memiliki kompas yang
              dapat digunakan
              untuk mengorientasikan diri, sebuah filter yang
              melaluinya seseorang
              dapat berhenti dan merenungkan praktik-praktik
              persuasi digital,
              untuk memahami seberapa banyak perilaku pembelian dan
              berlangganan
              online kita yang sebenarnya diputuskan dengan penuh
              perhatian dan
              kesadaran; tetapi juga untuk mempertahankan diri dari
              banyak praktik
              tidak adil dan terselubung yang digunakan oleh para
              pembujuk digital
              di web.
            
          
        
      
    
  


                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Menemukan 	persuasi digital
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    



 








  

    

      

        

          

            

              
Berapa
              kali Anda mengunjungi situs web atau serangkaian
              konten online
              terlalu ringan? Dalam berapa banyak kasus, apakah
              Anda telah
              melepaskan e-mail Anda hanya untuk menemukan bahwa
              Anda telah membuka
              kotak masuk Anda untuk e-mail iklan yang tidak
              diinginkan? Pernahkah
              Anda kecewa dengan konten yang tersembunyi di balik
              spanduk yang
              terlalu menarik?
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Sayangnya,
              setiap dari kita yang menjawab pertanyaan-pertanyaan
              ini bisa dengan
              mudah menemukan diri kita dalam profil seperti itu.
              
            
          
        
      
    
  






 









  

    

      

        

          

            

              
Jika
              Anda mengenali diri Anda sendiri dalam salah satu
              jawaban, ketahuilah
              bahwa hal ini tidak terjadi secara kebetulan; setiap
              pembelian dan
              setiap konversi digital telah direncanakan dengan
              cermat oleh pemasar
              web yang berpengalaman. Ini semua terjadi karena
              alasan tertentu.
              Untuk pertama kalinya dalam sejarah, internet
              memungkinkan persuader
              digital untuk mengukur setiap tindakan calon
              pelanggan dengan presisi
              yang luar biasa. Tujuan dari panduan ini adalah untuk
              mengungkap dan
              menyelidiki cara kerja relatif persuasi
              digital.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Seperti
              yang akan Anda temukan selama beberapa halaman
              berikutnya, data
              tentang penjelajahan web Anda disimpan dan dipelajari
              dengan cermat
              untuk menghasilkan strategi promosi yang disesuaikan
              untuk Anda.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Salah
              satu catatan yang paling aneh adalah ketidaksadaran
              umum tentang
              praktik persuasi yang dilanggengkan di internet;
              peselancar
              mengharapkan web bebas dari banyak asimilasi yang ada
              dalam kehidupan
              nyata. 
            
          
        
      
    
  






 









  

    

      

        

          

            

              
Untuk
              alasan ini, saya pikir sudah sepantasnya bagi setiap
              orang untuk
              menyadari praktik pemasaran dan persuasi yang terjadi
              setiap hari
              dalam perdagangan virtual.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Tidak
              ada maksud moralisasi atau menuduh dalam premis ini.
              Pemasaran web
              hanyalah sebuah alat, dan karena itu memiliki
              karakter netralitas.
              Ini bisa berperan penting dalam menyediakan apa yang
              diinginkan
              orang, atau bisa menjadi media yang digunakan untuk
              tujuan yang tidak
              etis.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Tujuan
              saya, dalam esai singkat ini, adalah untuk memberikan
              alat kepada
              orang-orang untuk mengenali dan memahami teknik
              persuasi yang
              digunakan di dunia digital, sehingga mereka dapat
              menyadarinya dan
              dengan demikian dapat membedakan antara praktik yang
              baik dan buruk.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Dalam
              banyak kasus, strategi persuasi digital telah
              diterapkan ke Internet
              dengan begitu cepat sehingga pembangunan
              langkah-langkah pertahanan
              yang memadai oleh surfer telah tertunda. 
            
          
        
      
    
  






 









  

    

      

        

          

            

              
Saat
              ini, konsumsi telah menjadi semakin sadar, dan bagi
              banyak orang,
              Internet adalah alat pilihan yang menentukan.
              Berdasarkan hal ini,
              selama dekade terakhir para ahli teori periklanan
              telah mampu
              menganalisis dan memahami krisis model periklanan
              tradisional dan
              membangun tindakan penanggulangan yang tepat.
            
          
        
      
    
  





 









  

    

      

        

          

            

              
Orang-orang
              sekarang begitu terbiasa dengan pesan yang
              disampaikan melalui media
              tradisional sehingga mereka telah mengembangkan
              resistensi nyata
              terhadap metode periklanan dan branding yang lebih
              maju.
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