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Vse
pravice pridržane. 


Vsaka kršitev se bo preganjala v
skladu z zakonom.

Nobenega dela te publikacije ni
dovoljeno razmnoževati, shranjevati v sistem za pridobivanje
podatkov ali prenašati v kakršni koli obliki ali na kakršen koli
način, elektronsko, mehansko, s fotokopiranjem, snemanjem,
skeniranjem ali kako drugače, razen če to dovoljuje zakonodaja EU
in ZDA.

Stefano Calicchio lahko proti plačilu
dovoli reprodukcijo dela, ki ne presega ene petnajstine tega
zvezka.
Prošnje je treba poslati na naslednji elektronski naslov: 
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"Naj
bodo stranke junaki vaše zgodbe." 



  
Ann
Handley



 






  
Kaj
so povezave in kako delujejo? Katere so najboljše operativne
strategije za doseganje odličnosti na tem področju? Katere korake
morate poznati za začetek uspešnega poslovanja s partnerskim
trženjem?



 





Ta
vodnik je bil pripravljen, da bi odgovoril na ta vprašanja, saj
bralca spremlja pri usposabljanju in poglobljeni analizi sektorja. 



 





Partnersko
trženje je že zdaj zanimiva priložnost za tiste, ki želijo
poslovati na spletu, nenehna rast sektorja e-trgovine pa zagotavlja
odlične možnosti za razvoj za tiste, ki se odločijo vlagati v ta
sektor. Gre za konkretno poslovno perspektivo, ki pa je trenutno,
tudi zaradi asimetrije informacij, značilne za to področje, še
vedno namenjena precej majhnemu delu trga.


 





Vendar
je za to orodje značilen pristop, ki je koristen za vse, saj
omogoča, da se hkrati izpolnijo potrebe kupca in prodajalca (kar
spodbuja njuno vzajemno srečanje), hkrati pa upravljavcu spletnih
vsebin zagotavlja dodaten kanal za monetizacijo.


 





Namen
vodnika, ki ste ga pravkar kupili, je torej zagotoviti koristne
informacije o pridružitvah in to na preprost, neposreden in
pragmatičen način za vse, ki želijo izvedeti več o tej temi. V
naslednjih poglavjih bomo bralca popeljali za roko in ga korak za
korakom spremljali pri odkrivanju:


 





-
kaj je povezanost in kako deluje;

-
katere operativne strategije se uporabljajo v affiliate
marketingu;

-
katere so najboljše prakse, ki jih strokovnjaki uporabljajo za
uspeh
v tem poslu;

-
kako optimizirati tržni pristop.


 





Namen
tega priročnika je ponuditi:


 





-
podporo tistim, ki želijo ugotoviti, ali je tema primerna
zanje;

-
praktične in operativne informacije za tiste, ki želijo začeti
poslovati na področju povezav;

- za
tiste, ki že imajo izkušnje, pa se ta priročnik lahko uporablja
kot zbirno orodje na to temo. 



 





Za
bolj poglobljeno analizo se obrnemo na bolj strokovne priročnike,
čeprav izkušnje kažejo, da je praksa tista, ki nam omogoča
izpopolnjevanje morda najboljših teorij. Sčasoma vas bo strast do
te teme vodila k izpopolnjevanju strategij, razumevanju, kaj deluje
pri vas, in soočanju ne le s trgom, temveč tudi s kolegi, sodelavci
in konkurenti.


 





Zato
ne izgubljajmo več časa in se takoj lotimo raziskovanja teme,
najprej pa začnimo s splošnim pregledom. Če vas zanima, kako
deluje partnerski marketing, morate le obrniti stran in začeti
brati!

 



                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Korak 1: Osnovne informacije o affiliate trženju
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

 






  
"Skratka,
naloga trženja je spreminjajoče se potrebe ljudi spremeniti v
donosne priložnosti. Njegov cilj je ustvariti vrednost s ponujanjem
boljših rešitev, prihraniti kupcu težave in čas pri raziskovanju
in transakcijah ter ponuditi skupnosti najvišjo raven
blaginje."
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