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	Todos los derechos reservados. Cualquier forma de reproducción, distribución, comunicación pública o transformación de la presente obra solo puede ser realizada con la autorización expresa de su autor. Contacte con el titular si necesita reproducir un fragmento de esta obra.


	 


	Todas las marcas registradas mencionadas en este libro son propiedad de sus respectivas compañías u organizaciones. El uso de nombres y marcas registradas es puramente nominativo y no implica en modo alguno que las compañías o sus filiales respalden o patrocinen este libro.


	 


	 




Licencia de la edición


	 


	 


	Este libro ha sido adquirido para su uso personal y no puede ser revendido o regalado a otras personas. Si usted desea compartir esta obra con otras personas, por favor, compre una copia adicional para cada una de las personas con quien desee compartirla. Si usted está leyendo este libro y no lo compró, debería adquirir su propia copia.


	 


	Muchas gracias por respetar el trabajo del autor.


	 


	 







1. EL PODER DEL COPYWRITING


	 


	 


	 


	El copywriting es la habilidad secreta mejor guardada por todas las empresas de éxito en Internet. ¿Conoces algún negocio que no escriba a diario? No importa cuanto avance la tecnología; el lenguaje sigue y seguirá siendo la herramienta de comunicación más potente.


	 


	 


	Copywriting, copy creativo, redacción publicitaria... el concepto tiene numerosas denominaciones que podemos resumir en dos palabras: escritura persuasiva. Si tienes la habilidad de persuadir tienes la habilidad de convencer, y si aprendes esta destreza podrás ganar millones. El copywriting genera ingresos de la forma más barata posible: ¡juntando frases!


	 


	 


	Dominando el arte del copywriting conseguirás más clientes, mejorar tus conversiones y en definitiva vender más. Si tienes un buen producto pero no se vende como esperabas es que algo falla en tus textos; no estás convenciendo ni estás seduciendo. El copywriting hará que tus productos se vendan solos porque tus clientes comprenderán que lo que vendes es lo mejor del mercado. 


	 


	 


	No existe ninguna otra técnica publicitaria que te pueda hacer ganar tanto dinero como el escribir textos persuasivos de forma estratégica, directa y convincente. Sin embargo, no puedes hacer esto de cualquier manera. La forma en la que te expresas y el orden en el que presentas tus ideas es fundamental, ya que no se trata únicamente de lo que dices, sino también de cómo lo dices.


	 


	 


	La persuasión -que no la manipulación- a través de la palabra escrita cobra más importancia que nunca en la era digital. Para mover a tus clientes a la acción vas a necesitar argumentos, y por tanto palabras. Aún en una sociedad digital y multimedia, los textos siguen siendo muy importantes porque las personas siguen leyendo lo que les interesa. Como todos nosotros, buscan resolver sus problemas y materializar sus deseos. Tú misión será canalizar correctamente dichos deseos y anhelos con tus palabras. 


	 


	 


	Estas palabras pueden ser aplicadas en cualquier formato imaginable: emails, anuncios, páginas web de aterrizaje, descripciones de productos, posts, notas de prensa, cartas de venta, guiones de vídeos...


	 


	 


	Con este libro vas a aprender a dominar el poder de las palabras. Este curso rápido te va a proporcionar las reglas claras y sencillas de la escritura comercial persuasiva para que puedas ponerla en práctica inmediatamente. Tácticas probadas y comprobadas para que aumenten tus ventas y tus beneficios.


	 


	 


	Aplica los conocimientos que vas a adquirir en breve y conseguirás más clientes, independientemente de lo que vendas.


	 


	 


	 




2. LA FÓRMULA CLÁSICA DE COPYWRITING QUE CONVIERTE


	 


	 


	 


	El copywriting no es una fórmula matemática que simplemente se pueda seguir para obtener como resultado una redacción creativa y brillante. Para ello es necesario inventiva e imaginación. Pero por suerte contamos con estructuras de probada eficacia que nos dan un marco de actuación o, si así lo prefieres, un guión a seguir.


	 


	 


	Mientras que las técnicas de marketing se van adaptando a la tecnología y a los nuevos formatos digitales, la redacción publicitaria sigue centrándose en las personas, y lo que nos motiva no ha cambiado mucho desde que se inventó la publicidad. Aún tenemos que asegurarnos de que nuestras necesidades básicas sean satisfechas, seguimos necesitando ser queridos y admirados, y aún cuando toda ello esté cubierto, seguiremos buscaremos un significado y un propósito. Es la naturaleza del ser humano.
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