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Bu yayının hiçbir bölümü, AB ve
ABD yasalarının izin verdiği durumlar dışında, elektronik, mekanik,
fotokopi, kayıt, tarama veya başka herhangi bir şekilde
çoğaltılamaz, bir erişim sisteminde saklanamaz veya iletilemez.



Stefano Calicchio, bu kitabın on beşte birini aşmayan bir
bölümünün ücret karşılığında çoğaltılmasına izin verebilir.
Talepler aşağıdaki e-posta adresine gönderilmelidir: 
calmail@hotmail.it
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Yeni müşteri kazanımında büyük bir fark yaratmanızı sağlayan bir
teknoloji hayal edin. Pazarlamayı doğrudan yaymak istediğiniz ürün,
hizmet veya fikirlerin içine yerleştirmenin mümkün hale geldiği bir
teknoloji: böyle bir teknoloji sadece satış raporlarınızın
performansını değiştirmekle kalmaz, çok daha geniş ve derin
hedeflere ulaşabilir. Kelimenin tam anlamıyla dünyayı değiştirme
kapasitesine sahiptir.


Bu, müşteri evangelistinin kalbidir. Abarttığımı düşünüyorsanız,
bu e-kitapta dünyanın en büyük şirketlerinin ve en etkili kar amacı
gütmeyen kuruluşlarının bu teknolojiye sahip olduğunu ve liderlik
konumlarını korumak amacıyla günlük olarak kullandıklarını
keşfedeceksiniz.

Bu nedenle, sunulacak teknolojinin temel amacı, insanların
ürününüze, fikirlerinize veya kuruluşunuza güçlü bir şekilde
inanmalarını sağlamaktır. Bu soyut bir kavram değildir, çünkü
insanlar da en az sizin kadar bu misyona istekli olacaklardır.

Yenilikçi sonuçlar elde etmek için pazarlama evangelistinin
teknolojisini nasıl hayata geçireceğinizi keşfedeceksiniz:




  
	Eğer iş hayatındaysanız, işinize nasıl durdurulamaz bir ilgi
çekebileceğinizi keşfedeceksiniz;

  
	sanatsal alanda faaliyet gösteriyorsanız, sanat formunuza,
müziğinize veya yazılarınıza yönelik bir hayran kitlesi
oluşturacaksınız;

  
	Sosyal alanda faaliyet gösterirseniz, davanız için savaşmaya
istekli aktivistleri kendiliğinden bulursunuz;

  
	ni̇hayet önceki̇ kategori̇lerden herhangi̇ bi̇ri̇ne ai̇t
deği̇lseni̇z, i̇nsanlarin si̇zi̇n görüşleri̇ni̇zi̇ nasil
etki̇lemeye çaliştiğini öğrenmek i̇çi̇n bu ki̇tabi okuyun.





Müşteri evangelisti, yüksek potansiyele sahip bir pazarlama
tekniğini temsil eder, ancak onu anlamak için ilkelerini ve çalışma
mekanizmalarını incelemek gerekir. Bu tür sonuçlar aslında
doğaçlama olamaz. Ancak her şeyden önce neden bahsettiğimizi
anlamak gerekir.
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