
        
            
                
            
        

    
	DAS GESETZ DES ERFOLGS

	Lektion 1 – DER MEISTERGEIST

	 

	 

	NAPOLEON HILL

	 

	 

	 

	Übersetzung und Ausgabe 2026 von David De Angelis

	Alle Rechte vorbehalten

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	Dies ist ein Kurs über die Grundlagen des Erfolgs.

	Erfolg ist zu einem großen Teil eine Frage der Anpassung an die sich ständig verändernden Lebensumstände, und zwar in einem Geist der Harmonie und Ausgeglichenheit. Harmonie basiert auf dem Verständnis der Kräfte, die die eigene Umgebung ausmachen. Daher ist dieser Kurs in Wirklichkeit ein Entwurf, der direkt zum Erfolg führt, da er den Lernenden dabei hilft, diese Kräfte der Lebensumgebung zu interpretieren, zu verstehen und optimal zu nutzen. 

	Bevor Sie mit dem Lesen der Lektionen zum Gesetz des Erfolgs beginnen, sollten Sie etwas über die Geschichte des Kurses wissen. Sie sollten genau wissen, was der Kurs denjenigen verspricht, die ihn bis zur vollständigen Aneignung der ihm zugrunde liegenden Gesetze und Prinzipien absolvieren. Sie sollten sowohl seine Grenzen als auch seine Möglichkeiten als Hilfe in Ihrem Kampf um einen Platz in der Welt kennen. 

	Aus Unterhaltungssicht wäre der Kurs „Das Gesetz des Erfolgs” für die meisten 

	der monatlichen Zeitschriften der Sorte „Snappy Story”, die man heute an den Zeitungskiosken findet. 

	Der Kurs wurde für ernsthaft interessierte Menschen entwickelt, die zumindest einen Teil ihrer Zeit dem Streben nach Erfolg im Leben widmen. Der Autor des Kurses „Das Gesetz des Erfolgs” hat nicht die Absicht, mit denen zu konkurrieren, die ausschließlich zu Unterhaltungszwecken schreiben. 

	Der Autor hat diesen Kurs mit einer doppelten Absicht erstellt: Erstens, um ernsthaften Lernenden dabei zu helfen, ihre Schwächen zu erkennen, und zweitens, um ihnen dabei zu helfen, einen KONKRETEN PLAN zu erstellen, um diese Schwächen zu überwinden. 

	Die erfolgreichsten Männer und Frauen der Welt mussten bestimmte Schwachstellen in ihrer Persönlichkeit korrigieren, bevor sie erfolgreich werden konnten. Die herausragendsten dieser Schwächen, die zwischen Männern und Frauen und dem Erfolg stehen, sind INTOLERANZ, GIER, HABSUCHT, EIFERSUCHT, MISSTRAUEN, RACHE, EGOISMUS, EITELKEIT, DIE NEIGUNG, DORT ZU ERNTEN, WO MAN NICHT GESÄT HAT, und die GEWOHNHEIT, MEHR AUSZUGEBEN, ALS MAN VERDIENT. 

	All diese gemeinsamen Feinde der Menschheit und viele weitere, die hier nicht erwähnt werden, werden im Kurs „Das Gesetz des Erfolgs” so behandelt, dass jeder Mensch mit durchschnittlicher Intelligenz sie mit nur geringem Aufwand und ohne große Unannehmlichkeiten meistern kann. 

	  Sie sollten von Anfang an wissen, dass der Kurs „Das Gesetz des Erfolgs” längst die Experimentierphase hinter sich hat und bereits eine Reihe von Erfolgen vorweisen kann, die es wert sind, ernsthaft betrachtet und analysiert zu werden (   ). Sie sollten auch wissen, dass der Kurs „Das Gesetz des Erfolgs” von einigen der praktischsten Köpfe dieser Generation geprüft und empfohlen wurde. 

	Der Kurs „Das Gesetz des Erfolgs” wurde zunächst als Vortragsreihe angeboten und von seinem Autor über einen Zeitraum von mehr als sieben Jahren in praktisch jeder Stadt und in vielen kleineren Ortschaften in den Vereinigten Staaten gehalten. Vielleicht gehörten Sie zu den vielen Hunderttausenden von Menschen, die diesen Vortrag gehört haben. 

	Während dieser Vorträge hatte der Autor Assistenten im Publikum, die die Reaktionen der Zuhörer interpretierten, und auf diese Weise erfuhr er genau, welche Wirkung der Vortrag auf die Menschen hatte. Als Ergebnis dieser Studie und Analyse wurden viele Änderungen vorgenommen. 

	Der erste große Erfolg für die Philosophie des Gesetzes des Erfolgs wurde erzielt, als der Autor sie als Grundlage für einen Kurs verwendete, in dem 3.000 Männer und Frauen zu einer Verkaufsarmee ausgebildet wurden. Die meisten dieser Menschen hatten keinerlei Vorkenntnisse im Bereich des Verkaufs. Durch diese Ausbildung waren sie in der Lage, mehr als eine Million Dollar (1.000.000,00 $) für sich selbst zu verdienen und zahlten dem Autor 30.000,00 $ für seine Dienste, die sich über einen Zeitraum von etwa sechs Monaten erstreckten.

	Die Einzelpersonen und kleinen Gruppen von Verkäufern, die mit Hilfe dieses Kurses Erfolg hatten, sind zu zahlreich, um in dieser Einleitung erwähnt zu werden, aber ihre Zahl ist groß und der Nutzen, den sie aus dem Kurs gezogen haben, war eindeutig.

	Die Philosophie des Gesetzes des Erfolgs wurde dem verstorbenen Don R. Mellett, dem ehemaligen Herausgeber der Canton (Ohio) Daily News, vorgestellt, der eine Partnerschaft mit dem Autor des Kurses einging und sich darauf vorbereitete, als Herausgeber der Canton Daily News zurückzutreten und die Geschäftsführung der Angelegenheiten des Autors zu übernehmen, als er am 16. Juli 1926 ermordet wurde. 

	Vor seinem Tod hatte Mellett mit Richter Elbert H. Gary, dem damaligen Vorstandsvorsitzenden der United States Steel Corporation, vereinbart, den Kurs „Das Gesetz des Erfolgs” allen Mitarbeitern der Steel Corporation anzubieten, wobei die Gesamtkosten etwa 150.000 Dollar betragen sollten. Dieser Plan wurde aufgrund des Todes von Richter Gary eingestellt, aber er beweist, dass der Autor von „The Law of Success” einen Bildungsplan von bleibender Natur geschaffen hat. Richter Gary war hervorragend vorbereitet, um den Wert eines solchen Kurses zu beurteilen, und die Tatsache, dass er die Philosophie von „The Law of Success” analysierte und bereit war, die enorme Summe von 150.000,00 Dollar darin zu investieren, ist ein Beweis für die Stichhaltigkeit all dessen, was zugunsten des Kurses gesagt wird. 

	In dieser allgemeinen Einführung zum Kurs werden Ihnen einige Fachbegriffe begegnen, die Ihnen vielleicht nicht geläufig sind. Lassen Sie sich davon nicht beirren. Versuchen Sie nicht, diese Begriffe beim ersten Lesen zu verstehen. Sie werden Ihnen klar werden, wenn Sie den Rest des Kurses gelesen haben. Diese gesamte Einführung dient nur als Hintergrund für die anderen fünfzehn Lektionen des Kurses, und Sie sollten sie auch so lesen. Sie werden nicht über diese Einführung geprüft, aber Sie sollten sie mehrmals lesen, da Sie bei jeder Lektüre einen Gedanken oder eine Idee daraus gewinnen werden, die Ihnen bei früheren Lektüren nicht aufgefallen sind. 

	In dieser Einleitung finden Sie eine Beschreibung eines neu entdeckten Gesetzes der Psychologie, das den Grundstein für alle herausragenden persönlichen Leistungen bildet. Dieses Gesetz wird vom Autor als „Master Mind” bezeichnet, was so viel bedeutet wie ein Geist, der durch die harmonische Zusammenarbeit von zwei oder mehr Menschen entsteht, die sich zum Zweck der Erfüllung einer bestimmten Aufgabe zusammenschließen.

	Wenn Sie im Verkauf tätig sind, können Sie dieses Gesetz des „Master Mind” in Ihrer täglichen Arbeit gewinnbringend ausprobieren. Es hat sich gezeigt, dass eine Gruppe von sechs oder sieben Verkäufern dieses Gesetz so effektiv anwenden kann, dass ihre Verkaufszahlen auf ein unglaubliches Niveau steigen. 

	Lebensversicherungen gelten als die am schwierigsten zu verkaufenden Produkte überhaupt. Angesichts der offensichtlichen Notwendigkeit einer Lebensversicherung sollte dies eigentlich nicht der Fall sein, aber es ist so. Trotz dieser Tatsache bildete eine kleine Gruppe von Männern, die für die Prudential Life Insurance Company arbeiten und deren Verkäufe hauptsächlich aus kleinen Policen bestehen, eine kleine freundschaftliche Gruppe, um mit dem Gesetz des „Master Mind” zu experimentieren. Das Ergebnis war, dass jeder Mann in der Gruppe in den ersten drei Monaten des Experiments mehr Versicherungen abschloss als jemals zuvor in einem ganzen Jahr. 

	Was mit Hilfe dieses Prinzips von einer kleinen Gruppe intelligenter Lebensversicherungsverkäufer, die gelernt haben, das Gesetz des „Master Mind“ anzuwenden, erreicht werden kann, wird selbst die Vorstellungskraft der optimistischsten und fantasievollsten Menschen übersteigen. 

	Das Gleiche gilt für andere Gruppen von Verkäufern, die mit dem Verkauf von Waren und anderen greifbareren Dienstleistungen als Lebensversicherungen befasst sind. Behalten Sie dies im Hinterkopf, wenn Sie diesen Einführungskurs in das Gesetz des Erfolgs lesen, und es ist nicht unrealistisch zu erwarten, dass Ihnen allein diese Einführung ein ausreichendes Verständnis des Gesetzes vermittelt, um den gesamten Verlauf Ihres Lebens zu verändern. 

	Es sind die Persönlichkeiten hinter einem Unternehmen, die den Erfolg des Unternehmens bestimmen. Verändern Sie diese Persönlichkeiten so, dass sie für die Kunden des Unternehmens angenehmer und attraktiver sind, und das Unternehmen wird florieren. In jeder der großen Städte der Vereinigten Staaten kann man in Dutzenden von Geschäften Waren ähnlicher Art und zu ähnlichen Preisen kaufen, doch Sie werden feststellen, dass es immer ein herausragendes Geschäft gibt, das mehr Umsatz macht als alle anderen, und der Grund dafür ist, dass hinter diesem Geschäft ein Mann oder mehrere Männer stehen, die sich um die Persönlichkeiten derjenigen gekümmert haben, die mit der Öffentlichkeit in Kontakt kommen. Die Menschen kaufen Persönlichkeiten ebenso wie Waren, und es ist fraglich, ob sie nicht mehr von den Persönlichkeiten beeinflusst werden, mit denen sie in Kontakt kommen, als von den Waren selbst. 

	Die Lebensversicherung wurde auf eine so wissenschaftliche Grundlage gestellt, dass die Versicherungskosten unabhängig davon, bei welcher Gesellschaft man sie abschließt, nicht wesentlich variieren. Dennoch machen von den Hunderten von Lebensversicherungsgesellschaften, die in den Vereinigten Staaten tätig sind, weniger als ein Dutzend den Großteil des Geschäfts aus. 

	Warum? Persönlichkeiten! Neunundneunzig von hundert Menschen, die eine Lebensversicherung abschließen, wissen nicht, was in ihrer Police steht, und, was noch erstaunlicher erscheint, es scheint ihnen auch egal zu sein. Was sie wirklich kaufen, ist die sympathische Persönlichkeit eines Mannes oder einer Frau, die den Wert der Pflege einer solchen Persönlichkeit kennen. 

	Ihre Aufgabe im Leben, oder zumindest der wichtigste Teil davon, ist es, Erfolg zu haben. Erfolg im Sinne dieses Kurses über die fünfzehn Gesetze des Erfolgs ist „das Erreichen Ihres bestimmten Hauptziels, ohne die Rechte anderer Menschen zu verletzen”. Unabhängig davon, was Ihr Hauptziel im Leben sein mag, werden Sie es mit viel weniger Schwierigkeiten erreichen, wenn Sie gelernt haben, wie man eine sympathische Persönlichkeit pflegt, und wenn Sie die feine Kunst erlernt haben, sich mit anderen in einem bestimmten Unterfangen ohne Reibungen oder Neid zu verbünden. 

	Eines der größten Probleme des Lebens, wenn nicht sogar das größte, ist es, die Kunst der harmonischen Verhandlung mit anderen zu erlernen. Dieser Kurs wurde mit dem Ziel entwickelt, Menschen beizubringen, wie sie sich harmonisch und gelassen durch das Leben navigieren können, frei von den destruktiven Auswirkungen von Meinungsverschiedenheiten und Reibereien, die jedes Jahr Millionen von Menschen in Elend, Not und Misserfolg stürzen. 

	Mit dieser Erklärung zum Zweck des Kurses sollten Sie in der Lage sein, sich den Lektionen mit dem Gefühl zu nähern, dass eine vollständige Veränderung Ihrer Persönlichkeit bevorsteht. 

	Ohne Macht kann man keinen herausragenden Erfolg im Leben genießen, und ohne eine Persönlichkeit, die andere Menschen dazu bewegt, harmonisch mit einem zusammenzuarbeiten, kann man niemals Macht genießen. Dieser Kurs zeigt Ihnen Schritt für Schritt, wie Sie eine solche Persönlichkeit entwickeln können. 

	Im Folgenden finden Sie eine Übersicht über das, was Sie von den fünfzehn Gesetzen des Erfolgs erwarten können: 

	I.      EIN DEFINITIVES HAUPTZIEL lehrt Sie, wie Sie die vergebliche Mühe sparen können, die die meisten Menschen aufwenden, um ihre Lebensaufgabe zu finden. Diese Lektion zeigt Ihnen, wie Sie für immer mit Ziellosigkeit Schluss machen und Ihr Herz und Ihre Hand auf ein bestimmtes, gut durchdachtes Ziel als Lebensaufgabe richten können.

	II.       SELBSTVERTRAUEN wird Ihnen helfen, die sechs grundlegenden Ängste zu überwinden, unter denen jeder Mensch leidet – die Angst vor Armut, die Angst vor Krankheit, die Angst vor dem Alter, die Angst vor Kritik, die Angst vor dem Verlust der Liebe eines Menschen und die Angst vor dem Tod. Es wird Ihnen den Unterschied zwischen Egoismus und echtem Selbstvertrauen vermitteln, das auf klarem, nutzbarem Wissen basiert. 

	III.      Die GEWOHNHEIT ZU SPAREN wird Ihnen beibringen, wie Sie Ihr Einkommen systematisch aufteilen können, sodass sich ein bestimmter Prozentsatz davon stetig ansammelt und so eine der größten bekannten Quellen persönlicher Macht bildet. Niemand kann im Leben erfolgreich sein, ohne Geld zu sparen. Es gibt keine Ausnahme von dieser Regel, und niemand kann ihr entkommen. 

	IV.      INITIATIVE      UND      FÜHRUNG      wird      zeigen 

	Ihnen, wie Sie in Ihrem gewählten Tätigkeitsbereich zu einem Anführer statt zu einem Mitläufer werden können. Es wird in Ihnen den Instinkt für Führungsqualitäten entwickeln, der Sie nach und nach in allen Unternehmungen, an denen Sie beteiligt sind, an die Spitze bringen wird. 

	V.      IMAGINATION wird Ihren Geist anregen, sodass Sie neue Ideen entwickeln und neue Pläne entwerfen können, die Ihnen dabei helfen, Ihr definiertes Hauptziel zu erreichen. Diese Lektion wird Ihnen beibringen, wie Sie sozusagen „aus alten Steinen neue Häuser bauen” können. Sie wird Ihnen zeigen, wie Sie aus alten, bekannten Konzepten neue Ideen entwickeln und alte Ideen für neue Zwecke nutzen können. Diese eine Lektion allein entspricht einem sehr praktischen Kurs in Verkaufskunst und wird sich für denjenigen, der es ernst meint, mit Sicherheit als wahre Goldgrube an Wissen erweisen. 

	VI.      BEGEISTERUNG ermöglicht es Ihnen, alle Menschen, mit denen Sie in Kontakt kommen, mit Interesse an Ihnen und Ihren Ideen zu „sättigen“. Begeisterung ist die Grundlage einer angenehmen Persönlichkeit, und Sie müssen eine solche Persönlichkeit haben, um andere dazu zu bewegen, mit Ihnen zusammenzuarbeiten. 

	VII. SELBSTBEHERRSCHUNG ist das „Ausgleichsrad”, mit dem Sie Ihre Begeisterung kontrollieren und dorthin lenken können, wo Sie sie hinführen möchten. Diese Lektion wird Ihnen auf sehr praktische Weise beibringen, „Herr Ihres Schicksals, Kapitän Ihrer Seele” zu werden. 

	VIII.      DIE GEWOHNHEIT, MEHR ZU TUN, ALS BEZAHLT WIRD 

	IST, ist eine der wichtigsten Lektionen des Kurses „Das Gesetz des Erfolgs”. Sie lehrt Sie, wie Sie das Gesetz des steigenden Ertrags zu Ihrem Vorteil nutzen können, das Ihnen letztendlich einen finanziellen Ertrag sichert, der in keinem Verhältnis zu Ihrer Leistung steht. Niemand kann in irgendeinem Lebensbereich ein echter Anführer werden 

	, ohne die Gewohnheit zu praktizieren, mehr und bessere Arbeit zu leisten, als für die er bezahlt wird. 

	IX.      EINE ANGENEHME PERSÖNLICHKEIT ist der „Dreh- und Angelpunkt”, auf den Sie die „Brechstange” Ihrer Bemühungen setzen müssen, und wenn Sie dies mit Intelligenz tun, werden Sie damit Berge von Hindernissen aus dem Weg räumen können. Allein diese eine Lektion hat Dutzende von Meisterverkäufern hervorgebracht. Sie hat über Nacht Führungskräfte hervorgebracht. Sie wird Ihnen beibringen, wie Sie Ihre Persönlichkeit so verändern können, dass Sie sich an jede Umgebung oder jede andere Persönlichkeit so anpassen können, dass Sie leicht die Oberhand gewinnen können. 
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