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Alles, was du über


Versicherungen und Baufinanzierungen wissen musst!





VORWORT


Warum Robin Schütt tatsächlich einer der ehrlichsten Versicherungsvermittler ist und ein Frühstück mit ihm meine Sicht auf die Branche grundlegend verändert hat.


Ich bin nun seit mehr als zwanzig Jahren unternehmerisch tätig und habe in meiner jetzigen Funktion als Privat Equity CEO und Investor bereits einiges gesehen. Start-Up-Gründer mit guten Visionen, aber leider der falschen Einstellung. Junge Leute mit Energie, die mit ihrer Idee zur falschen Zeit sind und Menschen, die sich immer wieder unter Wert verkaufen und ihre Möglichkeiten niemals ausschöpfen werden, weil ihnen das Selbstbewusstsein dafür fehlt.


Aber auch Unternehmer, die bereits erfolgreich sind und ihre Werte, die sie sich von Anfang an gesetzt haben, bereits verraten haben.


Dann gibt es auch die Kategorie der Versicherungsvermittler; mehr gehasst als geliebt, dennoch braucht man sie irgendwie. Sie kämpfen mit dem Vorurteil, in veralteten Büros mit Faxgeräten und Aktenschränken zu sitzen, immer auf der Suche nach dem nächsten Abschluss, um ihre Provisionen zu sichern und ihren Kunden teure und minderwertige Versicherungen zu verkaufen, die eigentlich niemand benötigt.


Mit zweifelhaften Beratungsansätzen und Versicherungsgesellschaften im Rücken, die bei Ansprüchen zögerlich zahlen, könnte man meinen. Aber trifft das tatsächlich immer zu?


In Zeiten von digitalen Versicherungsanbietern hat sich das Image deutlich gewandelt. Der Onlinemarkt im Versicherungsgeschäft wächst und es ist alles moderner, digitaler und effektiver geworden. Preisvergleiche sind über die bereitgestellten Apps kein Problem mehr.


Die wachsende Belastung für traditionelle Vermittler nimmt zu. Viele von ihnen, die kurz vor dem Ruhestand stehen, sehen sich mit der Herausforderung konfrontiert, überhaupt einen Nachfolger für ihr Geschäft zu finden, da die Branche bei jüngeren Menschen immer unbeliebter wird.


Als ich Robin das erste Mal zu einem Frühstück getroffen habe, war es nur ein weiterer Termin mit einem potenziellen jungen Gründer, der an einer Zusammenarbeit mit mir interessiert war. Entsprechend nüchtern war die Vorbereitung für das Gespräch mit dem üblichen Hintergrundcheck, da auch ich das Image der Versicherungsmakler nur aus negativen Aspekten betrachtet habe und bisher kaum hinter die Kulissen schauen konnte. Aber was hatte ich denn schon zu verlieren? Vielleicht eine Stunde Zeit vergeuden und die Rechnung für Kaffee und Croissants bezahlen? Aber unter Umständen im Good Case vielleicht noch ein paar Eindrücke für die Zukunft mitzunehmen, kann ja nicht schaden.


Aus der geplanten Stunde wurden mehrere Stunden, ein toller Austausch und ein ganz anderer Blick auf die Branche und auf den Menschen, der mir gegenüber saß. Und nachdem ich die Rechnung beglichen hatte, war für mich klar: Robin Schütt ist anders und voller Leidenschaft für seine Berufung in der Versicherungswelt.


Mittlerweile sind viele Monate vergangen. Wir sind Geschäftspartner und Freunde geworden und ich habe durch Robin den langersehnten Blick hinter die Kulissen bekommen.


Er revolutioniert das angestaubte Image des alteingesessenen Vermittlers mit Herz und Verstand. Mit Qualität und Fachwissen sowie Kompetenz, Moderne und Struktur. Er vertritt seine Werte wie am ersten Tag und steht zu seinen Kunden, egal in welcher Situation. Er verkauft nur das, was wirklich nötig ist und das mit einem Elan, welchen ich selten gesehen habe. Robin Schütt ist tatsächlich einer der ehrlichsten Versicherungsvermittler, die es gibt!


Und sein Erfolg gibt ihm Recht.


Wie sehr ein Frühstück die Sicht auf Dinge verändern kann, habe ich nun selbst am eigenen Leib erlebt. Seither liebe ich das Frühstück.


Mike Wlach


Investor und Privat Equity CEO Skybrain GmbH
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„Wenn Du eine Vision hast: Höre niemals auf jemanden, der nicht dort ist, wo Du hinwillst”


Mike Wlach


www.skybrain-gmbh.de
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WONACH ICH LEBE


„Wer immer tut, was er schon kann, bleibt immer das, was er schon ist.“


Henry Ford
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ROBIN SCHÜTT


VERSICHERUNGEN & FINANZIERUNGEN





ÜBER MICH


Zuallererst möchte ich Ihnen das DU anbieten. Warum? Weil ich nicht möchte, dass zwischen uns eine Distanz besteht. Für dieses Buch brauche ich nämlich DEIN volles Vertrauen, denn du hast dir ein Buch über Versicherungen gekauft. Das sagt viel über dich aus. Ich denke nicht, dass du eines Morgens aufgestanden bist und dir überlegt hast: „heute kaufe ich mir ein Buch über Versicherungen!“ Da muss schon mehr dahinterstecken. Vermutlich hast du das Buch empfohlen oder geschenkt bekommen, oder du hast einmal schlechte Erfahrungen mit deinen Versicherungen gemacht und möchtest, dass dir so etwas nicht nochmal passiert.


Was auch immer der Grund dafür ist, dass du jetzt mein Buch in der Hand hältst, ich muss dir eine Sache vorweg mitteilen:


Das komplette Buch ist vollkommen sinnlos ohne dein Vertrauen. Dewegen BITTE ICH DICH, mir zu vertrauen und wir rocken gemeinsam dein Versicherungswissen.


Jetzt möchte ich mich bei dir vorstellen! Mein Name ist Robin. Robin Detlef Schütt, um genau zu sein.


Ich lebe mit meiner Tochter und meiner Frau in einem kleinen Ort im Südschwarzwald mit ca. 300 Einwohnern. Hier ist die Welt noch in Ordnung, sagt man so schön.


Ich bin selbstständiger Versicherungsvermittler und wir betreuen bei uns in der Agentur ca. 1.800 zufriedene Kunden. Dabei ist mir besonders wichtig, dass alle Kunden auch wirklich zu ihrer Lebenssituation passend versichert sind. Denn niemand kann pauschal versichert werden; für den einen machen gewisse Versicherungen Sinn, für den anderen eher weniger.


Ein Versicherungskonzept sollte so individuell wie die Person sein, für die es erstellt wird. Aber darauf werde ich in diesem Buch noch ganz genau eingehen.


„Robin, warum arbeitest du in der Versicherungsbranche?“


Diese Frage wird mir sehr häufig gestellt. Und genau darauf möchte ich näher eingehen:


Du kennst sicher das unangenehme Gefühl nach einer Finanzberatung, bei der du gleich zehn Verträge an einem Abend unterschrieben hast und gar nicht weißt, für was diese Verträge eigentlich sind. Dann wurden dir noch fünf Empfehlungen aus deinem Familien- und Freundeskreis aus der Tasche geleiert, was den Knoten im Bauch evtl. noch verstärkt, da du genau weißt, dass deinen Liebsten das gleiche widerfahren wird. Genau das ist eines der Gründe, weshalb ich dieses Buch geschrieben habe. Ich möchte dich durch die Welt der Versicherungen führen, damit du in Zukunft die Basics verstehst und eine gute Beratung von einer schlechten unterscheiden kannst.


So kannst du in Zukunft voller Selbstvertrauen in eine Beratung gehen und du weißt: „mir macht niemand so schnell wieder etwas vor!“


Bitte verstehe mich nicht falsch: Es gibt -zum Glückmehr gute Berater als schlechte, aber ich möchte dass du ein schwarzes Schaf sofort erkennst und gegebenenfalls die Beratung abbrechen kannst, BEVOR du zig Verträge abgeschlossen hast oder (sogar noch schlimmer) gute Verträge gekündigt hast und dies nicht wieder rückgängig gemacht werden kann. Als Versicherungsvermittler habe ich eine sehr große Verantwortung dir gegenüber. Ich muss dafür sorgen, dass du im Versicherungsfall auch wirklich gut versichert bist und deine Versicherungsleistung auch erhältst. Nur dann habe ich meinen Job richtig gemacht. Deswegen ist Vertrauen ein so großer Baustein in der Beratung und genau deshalb bitte ich dich nochmals, mir zu vertrauen. Somit kannst du das komplette Potential aus diesem Buch ziehen.


Willkommen auf meiner Mission #einfachfairsichert.


Alles, was du über deine Absicherung wissen musst!


Dein Robin


Du möchtest wissen wie wir arbeiten?


Hier erhältst du einen kleinen Einblick.
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www.bryssickundschuett.de





KAPITEL I


Alles, was du Über Versicherungen wissen solltest


Das Erste, was wir klären sollten: Was ist denn überhaupt eine Versicherung?


Laut Gabler Versicherungslexikon: „Deckung eines im Einzelnen ungewissen, insgesamt geschätzten Mittelbedarfs auf Grundlage des Risikoausgleichs im Kollektiv und in der Zeit.“


„Und was heißt das jetzt genau?“, fragst du dich sicher. Ich erkläre in meiner Beratung den Begriff ,Versicherung' meistens so: „Ein individuelles finanzielles Risiko, von dem einfach niemand sagen kann, ob es tatsächlich eintrifft und in welchem finanziellen Umfang es sich verhält.“


Doch man kann durch Erfahrungen, welche mit der Zeit gemacht wurden, Wahrscheinlichkeiten abschätzen, z.B. ob, wann und in welcher Schadenshöhe Versicherungsfälle eintreten können. Aber da so eine Versicherung für eine Einzelperson schlicht und einfach unbezahlbar wäre, spart man gemeinsam im Kollektiv mit anderen Menschen, die das gleiche Risiko absichern möchten. So trägt jeder nur einen geringen Teil des Risikos.


Schon in der Antike gab es das Konzept der Versicherung. Eine der ersten Versicherungsformen war die Risiko- und Vorsorgegemeinschaft. Ein gutes Beispiel ist die Schutzgemeinschaft der phönizischen Seehändler. Um ca. 3.000 v. Chr., ersetzten diese ihren Mitgliedern verlorene Schiffe. Es wurden Schiffsbesitzer-Darlehen von privaten Investoren genehmigt, die nicht zurückgezahlt werden mussten, wenn das Schiff sein Ziel nicht erreichte. Schaffte das Schiff es aber an den gewünschten Ort, wurde das Darlehen plus eine extra Vergütung zurückgezahlt.


Doch den Versicherungsmeilenstein machte das Mittelalter. Aus altgermanischen Gemeinschaften entstanden die sogenannte ,Gilden', die ihren Mitgliedern Unterstützung in bestimmten Notfällen boten, wie z.B. bei Todesfällen, Krankheiten, Brand, Raub u.v.m. Um das sechzehnte Jahrhundert entstanden die ersten Schiffer-, Kaufmanns- und Brandgilden. Im Laufe der Zeit nahmen diese auch Privatpersonen auf. So entstanden die Grundlagen der heutigen Versicherungen auf Gegenseitigkeit.
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