
    
      [image: Cover]
    

  



Stefano Calicchio

SENIMAN 2.0

Cara mempromosikan dan mencari nafkah dari seni dengan menjual karya Anda secara online








                    
                    
UUID: a731642f-2c90-4ed3-94b7-1474207f9487

Questo libro è stato realizzato con StreetLib Write

https://writeapp.io








        
            
                
                
                    
                        
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    


Setiap pelanggaran akan dituntut sesuai
dengan hukum.




Stefano Calicchio dapat memberikan izin
untuk mereproduksi sebagian yang tidak melebihi seperlima belas
dari
volume ini dengan biaya tertentu. Permintaan harus dikirim ke
alamat
email berikut: 



calmail@hotmail.it




Informasi hak cipta




Penulis: Stefano Calicchio




Hak Cipta: © Lisensi Standar - Semua hak
dilindungi undang-undang




 
















 



                    
                

                
            

            
        

    
        
            
                
                
                    
                        Pendahuluan
                    

                    
                    
                        
                    

                    
                

                
                
                    
                    

  

Selamat datang di Artist 2.0, buku pegangan praktis pertama yang
menjelaskan bagaimana mempromosikan dan menjual karya seni Anda
melalui web.




Internet telah membuka berbagai kemungkinan besar bagi para
seniman baru. Di era yang didominasi oleh situs web dan layanan
jejaring sosial, informasi bergerak secepat kilat dari satu benua
ke benua lain, tanpa gangguan ruang dan waktu.



Semua ini bisa menjadi insentif luar biasa untuk aktivitas
artistik Anda, karena hari ini (untuk pertama kali dalam sejarah)
menjadi mungkin bagi Anda untuk melewati rintangan fisik dan
anggaran yang biasanya sangat membatasi aktivitas seorang seniman
pada awal kariernya.



Tetapi semua ini hanya benar jika Anda tahu bagaimana
melakukannya dan mengetahui alat yang tepat untuk berhasil
mempromosikan diri Anda di web, untuk akhirnya memberikan pekerjaan
Anda visibilitas yang layak.



Jika pada kenyataannya Anda tidak memiliki anggaran yang besar
untuk diinvestasikan atau batu loncatan untuk meluncurkan diri Anda
melalui koneksi industri yang tepat, kebenaran yang murni adalah
bahwa pada akhir karya artistik Anda, aktivitas kedua menanti Anda:
yaitu promosi. Terlebih lagi, ini tentu saja merupakan pekerjaan
yang sama sulit dan menuntutnya seperti penciptaan artistik. 



Oleh karena itu, kita berbicara tentang memasarkan diri dan
karya seni Anda secara efektif.



Bersiaplah untuk perjalanan panjang, penuh dengan penemuan dan
kiat praktis. Anda akan digandeng dan ditemani ke dalam dunia
promosi web artistik, satu-satunya yang mampu menjamin Anda
mendapatkan keuntungan nyata pada gambar Anda bahkan jika Anda
berada di awal aktivitas Anda.



Dalam buku panduan ini, Anda akan belajar cara menyiapkan
rencana pemasaran seni yang tepat (menemukan mengapa tanpa rencana
pemasaran yang tepat, semua upaya promosi seni Anda akan
sia-sia).





Kami juga akan melihat alat bantu utama mana yang bisa Anda
gunakan untuk mencapai keuntungan langsung dalam hal minat dan
kehadiran di platform komunikasi online utama.



Anda juga akan menemukan bagaimana Anda dapat dengan mudah dan
gratis menyiapkan etalase toko online pertama Anda, sehingga
memperoleh titik referensi yang secara bertahap orang akan tertarik
pada bisnis Anda.



Tetapi kami juga akan melintasi batas terjauh pemasaran budaya
online, mengungkapkan rahasia promosi artistik dalam jaringan
sosial dan pemasaran viral yang bisa dilepaskan di world wide
web.



Membawa metodologi semacam itu ke dalam terang, untuk membuatnya
sederhana dan dapat diakses dengan cara yang praktis bagi siapa
pun, telah membutuhkan dedikasi dan studi saya selama
bertahun-tahun. Jika Anda telah membeli buku ini, Anda
berkesempatan untuk mempersingkat waktu belajar Anda di bidang
pemasaran seni, dan mendapatkan pengalaman yang telah saya
kumpulkan dari waktu ke waktu di dalam bidang studi khusus ini.



Tetapi di atas segalanya, saya yakin bahwa perjalanan yang luar
biasa ini tidak akan gagal untuk membuat Anda terpesona, sama
seperti yang telah membuat saya terpesona.

Jadi, saya hanya tinggal meninggalkan Anda untuk menemukan
informasi pada halaman-halaman berikut ini, dan berharap Anda bisa
membaca dengan baik dan karier artistik yang sukses.
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Seperti dalam bidang kreativitas, solusi yang paling intuitif
adalah solusi yang benar-benar benar! Pemasaran seni online
diperlukan bagi Anda untuk menjual karya Anda, mengembangkan bisnis
Anda sebagai seniman dari waktu ke waktu dan memungkinkan Anda
untuk mengubah gairah Anda menjadi profesi Anda.




Jika ini sudah terjadi, Anda pasti telah menerapkan (secara
sadar atau tidak sadar) beberapa prinsip pemasaran seni. Buku ini
kemudian akan memungkinkan Anda untuk mendapatkan lebih banyak uang
dan meningkatkan penghasilan Anda.



Dalam pengertian umum, seni dianggap sebagai bidang yang sangat
jauh dari pemasaran dan promosi. Bagi banyak seniman dengan potensi
besar, satu-satunya hal yang hilang adalah kemungkinan untuk
membuat diri mereka dikenal pada tahap awal kreativitas mereka.
Sayangnya, tidak masalah seberapa bagus dan kreatifnya seseorang:
tanpa visibilitas yang memadai, tidak ada peluang untuk mendapatkan
pengakuan atas jasa seseorang. 



Kekurangan ini sayangnya dibayar mahal; dan tidak hanya pada
tingkat umum (karena seni dapat memperkaya kehidupan setiap orang),
tetapi juga pada tingkat individu. Berapa banyak orang yang harus
bekerja untuk 'memenuhi kebutuhan hidup' padahal dengan pengetahuan
pemasaran yang tepat, mereka bisa mencari nafkah dari seni dan
budaya mereka!



Meskipun sistem umum memungkinkan untuk muncul tanpa
visibilitas, namun juga benar bahwa banyak seniman dengan potensi
besar yang tidak memiliki motivasi individu untuk menjembatani
kesenjangan tersebut. Berkat buku pegangan ini, Anda telah
mengambil langkah pertama untuk melakukannya dan sekarang Anda
memiliki kesempatan nyata untuk membuat diri Anda dikenal, jadi
mari kita mulai sekarang dengan definisi operasional.



Apa itu pemasaran seni?




Pemasaran On-line Artistik mengacu pada serangkaian
aktivitas yang bertujuan untuk menyajikan atau mempromosikan karya
seni atau aktivitas artistik melalui alat yang ditawarkan oleh web,
dengan tujuan mendapatkan satu atau lebih penjualan dari pelanggan
yang berpotensi tertarik.



Definisi tersebut, dalam kesederhanaannya, berbicara untuk
dirinya sendiri: jika Anda tidak mendapatkan penjualan, Anda tidak
melakukan pemasaran seni yang baik (Anda kehilangan tujuan atau
bahkan tujuan yang akan memungkinkan Anda untuk menjadi seniman
penuh waktu).
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Jika Anda benar-benar ingin mulai menerapkan teknik pemasaran
online untuk aktivitas artistik Anda, Anda harus mulai dengan
aktivitas yang paling tepat: rencana pemasaran seni online.




Rencana ini akan memungkinkan Anda untuk mendapatkan manfaat
khusus, termasuk:




  
	Tentukan dasar bisnis seni Anda dengan benar.

  
	Tingkatkan pendapatan dari bisnis Anda dengan mencari tahu
secara tepat aliran atau arah uang yang terjadi di sektor seni,
mengungkapkan dari mana uang itu berasal dan ke mana uang itu
keluar untuk mendukung penjualan.

  
	Pantau aktivitas pemasaran Anda dengan mendapatkan umpan balik
yang konstan, untuk meningkatkan apa yang berhasil dan memotong
aktivitas yang tidak menghasilkan efek nyata.





Rencana pemasaran seni adalah kompas Anda yang dapat Anda rujuk
kapan pun Anda merasa perlu.  Berikut ini, adalah bagaimana rencana
pemasaran Anda harus disusun.




Ringkasan: secara singkat mengilustrasikan seluruh rencana
pemasaran budaya, sehingga dapat dengan mudah dipahami dari sudut
pandang umum.
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