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  LISTA KONTROLNA BIZNESPLANU




  KLUCZOWE INFORMACJE




  •Nazwy: Biznes plan, plan rozwoju




  •Zastosowanie: Ogólnie stosowany przy tworzeniu nowych przedsiębiorstw lub wprowadzaniu na rynek nowych produktów, biznesplan pozwala ocenić wykonalność projektu, uwzględniając cechy rynku, oraz określa plan marketingowy.




  •Przyczyny jego skuteczności: Biznesplan pomaga określić ograniczenia i perspektywy projektu biznesowego poprzez wyszczególnienie wszystkich punktów związanych z uruchomieniem działalności: produktu, rynku, zasobów itp. Jest on obowiązkowy w przypadku zakładania nowej firmy i otrzymywania finansowania zewnętrznego, pomaga ustalić krótko- i średnioterminową strategię oraz rentowność finansową projektu, a także kluczowe czynniki sukcesu. Prognozy i strategie określone w biznesplanie są następnie wykorzystywane do monitorowania sprawnego przebiegu działalności firmy i w razie potrzeby do wprowadzania korekt, aby jak najskuteczniej osiągnąć założone na początku cele.




  •Słowa kluczowe:




  °Plan finansowy: plan wyszczególniający finansowe wejścia i wyjścia struktury, w tym w szczególności historyczne i przewidywane oceny oraz rachunki zysków i strat.




  °Rynek: w ścisłym znaczeniu wszystkie firmy, klienci, dostawcy i inni pośrednicy zaangażowani w tę samą działalność; w szerszym ujęciu obejmuje produkty, surowce i osoby trzecie, które wchodzą w interakcje z rynkiem.




  °Badania rynku: jakościowa i/lub ilościowa analiza różnych interesariuszy, takich jak klienci, dostawcy, konkurenci i trendy rynkowe.




  °Marketing mix: spójna kombinacja zmiennych cena, produkt, miejsce i promocja działania (komunikacji), skierowana do konsumenta w celu zachęcenia go do zakupu.




  °Analiza PESTLE: badanie czynników makroekonomicznych (politycznych, ekonomicznych, społeczno-kulturowych, technologicznych, środowiskowych i prawnych) otoczenia, które mogą wpływać na rozwój przedsiębiorstwa. Analiza ta nie zajmuje się mikroekonomicznymi czynnikami otoczenia, które choć również znajdują się poza przedsiębiorstwem, są specyficzne dla sektora działalności przedsiębiorstwa.




  °Analiza SWOT: badanie otoczenia wewnętrznego i zewnętrznego, które pozwala na określenie mocnych, słabych stron, szans i zagrożeń związanych z konkretną firmą.




  WSTĘP




  Powstanie biznesplanu zbiega się z rosnącym pragnieniem ustanowienia i zapewnienia pewnej stabilności, zwłaszcza w zakresie finansowania, dla nowego przedsięwzięcia (realizacja projektu, utworzenie przedsiębiorstwa itp.). Aby opisać przyszłą sytuację projektu biznesowego, mając na celu jego realizację, potrzebny jest biznesplan. Szczególnie w latach siedemdziesiątych - okresie, w którym nastąpiło mnożenie się kryzysów i zmian międzysektorowych (z powodu kryzysów naftowych i pojawienia się komputerów) - narzędzie to stało się niezbędne do skutecznego rozpoczęcia i prowadzenia firmy. Pozwala ono użytkownikom przyciągnąć uwagę decydentów, menedżerów, bankowców itp. Są to wszyscy potencjalni interesariusze, którzy - jeśli dostrzegą potencjał zysku - mogą zechcieć zainwestować w projekt.




  DEFINICJA MODELU




  Biznesplan dostarcza informacji menedżerom, udziałowcom i potencjalnym kredytodawcom, dostarczając przeglądu (nowej) firmy, jej modeli rozwoju, wyborów strategicznych i otoczenia. Konkretnie, dokument ten opisuje głównie:
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