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Semua hak dilindungi undang-undang.



  
Setiap pelanggaran akan dituntut sesuai dengan hukum.



Tidak ada bagian dari publikasi ini yang boleh direproduksi,
disimpan dalam sistem pengambilan, atau ditransmisikan dalam bentuk
apa pun atau dengan cara apa pun, elektronik, mekanis, fotokopi,
perekaman, pemindaian, atau lainnya, kecuali sebagaimana diizinkan
oleh hukum UE dan AS.

Stefano Calicchio dapat memberikan, dengan pembayaran, izin
untuk mereproduksi sebagian yang tidak melebihi seperlima belas
dari volume ini. Permintaan harus dikirim ke alamat e-mail berikut
ini:


  
calmail@hotmail.it





  
Informasi hak cipta



Penulis: Stefano Calicchio 


Hak Cipta: © Lisensi Standar - Semua hak atas
karya dilindungi undang-undang. 
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Selama dekade terakhir, saya telah menjelajahi dunia pemasaran
musik secara menyeluruh dan semua pengetahuan yang terkait
dengannya. Saya telah membolak-balik halaman manual pemasaran
terkenal dan niche, membaca ribuan penelitian dan studi universitas
dan membuat banyak studi mendalam bibliografi. Akhirnya, saya
menerapkan teknik yang paling sesuai dengan tujuan, menambahkan
"trik perdagangan" yang berasal dari pengalaman pribadi saya,
sehingga menyempurnakan hasilnya.




Semua ini membawa saya pada kesimpulan yang sangat menarik dan
indikatif. Di era internet, wikipedia, dan pengetahuan universal
dan bersama, ada banyak penelitian tentang cara menulis dan membuat
musik, tetapi hanya ada sedikit materi yang dapat menjelaskan
secara efektif bagaimana mempromosikan karya musik seseorang. 



Oleh karena itu, manual ini dibuat dengan tujuan praktis: untuk
menyediakan alat yang dibutuhkan musisi independen untuk
mempromosikan karya musik mereka dengan mudah. Kemudahan yang
berasal dari kemungkinan besar yang ditawarkan oleh web, sebuah
platform penjualan global yang dapat diakses dengan biaya yang
sangat rendah bagi siapa saja. Sebuah revolusi juga dan terutama
untuk dunia musik, karena untuk pertama kalinya dalam sejarah
ekonomi modern kita, musisi benar-benar memiliki kemungkinan untuk
menjual langsung kepada penggemar karya kreativitas mereka, tanpa
perantara.



Apabila Anda tahu cara berhasil melaksanakan proses ini, Anda
memasuki mekanisme virtuoso, di mana musisi mendapatkan persentase
yang lebih tinggi dari karyanya dan membutuhkan lebih sedikit
penjualan untuk mempertahankan gairahnya. Pada saat yang sama,
pembeli menghemat pembeliannya dengan menghilangkan rantai industri
klasik.



Di pasar musik tradisional, biaya distribusi mau tidak mau
memaksa pilihan pembeli, karena industri perlu sangat selektif
ketika memilih musik dan hanya dapat menginvestasikan anggaran yang
signifikan dalam sejumlah kecil kasus. Ini adalah fenomena
blockbuster dan tangga lagu, yang semua orang sangat mengenalnya.
Di sisi lain, mekanisme khusus ini tampaknya membuat sebagian besar
musisi tidak dapat mengakses saluran distribusi tradisional. 



Berkat internet, banyak hal berubah dengan sangat cepat. Saat
ini, siapa pun dapat menghasilkan rekaman berkualitas tanpa
peralatan yang sangat mahal, menjualnya secara langsung di web dan
mengendalikan nasib mereka sendiri.



Tetapi untuk berhasil dalam semua ini, Anda perlu memahami
prinsip-prinsip pemasaran musik online dan tahu cara menerapkannya
dengan benar. Panduan ini akan menjelaskan bagaimana menyusun
rencana pemasaran Anda, memberikan karya musik Anda visibilitas
yang mereka butuhkan untuk menonjol.



Oleh karena itu, terapkan dengan percaya diri indikasi yang
terkandung dalam buku ini untuk mulai melihat hasil pertama dalam
waktu singkat. Bahkan, di halaman-halaman berikut ini Anda akan
diberikan strategi terbaik dan metode yang sangat spesifik untuk
mempromosikan musik Anda secara langsung di web.
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Berkat internet, saat ini setiap musisi independen memiliki pasar
bernilai miliaran euro di mana mereka dapat mendistribusikan dan
menjual musik mereka. Dalam bab ini, kita akan melihat bagaimana
menggunakan revolusi musik digital yang hebat untuk mengubah hasrat
Anda terhadap musik menjadi sumber penghasilan.
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Menjual musik Anda secara langsung di web bisa menjadi aktivitas
yang sangat menyenangkan dan bermanfaat, tetapi pada saat yang
sama, hal ini membutuhkan pengembangan keterampilan penjualan yang
tidak hanya di bidang musik.




Ketika seseorang menghubungi saya dan menanyakan bagaimana cara
mengembangkan penjualan karya musiknya di internet, hal pertama
yang saya jelaskan adalah, bahwa proses penjualan sama sulit dan
melelahkan seperti halnya produksi karya.



Jika tidak demikian, maka tidak perlu ada manual ini, tetapi
juga tidak akan menjelaskan mengapa salah satu area yang paling
penting dan paling sadar anggaran dari setiap label musik adalah
pemasaran. 



Jadi hal pertama yang harus dipahami adalah bahwa internet tidak
akan secara ajaib memberi Anda banyak penjualan segera setelah Anda
merilis album musik baru. Untuk mencapai hal ini, Anda akan
membutuhkan keterampilan dan pengetahuan khusus, dan pada saat yang
sama Anda perlu bekerja keras pada rencana pemasaran Anda.



Bagi siapa pun yang memutuskan untuk benar-benar berkomitmen
pada jalur ini, kabar baiknya adalah, hampir semua studi e-bisnis
dalam industri ini memastikan distribusi musik secara langsung di
internet sebagai pasar digital terdepan di abad baru.



Masalah terbesar bagi musisi yang baru muncul bukanlah kualitas
atau gaya musiknya, tetapi kurangnya audiens yang cukup besar untuk
mendapatkan umpan balik yang menarik, baik dari segi gaya musik
maupun pendapatan finansial. 



Kurangnya pengetahuan khusus dalam pemasaran adalah penyebab
dari banyak masalah terkenal yang dialami oleh banyak musisi baru.
Oleh karena itu, manual ini bertujuan untuk membuka mata Anda
terhadap beberapa kemungkinan solusi di web. 
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Internet telah sangat mengubah model distribusi musik: sekarang
sangat demokratis melalui distribusi baru pendapatan royalti ke
bawah. Berkat toko-toko online yang besar (misalnya iTunes dan
banyak lainnya), sekarang dimungkinkan bagi musisi mana pun untuk
memproduksi sendiri musiknya dan mendapatkan penghasilan yang
nyata.




Pada saat yang sama, proses ini telah berkontribusi untuk
mempertanyakan institusi dan profesional yang berjuang untuk
mempertahankan relevansi yang sama dalam ekosistem musik. Dengan
demikian, semua staf yang sampai kemarin memadati kantor pusat
perusahaan rekaman besar dapat dengan mudah digantikan oleh
beberapa orang yang membentuk label independen, dengan keuntungan
fleksibilitas dan efektivitas yang lebih baik dalam beradaptasi
dengan perubahan selera musik publik yang memusingkan.



Kata kunci untuk mendapatkan keuntungan dalam musik tampaknya
telah menjadi akses ke web, sebuah dunia baru yang nyata yang bagi
musisi independen kecil memiliki banyak hal untuk dibagikan dengan
metafora penemuan Christopher Columbus di Amerika. Banyak ahli dan
pemimpin opini yang termasuk dalam dunia musik mengira mereka akan
menemukan di cakrawala tempat yang sudah dikenal, 
Hindia; pada kenyataannya benua ini benar-benar baru dan
belum dijelajahi.



Inilah bagaimana keterampilan sebelumnya yang menjadi ciri khas
musisi sukses 10, 20 atau 30 tahun yang lalu, telah sangat berubah.
Saat ini, mereka yang ingin menjadikan musik sebagai profesi yang
menguntungkan, harus memberikan aksesibilitas komputer untuk kreasi
mereka, memungkinkan penggemar mereka untuk mengeksploitasi media
yang sangat mereka cintai: internet. 



Ini berarti memiliki pemahaman yang luas tentang alat bantu yang
ditawarkan oleh web 2.0 dan mengetahui cara menggunakannya untuk
meningkatkan peran Anda sebagai seniman kepada publik. Bahkan, dari
pembeli yang bersemangatlah titik balik yang paling penting datang.
Dialah yang secara mendalam mengubah praktiknya dalam membeli dan
menikmati musik.



Saat ini mereka yang membeli musik pertama-tama ingin
mendengarkan karya tersebut secara streaming, menonton video di
youtube dan berinteraksi dengan artis musik di dinding facebook
atau instagram. Jadi, seperti yang jarang terjadi dalam sejarah
budaya, tidak hanya para musisi besar, tetapi juga semua musisi
independen kecil yang pada waktunya akan memahami lompatan besar
yang diizinkan ke sektor distribusi musik dari web akan mendapatkan
keuntungan. 



Tantangan yang tidak hanya berguna untuk mendistribusikan
pendapatan dari sektor ekonomi yang besar ini dengan cara yang
lebih demokratis, tetapi juga untuk menawarkan kepada pembeli
tingkat penyesuaian dan kualitas yang sangat diperlukan untuk
sukses. 
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