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	Nos dois primeiros dois e-book, Rico na Amazon vendendo e-books e campões de vendas na Ebay, ilustrei para vocês dois métodos infalíveis para otimizar as vossas vendas numa ou noutra loja mediante a proposta, indiferentemente, da info produtos ou de produtos físicos.

	Relembro-vos que a minha experiência pessoal leva-me a pensar que a Amazon seja uma ótima oportunidade para a venda de e-book e da info produtos. Descartá-lo-ia se quiserem vender produtos de qualidade, porque no fundo a Amazon não perdeu a sua velha máxima de Grande Bazar aberto a todos e onde não existem verdadeiros parâmetros de qualidade. Opostamente, a Ebay é uma boa plataforma para a venda de produtos físicos, mesmo de boa qualidade, e onde o sistema (real) de feedback permite aos vendedores excelentes para ganhar espaço e granjear uma boa fama ou aos péssimos vendedores para enforcar-se sozinhos no tempo.

	Nesta fase surge quase automática a pergunta: vender, sim. Mas o quê? Quais são os produtos que vendem realmente e que ainda hoje, na época da internet, permitem obter bons ganhos?

	A internet é efetivamente uma arma com dois gumes: de um lado é um oceano de propostas e possibilidades, um verdadeiro maná para os compradores. Do outro a sua mesma natureza de oceano “afoga” um pouco todos os vendedores, que dificilmente e sem dúvida com grande dificuldade conseguem “vir à superfície”. Tantas pequenas gotas que formam uma verdadeira parede de água entre elas e os possíveis compradores. Vender, hoje mais do que ontem, é uma autentica arte, que requer habilidade, experiência, bons produtos...mas também e sobretudo o conhecimento das novas estratégias de venda, aquelas da internet, que são capazes de levar o vendedor ao auge, com chorudos ganhos; mas também podem precipitá-los nas pocilgas, impedindo a eles de ter uma boa visibilidade. 

	Aqui está pois uma ajudazinha deste e-book que, espero com simplicidade e sem maçar-vos, ilustrar-vos-ei as categorias de produtos que registam anualmente ótimas vendas, que não passam de forma alguma da moda ou que permitem mesmo assim de manter-se num registo de entradas aceitáveis e suficientemente rentáveis. É deduzido que, quer vendam online quer tenham um aloja física, abrir um bom sítio web onde publicitar os vossos produtos vem a ser uma prioridade!

	Para cada categoria, dezoito no seu todo, elenquem em ordem de vendas a partir do 18º lugar até ao primeiro, oferecer-vos-ei tags válidos, palavras-chaves excecionais e estratégias infalíveis para otimizar as vossas vendas e saberem guiar a vossa barca com mestria no oceano da internet.

	Algumas destas categorias são sazonais, ou seja registam picos de vendas em alguns períodos do ano que, claramente, irei elencar para vocês. É o caso, a título de exemplo, uns brinquedos para crianças que vendem muito principalmente no Natal; ou do boom de vendas dos produtos para a horta na primavera. Todavia, todas as categorias elencadas não descem de maneira nenhuma abaixo do nível mínimo de vendas considerado rentável para um vendedor: portanto, para algumas terão picos pela positiva, jamais pela negativa. Então estão prontos? Partimos!

	P.S: intencionalmente, dividi o livro em três partes, para que quem está interessado à venda de única ou algumas categorias possa adquirir o pequeno volume alusivo. As categorias de produtos estão subdivididas a partir das menores até às maiores, em grupos de 6. Para bem dizer nas cover dos e-books irão encontrar o elenco das categorias que serão conforme as circunstancias tratadas.

	Portanto no primeiro e pequeno volume irão encontrar os produtos que se vendem mais a partir do décimo oitavo ao décimo terceiro lugar.

	No segundo pequeno volume irão encontrar os produtos que se vendem mais a partir do décimo segundo ao sexto lugar.

	No último pequeno volume irão encontrar os produtos mais vendíveis a partir do quinto ao primeiro lugar.

	Estará sucessivamente disponível também o volume completo, que irá abranger todas as categorias, desde o primeiro ao décimo oitavo lugar.

	Espero de ter sido claro e de ter feito algo apreciável a quem se calhar não está interessado em todas mas apenas em algumas das categorias de produtos que se vendem mais.

	Adquirem-nos todos, estes e-books: vos garanto que eles nascem a partir das experiências reais, rodadas, suscetíveis a poucas variações. Portanto é possível que os livros e os jornais que poderão encontrá-los se calhar um dia ao décimo quinto lugar nas vendas e o vestuário ao terceiro mas, volto a repetir, as variações são realmente irrisórias.

	Então...boa venda a todos!
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	Não há que espantar-se posto que os livros e magazines estejam na última posição na categoria dos produtos que vendem mais. Que fique bem claro, entre milhares de categorias possíveis de venda uma décima oitava posição é de todas as formas Satisfatória. Os livros e os jornais (ou magazines, bandas desenhadas, etc.) vender-se-ão sempre, entre altos e baixos, e não passarão de maneira nenhuma da moda. Apesar da incultura propagandista.

	Todavia lê-se menos relativamente a ontem. E a concorrência dos e-books não favorece às vendas. Os e-books e as info produtos são uma coisa fenomenal, e de facto, pessoalmente, aconselho vivamente para vende-los. Todavia baixam claramente o custo de produção (que equivale a zero), podem-se duplicar e por isso são objetos da pirataria, e sendo alta a proposta, em alguns sectores poderiam não ser absorvidos suficientemente. 

	Todavia existem uns nichos extremamente profícuos que já ilustrei para vocês no e-book Rico na Amazon vendendo livros e a que ilustrar-vos-ei ainda mais detalhadamente dentro de algum tempo com um e-book dedicado exclusivamente, entretanto a enormidade da proposta abate notavelmente a margem de lucro. 

	Diferente do caso dos livros de papel, que são claramente em ascensão. Mas aqui, dado o excessivo custo de produção que denuncia a Amazon (que na pratica estampa livros mesmo para a editora nacional e internacional), para além do Pay for use das bibliotecas (que oferecem leituras online dos livros a poucos cêntimos de euros) e os serviços por subscrição (que oferecem a possibilidade de ler milhões de livros mediante um pagamento por empreitada por mês) os ganhos para os vendedores são realmente mínimos. Fica ainda assim a possibilidade de enriquecer-se com os e-books, porque se é verdade que são tantos, o seu custo de produção é exíguo e aqui dispara o rendimento sobre a qualidade.

	Será pois tarefa do vendedor oferecer ao público também uma qualidade suficiente e não só livros ruins que deixam o tempo que encontram.

	O mercado dos livros em papel entretanto não acabou, só que está a tomar a nova direção: apesar da digitalização dos livros do domínio público e o monopólio da reprodução da Amazon, ficam para sempre nichos interessantes como aquele dos livros usados, que está em autentico aumento, ou ainda mais aquele dos livros raros e valiosos, que encontram um público de estimadores dispostos a pagar bons tostões para açambarcar um livro de coleção. 

	Assim sendo, o meu conselho é: se quiserem ter bons ganhos vendendo livros optem pelos e-books e as info produtos, se quiserem fazer dinheiro a breve trecho com a quantidade. E livros raros, para colecionar ou também bons livros usados em papel se quiserem oferecer a qualidade e registar ganhos a longo prazo. 

	Isto porque as plateias são diferentes: 

	Os estimadores precisam de vendedores honestos e sobretudo fiáveis, para ter a segurança  a fim de não serem embarrilados. Mas a confiança requer tempo e o vendedor precisa dela para ganhar uma boa fama. 

	Todavia, uma vez conquistada a confiança do comprador, saibam que a fidelidade é igual a 100%. 

	Os vossos compradores não largar-vos-ão mais e, se vierem a ficar satisfeitos pelos produtos comprados convosco, irão passar a palavra e irão conquistar público. Em outras palavras, a qualidade e a seriedade permitem chorudos ganhos...mas no tempo.

	Contraditoriamente, oferecer quantidades avultadas de e-books de parca qualidade a um preço claramente concorrencial (e isto é sempre possível, dado o custo praticamente zero de produção) far-vos-á ganhar muito, muito bem no início, mas se não estarão em condições de seguir as tendências e as modas, no tempo irão registar ganhos cada vez mais baixos.

OEBPS/nav.xhtml

    
  
    		Prefácio


    		18ª Posição. Livros e Jornais


    		17ª Posição. Filmes


    		16º Posição. Joias e Preciosidades


    		15ª Posição. Música


    		14ª Posição. Brinquedos


    		13ª Posição. Software


    		NOTAS LEGAIS


  





OEBPS/Fare_soldi_vendendo_le_cose_giuste_vol._1_COVER_PORTOGHESE_ok.jpeg
Fazer Dinheiro

Vendendo As Coisas Certas

Traducao Portuguesa de
ADERITO FRANCISCO HUO

Volume 1

>





OEBPS/75px-Copyright.svg.png





OEBPS/online-shopping-6404106_1920.jpeg





OEBPS/online-shop-7089894_1920.png





