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Prefácio

	 

	Olá a todos! Se tiverem adquirido o primeiro volume da série saberão que agora iremos tratar das categorias de produtos mais vendíveis, a partir da décima segunda até à sexta posição. Como sempre dar-vos-ei conselhos uteis e ótimas “dicas” para escolher a categoria quanto a vocês mais correspondente, e os métodos eficazes para vender tudo e bem.

	Para ser claro: não há nada de milagroso em saber vender. Ele é fruto de habilidade, mas também de constância e tenacidade, qualidades essenciais se quiserem tornar-se um bom vendedor e não digo enriquecer-vos, mas ganhar bem e estavelmente.

	Quer tenham uma loja física quer online estes pequenos conselhos ser-vos-ão sem sombra de dúvida úteis. Explorem e irão ver que não vão se arrepender.

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	 

	
12ª Posição. Artigos para as Festas
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	Não é um mistério o facto de que estes tipos de produtos fluam à larga. Não somente festas para crianças e Halloween, mas ousaria dizer que este é um sector totalmente em crescimento, que abarca dentro de si também categorias especificas de criativos e artistas que poderão propor à vossa clientela e da qual ganhar um Bónus económico pelas suas prestações. Portanto, além dos vossos produtos, poderão oferecer uma gama infinita de alternativas às habituais festas e isto proporcionar-vos-á muitos clientes. Vamos dar livre curso à fantasia, pois!

	 

	 

	Por que o público compra um produto similar? Qual é o estímulo que o instiga a fazê-lo?

	Pois bem, esta é uma pergunta fácil. Fazem-se festas para divertir-se, para festejar uma ocasião, para encontrar pessoas.

	Por sorte hoje os tempos estão a mudar e a palavra Festa não se correlaciona mais apenas aos Aniversários ou Comunhões. Hoje as Festas fazem-se muitas vezes, muitíssimas vezes e sempre mais. Não ocorre que haja O Festejado, e basta às Festas exclusivamente para crianças! Hoje ajunta-se mesmo até para dançar, entreter as pessoas...e fazer novos encontros. A barreira da idade? Quebrada. Os idosos participam com todo o gosto, e não só às festividades do próprio aniversário do matrimónio. Depois da Covid, o entusiasmo de encontrar-se em conjunto está levando a um verdadeiro aumento das Festas e nesse sentido de tudo o que a elas está correlacionado. Está claro que há também períodos de picos, tipo Halloween, o verão e as Comunhões. 

	Mas vos garanto que, se souberem estimular, bem cedo à gente agradará a ideia de festejar com frequência e bem. Se no inverno faz-se no lugar fechado, no verão faz-se no espaço ao ar livre. Se as discotecas fecham, ajunta-se nos círculos privados. E o que dizer dos ginásios com o catering? Numa palavra, um verdadeiro maná do céu que apresenta pouquíssimas diversificações. Atualmente a concorrência não irá vos desapontar. Puxem apenas pela cabeça para encontrar o artigo mais adequado, propor aquele tendencioso e um bando de artistas e animadores que dão brio e entusiasmo às festas dos vossos clientes.

	1º Motivo. O inabalável festejo da Ocasião. Nunca passará da moda e requer artigos e produtos que colocam sempre em primeiro plano o Festejado, com os outros de segundo plano. Neste caso seguir as preferências do protagonista são imperativas. E elas mudam em conformidade a idade.

	2º Motivo. Entreter as crianças. Seja Natal ou festa da Assunção, entreter as crianças é sempre uma necessidade e um prazer para os progenitores e um grande compromisso para os profissionais do sector. 

	Se quiserem um conselho neste campo NÃO SE PODE VACILAR. Ofereçam material atoxico, adequado às idades das crianças, que não contenha substâncias perigosas e que sejam suficientemente grandes para não poder engoli-las. E se sugerirem um animador, que seja sério, com experiência e muito paciente. Basta pouco para que a festa degenere em tragedia, quando as crianças forem muitas. Logo, material de ótima qualidade, a todos os níveis!

	3º Motivo. Entreter a si próprios e aos amigos, travar novos conhecimentos. Os jovens, sobretudo, amam fazer festas em discotecas, caves, em ginásios e em todos aqueles lugares onde possam ajuntar-se em santa paz para conhecer-se, namorar...e apalpar-se um pouco. Às tantas alguém ficará escandalizado mas, com a condição de não exagerar, um pouco de bom sexo é preferível do que a droga e álcool, não acham? E depois, quem de nós nunca aproveitou algumas festas para ter muita intimidade com a pessoa amada? As festas não se fazem eventualmente também para isto? Neste caso a vossa tarefa será ao todo repouso: o entretenimento, os rapazes o farão sozinhos, vocês limitam-se a fornecer luzes coloridas, refletores, jogos de agua...e um bom serviço de catering.   

	Há pois um nicho para não subestimar: as Festas da aldeia, que por sorte estão a voltar, depois do encerramento da Covid. Se conseguirem engatar as administrações locais e fornecer ótimos serviços de iluminações, boa comida e artigos divertidos, como também propor excelentes artistas, abrir-se-á diante de vocês um mundo infinito de possibilidades, que poderiam renovar-se todos os anos. Engatem-se às pro Loco: aqui terão alguma maçada, mas se conseguirem vocês irão tirar proveito, eles também e mais farão por outro lado uma belíssima figura...que num povoado é a coisa que conta mais.

	Outro nicho: os Encontros de cambistas, de cuckold...numa palavra, de sexo. São cada vez mais difundidos e é uma moda que está a afirmar-se. Aqui claramente o género de artigos solicitado flui muitas vezes nos sex toys e num certo género de roupa...mesmo assim há espaço também para quem tenha que fornecer apenas artigos para o entretenimento e o catering. 

	No que tange a solicitação de artistas...ora pois, esta é um nicho onde é preciso especializar-se e com galhardia e reserva. Mas tira-se proveito. A escolha cabe a vocês. Os produtos que se deve oferecer são praticamente infinitos. Eles variam um pouco, um do outro e só no estilo. Uma festa para crianças irá necessitar claramente de artigos ligeiramente diferentes daqueles para uma festa de graduação, mas a substancia será sempre a mesma.

	1º Motivo. Festejo da ocasião. Pequenas velas, prendas como surpresa, luzes coloridas, Cartões de parabéns, Flores, Velas, Grafitos, Papel presente, trombetas e cotilhões, Bomboneiras, Trajes, Pratos de papelão, chapeuzinhos para festas, brincadeiras, Penduricalhos, Saquetas de rebuçados, Balões, Decorações para bolos/gelado, Material escolar...e assim por diante. 

	2º Motivo. Entretenimento para crianças. Aos supracitados acrescentem o que se pode encher, jogos de agua, bonecos, mimos como surpresa, encenação de marionetas, balãozitos para manipular, instrumentos musicais...e eventual aluguer de brinquedos por fazer ao ar livre, baloiços, carrosséis, futebol de mesa, tapetes em forma de mola, gaiolas com bolinhas...ou jogos de mesa, quadros, cores pintáveis com os dedos, bonecas...em suma, a lista continua.

	3º Motivo. Entretenimento juvenil ou para travar conhecimento. Aqui entra sobremaneira em jogo a idade dos participantes. Os jovens irão precisar de objetos alegres e românticos, boa musica...mas também de bilhetes e pequenas placas coloridas de sinalização, copos luminosos, globos para discoteca e boas coisas para comer. Os mais grandinhos irão apostar na atmosfera, portanto luzes difundidas uniformemente e boa comida, mas também quinquilharia para ofertar, artistas, e quiçá cartas em pergaminho sobre as quais terão escrito pensamentos de amor ou poesias. As festas na piscina são cada vez mais difundidas: adaptam-se. Os jogos de água? Agradam a todos. Não irão acreditar, mas cada vez mais pessoas dirigem-se aos vendedores de artigos para as festas para...os fogos pirotécnicos. Se não tiverem as justas licenças procurem sempre uma lista de alguém que faz os fogos como profissão e não vacilem. 

	Quais são as eventuais categorias ou subcategorias deste produto, das quais poder alcançar como complemento?

	Já falamos praticamente delas. Na prática as Festas precisam destas coisas:

	Uma estrutura adequada, se não se usa a própria casa.

	Um apetrechamento cénico, quiçá temático. 

	Uma boa iluminação, muito cenográfica.

	Boa comida, e daí um buffet ou um serviço de catering.

	Artigos adequados ao tipo de festejo: o bolo, se é um aniversário. Os artigos que se podem encher se forem crianças. Mas também os pergaminhos, quando se trata de uma graduação. As taças, quando se trata de festas desportivas. Em suma, estamos entendidos.

	Entretenimento. Pois artistas, que podem ser animadores, cantores, ilusionistas, manipuladores de balãozitos... Mas também filmes, ecrãs gigantes, karaoque... E lojas de brinquedos, para grandes e petizes.

	Musica. Daí colunas, altifalantes, técnicos-áudio, palcos móveis, etc.

	Tudo o que faz parte destas subcategorias pode ser fonte de novo ganho. Tenham sempre relações colaborativas com agências de espetáculos, técnicos de luz, profissionais do sector que possam satisfazer todas as exigências. E depois engatas-te com estruturas alternativas não excessivamente custosas, tabernas, cantinas, discotecas, vivendas de privados dispostos a alugar alguns espaços ao ar livre...e por que não? Também castelos.

	E depois tipógrafos, serviços de catering (hoje é necessário ter um cozinheiro na própria casa que cozinhe para todos). Pastelarias, lojas de bomboneiras e placas e gerentes de streetfood. Muitos hoje preferem servir-se destas camionetas que chegam ao jardim já organizados e das quais os hospedes podem adquirir sandes e bebidas. Ou geladarias ambulantes, carrinhos de mão com batatas fritas e popcorn, algodão doce. Sigam as correntes alternativas: são as mais apreciadas.

	Como posso atrair o cliente para comprar comigo, mais que com os outros?

	O facto de que tu tenhas um sítio web ou uma vitrina para enfeitar, não perder de forma alguma de vista uma coisa: as festas são ocasiões de diversão, onde tem a primazia os jogos, luzes, cores e emoções. A tua loja terá que representá-los ao máximo, atrair com a promessa de relaxamento e satisfação. 

OEBPS/cover.jpeg
TRIZIA

Tradugido Portuguesa de
ADERITO FRANCISCO HUO





OEBPS/qokx_44mr_180710.jpeg





OEBPS/image.png





