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			“Você nasceu para dar certo”.  Sem sombras para dúvidas é um título emocionante e cultivado. O conteúdo deste livro abriu e continua abrindo as mentes falidas, sobretudo daqueles que mantêm zonas cinzentas em seus projectos de vida. Este número 2 produzirá o efeito continuado do primeiro projecto e assim auxiliar as pessoas para uma atitude mais digna e inovadora.

			Dr. Abílio Gericota Júnior

			Ex­-Director Geral do Puniv Cuanza Sul – Angola

			Quadro e Membro do Conselho de Direção do Instituto Nacional de Petróleos

			Muito selecto para quem o conhece, MM tem o dom de ser explosivo quando se pronuncia e discursa sobre algo. Pessoas assim contribuem para um mundo melhor, ajudam­-nos a desenvolver o nosso potencial.

			Mais voltado para os negócios, este volume é especialmente para quem sente que a sua vida está parada e precisa de uma alavanca, precisa dos segredos para vencer.

			Sandra Rocha

			Docente e Mestre em Paleontologia pela Universidade de Nova Lisboa

			Apaixonada por temáticas motivacionais 

			e empreendedorismo

		

	
		
			Os leitores têm em sua posse um dos maiores livros já escritos sobre autoajuda, motivação e empreendedorismo; cada segredo revelado significará um passo dado na sua viagem rumo ao seu desenvolvimento pessoal e às vitórias, cada linha lhe mostrará que na verdade dentro de si há tudo o que precisa para vencer.

			Dr. Pascoal Joaquim Diango

			Docente Universitário

			Bispo e Líder de uma das maiores Igrejas no Cuanza Sul, Angola, com aproximadamente 20.000 membros
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			PREFÁCIO

			Li intensamente a obra intitulada “Você Nasceu Para Dar Certo #2. Grandes Homens Têm Grandes Segredos”, de autoria de Manuel Monteiro. Recomendo vivamente a todos amantes da literatura a darem uma olhada nela, por quanto o seu conteúdo inspira à realização de exercícios práticos e tem pendor predominantemente didático, com uma linguagem de escrita apuradamente canónica, clara e com uma acessibilidade inconfundível. 

			O autor elucida e aborda, em poucas palavras, temas que nitidamente parecem complexos para quem não domina efetivamente essa matéria. Porém, neste livro, para além do autor desvendar segredos para tornar­-se em bom empreendedor, conduz­-nos também em pistas que, certamente, podemos concretizar os nossos sonhos de investidores de sucesso.

			Observe­-se, no entanto, que Manuel Monteiro (ou simplesmente MM) é um jovem empreendedor que emergiu muito recentemente na arena da literatura angolana e internacional, mas a maneira eficaz de abordagem dos vários temas, sobretudo aqueles ligados ao ramo do empreendedorismo, tem sido à sua particularidade ímpar que lhe tem permitido, indubitavelmente, cativar a maior audiência de vários leitores, isto é, homens renomados e intrinsecamente relacionados com o universo económico­-académico. 

			Bem­-haja!

			Jaime dos Santos, professor de carreira, com mais de 30 anos de experiência. Actualmente, para além de leccionar a disciplina de Organização e Gestão Industrial, é também responsável pelo Gabinete de Inserção na Vida Activa do Instituto Nacional de Petróleos no Cuanza­-Sul, e reside em Luanda.

			Outubro, 2020

		

	
		
			PARA QUEM É ESTE LIVRO?

			Este livro é para todos os que têm o desejo de vencer na vida, aqueles que almejam alcançar altos níveis de sucesso, este livro é para todos que queiram tornar­-se em verdadeiros empreendedores e para todos que desejam que as suas ações tenham um impacto positivo nas sociedades onde estão inseridos. Este livro é para si, que tem poucos recursos, mas tem o sonho de empreender, este livro é para os que queiram começar a desenvolver fontes extra de rendimentos além do salário, a fim de dar uma maior celeridade aos seus projetos, mas infelizmente não sabem por onde começar. 

			Este livro é para qualquer pessoa que um dia começou um negócio, mas que por algum motivo o negócio foi abaixo, mas deseja recomeçar, só não sabe como o fazer. Este livro é para toda a pessoa, empreendedor e empresário que já está num bom ritmo e já atingiu um nível aceitável, mas que deseja ir mais longe, este livro lhe ensinará os segredos que as grandes multinacionais e empresas globais, como a Apple, a McDonald´s, a Mercedes, e muitas outras, usam para crescerem em todo planeta. 

			Este livro também servirá como um material suplementar e prático para todo estudante tanto do ensino universitário como do ensino médio que esteja nos cursos de gestão de empresas, administração empresarial e empreendedorismo. Este livro traz ideias práticas, criativas, inovadoras e estimulantes para os estudantes de curso de mestrado nestas matérias.

			Ao ler este livro receberá a motivação certa para dar certo. Aprenderá os segredos que o ajudarão a sair de pequeno para grande, de bom para melhor, do nada para muito e de empregado a empreendedor. Portanto, os grandes objetivos desse livro são:

			
					Fazer de si um empreendedor, e não simplesmente um funcionário

					Fazer de si um empregador, e não um eterno empregado

					Levá­-lo a ir dar empregos, e não somente procurar emprego

					
Levá­-lo a contribuir para o seu país, e não só pedir ajuda  do país


					Prepará­-lo para ajudar o mundo, e não esperar do mundo

					
Ajudá­-lo a crescer com o motivo certo 


					E mostrar­-lhe que nasceu para dar certo

			

		

	
		
			O QUE ACONTECEU NA MINHA SALA DE ESTAR

			Estive a ouvir uma das pessoas que eu considero das mais inteligentes e profundas do mundo, e que por isso o adotei como meu mentor internacional e, mais uma vez, surpreendeu­-me como uma pergunta retórica provocadora:

			– Qual é o lugar onde se encontra a maior riqueza da terra?

			Wow! Uma boa pergunta, pois se soubermos onde a riqueza se encontre, penso que seria mais fácil adquiri­-la! A priori, pensei que soubesse a resposta, pois vivo num país riquíssimo em recursos naturais onde cada passo dado tem um potencial de riqueza, mas por outro lado, pensei, à semelhança de Angola existem vários outros países riquíssimos em África e no mundo com tantos recursos naturais. Então entendi que a resposta não era tão óbvia como se fazia parecer. Pois é específica, nos obriga a pensar em um lugar específico. 

			Perplexo, curioso, no entanto, continuei a ouvir a lição; a sua resposta a essa retórica chocou­-me mais do que a pergunta:

			– No cemitério!­- disse o meu Mentor! 

			– No cemitério?­- indaguei­-, até onde eu sabia só há lá corpos de pessoas sem vida. Como haveria de ser o lugar onde encontraríamos a maior de todas as riquezas?

			– Sim – ele continua, – Pois se tivéssemos que escavar os túmulos e olhar o que está dentro de cada um dos corpos que lá estão, encontraríamos muitos sonhos que nunca foram realizados, projetos que nunca foram concretizados, invenções que nunca foram inventadas, riquezas que nunca foram adquiridas, negócios que nunca foram começados! E a lista segue pois é grande!

			Minha alma se encheu de verdade e compreensão pela resposta sábia do meu mentor que, mais uma vez, com sapiência me convencia de uma verdade escafulada. No entanto, senti­-me um pouco intrigado.

			Sem sombra de dúvidas o meu mentor está certo, pois, por mais riquezas minerais que um país tenha, se não houver pessoas capazes de sonhar, projetar, encontrar, explorar e realizar para o benefício do mundo, essas riquezas continuariam com o mesmo valor do nada! Sim, só nas pessoas se encontram­- as possibilidades de exploração e produção dessas riquezas e a capacidade de usá­-las e disponibilizá­-las para benefício de outrem. Então, no homem existe a maior riqueza! Mas a minha inquietação continuava.

			Se no cemitério se encontra a maior riqueza dentro das pessoas mortas, então a nossa esperança para uma vida e um mundo melhor será uma miragem. Decidi então continuar a aprofundar­-me em pensamentos atiçados pela brilhante explanação do meu mentor e, para o meu alívio intelectual e espiritual, descobri outro lugar onde podemos encontrar também essa grande riqueza de que o meu mentor fez referência e é: 

			EM CADA PESSOA VIDA! YES! Em cada pessoa que ainda vive nesta terra! Jubilei pela sublime revelação.

			Sim, ainda existem aproximadamente 7.5 bilhões de pessoas vivas nesta terra e nelas também encontramos os sonhos que ainda podem ser realizados, os projetos que ainda podem ser concretizados, as invenções que ainda podem ser inventadas, as riquezas que ainda podem ser adquiridas, os negócios que ainda podem ser começados, e a lista continua da mesma forma.

			Wow! Que alívio. A retórica do meu mentor estimulou­-me a descobrir algo que pode mudar a vida de qualquer pessoa nesta terra e o rumo desse planeta. Isto é, se cada pessoa entender que dentro dela existe a possibilidade de realizar os sonhos, os projetos, as suas ideias de invenções, a aquisição de riquezas e o começo de negócios, as pessoas de certeza teriam a inspiração e a motivação necessárias para lutar, sacrificar, para tornar realidade tudo que sonharem e desejarem antes que morram e vão para o cemitério, a fim de diminuir a possibilidade de levar mais riquezas ao cemitério.

			Esse livro é outra prova do meu compromisso em ajudar a tornar realidade tudo o que as pessoas almejam alcançar enquanto vivem. Através do estudo e da aplicação desses conteúdos, o leitor sem sombra de dúvidas irá aprender como caminhar passo a passo rumo ao alcance de tudo que almeja para ser uma pessoa de sucesso enquanto vive.

			Logo no início, quero dar a oportunidade a cada leitor de escrever as coisas que acredita serem possíveis para alcançar enquanto vive, os alvos que almeja atingir, as metas de onde quer chegar, os sonhos que quer realizar, com os projetos que quer concretizar, com as invenções que quer inventar, com os negócios que quer começar, para que esse desejo não seja simplesmente sugerido pelo autor, mas que venha de dentro de si. 

			O objetivo desse exercício prático, ao começar a leitura, é para despertar a sua consciência que dentro de si já existe tudo que precisa para vencer e, ao descobrir e aplicar as sugestões propostas em cada capítulo, o leitor estará a usar todo o potencial de sucesso em si e a pô­-lo a funcionar para o seu próprio benefício e para beneficiar positivamente a sociedade em geral. 

			Um sonho é o potencial de uma vitória, de um sucesso e de algo que pode tornar­-se realidade, e quando escrevemos, demonstramos o nosso compromisso para realizarmos. Então, estimado leitor, desafio­-o a escrever alguns dos seus principais sonhos, projetos, ideias, invenções que quer fazer, riquezas que deseja, negócios ou qualquer sucesso que deseja alcançar. Ao continuar a leitura aprenderá os passos, princípios, leis e segredos para alcançá­-los

			Escreva 3 a 5  SONHOS / METAS / PROJETOS / ALVOS (na vida pessoal, profissional e nos negócios)

			____________________________________________________________________________________________________________________________________

			________________________________________________________________________________________

			_________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

			Muito obrigado. O leitor agora está pronto para começar a viagem para que tudo dê certo na sua vida usando os segredos contidos neste livro.

		

	
		
			PARTE I

			VOCÊ TEM TUDO PARA DAR CERTO 

		

	
		
			1– INTRODUÇÃO

			O tempo é propício, estamos no século ideal, o mundo continua a precisar de pessoas que sonhem, acreditem e empreendam, para se tornar num lugar autossustentável. Quem esperar mais do que deve, pode perder uma oportunidade singular de vencer na vida e ser financeiramente independente. Alcançar essa independência significa ser capaz de viver com o que ganha, sem recorrer as dívidas, é ter para si e conseguir ajudar os outros, é não só depender do salário e trabalhar para o dinheiro a vida toda, mas sim pôr o dinheiro a trabalhar para si e ser você, um dia, a fazer o seu próprio salário e a providenciar para os outros. 

			Empreender é também a grande alternativa para milhares de jovens africanos. Para quem não encontrou a satisfação no emprego, para quem não conseguiu um lugar na empresa que sonhou, para quem não estudou o suficiente para conseguir o que chamamos de bom emprego, para quem a sociedade nunca lhe sorriu com uma grande oportunidade, não precisa desesperar, há uma saída, existe uma alternativa, ela chama­-se EMPREENDEDORISMO. Essa deverá tornar­-se a sua nova e grande paixão se quiser desfrutar o amor maravilhoso de uma vida de sucesso. Mas há a necessidade de apaixonar­-se loucamente pelo empreendedorismo e ir atrás, e tem de se perder na grande paixão de empreender!

			Empreendedorismo é definido pelo Webfinance – Business Dictionary como a capacidade e a disposição para desenvolver, organizar e gerir uma aventura de negócio juntamente com os seus riscos com a finalidade não só de fazer lucros, mas melhorar a sociedade.

			É uma definição técnica, e muitas vezes o uso das técnicas dificultam o entendimento daqueles que têm o grande desejo de empreender. Por esse motivo, essa introdução apresenta uma definição simplificada que nos capítulos adiante o leitor poderá encontrar num conceito mais completo.

			Empreendedorismo é derivado da palavra empreender e empreender significa: EXECUTAR / FAZER / AGIR / PÔR EM ACÇÃO ou COMEÇAR ALGO. Só agimos se pensarmos, então Empreendedorismo poderá ser definido como: PÔR EM ACÇÃO AS NOSSAS IDEIAS PARA TRAZER SOLUÇÃO E IMPACTO POSITIVO. Essa definição pode ser apresentada como se vê na fórmula abaixo:

			Fórmula:

			Empreendedorismo = Ideias + ação 

			Se realmente o leitor tem um compromisso com o sucesso, e não quer ficar escravo de um salário até a sua morte, empreender deverá ser o seu amor. Empreender salvou jovens americanos, salvou jovens na antiga Europa, está a transformar a Ásia. Empreender está a salvar jovens africanos. Os segredos aqui revelados lhe mostrarão os passos fundamentais a tomar para começar a viagem de uma independência financeira. Este livro apresenta ideias que conduziram o começo e o sucesso dos grandes negócios em todo mundo. Ao aprofundar­-se nos conhecimentos disponíveis nesta obra, começará sem dúvidas a obter resultados fenomenais. Este livro vai apelar ao seu interior e ajudar a despertar as habilidades que já estão dentro de si para que comece a empreender com intenção, visão e missão. O leitor tem tudo para dar certo, vai aprender que a sua mente é o seu maior ativo, e que a mentalidade e que adota influencia em grande parte no seu sucesso como empreendedor, por isso este livro reserva para si estudos que o ajudarão a programar a sua mente para o sucesso e como mudar a sua identidade mental. Se mudar a sua mentalidade, irá mudar a sua vida.

			Todos nascemos com o potencial de empreender, cada um com uma particularidade muito própria, mas se nunca usarmos esse potencial, ele continuará adormecido dentro de nós. Você tem tudo para vencer, esse tudo é o potencial. O potencial é uma capacidade não usada, é tudo que você pode ter ou ser, mas que ainda não tem e nem é. É tudo aquilo que poderia ter feito, mas que ainda não está a fazer, destaca o Dr. Munroe. 

			Alguns homens na terra, de facto, usaram esse POTENCIAL. Mas a maioria ainda não está a usar, e se está, usa somente uma percentagem mínima. Os lugares onde alguns homens usaram esse potencial, os desenvolvimentos são visíveis, os lugares onde os homens ainda não usaram esse potencial, o subdesenvolvimento também é visível. 

			O propósito desse livro é de estimular os leitores a despertarem e a usarem esse POTENCIAL. E uma das formas mais comuns de o fazê­-lo é tornando­-se num EMPREENDEDOR. Empreender em qualquer área que possa trazer uma mudança positiva na sociedade. Fazer negócios constitui uma das principais formas de manifestarmos esse potencial.

			Negócio não é simplesmente comprar e vender para fazer lucros, é muito mais do que isso; negócio é usar o potencial para beneficiar um grupo, um país e o mundo. Imagina os grandes negócios internacionais – todos eles não só criaram lucros para os seus fundadores, mais essencialmente melhoraram a vida humana. Essa é a essência do Negócio – MELHORAR A VIDA HUMANA.

			Mas como então começar um Negócio quando os recursos são escassos? É o primeiro capítulo deste livro.

		

	
		
			2– COMO COMEÇAR UM NEGÓCIO COM POUCOS RECURSOS?

			1­ – PAIXÃO

			Busque fazer algo que realmente esteja apaixonado ou ame. Pense no que as pessoas fazem por amor e paixão – elas fazem loucuras! Na maioria das vezes as pessoas não medem o esforço, dinheiro, tempo nem o que as outras pessoas dizem, nem têm vergonha. As pessoas entregam­-se às suas paixões. Se observar com profundidade, estes são os obstáculos que uma pessoa precisa vencer quando pensar em empreender em qualquer área. A pessoa precisa estar completamente perdida na paixão de empreender que não se vai importar com o que as pessoas dizem, nem irá deixar que os poucos recursos o impeçam de começar. 

			O mesmo com uma ideia de negócio... não pensa que precisa somente de dinheiro para começar, dinheiro na verdade não constitui o elemento fundamental, a princípio a pessoa precisa apaixonar­-se loucamente pela ideia de empreender. Essa paixão irá romper até a barreira da falta de dinheiro. Se esperar ter dinheiro para começar, o que pode acontecer é que depois de ter o dinheiro, se não tiver uma grande paixão pelo que for empreender, quando o problema financeiro vier, não é se vier, mas quando vier, você irá parar, porque dinheiro foi a sua motivação de começar, então a falta de dinheiro será a sua razão para parar.

			‘’Se dinheiro for a sua motivação para começar, então  a falta do dinheiro será a sua razão para parar.’’ – Manuel Monteiro

			Mas se fizer algo porque ama de verdade, então mesmo com os problemas financeiros e barreiras ainda terá a força de continuar. Então, quando quiser começar um negócio, procura saber o que realmente gosta de fazer. E não faça só porque os outros estão a fazer, não faça por imitação ou porque está na moda ou mesmo porque tem dificuldades.

			‘’Tudo feito com amor traz lucro a posteriori, porque as pessoas sentem o que é feito com amor e são atraídas por isso e estarão dispostas a pagar.´´

			PENSA EM FAZER ALGO QUE REALMENTE GOSTE

			Todo negócio tem como finalidade o lucro, mas não é do amor ao lucro que surge um grande negócio. Para alguém suceder na sua aventura de negócio terá que escolher fazer um negócio daquilo que ele tenha uma forte paixão. Por isso é que chamamos aventura de negócio. Ninguém se aventuraria em algo que não goste de verdade, porque a paixão é que leva a pessoa a arriscar. Pensa em alguém que se apaixone pela primeira vez! O que realmente lhe faria arriscar e propor a jovem ou aceitar o jovem? O que o levaria a vencer o medo, da distância, até o medo do pior só para ver a pessoa amada? Mesmo com todos os riscos, ele lança­-se nessa aventura do primeiro amor. Porque a paixão é mais forte do que todos os contras.

			Assim é para começar um negócio; procura em si a coisa(s) que faz com maior gosto e paixão, sem obrigação, mesmo cansado faria. Isso poderá ser um talento natural ou adquirido, um hábito bom, uma forma de fazer algo muito bem. Se pensar profundamente, verá que poderá usar isso para servir a sociedade e a posterior tornar­-se no seu grande negócio.

			 

			Richard Branson disse no Artigo Five Secrets to Business Success (5 segredos para sucesso nos negócios) que ‘’Iniciar um negócio exige uma grande quantidade de trabalho duro, que exige uma grande quantidade de tempo. Portanto, é melhor que você faça algo que lhe divirta’’

			Quando Branson iniciou a Virgin no seu apartamento em West London, ele não tinha intenção de construir um império de negócios. Ele apenas queria fazer algo que gostasse e pagar as contas. Mas hoje ele é o dono de uma grande multinacional, a Virgin.

			‘’Não começa um negócio por amar o dinheiro, mas faça­-o por amar o que faz.’’  

			Não começa com o único objetivo de lucrar, mas sim para satisfazer o que gosta. Assim fará tão bem o negócio, produzirá tão bem os produtos, prestará tão bem os serviços que as pessoas irão gostar do que faz, apreciar os produtos, estarão tão satisfeitas que o recompensarão com dinheiro por oferecer algo feito com tanto amor.

			Há uma grande probabilidade de as pessoas gostarem do que é feito com amor, mas também existe uma elevada chance de desgostarem do que não é feito com amor. Se ler a história dos grandes homens de negócios e empresas multimilionárias e multibilionárias, concluirá que elas não vendem somente bens e serviços, mas essencialmente as suas ideias.

			Portanto, não faça porque todos estão a fazer, faça porque essa é a sua paixão. Se não fizer por paixão, irá desistir ao primeiro obstáculo que aparecer. Uma das razões de muitos negócios parados em África é porque começam com a motivação errada. Mas o leitor irá mudar esse paradigma. E eu, Manuel Monteiro, estou aqui para ajudar. 

			Timothy Brien. Fundador da Rainmaker e Especialista em Negócio Profissional para Executivos, no seu artigo Professional Report de 2010 intitulado O PODER DA SUA MARCA PESSOAL, diz que a ideia de negócio da Mercedes Benz é de fazer com que os seus clientes se sintam especiais. E a palavra que eles querem que todos associem aos seus carros é PRESTÍGIO. 

			 

			Contam os filmes e biografia de Steve Jobs que o seu sonho era fazer um produto que elevasse a classe das pessoas e que honrasse os grandes homens. E ele conseguiu. Todos os produtos da Apple estão associados a honra e ao alto nível. Uma simples pessoa que use um iphone, ou qualquer produto da Apple, sentir­-se­-á honrada e elevada. Ou seja, a pessoa não compra somente um telemóvel, ela compra a ideia de Steve Jobs: HONRA e ALTO NÍVEL. 

			 

			Qual é a ideia que estará associada ao seu negócio? Pense, a ideia tem que ser proveniente de uma paixão, assim, irá transferir isso para o bem ou serviço que irá fornecer. E é isso que vai atrair os grandes negócios a si.

			2– IDEIA 

			(SOLUÇÃO para NECESSIDADES e GOSTOS, outro nível seria criar no público alvo essas necessidades e os gostos)

			Crie uma ideia que seja uma SOLUÇÃO para uma NECESSIDADE. A ideia do negócio tem que ser a solução para um problema, uma necessidade da sua área, bairro, cidade, país, etc. Na verdade, o leitor deve ser uma solução. 

			E aqui é bom referir que os países em desenvolvimento, contrário ao que muitos podem pensar, são propícios para o negócio e empreendedorismo, porque têm muitos problemas, tem muitas necessidades, então, o empreendedor deve aproveitar e ser uma solução para esses países, o negócio deve solucionar um ou vários problemas.

			Quando a ideia for solução, dinheiro irá aparecer para patrocinar essa ideia. Nós mesmos seremos os primeiros a sacrificar algo para pôr o dinheiro na nossa ideia; se não acredita na sua ideia ao ponto de sacrificar algo por ela, ninguém mais o fará. 

			As pessoas esperam ter dinheiro para ter ideias, mas aí já é tarde, será influenciado não pela razão, mas pelas emoções e pressões externas de outras pessoas que sabem que já tem o dinheiro e dificilmente tomará as decisões mais acertadas no meio de muito dinheiro. Então, ter as ideias antes do dinheiro é a opção mais acertada, deve planificar o que fará com o dinheiro muito antes de o dinheiro chegar nas suas mãos.

			PENSE EM FAZER ALGO QUE SATISFAÇA UMA NECESSIDADE

			Negócio está estritamente ligada a palavra ajuda. Ou seja, negócio é uma troca, pode­-se ainda dizer que negócio é facilitar a vida de outrem. Alguém tem um produto, troca com outro produto– nesse caso, valor monetário. Se pensarmos logicamente, chegaremos a essa conclusão. 

			Embora este livro tenha um forte pendor motivacional para empreendedorismo, aconselha­-se a ler mais sobre estudo de mercado, vai ajudar a entender melhor as necessidades dos seus potenciais clientes e decidir se realmente o seu produto ou serviço irá de facto satisfazer uma necessidade.  

			 

			Não faça negócio para satisfazer as suas próprias necessidades em primeira instância, mas sim para satisfazer as necessidades dos outros. 

			É imprescindível saber que se o seu negócio não ajudar as outras pessoas, mas somente a si, não irá muito longe. 

			A palavra serviço é derivada do verbo servir, lembrar desse facto é importante para mudar a atitude ao ir para sua atividade. Estará lá para servir os clientes e não com o objetivo primário de lucrar, ou servir a si; se servir bem, os benefícios virão. 

			´´O seu negócio tem de ser uma solução, na verdade, você tem de ser uma solução.´´– TD Jakes 

			Toda paixão, força e ideias que nutrir tem de ter esse fim – ajudar a satisfazer uma necessidade nos potenciais clientes. Imagine alguém com tanto amor e paixão por outra pessoa que nem sequer o conhece! Assim como, por exemplo, pessoas que se apaixonam com os grandes atores de filmes e novelas. É uma paixão inútil, muito provavelmente sem futuro. É assim um empreendedor que não conhece o tipo de necessidade que o seu negócio irá satisfazer! Por mais amor que tenha por esta atividade, se não satisfizer uma necessidade, todo esforço será inútil.

			Então, olha a sua volta, observa, o que as pessoas necessitam? E pergunte­-se: O que poderia fazer para ajudar? Ou o que o seu negócio poderá fazer para ajudar? O seu negócio fará alguma diferença nas pessoas? ou será mais um? A resposta a essas perguntas dará origem a uma grande ideia que satisfará a necessidade das pessoas e porá um bom dinheiro nas suas contas bancárias. 

			 As pessoas estão dispostas a pagar por bens e serviços que realmente satisfaçam as suas necessidades.  

			 Quando descobrir as necessidades que o seu negócio irá suprir, comece logo a distribuir, ainda que pouco, ainda que gratuitamente. 

			Jack Ma, o homem mais rico da China, numa das suas visitas aos Estados Unidos da América, informou que, quando fundou a Alibaba, prestou serviços por 3 anos de forma gratuita, foi muito criticado, pessoas não quiseram trabalhar com ele por ele fazer algo de graça. Ele conta que se oferecia para ajudar as pessoas a custo zero, e fazia tão bem, e satisfazia uma necessidade que estava a surgir na altura no interior da China– as  compras online. Ao fim dos 3 anos, as pessoas precisavam tanto dele que começaram a pagar pelos seus serviços. Hoje ele é o homem mais rico da China. 

			Ajuda aos outros com o pouco, porque o muito poderá não chegar, mas os poucos ajudados poderão multiplicar­-se, e aí, já não serão poucos, mas sim milhares. 

			 A sua disposição em ajudar a satisfazer uma necessidade é que trará o sucesso. Para o pequeno se tornar em grande, devemos estar disponíveis para dar as pequenas coisas. Se como empreendedor estiver ai para as necessidades dos outros, o muito virá, porque as pessoas estarão da mesma forma para as suas necessidades.

			3– AÇÃO

			Não espere ter para fazer, faça para ter

			A fórmula é contrária ao que as pessoas pensam. Não é ter para fazer, é fazer para ter. A forma como pensa despoletará forças mentais diferentes. 

			A melhor estratégia é a ação, não espere ter um plano de negócio bonito, age assim mesmo com as ideias que tem, o resto aprenderá no caminho. Se não agir, esse potencial irá continuar adormecido.

			A MELHOR ESTRATÉGIA ESTÁ NA AÇÃO

			Na universidade estudei sobre business plan (plano de negócio) e business strategy (estratégia de negócio), matérias muito importantes, e aconselho a estudar sobre esses temas, porque o primeiro passo para ação é desenhar um bom plano de negócio. Mas na prática aprendi algo que considero muito mais valioso do que teorias, sem descurar as suas importâncias, o que suplanta as teorias é o FAÇA! Sim, faça algo, tira do papel as suas ideias, põe em prática. Não espera desenhar o melhor plano de negócio do mundo para começar a agir. Apenas usa as ideias que já tem e faça algo, o resto aprenderá pelo caminho com as experiências, daí a necessidade e a importância de começar pequeno.

			O leitor irá concordar comigo. Os jovens, na sua maioria, querem ter uma namorada, e existem dois grupos deles. Os que ensaiam todos os detalhes antes de ir propor uma jovem bonita, só que se preparam tanto em buscar as palavras / estratégias certas que quando decidem ir, a moça já aceitou outro! 

			Existe um segundo grupo, são os que têm sempre namoradas, eles estão focados na ação! Resultado? Poderá ter algumas rejeições, mas conseguir a sua parceira! É engraçado que eles sabem o segredo, quanto mais agirem, maiores as chances têm! É um exemplo claro de que a ação é muito importante. Ela nos dá a oportunidade de testar as nossas ideias e com isso a possibilidade de fazermos ajustes.

			Em negócio, Jim Rohn chama essa táctica de: MASSIVE ACTIONS (ações massivas). Ou seja, não espera saber muitas coisas para agir, age muitas vezes numa ideia. Essa é a grande fórmula para ter sucesso– AÇÃO. Não bate só uma, bate várias portas, não contacte apenas uma, contacte várias pessoas, não tente uma, tente várias vezes.

			Fórmula para o fracasso: Ter muitas ideias, mas agir poucas vezes.

			Fórmula para o sucesso: Agir muitas vezes nas poucas ideias.

			A melhor estratégia está na ação. Faça, realiza o que planificou, é claro, vai errar, mas isso não é problema, você nasceu para dar certo! Lembra e releia o livro “Você nasceu para dar certo #1”, para recordar do valor dos erros. Cada erro lhe mostrará uma forma de como não é feito o negócio e aprenderá com isso, adotará boas medidas para vencer e empreender com sucesso.

			AÇÕES PRÁTICAS PARA COMEÇAR COM POUCOS RECURSOS

			1 – COMEÇA COM O QUE TEM

			Tem um salário, várias roupas, um fogão, uma carrinha, muitos sapatos, muitos vestidos que já não usa?, muitos amigos, colegas, vizinhos, um quintal, tem fuba, carne, peixe, geleira? Tudo isso pode ser um ponto de partida para empreender. Usa isso para começar, há muita coisa ao seu redor que pode ser usada como ponto de partida para um negócio. Todos temos alguma coisa que pode fazer a diferença na vida das outras pessoas. Quando começar a olhar para as coisas que tem com os olhos de empreendedor, concluirá que não precisa de dinheiro para começar. 

			O grande problema das pessoas é que só olham nas coisas que tem com olhos de consumidor, ou seja, ele tem uma mentalidade de consumo e, portanto, tudo que tem ele só espera que seja usado até dete-riorar­-se.

			O leitor tem de ter uma mentalidade de empreendedor e não somente de consumidor, começa a usar as coisas ao seu redor para produzir, criar, distribuir e vender para maximizar o que tem.

			Uma das definições de economia é a capacidade de maximizar o mínimo. Um bom economista é aquele que consegue realizar grandes coisas a partir dos pequenos recursos que tem. O leitor precisa estar a jogar nos dois lados, há situações que aparece como consumidor, mas noutras situações deve aparecer como empreendedor, como vendedor, distribuidor.

			Num dos seminários que leciono aos empreendedores de Angola, apareceu uma participante que falou algo muito interessante. Ela disse que começou o seu negócio depois que se deu conta de que ela só era uma compradora, todos vinham vender­-lhe alguma coisa, mas ela nunca vendia nada, e ela decidiu inverter o quadro; a partir de então começou a usar o forno do seu fogão para fazer pão caseiro e mandava os filhos vender nas praças, e hoje a senhora é uma empresária com negócio grandes em Angola. 

			Como o leitor pode ver, não pode ser uma pessoa que só age como consumidor, assim está na posição errada e será muito difícil ter grandes sucessos na vida. Começa a planificar como agir como vendedor, empreendedor, distribuidor, como ter lucros, ganhar dividendos, assim irá conseguir marcar passos mais firmes rumo a sua independência financeira. Creio muito sinceramente que o leitor tem muita coisa a sua volta que pode ser usada como um ponto de partida para começar a empreender.

			Quem diz que não tem dinheiro por isso não começa, na verdade não quer começar, porque mesmo que lhe for dado o dinheiro, como sem dinheiro ele nunca teve força para começar, com dinheiro pode começar, mas nunca terá força para continuar.

			O exemplo dessa situação são os muitos programas de apoio ao empreendedorismo em vários países: o governo e bancos dão créditos em muitos que clamam por dinheiro, mas como eles nunca tiveram força de começar sem dinheiro; hoje mesmo com os dinheiros disponibilizados pelos programas governamentais, os projetos estão todos parados e muitos com dívidas sem saber como pagar. Por essa razão, é sempre mais viável apoiar aqueles que mesmo com pouco recursos começaram e empreenderam, esses desenvolveram a força e a experiência necessária para ultrapassar momentos de crise e estão melhor preparados para levar os projetos avante.
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