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	Montagehilfe


	Der Zusammenbau aller Teile eines Möbelstücks oder der Zusammenbau eines Computers und die Installation der dazugehörigen Software kann für jemanden, der nicht weiß wie es geht, sehr mühsam sein. Vor allem, wenn man keine Energie oder Zeit hat.


	 


	Einzelheiten


	Wissen Sie, wie man ein Bücherregal zusammenbaut? Können Sie einen Computer einrichten oder ein Computerprogramm installieren? Dann könnte dies ein typisches unregelmäßiges Extra für Sie sein, dass Sie neben der Schule oder dem Job haben.


	 


	Wie man Möbel zusammenbaut


	Man muss kein Montageexperte sein, um ein Regal oder einen Stuhl zusammenzubauen. Der Zusammenbau von Möbeln erfordert jedoch Interesse und die Fähigkeit, mit Werkzeugen richtig und sicher umzugehen. Dann brauchen Sie natürlich Geduld, um sich mit der Anleitung zurechtzufinden. Wenn Sie eine Weile geübt haben und ein paar Regale oder Stühle zusammengebaut haben, werden Sie bald feststellen, dass die meisten Dinge auf die gleiche Weise und mit den gleichen Werkzeugen zusammengebaut werden können.


	 


	Wie man technische Artikel zusammenbaut


	Hier müssen Sie über ausreichende technische Kenntnisse verfügen, um Computersoftware zu installieren, Kanäle auf dem Fernseher auszuwählen oder verschiedene technische Geräte miteinander zu verbinden.


	 


	Das ist es, was Sie brauchen:


	Für die meisten Montagearbeiten benötigen Sie kein anderes Werkzeug als das, dass Sie wahrscheinlich schon zu Hause haben:


	- Ein Schraubenzieher, z. B. ein Akkubohrer, der zum Anziehen von Schrauben verwendet wird


	- Ein Hammer, Schraubenschlüssel und ein Maßstab


	Besorgen Sie sich einen Werkzeugkasten für die Werkzeuge die Sie am häufigsten benutzen und stellen Sie sicher, dass Sie die Ausrüstung nach Gebrauch wieder zurücklegen. Achten Sie auf Schrauben und Kleinteile - nichts ist ärgerlicher, als wenn Sie Ihre Arbeit unterbrechen müssen um etwas zu suchen was verlustig ging.


	 


	 


	Zeitaufwand


	Natürlich hängt die Zeit von der Komplexität des Produkts ab das Sie zusammenbauen - um einen Computer und einen Drucker anzuschließen oder Software zu installieren und Kabel zu befestigen brauchen Sie vielleicht eine Stunde, aber um ein Bücherregal zusammenzubauen brauchen Sie vielleicht  2 bis 3 Stunden. Helfen Sie zu Hause mit und bauen Sie die neuen Möbel Ihrer Familie zusammen. Das ist die beste Möglichkeit  zu lernen. Die Arbeit wird abends und am Wochenende außerhalb der Schulzeit erledigt.


	 


	Marketing


	Einen großen Teil neuer Kundschaft werden Sie über Empfehlungen erreichen. Der Familie und guten Freunden hilft man gratis oder gegen ein Abendessen, dafür empfehlen sie Sie sicher gern weiter.


	Stellen Sie ein Flugblatt zusammen, das Sie in Briefkästen, in Treppenhäusern und an schwarzen Brettern auslegen. Erstellen Sie Visitenkarten mit Ihrer Telefonnummer und E-Mail-Adresse und verteilen Sie diese an alle potenziellen Kunden.


	Geben Sie Ihren früheren Kunden immer einen Flyer mit, damit sie Sie ihren Nachbarn, Freunden und Arbeitskollegen empfehlen können. Ihre Kunden wollen wissen, dass Sie Ihre Arbeit gut machen können - Genauigkeit beeindruckt die Menschen.


	Sie kommen immer pünktlich. Nehmen Sie vorzugsweise Ihr eigenes Werkzeug mit wenn Sie zur Arbeit gehen. Ihre Kunden wollen wahrscheinlich nicht herumlaufen um die Dinge zu sammeln, die Sie für Ihre Arbeit benötigen - das sollten Sie selbst tun.


	Fragen Sie Ihre bisherigen zufriedenen Kunden, ob Sie sie als Referenzen verwenden können, wenn Sie neue Aufträge suchen. Fragen Sie im Möbelhaus oder im Computerladen, ob Sie einen Werbeaufkleber an der Kasse hinterlassen können.


	 


	Verdienstmöglichkeiten


	Wenn Ihre Kunden viel Geld für neue Möbel oder technische Geräte ausgegeben haben, ist es nicht unrealistisch, dass sie bereit sind, den einen oder anderen Euro mehr auszugeben, um alles fertigstellen und montieren zu lassen.


	Preise lassen sich als Objektentlohnung oder auch als Zeitentlohnung festsetzen. Ersteres ist für den Kunden praktischer, da er genau im Bilde ist was ihn der ganze Spaß kosten wird. Letzteres ist für den Kunden schwer einschätzbar und erfordert einen guten Leumund oder einen niedrigen Stundensatz(besser ist beides).


	Auch wenn es nur ein kleiner Nebenverdienst sein wird, sollte man sich nicht unter Wert verkaufen. Für die erste Stunde kann man durchaus 20€ inklusive Anfahrt ansetzen, für jede weitere Stunde 10€ und diese am Besten in viertel oder halbe Stunden geteilt, das wirkt seriöser.


	 


	Zum Nachdenken:


	Seien Sie in der Wohnung des Kunden gründlich. Räumen Sie hinter sich auf. Verlassen Sie den Arbeitsplatz immer ordentlich und aufgeräumt. Seien Sie vorsichtig mit Einrichtungsgegenständen und dem Ziehen von Möbeln auf dem Boden, da sie Kratzer und andere Schäden hinterlassen können.


	Installationsprojekte können von unterschiedlichem Schwierigkeitsgrad sein. Wenn sich herausstellt, dass das Projekt zu schwierig oder zu schwer ist, informieren Sie den Kunden direkt und lassen Sie ihn entscheiden wie weiter verfahren werden soll. Verzichten Sie bei Abbruch der Arbeiten auf eine Bezahlung, egal wie weit Sie bereits fortgeschritten sind. Nichts schadet Ihrem Geschäft so sehr wie unzufriedene Kunden.


	Es ist besser, sich von einem Freund oder einer anderen Person helfen zu lassen, als es allein zu versuchen und dabei vielleicht Geräte oder Möbel zu beschädigen. Es macht auch einen professionellen Eindruck, wenn man seine eigenen Grenzen kennt und weiß wo sie liegen.


	Jede Art von Erwerbstätigkeit ist steuerpflichtig. Also informieren Sie sich vor dem Start welche Regeln für Sie gelten um unbequeme Überraschungen zu vermeiden.


	 




	 


	Starten Sie Ihren eigenen YouTube-Kanal


	YouTube kann eine Möglichkeit für ein beträchtliches passives Einkommen sein, wenn Sie einzigartige Inhalte haben, die Sie teilen können. Das Geld, das Sie verdienen, ist eine Form von passivem Einkommen, da die von Ihnen aufgenommenen Videos praktisch beliebig oft heruntergeladen werden können.


	 


	Einzelheiten


	Es gibt verschiedene Möglichkeiten, mit Videos auf YouTube Geld zu verdienen. Eine Möglichkeit ist, dass Sie eine Vereinbarung mit Google haben und Google-Anzeigen in Ihren Videos schalten. Eine andere Möglichkeit besteht darin, in Ihren Videos gegen eine direkte Gebühr für ein Produkt oder eine Dienstleistung zu werben.


	 


	Einen Videokanal starten


	Das Einrichten eines YouTube-Kanals ist kostenlos und relativ einfach. Wenn Sie jedoch ein bedeutendes passives Einkommen erzielen wollen, sollten Sie diese Tätigkeit als reines Geschäft betrachten. Das bedeutet, dass Sie sorgfältig darüber nachdenken müssen, welche Art von Themen und welche Art von Material Sie auf Ihrem Kanal zeigen werden.


	Sie müssen auch entscheiden, welchen Stil Ihr Kanal vermitteln soll. Handelt es sich um Kommentare oder wissenschaftliche Inhalte? Werden es Videos sein, die den Menschen zeigen, wie sie bestimmte Dinge tun können?


	Erwarten Sie nicht, dass sich die Leute nach ein paar Videos zu Ihrem Kanal hingezogen fühlen. Möglicherweise müssen Sie eine große Anzahl von Videos aufnehmen und veröffentlichen, bevor Sie überhaupt Aufmerksamkeit erhalten. Die Aufnahme kann viel Zeit und Mühe kosten. Dies gilt insbesondere, wenn Sie nicht an die Bearbeitung gewöhnt sind. Es wird einfacher sein, wenn Sie es ein paar Mal gemacht und Erfahrung gesammelt haben. Sie können die Bearbeitung auch an eine andere Person übertragen.


	Wenn Sie erst einmal viele Videos veröffentlicht haben, können Sie damit ein erhebliches passives Einkommen erzielen. Dies ist vor allem dann interessant, wenn Sie Videoaufnahmen haben, die über viele Jahre hinweg relevant bleiben und noch lange Zeit Einnahmen generieren können. Die einzige Möglichkeit, dies zu steigern, besteht darin, qualitativ hochwertige Videos zu erstellen und mehr davon zu machen. Wenn Sie keine Kompromisse bei der Qualität eingehen, sondern dafür sorgen, dass Sie die Qualität ständig steigern und verbessern, dann haben Sie die Chance, sich eine nachhaltige, passive Einkommensmöglichkeit zu schaffen.


	Der Wettbewerb hängt natürlich davon ab, welche Nische Sie wählen. Deshalb sollten Sie sorgfältig recherchieren, bevor Sie sich auf ein bestimmtes Gebiet festlegen. Stellen Sie sicher, dass Sie gute Titel, gute Tags und gute Beschreibungen erstellen, die Zuschauer anziehen und sie dazu bringen, Ihre Videos mit anderen Zuschauern zu teilen. Nutzen Sie die verfügbaren Analysetools, um zu verstehen, wie Ihre Zuschauer Ihre Videos ansehen. YouTube verfügt über ein eigenes Analysetool das Sie nutzen können. So können Sie sehen, woher Ihre Besucher kommen. Auf diese Weise können Sie lernen, welche Videoaufnahmen am besten funktionieren.


	Stellen Sie sicher, dass Sie Links zu Ihren neuen Videos auf anderen Social-Media-Seiten wie X (Twitter), Instagram, Pinterest usw. teilen. Je mehr Sie Ihre Videos teilen, desto mehr Besucher werden Sie bekommen. Sie sollten auch kleine kurze Einführungen zu Ihren Videos erstellen, die Sie an allen möglichen Stellen veröffentlichen können. Versuchen Sie, mit anderen YouTubern in Ihrer Nische zusammenzuarbeiten. Wenn Sie zum Beispiel eine Filmkritik schreiben, können Sie mit anderen Filmkritikern zusammenarbeiten. In der Regel ist es sinnvoll, eine Reihe von Videos auf die gleiche Weise zu erstellen wie eine Reihe von Büchern.


	 


	Wie man mehr Follower bekommt


	Das Wichtigste ist natürlich, so viele Follower wie möglich zu bekommen, damit Sie mit Ihren Aufnahmen so viel Geld wie möglich verdienen können. Hier sind 10 Tipps, um mehr Follower zu bekommen:


	- Gestalten Sie Ihren Kanal bewusst. Es dreht sich alles um die Überschrift, das Profilbild, den Videotrailer und natürlich um die Videos, die Sie hochladen. Versuchen Sie, einen konsistenten Stil zu entwickeln, damit Ihre Anhänger erkennen, was Sie tun.


	- Eine effektive Methode um Inspirationen und Ideen für Ihre kommenden Videos zu finden besteht darin, Ihre Follower einfach zu fragen. Sie werden eine Menge Ideen und natürlich auch mehr Engagement erhalten.


	- Die Häufigkeit hängt oft von der Art der Inhalte ab, die Sie produzieren. Jemand, der Videos über sein eigenes Leben erstellt, kann jeden Tag ein neues Video veröffentlichen. Jemand, der Lehr- oder Informationsvideos über verschiedene Produkte oder Veranstaltungen macht, braucht dagegen mehr Zeit zwischen den Veröffentlichungen.


	- Halten Sie Ihre Videos kurz und einfach. Halten Sie das Interesse des Zuschauers nach Möglichkeit während des gesamten Videos aufrecht. Die meisten Videos, die viral gehen, sind kürzer als 5 Minuten.


	- Sie haben Schwierigkeiten, Ideen für die Erstellung von Videos zu finden? Halten Sie sich über Trends und aktuelle Themen auf dem Laufenden.


	- Finden Sie einen auffälligen Titel für Ihr Video, der die Aufmerksamkeit der Follower auf sich zieht und sich von anderen Videos aus demselben Bereich unterscheidet. Sie können auch einen Hashtag an das Ende Ihres Titels anhängen.


	- Halten Sie Ihre Versprechen. Wenn Sie sich vorgenommen haben, jede Woche ein neues Video zu veröffentlichen, ist es wichtig, dass Sie dies auch tatsächlich tun.


	- Veröffentlichen Sie viele Videos. Je mehr Videos Sie veröffentlichen, desto größer sind die Chancen, dass Live-Besucher und Suchmaschinen Sie finden.


	- Werben Sie auf allen anderen sozialen Plattformen, auf denen Sie aktiv sind, und auf Ihrer Website für Ihren YouTube-Kanal.


	- Arbeiten Sie mit anderen zusammen, die auf YouTube in ähnlichen Bereichen aktiv sind wie Sie selbst. Geben Sie Tipps und empfehlen Sie die Videos anderer Leute und seien Sie großzügig.


	 


	Und hier noch ein paar Tipps:


	    Achten Sie darauf, dass Ihre Titel und Beschreibungen maximal suchmaschinenoptimiert sind.


	    Stellen Sie Fragen an Ihre Follower, starten Sie Diskussionen und reagieren Sie schnell auf alle möglichen Reaktionen, die Sie erhalten.


	    Sei du selbst. Spielen Sie keine Rolle, die Ihnen fremd vorkommt. Die meisten der erfolgreichsten Youtuber sind einfach sie selbst gewesen. Es kann auch der beste Weg sein, um weiterzumachen und für lange Zeit erfolgreich zu sein.


	    Seien Sie konsequent. Veröffentlichen Sie regelmäßig neue Videos in einem Tempo, das zu Ihnen und Ihren Fähigkeiten passt. Auf diese Weise wissen Ihre Follower, was sie erwartet und können sich darauf freuen, wenn Sie etwas Neues veröffentlichen.


	    Videos, die Emotionen wecken, haben die besten Chancen sich zu verbreiten. Versuchen Sie nicht nur sachlich und akkurat zu sein, sondern verschiedene emotionale Aspekte anzusprechen.


	    Wählen Sie Schlüsselwörter/Schlüsselbegriffe mit Bedacht. Verwenden Sie zum Beispiel den Keyword-Planer von Google, um die effektivsten Wörter zu finden.


	    Nutzen Sie Youtube Analytics, um Ihre Videos zu messen, zu analysieren und ständig zu verbessern.




	 


	IT-Berater


	Die IT-Revolution hat schon längst an die Tür geklopft und ist in unser Leben getreten. Die IT hat sich rasant entwickelt und die Zahl der Nutzer ist im letzten Jahrzehnt drastisch gestiegen. Alle Hoffnungen richten sich auf die Zukunft und fast täglich kommen neue technologische Gadgets auf den Markt. Alt und Jung versuchen, mitzuhalten.


	 


	Einzelheiten


	Die schiere Menge an Informationen erfordert Sortieren, Anpassen und Verstehen. Die zunehmende Digitalisierung wird sicherlich alle Berufe und Arbeitsplätze betreffen. Einige Aufgaben werden sich verringern, andere werden ganz verschwinden.


	Es wird wichtig sein die Technologie in einen Kontext zu stellen und ihre Auswirkungen zu verstehen. Es wird für uns auch selbstverständlich werden mit Robotern und intelligenter Software zu arbeiten.


	 


	Bevor Sie beginnen


	Bevor Sie loslegen und hoffen, dass Kunden an Ihre Tür klopfen um Sie einzustellen sollten Sie sicherstellen, dass Sie über die erforderlichen Qualifikationen verfügen um die Arbeit zu erledigen. Wenn Sie IT-Berater werden wollen, sollten Sie sich über alle Trends und Veränderungen in der Computerbranche und der digitalen Welt auf dem Laufenden halten.


	Als IT-Berater sind Sie bei Kunden im Einsatz und arbeiten mit der IT auf verschiedenen Ebenen.       IT-Berater sind in den meisten Branchen gefragt.


	 


	Die Zukunft


	Die Möglichkeiten sind sowohl attraktiv als auch beängstigend. Es besteht kein Zweifel daran, dass die neuen Technologien das Gesicht der Wirtschaft und der Kommunalverwaltung verändern werden. Die Unternehmen haben ganz neue Möglichkeiten sich zu entwickeln. Dazu müssen sie aber wissen und verstehen wie die digitale Technologie in der Wirtschaft eingesetzt werden kann. Die Fähigkeit, mit den neuen Technologien richtig umzugehen wird einen entscheidenden Einfluss auf die Wettbewerbsfähigkeit der Unternehmen haben.


	Für viele Unternehmen war das Tempo der Veränderungen jedoch zu hoch, die Idee des papierlosen Büros liegt noch in weiter Ferne.


	Die Zukunft der kommunalen Dienstleistungen wird von unterschiedlichen IT-Lösungen geprägt sein. Die Bürgerinnen und Bürger werden in Zukunft in noch größerem Umfang kommunale Dienstleistungen online bestellen und kommunizieren können. Das kann alles sein, von der Vereinbarung eines Termins beim Zahnarzt über die Beantragung eines Kindertagesstättenplatzes bis hin zur Überprüfung von Warteschlangen.


	 


	In den letzten Jahren wurden Milliardenbeträge für die Anschaffung von Computerausrüstung für Schulen ausgegeben. Leider hinkt die Unterstützungsfunktion oft hinterher und die technische Ausstattung wird in vielen Schulen nicht ausreichend genutzt.


	Der Markt für IT-Berater, die sich mit Computern auskennen, ist groß und dynamisch. Die Gesellschaft und die Arbeit der Zukunft werden zunehmend IT-gestützt sein und damit lässt sich Geld verdienen. Sowohl Unternehmen als auch Kommunen werden immer stärker von Daten abhängig sein und es besteht ein großer Bedarf an Personen die Wege finden um Aktivitäten zu analysieren, Prioritäten zu setzen und zu bewerten, in was investiert werden soll.


	 


	Wie man es macht


	Gründen Sie Ihr eigenes IT-Beratungsunternehmen und bieten Sie Ihre Beratungsdienste verschiedenen Unternehmen und Organisationen des öffentlichen Sektors an. Die beste Möglichkeit ist, wenn Sie das Onlineangebot der Firma/ Behörde als Kunde betrachten. Zeigen Sie Ihren Wunschkunden ihre Defizite aus Kundensicht auf und bieten Sie Lösungsansätze an.


	Als IT-Berater stehen Sie Ihren Kunden mit Rat und Tat zur Seite wenn es um Computerfragen geht. Sie helfen bei der Suche nach maßgeschneiderten Lösungen und beraten wie Ihr Unternehmen seine Organisation aufbauen kann. Dabei kann es sich um die Lösung von Netzwerkproblemen handeln, aber auch um die Installation von Netzwerken und Software oder das Testen neuer Systeme. Kurz gesagt, es ist ein sehr breites Feld und die Aufgaben können sehr unterschiedlich sein.


	Die meisten IT-Berater sind auf ein bestimmtes Gebiet spezialisiert, z. B. Programmierung, Strategie und Geschäftsentwicklung oder Projektmanagement. Das bedeutet, dass Sie als Programmierer, Systementwickler, Netzwerkingenieur oder Datenbankadministrator arbeiten können.


	Als IT-Berater arbeitet man oft nicht lange an einem Ort, sondern ist meist mit Projekten von unterschiedlicher Dauer beschäftigt, die von einigen Wochen bis zu mehreren Jahren reichen.


	 


	Zu beachtende Dinge


	Eine der wichtigsten Eigenschaften die Sie haben sollten wenn Sie als IT-Berater arbeiten wollen, ist die Fähigkeit mit anderen Menschen zu kommunizieren und zu verstehen was der Kunde will und braucht. Als IT-Berater muss man einfach in der Lage sein, sich in das Geschäft und die Bedürfnisse des Unternehmens einzufühlen und diese zu verstehen.


	Eine weitere und sehr wichtige Eigenschaft ist die Fähigkeit, die Dienstleistung pünktlich zu erbringen und Fristen einzuhalten.


	Es ist auch wichtig in der IT-Welt auf dem Laufenden zu bleiben und die neuesten Trends und Möglichkeiten zu kennen um den Kunden die besten Lösungen anbieten zu können.


	Eine entsprechende zertifizierte Ausbildung ist immer von Vorteil.




	 


	Verdienen Sie Geld mit Ihrem Blog


	Für viele Menschen ist das Bloggen ein Hobby, aber es kann auch zu einem zusätzlichen Einkommen führen oder Sie zu einem Unternehmer machen. Das Bloggen ist entweder kostenlos oder billig und Sie können sofort loslegen  indem Sie einen Blog auf einer Website wie Blogger oder WordPress erstellen. Die Entwicklung Ihrer Idee, die Einrichtung einer eigenen Website und die Werbung für Ihre Texte erfordern dagegen mehr Engagement und Zeit.


	Wie verdienen Sie mit Ihrem Blog Geld?


	 


	Einzelheiten


	Es gibt viele Websites und Artikel zu diesem Thema. Googeln Sie einfach und Sie werden viele tolle Tipps finden. Aber im Grunde geht es nur um gute Inhalte und viele Leser. Testen Sie sich am Anfang, üben Sie sich in Stillleben und Fotografie, schreiben Sie verschiedene Arten von Texten und schärfen Sie Ihre Argumente. Das Gute an einem Blog ist, dass man sofort Feedback bekommt. Man merkt schnell, welche Beiträge den Leuten gefallen und welche nicht.


	 


	Bevor Sie beginnen


	Spionieren Sie Ihre Konkurrenten aus. Werfen Sie einen Blick auf andere Blogs zu Ihrem Thema um zu sehen was andere bereits tun. Fragen Sie sich was Sie anzubieten haben das sich von dem unterscheidet was andere Menschen bereits tun. Die Identifizierung Ihrer Nische verleiht Ihrem Blog einen Blickwinkel, der ihn von Ihren Konkurrenten abhebt. Entscheiden Sie wo Sie Ihren Blog erstellen und bei wem Sie ihn hosten wollen. Blogger und WordPress sind zwei der beliebtesten Plattformen für die Erstellung von Blogs im Internet.


	 


	Wählen Sie ein Thema für Ihren Blog


	Ihr Thema bestimmt das Layout und das Aussehen Ihres Blogs. Sie können entweder nach Themen suchen nachdem Sie auf die Schaltfläche "Ein Thema finden" geklickt haben oder Sie können Themen nach Ihren Kriterien, Trends oder den beliebtesten Themen durchsuchen. Fragen Sie sich, was Sie lieben, was Ihnen wichtig ist und was Sie mit anderen teilen möchten. Wenn Sie regelmäßig über etwas schreiben und Ihren Blog mit neuen Informationen versorgen wollen müssen Sie über etwas schreiben das Ihre Leidenschaft oder Ihre täglichen Erfahrungen widerspiegelt.


	Etwas lehren. Wenn Sie sich für ein bestimmtes Thema begeistern und über viel Erfahrung auf diesem Gebiet verfügen, dann können Sie Ihr Wissen sowohl Neueinsteigern als auch anderen, die genauso erfahren sind wie Sie, zur Verfügung stellen. Schreiben Sie über die neuesten Entwicklungen in Bezug auf Ihr Thema. So werden Sie schnell als der als ultimativer Insider angesehen wird und können so Ihre Leserschaft auf Dauer bei der Stange halten und vergrößern.


	Bringen Sie die Leute zum Lachen. Sind Sie der witzigste Mensch den Sie kennen? Egal  was Ihr Thema ist, Sie können Ihre Erfahrungen und Gedanken auf eine humorvolle Art und Weise präsentieren die bei den Leuten gut ankommt.


	Inspirieren Sie andere. Haben Sie ein Hindernis überwunden, z. B. eine schwere Krankheit oder eine schwierige Lebenserfahrung? Möchten Sie Ihre Herausforderungen in etwas verwandeln das andere dazu inspiriert ihre Probleme zu lösen? Wenn ja, dann machen Sie Ihren Blog inspirierend.


	 


	Fangen Sie an zu bloggen!


	Jetzt ist es an der Zeit, dass Sie mit Ihrem Blog erfolgreich werden! Gehen Sie von dem Bereich aus über den Sie schreiben wollen und passen Sie Ihren Blog entsprechend an. Aktualisieren Sie Ihren Blog häufig, mindestens einmal am Tag, vorzugsweise zwei- oder dreimal wenn Sie viele Besucher haben möchten. Kommentieren Sie viel in den Blogs anderer und verlinken Sie auf Ihren Blog, damit andere ihn finden. Beteiligen Sie sich an vielen verschiedenen Debatten und zeigen Sie Flagge und machen Sie neugierig. Verwenden Sie Bilder. Sie lockern große Textabschnitte auf und schafft Interesse am Text. Lernen Sie den Jargon und die Sprache zu beherrschen die in dem Kontext verwendet werden in dem Sie gesehen werden wollen. Schreiben Sie in einer leserfreundlichen Form - niemand wird Texte lesen wenn die Sprache zu kompliziert ist.


	 


	Marketing


	Nutzen Sie soziale Medien um Menschen mit Ihrem Blog in Verbindung zu bringen. Sie können Ihren Blog über Ihr persönliches Konto oder über Ihr Unternehmenskonto bewerben. Arbeiten Sie mit anderen Bloggern zusammen. Wenn ein anderer Blogger Ihre Seite "mag", dann gehen Sie auf seine Seite und "mögen" entweder einen Beitrag oder folgen dem Blog. Kommentieren Sie außerdem regelmäßig die Blogs anderer Leute. Die Leute werden Sie durch Ihre Kommentare kennenlernen und Ihr Wissen zu schätzen wissen.


	Lassen Sie den Blog gut aussehen. Ein Blog zu starten um Geld zu verdienen erfordert ein gewisses Maß an Professionalität. Suchen Sie nach hochwertigen, attraktiven Blog-Vorlagen und wählen Sie diejenige aus die Ihnen am besten gefällt. Vergessen Sie nicht, Platz für Werbung zu lassen.


	 


	Anzeigen kostenpflichtig machen!


	Sobald Sie eine Weile gebloggt haben, Ihre Marke aufgebaut und Beziehungen zu den Lesern aufgebaut haben ist es an der Zeit Geld zu verdienen. Am Anfang könnten Unternehmen Ihnen verschiedene Produkte anbieten wenn Sie im Gegenzug positiv über sie in Ihrem Blog schreiben. Das mag anfangs in Ordnung sein. Aber wenn Ihr Blog bekannt und gut besucht wird ist es an der Zeit Geld dafür zu verlangen, dass man darin erscheint. Nutzen Sie den Blog als Marketingkanal für Ihr Unternehmen. Sie können es als Online-Shop nutzen oder andere Provisionen erhalten, je nachdem was Sie tun und verkaufen.


	 


	Blog-Portale, die zahlen


	Einige Blogportale haben integrierte Systeme mit denen die Nutzer Geld mit dem Bloggen verdienen können. Bei einigen werden Sie bezahlt wenn jemand auf die Anzeigen klickt die das Blogportal automatisch in Ihrem Blog platziert. Bei anderen können Sie für jeden Seitenaufruf bezahlt werden. Es ist jedoch ein kleiner Betrag, solange Sie keinen sehr großen Blog betreiben.


	 


	Anzeigennetzwerk


	Werbenetzwerke sind eine Art vollautomatischer Dienst der sowohl bei kleinen als auch bei großen Bloggern sehr beliebt geworden ist. Der AdSense-Dienst von Google ist bei weitem der beste und auch derjenige, den die meisten Menschen nutzen. Die Funktionsweise eines Werbenetzwerks besteht darin, dass Sie eine Anzeigengröße auswählen und bestimmen, ob es sich um eine Text- oder Banneranzeige handeln soll. Sie erhalten dann einen Code, den Sie auf Ihrer Website an der Stelle einfügen, an der die Anzeige erscheinen soll. Google liest dann Ihre Seite, um zu verstehen, worum es geht, und füllt dann den Anzeigenplatz mit relevanten Anzeigen. Wenn Sie zum Beispiel über Literatur schreiben wird in Ihrem Blog wahrscheinlich bald Werbung für Bücher erscheinen. Sobald Sie den Code eingegeben haben läuft alles wie von selbst und Sie haben immer aktuelle und relevante Anzeigen auf Ihrer Website. Wie viel Sie verdienen, hängt davon ab, welche Art von Website Sie haben, wie gut die Anzeigen in den Inhalt integriert sind und wie interessant die Anzeigen für Ihre Besucher sind.


	 


	Eröffnen Sie Ihren eigenen Online Shop


	Wenn Sie einen Nischenblog mit vielen Besuchern haben, sollten Sie einen eigenen Online-Shop einrichten und Artikel verkaufen die Ihre Leser interessieren. Wenn Sie über Mode schreiben können Sie Kleidung verkaufen, wenn Sie über Innenarchitektur schreiben können Sie stylische Gadgets verkaufen. Es gibt eine große Auswahl an kompletten Shopping-Lösungen die Sie verwenden können, sowohl in kostenlosen als auch in kostenpflichtigen Versionen. Die Einrichtung eines Online-Shops ist jedoch mit viel Arbeit verbunden, sowohl was die Zeit als auch was die Kosten betrifft. Außerdem müssen Sie ein eingetragenes Unternehmen haben.


	Eine einfachere Möglichkeit ist über Ihren Blog Ihre Verkäufe auf Online-Marktplätzen zu bewerben. Achten Sie jedoch auf die Steuervorschriften und darauf, wann Ihre Verkäufe geschäftliche Aktivitäten berühren für die Sie ein Unternehmen gründen müssen. Eine weitere Möglichkeit ist die Verknüpfung Ihres Blogs mit einem bestehenden Online-Shop. Das bedeutet, dass Ihr Blog zu einem Schaufenster wird und dass Sie eine Provision für die Kunden erhalten die über Ihre Website geführt werden. Sie ersparen sich den ganzen Verwaltungsaufwand, verdienen aber nicht so viel als wenn Sie den Online-Shop selbst betreiben würden.




	

	 


	Web-Agentur


	Schon heute gibt es eine Vielzahl von Unternehmen im Internet. Das Internet ist zu einem effektiven Medium für viele Arten von Unternehmen geworden. Eine Website als Marketingkanal ermöglicht es Ihre Geschäftsidee zu testen ohne teure Räumlichkeiten mieten oder große Warenbestände kaufen zu müssen. Das Internet ist zu einem Instrument geworden das Unternehmen hilft effizienter zu werden, Kosten zu senken und neue Kunden zu finden.


	 


	Einzelheiten


	Trends


	Einige Unternehmer verwenden Webtools und erstellen ihre eigenen Websites. Die meisten von ihnen haben von Anfang an zu hohe Erwartungen und denken, dass die Aufträge in Strömen fließen werden, sobald sie online sind. Das ist falsch. Fortschrittliche Technologie in Verbindung mit mangelnden Fähigkeiten führt allzu oft zu schlechten Ergebnissen. In der Tat braucht es Wissen und Kreativität um die Möglichkeiten des Internets zu nutzen und Ihre Website professionell aussehen zu lassen. Und das hat nicht jeder. Immer mehr Unternehmer erkennen, dass es sich lohnt ein wenig mehr Geld auszugeben, damit ihre Website gut aussieht, vertrauenswürdig und sichtbar ist. Wer in seinem Unternehmen nicht über die nötigen Fähigkeiten oder Ressourcen für die Erstellung von Websites verfügt, überlässt diese Aufgabe am besten einem Profi. Sie wenden sich an eine Webagentur, die ihnen bei der Gestaltung ihrer Website hilft.


	 


	Markt


	Wie bereits erwähnt ist eine eigene Website eine kostengünstige und einfache Möglichkeit für ein Unternehmen seine Botschaft zu verbreiten. Das Internet ist heute in aller Munde, aber in Wirklichkeit haben viele Unternehmen noch immer keine eigene Website - es gibt also noch einen großen Markt. Ihre Kunden sind nicht nur die Start-ups die sich online präsentieren wollen, sondern auch Geschäfte und Läden die in den Online-Verkauf einsteigen wollen. Immer mehr Verbraucher entdecken wie bequem und einfach es ist online einzukaufen. Die Zunahme des Online-Shoppings führt zu einem größeren Bedarf an Online-Einrichtungen bei den Einzelhändlern, was wiederum mehr Arbeit für Web-Agenturen bedeutet.


	 


	Anforderungen an die Kompetenz


	Um ansprechende Websites für Unternehmen und Behörden zu erstellen sollten Sie über fundierte Kenntnisse in den Bereichen Programmierung, Grafik und Design verfügen. Wenn Sie kein großes Interesse an den neuen Technologien haben und nicht über grundlegende Kenntnisse in Typografie und Grafikdesign verfügen ist diese Idee vielleicht nichts für Sie. Versuchen Sie stattdessen, etwas zu finden, das besser zu Ihnen passt. Die Kosten für die Erstellung von Websites hängen davon ab welche Qualität Sie wünschen und wie viele Informationen Sie auf Ihrer Website haben möchten. Der Inhalt wird gemeinsam mit Ihren Kunden festgelegt. Dabei kann es sich um Informationen über Unternehmen und Produkte, Kataloge mit Bildern, Bestellbedingungen, Muster oder normale Werbung handeln.




	

	 


	Datenhilfe für Kleinunternehmer


	Europa hat eine sehr hohe Computerdichte aber trotzdem ist deren berufliche Nutzung sehr gering. Es gibt viele Kleinunternehmer die erfahrene Computeranwender sind und ihre Computer effektiv nutzen. Es gibt aber auch eine große Gruppe die die Informationstechnologie als ein fremdes Phänomen erlebt und sich in dieser technologischen Welt völlig verloren fühlt. Das Problem ist oft, dass Kleinunternehmer nicht die Zeit haben sich mit der Technologie vertraut zu machen und daher nur wenig über die vorhandenen Möglichkeiten wissen.


	 


	Einzelheiten


	Trends


	Umfragen zeigen, dass 60 % der Kleinunternehmen der Meinung sind, dass sie bessere Computerkenntnisse benötigen. Die Arbeitsmethoden und die Kommunikation zwischen den Menschen haben sich verändert. Immer mehr Berufstätige verwenden heute Computer. Altes Wissen wird irrelevant werden und neue Fähigkeiten werden benötigt. Dank der rasanten Entwicklung sinken die Preise für Computer und die Computergeneration von morgen ist bereits von gestern.


	Viele Kleinunternehmer sind versucht einen leistungsstarken Computer mit Farbbildschirm, Laserdrucker und einer riesigen Festplatte zu kaufen (viel hilft viel), nutzen dann aber nur die grundlegendsten Funktionen der Programme mit denen sie umgehen können. Auf diese Weise wird der Computer zu nichts anderem als einer ungewöhnlich teuren Schreibmaschine. Computer werden immer benutzerfreundlicher aber man braucht immer noch ein wenig Computerkenntnisse um alle Möglichkeiten die sie bieten nutzen zu können. Computersoftware für kleine Unternehmen ist fast immer zu 100 % standardisiert. Dies bedeutet, dass die Kunden ihre Verfahren an das jeweilige System anpassen müssen.


	 


	Wie man es macht


	Warum sollten wir nicht auch Kleinunternehmern die mit Computern nicht vertraut sind helfen, das Beste aus ihren Computern und ihrer Software zu machen? Die Geschäftsidee besteht vor allem darin, dass der Kunde seinen eigenen Computerberater anrufen kann und der ihn dann zu Hause/ in der Firma besucht oder ihm bei der Lösung von Problemen per Telefon hilft. Dabei kann es sich um eine schnelle, kleine Reaktion auf einen dringenden Bedarf handeln oder um Hilfe über einen längeren Zeitraum.


	Das kann alles Mögliche sein: der Austausch oder die Installation zusätzlicher Festplatten, ein neuer Prozessor, eine neue Hauptplatine, ein neuer Drucker, ein neues Modem, ein neuer Arbeitsspeicher, ein neuer Internetzugang usw. Es kann auch eine Virusinfektion oder ein anderer Grund sein, der den Computer zum Absturz bringt und Dateien verschwinden lässt. Es ist wirklich ziemlich einfach, sich in den Feinheiten der Programmierung zu verheddern, wenn man sich nicht ausreichend auskennt.


	 


	Um einen Auftrag zu erhalten müssen Sie in der Lage sein, Qualität zu vernünftigen Preisen anzubieten. Sie können ihnen auch die Möglichkeit geben, Ihre Dienste zu abonnieren. Diese Geschäftsidee basiert auf Ihren Computerkenntnissen und einem leidenschaftlichen Interesse immer auf dem neuesten Stand zu sein.


	 


	 


	Computerisiertes Architekturbüro


	Früher bedeutete Architekturarbeit traditionell zweidimensionales Zeichnen, viel Papier, Lineale, Skizzen und Zeichnungen. Aber heute, wo der Computer die meisten Aufgaben übernimmt und sich die Arbeitsmethoden ändern, hat auch die architektonische Arbeit ihr Gewand gewechselt. Man kann Architekt sein ohne einen Bleistift oder einen anderen Stift in der Hand zu halten.


	 


	Einzelheiten


	Wer in der Vergangenheit sein Haus, seine Wohnung oder sein Büro neu gestalten wollte, begnügte sich oft damit, zweidimensional zu zeichnen und zu sehen. So konnten sie sich ein gutes Bild vom Raum und den Abmessungen machen. Heute wird der Traum vom neuen Haus direkt am Computerbildschirm verwirklicht. Sie können sogar selbst einen Rundgang durch das Haus machen indem Sie einfach auf die Schaltfläche "Rundgang" des entsprechenden Programms klicken.


	 


	Erste Schritte


	Wenn Sie sowohl über Kenntnisse in Innenarchitektur als auch über Computerkenntnisse verfügen können Sie sich die notwendige Ausrüstung zulegen und ein computergestütztes Architekturbüro eröffnen. Mit Hilfe geeigneter Computerprogramme können Sie Ihr Traumhaus, Ihre Wohnung oder Ihr Büro direkt am Computer innen und außen gestalten noch bevor die Arbeit an den Zeichnungen begonnen hat.
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