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  Über den Autor




  Luca Goldschmidt wurde 1960 geboren und lebt derzeit mit seiner Familie in Velbert. Er ist als Berufsberater tätig und schreibt nebenbei leidenschaftlich gerne Ratgeber, welche er als eBooks im Ebozon Verlag veröffentlicht.
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    »Mit Blogs erfolgreich verkaufen«


  




  

    »Schritt für Schritt zur eigenen Hausverlosung«


  




  

    »Der Profi-Verkäufer. Immobilien Verkauf leicht gemacht.«


  




  

    »In 5 Schritten zur finanziellen Freiheit«


  




  

    »Geld verdienen mit eBooks«
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  Das Werk, einschließlich aller seiner Teile, ist urheberrechtlich geschützt. Jede Verwertung ist ohne Zustimmung des Autors/Verlags unzulässig. Das gilt insbesondere für Veröffentlichung, Vervielfältigungen, Übersetzungen, Mikroverfilmungen und die Einspeicherung und Verarbeitung in elektronischen Systemen.




  

    


  




  Unbefugte Nutzungen, wie etwa Vervielfältigung, Verbreitung, Speicherung oder Übertragung, können zivil- oder strafrechtlich verfolgt werden.




  




  





  Egal ob als privater oder gewerblicher eBook-Verkäufer.




  Verkaufen ist einfach. Wenn man weiß wie es geht.




  

    


  




  Wichtig dabei ist, konzentrieren Sie sich immer nur auf EINEN Shop.




  Und verkaufen Sie ein eBook nach dem anderen. Ergänzen Sie Ihr Sortiment schrittweise und nur dann, wenn Ihr vorheriges eBook bereits gut läuft.




  Denn nur so werden Sie Erfolg haben.




  Schenken Sie Ihre Aufmerksamkeit zu 100% einer Sache, anstatt sich zehn Dingen jeweils mit nur 10% zu widmen.




  

    


  




  Denn nur so haben Sie einen klaren Vorteil gegenüber Ihren Mitbewerbern.




  

    


  




  Die in diesem Buch aufgeführten Methoden sollen Ihnen dabei helfen, Ihren bisherigen Verkaufserfolg weiter auszubauen und Neueinsteigern den Start in den eBook Vertrieb erläutern.




  

    


  




  Herzlichst,




  

    


  




  Ihr Luca Goldschmidt




  




  Vorwort




  Der amerikanische eBook-Markt hebt endgültig ab – wenn auch noch auf vergleichsweise überschaubarem Niveau. Innerhalb von zwölf Monaten explodierten in den Staaten die Umsätze mit elektronischen Büchern um 228%. Ermittelt wurden die Zahlen vom International Digital Publishing Forum (früher “Open eBook”), einem Lobbyverband zahlreicher Publisher und Händler. Im Vorstand des IDPF sitzen unter anderem Vertreter von Adobe, Random House und Overdrive.




  

     

  




  Die renommierte GfK-Gruppe (ermittelt u.a. auch die TV-Einschaltquoten) legte heute spannende Daten zum deutschen eBook-Markt vor.




  Demnach wurde in Deutschland im ersten Halbjahr dieses Jahres rund 65.000x für eBooks Geld bezahlt. Der Großteil dieser Verkäufe dürfte dabei auf das zweite Quartal entfallen, kam der “Marktmotor” Sony Reader doch erst Mitte März in den Handel.




  

     

  




  Die Verlagsgruppe Randomhouse etwa vermeldete hierzulande seitdem mehr eBook-Umsätze als in den vorigen drei Jahren zusammen.
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