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wie Sie mit Ihrem YouTube-Kanal online Geld verdienen können -
bauen
Sie ein passives Einkommensgeschäft mit neuen aufkommenden
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Wenn
    Sie neu im Internet-Marketing oder im Geschäft im Allgemeinen
    sind,
    dachte ich, es wäre eine gute Idee, einige grundlegende
    Konzepte
    durchzugehen, die Ihnen helfen, das Gesamtbild des
    Internet-Marketings zu verstehen.
  




  

    
Die
    meisten Menschen, die in diese Branche kommen, nähern sich dem
    Internet-Marketing letztendlich auf die falsche Weise und haben
    nicht
    die richtige Vorstellung davon, wie diese Kerngeschäftskonzepte
    sind. Dieser Mangel an Wissen wird nur zu mehr Misserfolgen und
    Frustration führen.
  




  

    
Ich
    erinnere mich, bevor ich anfing, dachte ich, dass es beim
    Marketing
    nur um Werbung und Verkauf geht, was in meinen Augen bedeutete,
    jemanden zu pitchen und zu "drängen", etwas zu kaufen, das
    er vielleicht braucht oder nicht. Viele Leute haben diese Idee,
    aber
    es ist die falsche Denkweise. Lassen Sie mich das
    erklären.
  




  

    
Beginnen
    wir damit, über das "Lebenselixier" aller Unternehmen und
    der Wirtschaft zu sprechen – Geld. Dieses Wort kann bei vielen
    Menschen negative Emotionen hervorrufen, aber es ist ein Mangel
    an
    Verständnis und unsere Erziehung, die diese Denkweise
    geschaffen
    haben.
  




  

    
Geld
    ist einfach Energie und das Maß für den Wert, den Sie schaffen,
    der
    durch das bestimmt wird, was der Markt derzeit als wertvoll
    ansieht.
    Es ist einfach nur eine physische und messbare Möglichkeit, um
    zu
    zeigen, wie sehr wir oder jemand anderes etwas schätzt.
  




  

    
Wichtig:
    Geld ist weder gut noch schlecht; es vergrößert nur mehr von
    dem,
    was wir bereits sind.
  



 








 









  

    

      
¿Era
      Wert?
    
  




  

    
Dies
    kann subjektiv sein, aber normalerweise ist es eine Lösung für
    ein
    Problem, eine Antwort auf eine Frage oder etwas, das jemandem
    oder
    etwas einen Nutzen bringt.
  




  

    
Mit
    anderen Worten, alles, was jemanden oder etwas an einem
    besseren Ort
    als zuvor zurücklässt.
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Unabhängig
    von Ihrem Zweck für die Erstellung eines YouTube-Kanals dauert
    es
    keine Zeit, einen zu erstellen. Nachdem dein Kanal erstellt und
    genehmigt wurde, kannst du sein Erscheinungsbild ändern, deine
    Videos bei Bedarf bearbeiten und deine Videos möglicherweise in
    verschiedene Wiedergabelisten gruppieren. Egal, ob Sie Ihr
    YouTube-Konto für Ihr Unternehmen oder Ihre Marke erstellen,
    hier
    ist eine einfache 3-Schritt-Checkliste, der Sie folgen
    können.
  




  

    

      
1.
      Google-Konto erstellen
    
  




  

    
Dies
    ist wichtig, vorausgesetzt, Sie hatten zuvor keine.
    Standardmäßig
    ist Ihr YouTube-Nutzername Ihr Google-Nutzername. Wenn Sie
    también
    Ihre Videos hochladen, ist dieser Benutzername das, was alle
    anderen
    sehen. Es steht Ihnen jedoch frei, es zu ändern, sobald Sie auf
    YouTube sind. Wenn Sie über ein Google Mail-Konto verfügen,
    über
    ein Google-Konto verfügen und Zugriff auf alle Google-Produkte
    wie
    Google Play, Google Maps und YouTube haben.
  




  

    
Bevor
    Sie sich jedoch von Ihrem Google-Konto aus bei YouTube anmelden
    können, werden Sie aufgefordert, Ihren Vor- und Nachnamen
    anzugeben.
    Dies ist der Name, der verwendet wird, um Sie auf YouTube zu
    identifizieren. Daher können Sie entweder zwischen einem
    anderen
    Namen wählen oder Ihren tatsächlichen Vor- und Nachnamen
    wählen.
  




  

    

      
Wähle
      deinen Charakter
    
  




  

    
Der
    Name Ihres YouTube-Kanals ist, wie Sie wissen, sehr wichtig.
    Ich
    würde sagen, die beliebten YouTuber sind fast zu gleichen
    Teilen
    zwischen der Verwendung ihres richtigen Namens und einem
    Markennamen
    aufgeteilt. Nun, das hängt wirklich von Deiner Präferenz für
    den
    Datenschutz ab und davon, worum es bei deinen Kanalinhalten
    gehen
    wird. Zum Beispiel neigen die meisten Vlogging-Kanäle dazu,
    ihren
    vollständigen Namen zu verwenden, während die meisten
    Gaming-Kanäle
    dazu neigen, eine Marke oder einen erfundenen Namen zu
    verwenden.
    Seien Sie kreativ.
  




  

    
Wenn
    es in Ihrem Kanal um eine Idee, ein Konzept oder einen
    Markenkanal
    geht, möchten Sie den Markennamen verwenden. Einen Markennamen
    zu
    finden, ist etwas, worüber Sie lange und hart nachdenken
    sollten.
    Ein paar Tipps, die Sie mischen und kombinieren können:
  



• 

  
Aliteración
  z.B. "Carisma auf Kommando"



• 

  
Wortspiel/Reim
  z.B. "Pewdiepie"



• 

  
Probieren
  Sie ein einzelnes Wort aus, z.B. "Vsauce", "Smosh"




  

    
Davon
    abgesehen ist dein Kanalname nicht übermäßig wichtig, solange
    der
    Inhalt qualitativ hochwertig ist. Zum Beispiel können die
    meisten
    nicht einmal den Kanalnamen "Kurzgesagt" aussprechen, aber
    ihre Videos ziehen durchweg Millionen von Aufrufen an. Wählen
    Sie
    einen Namen, den Sie mögen und für den Sie sich begeistern, und
    bleiben Sie dabei.
  




  

    
Nachdem
    Sie diese Erforderlichen Felder ausgefüllt haben, wählen Sie
    "Kanal
    erstellen".
  




  

    

      
2.
      Passen Sie das Erscheinungsbild Ihres Kanals an
    
  




  

    
Dies
    ist wichtig, da der erste Eindruck Ihres Kanals äußerst wichtig
    ist. Natürlich ist die Qualität Ihrer Videos über allem
    anderen,
    aber die Wahrheit ist es am besten, alle Ihre Grundlagen
    abzudecken.
  




  

    
Einige
    der grundlegenden Dinge, die Sie ändern können, sind
    Ihre;
  



• 

  
Symbol
  des Kanals



• 

  
Die
  Kunst des Kanals



• 

  
Beschreibung
  des Kanals.




  

    
Wenn
    du diese Änderungen vornehmen möchtest, gehe zu deinem Kanal
    und
    klicke auf die Schaltfläche "Bearbeiten" neben den
    Elementen, die du ändern möchtest.
  




  

    

      
Kanalsymbol
    
  




  

    
Dies
    kann ein interessantes Foto von sich selbst, professionell oder
    sogar
    auf einem iPhone aufgenommen sein. Der Hauptzweck dieses Fotos
    ist
    es, Leute dazu zu bringen, auf Ihren Kanal zu klicken, also
    versuchen
    Sie, es auffällig zu machen. Ein wissenschaftlich fundierter
    Trick
    besteht darin, Ihr Gesicht in das Symbol aufzunehmen (falls
    zutreffend) und ein Gesicht zu ziehen, das sich auf Ihren
    YouTube-Kanal bezieht (siehe Vsauce-Symbol) oder nur ein Bild
    von
    Ihnen lächelnd.
  




  

    
Du
    kannst deinen Kanalnamen auch als Inspiration für das Logo
    verwenden. Wenn Sie wirklich feststecken, können Sie sogar auf
    die
    Website gehen fiverr.com und ein Logo für nur $ 5 bekommen, und
    sie
    sind von sehr guter Qualität. Sie können Ihre Bilder auch
    professionell bearbeiten lassen, um Ihr Logo hier einzufügen.
    Die
    Leute entscheiden sich auch für gezeichnete Versionen von sich
    selbst, und das kann wirklich gut sein, besonders wenn Sie
    nicht die
    fotogensten sind (wie ich).
  




  

    

      
Canal-Kunst
    
  




  

    
Wie
    bereits erwähnt, können Sie ein schönes Banner für nur $ 5 auf
    Fiverr erhalten; Sie können auch ein kostenloses Stockfoto von
    pexels.com verwenden oder ein Hintergrundbild verwenden, das
    Ihnen
    gefällt. Dies ist kein so wichtiger Teil Ihres Kanals. Sie
    können
    dies vielleicht verwenden, um ein Buch zu bewerben, das Sie
    veröffentlicht haben, oder einen Link zu Ihrer Website dort zu
    haben.
  




  

    

      
Kanalbeschreibung
    
  




  

    
Dieser
    Teil deines Kanals ist wichtig. Obwohl die Anzahl der Personen,
    die
    Ihre Kanalbeschreibung in Bezug auf Ihre Abonnenten überprüfen,
    ziemlich gering sein wird, ist es gut, Links zu anderen
    Social-Media-Profilen, die Sie teilen möchten, und Links zu
    Ihrer
    Website hinzuzufügen. Viele YouTuber fügen hier auch eine FAQ
    für
    Fragen hinzu, die Ihnen oft gestellt werden könnten. Eine
    entscheidende Sache, wenn nötig, ist es, hier eine
    geschäftliche
    E-Mail einzufügen. Verwenden Sie nicht Ihre persönliche
    E-Mail-Adresse. Dies kann äußerst nützlich sein, um den Umsatz
    zu
    steigern, den Sie auf YouTube erzielen, und wir werden später
    im
    Buch darauf eingehen.
  




  

    
Du
    kannst auch einen Abschnitt mit vorgestellten Kanälen
    hinzufügen
    und deinem Kanal einen Trailer hinzufügen. Ein Kanaltrailer ist
    wichtig, da er die Leute wissen lässt, was sie auf Ihrem
    YouTube-Kanal erwarten können. Hier würde ich mein beliebtestes
    /
    bestes Video zeigen, um einen möglichst frühen Eindruck von
    meinem
    Kanal zu bekommen. Sie können auch ändern, wie die Videos
    angeordnet sind, und auch "Kanalkommentare" im
    Diskussionsbereich aktivieren. Jede Änderung, die Sie vornehmen
    möchten, kann durch Klicken auf das Einstellungssymbol (es
    befindet
    sich neben Ihrer Abonnementschaltfläche) vorgenommen werden und
    aktivieren Sie dann die Option "Layout Ihres Kanals
    anpassen".
  




  

    

      
3.
      Videos de Starten Sie das Hochladen Ihrer
    
  




  

    
Wann
    immer Sie auf die Upload-Seite zugreifen möchten, melden Sie
    sich
    einfach an und klicken Sie auf die Schaltfläche "Hochladen".
    Seine Position befindet sich oben rechts auf der
    YouTube-Website.
  




  

    
Wenn
    Sie Ihre Videos hochladen möchten, können Sie
    entweder...
  



• 

  
Ziehen
  Sie Videos auf die Upload-Seite,



• 

  
Klicken
  Sie auf den großen Upload-Bereich, um nach Videos von Ihrem PC zu
  suchen oder



• 

  
Klicken
  Sie auf die Opción "Importieren"; Es befindet sich neben
  dem Bereich "Videos importieren" rechts neben der
  Upload-Seite. Mit dieser Option können Sie Videos hochladen, die
  Sie
  in Google Fotos gespeichert haben.




  

    
Eine
    weitere Option, die Sie verwenden können, ist das Erstellen
    einer
    Foto-Diashow für YouTube. Es ist auf der rechten Seite der
    Upload-Seite verfügbar.
  




  

    
Profi-Tipp:
    Stellen Sie sicher, dass Sie entweder öffentlich, nicht
    aufgeführt,
    privat oder geplant auswählen, wenn Sie Videos von Ihrem PC
    hochladen möchten.
  




  

    
Wenn
    Sie Ihre Videos öffentlich machen, kann sie jeder sehen. Wenn
    sie
    nicht aufgeführt sind, können nur diejenigen zugreifen, die
    einen
    direkten Link haben, auf das Video zugreifen. Wenn sie privat
    sind,
    können nur Sie sie sehen, und Sie müssen angemeldet sein, bevor
    Sie
    sie sehen können.
  




  

    
Wenn
    Sie Ihre Videos planen möchten, können Sie den Zeitpunkt
    festlegen,
    zu dem sie für die Öffentlichkeit verfügbar sein werden.
  




  

    
Andere
    Faktoren, die Sie beachten müssen;
  



• 

  
Wenn
  Ihr Webbrowser auf dem neuesten Stand ist, sollte das Video, das
  Sie
  hochladen möchten, eine maximale Größe von 128 GB haben.
  Andernfalls können Sie nur ein Video mit einer maximalen Größe
  von
  20 GB hochladen. Ihre Videobearbeitungssoftware sollte Ihnen eine
  gute Vorstellung davon geben, wie groß Ihr Video ist, bevor Sie
  es
  rendern. Die meiste Zeit ist es selten, dass Sie 20 GB
  überschreiten.



• 

  
Wenn
  du dein YouTube-Konto nicht verifizierst, dürfen deine Videos
  nicht
  länger als 15 Minuten sein. Sobald du dein YouTube-Konto
  verifiziert
  hast, wird dieses Limit aufgehoben. Dies ist gut zu beachten,
  abhängig von der Art des Inhalts, den Sie erstellen
  möchten.



• 

  
Stellen
  Sie sicher, dass Ihre Videos im MP4-Format vorliegen, wenn Sie
  sie
  hochladen möchten. Wenn nicht, erhalten Sie die Fehlermeldung
  "Ungültiges Dateiformat". Sie können Ihr Video jedoch in
  ein akzeptables Format konvertieren. Ich würde Adobe Premiere
  oder
  Sony Vegas Pro für diesen Zweck empfehlen. Dies ist
  kostenpflichtige
  Software, von der kostenlose Alternativen Windows Movie Maker
  sind
  (ich würde diese Lösung jedoch nicht empfehlen).



• 

  
Sie
  können den Video-Editor von YouTube verwenden, um Titel und
  Untertitel hinzuzufügen, das Video in Clips aufzuteilen, Fotos
  hinzuzufügen und Videoübergänge vorzunehmen. Mehr darüber, wie
  Sie Ihr Video später genau bearbeiten können.



• 

  
Wenn
  Sie Ihre Videos einfach verwalten möchten, fügen Sie sie in
  benutzerdefinierte Wiedergabelisten ein




  

    

      
Einrichten
      einer YouTube-Marke
    
  




  

    
Nichts
    bringt mehr Zufriedenheit, als einen großen Meilenstein zu
    erreichen, wenn es um Ihren YouTube-Kanal und Ihre Marke geht.
    Der
    erste Meilenstein, den Sie feiern können, sind die ersten 1.000
    Abonnenten. Es zu so vielen Abonnenten zu machen, scheint für
    diejenigen, die neu in der Idee sind, unmöglich, aber es ist
    einfacher als Sie denken!
  




  

    
Tipps,
    um 1.000 Abonnenten zu gewinnen:
  




  

    
In
    diesem Buch werden wir Ihnen Tipps geben, wie Sie immer mehr
    Abonnenten gewinnen können, bis Sie es schließlich auf 100.000
    und
    darüber hinaus schaffen können. Wie wir im gesamten Buch
    erwähnen
    werden, funktioniert YouTube am besten in Verbindung mit
    anderen
    Websites und sozialen Netzwerken und kann als Katalysator zur
    Verbesserung Ihres Unternehmens und Ihres Publikums verwendet
    werden.
    Lassen Sie uns einige Grundregeln für eine erfolgreiche Reise
    mit
    YouTube behandeln.
  




  

    

      
Seien
      Sie konsistent:
    
  




  

    
Um
    mit YouTube erfolgreich zu sein, müssen Sie Wertvolle Inhalte
    veröffentlichen und dies auf einer konsistenten Basis tun. Das
    ist
    eigentlich eine ziemliche Herausforderung. Wenn Sie sich auf
    der
    Website umsehen, werden Sie denken, dass jedes Thema bereits
    gemacht
    wurde, und obwohl das nicht wahr ist, können Sie ein Thema, das
    bereits beliebt ist, nehmen und Ihm Ihren eigenen einzigartigen
    Spin
    geben. Zum Beispiel gibt es viele Techs "Unboxing" -Videos,
    aber Sie könnten einen "Re-Boxing" -Kanal erstellen, in
    dem Sie verschiedene technische Komponenten diskutieren,
    während Sie
    sie in ihre Box legen. Dies ist nur eine Idee, aber fühlen Sie
    sich
    frei, kreativ zu sein und sich selbst etwas einfallen zu
    lassen.
  




  

    

      
Geben
      Sie Ihren Videos intelligente Namen:
    
  




  

    
Ein
    weiterer herausfordernder Aspekt der Erstellung von
    YouTube-Inhalten
    besteht darin, einen guten Titel für Ihre Videos zu finden. Sie
    haben vielleicht bereits eine Idee, aber sie könnte zu lang
    oder
    kompliziert sein. Halten Sie sich an die Regel, es so einfach
    wie
    möglich zu halten, und YouTube kann den Namen automatisch
    vervollständigen. Es spielt keine Rolle, ob Ihr Video einen
    ähnlichen Namen wie ein vorhandenes Video hat, aber es muss
    gelten
    und Sinn machen. Wenn es Ihnen schwer fällt, qualitativ
    hochwertige
    Namen zu finden, gibt es im Internet viele zusätzliche
    Informationen
    über die erfolgreiche Benennung Ihrer Videos. Vergessen Sie
    nicht,
    Ihre Recherche zu machen!
  




  

    

      
Gestalten
      Sie das Design Ihres Kanals ansprechend:
    
  




  

    
Viele
    Besucher sammeln einen ersten Eindruck von Ihrer Marke und Idee
    basierend auf dem Design Ihres Kanals. So können Zuschauer mit
    Ihnen
    interagieren und erfahren, wofür Ihr Kanal steht. Erstellen Sie
    einen ansprechenden Header, um Ihr Unternehmen oder Ihre Marke
    zu
    präsentieren. Wenn Sie nicht sehr erfahren mit Grafikdesign,
    Schriftart oder Farbauswahl sind, gibt es Profis online, die
    bereit
    sind, gegen eine angemessene Gebühr zu helfen. Darüber hinaus
    könnten Sie einen technisch versierten Freund in Ihrem Leben
    bitten,
    Ihnen zu helfen, einen ansprechenden Kanalstil zu
    erstellen.
  




  

    

      
Probieren
      Sie verschiedene Drehorte aus:
    
  




  

    
Sie
    können Ihren Kanal sofort interessanter machen, indem Sie
    Videos in
    verschiedenen Bereichen aufnehmen. Dies könnte eine
    Herausforderung
    sein, wenn Sie nur Zugang zu einem Bereich haben, aber selbst
    das
    Ändern des Hintergrunds oder das Hin- und Wiedereinsteigen in
    ein
    lokales Café, um ab und zu aufzunehmen, kann dazu beitragen,
    dass
    Ihre Videos für Ihre Zuschauer interessant bleiben. Dies wird
    sie
    raten und daran interessiert halten, zurückzukehren, um zu
    sehen,
    was Sie als nächstes tun werden.
  




  

    

      
Seien
      Sie unbeschwert:
    
  




  

    
Es
    macht keinen Spaß, jemanden zu beobachten, der die ganze Zeit
    zu
    ernst ist, also versuche, dich über dich selbst lustig zu
    machen und
    ab und zu auf deinem Kanal zu lachen. Wenn Sie Fehler offen
    machen,
    können Sie Ihrem Publikum menschlicher erscheinen und eine
    andere
    Seite zeigen als die meisten anderen grundlegenden Talking
    Head-Content-Videos da draußen. Versuchen Sie, es frisch,
    aufregend
    und spontan zu machen, damit Ihre Zuschauer überrascht sind,
    wenn
    sie auf Ihren Kanal kommen. Aber darüber hinaus, sei immer du
    selbst.
  




  

    
Wenn
    Sie der humorvolle Typ sind, stellen Sie sicher, dass Sie das
    in
    Ihren Videos zeigen. Wenn du es ernst meinst, sei du selbst.
    Worauf
    die Menschen am meisten reagieren und schätzen werden, ist
    jemand,
    der echt und zuordenbar ist. Sie werden vielleicht nicht von
    jedem
    gemannt, aber Sie werden von denen geschätzt, die wichtig
    sind.
  




  

    

      
Verwenden
      Sie die Option Benutzerdefinierte Miniaturansicht:
    
  




  

    
Mit
    dieser einfachen Änderung können Sie Ihre Aufrufe und
    Abonnements
    auf YouTube erhöhen. Verwenden Sie einfach eine Schriftart, die
    auf
    verschiedenen Fotos online beliebt ist, um Aufmerksamkeit zu
    erregen,
    dann können Sie das Foto in Photoshop anpassen. Sie können den
    Titel des Bildes als Miniaturansicht zu etwas anderem als dem
    Videotitel machen, damit die Zuschauer sofort erkennen können,
    was
    sie sehen werden.
  




  

    

      
Verwenden
      Sie Anmerkungen:
    
  




  

    
Haben
    Sie jemals ein Video gesehen und diese kleinen Pop-ups in der
    Mitte
    gesehen? Die Verwendung dieser kann sehr hilfreich sein, um
    Ihre
    Inhalte effektiver zu gestalten. Fügen Sie für jedes Video eine
    Anmerkung hinzu, um das Abonnieren Ihres Kanals für die
    Zuschauer zu
    erleichtern. Sicher, dies erfordert ein wenig zusätzlichen
    Aufwand,
    aber sobald Sie ihre Abonnementrate erhöhen, möchten Sie
    Anmerkungen in allen Ihren Videos.
  




  

    

      
Haben
      Sie keine Angst zu fragen:
    
  




  

    
Dies
    ist ein einfacher, aber oft übersehener Tipp. Du kannst nicht
    bekommen, was du nicht verlangst! Wenn Ihre Videos enden,
    stellen Sie
    sicher, dass Sie sie bitten, Ihr Video und Ihren Kanal zu
    abonnieren
    und zu "liken". Dies ist ein guter Zeitpunkt, um auch zu
    sagen, was Die Zuschauer von Ihrem Kanal erwarten können. Wenn
    Sie
    sich beispielsweise auf Tipps für Heimwerkerprojekte
    konzentrieren,
    können Sie den Benutzern sagen, dass sie sich anmelden sollen,
    um
    weitere Tipps zu diesem Thema zu erhalten.
  



 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 









  

    

      
Sei
      dir selbst treu:
    
  




  

    
Wir
    haben das oben schon ein wenig besprochen, aber es lohnt sich,
    noch
    einmal darauf einzugehen. Sei immer du selbst auf deinen Videos
    und
    Kanälen! Du kannst nur du selbst sein und nichts anderes, auch
    wenn
    du es versuchst. Manche finden es anfangs schwierig, vor der
    Kamera
    zu stehen, weil man sich mit denen vergleichen möchte, die
    geschickt
    darin sind, vor der Kamera zu stehen. Überkomme das, indem du
    erkennst, dass Fälschung dich nirgendwohin bringt. Erlaube
    stattdessen deiner wahren Persönlichkeit, durchzukommen, und du
    wirst Menschen zu dir ziehen, die mit dem in Resonanz stehen,
    wer du
    bist.
  




  

    

      
Erstellen
      Sie einen qualitätsgechannen Trailer für Ihren Kanal:
    
  




  

    
YouTube
    gibt Videomachern jetzt die Möglichkeit, ihren Kanal zu
    gestalten,
    einschließlich eines Trailers, der abdeckt, worum es bei dem
    Kanal
    geht. Die meisten Leute gehen erst ins Kino, wenn sie den
    Trailer
    bereits gesehen haben und wissen können, was sie erwartet. Dein
    Trailer sollte nicht länger als anderthalb Minuten sein und
    einige
    Szenen aus den Inhalten enthalten, die du auf deinem Kanal
    hast,
    zusammen mit Gründen für das Abonnieren. Die Leute werden immer
    wieder kommen, wenn du dich wirklich anstrengst, was du
    machst.
  




  

    

      
Die
      drittbe beliebteste Sitio web en línea:
    
  




  

    
YouTube
    ist definitiv die Nummer eins in Bezug auf die Videoerstellung
    sozialer Netzwerke, aber es ist auch die am dritthäufigsten
    besuchte
    Website online. Doch nicht viele Menschen nutzen die damit
    daraus
    entstehenden Social-Networking-Fähigkeiten voll aus. Die
    meisten
    Nutzer auf YouTube nutzen die Plattform nicht einmal, um eine
    Marke
    zu erstellen, ihre eigene Präsenz aufzubauen oder Geld zu
    verdienen.
    Viele Nutzer haben noch nicht einmal ein Video auf YouTube
    gestellt.
    Wenn Sie mit dieser Idee völlig neu sind, ist es an der Zeit,
    ernsthafter über YouTube nachzudenken. Hier sind einige Gründe,
    warum:
  



• 

  
Promoción
  cruzada: Es ist möglich, Cross-Promotion mit YouTube zu machen,
  um
  Zuschauer auf Ihre anderen Websites oder Blogs zu bringen. Wenn
  deine
  Videos enden, stelle sicher, dass du den Zuschauern mitteilen,
  dass
  sie dich in deinem Blog finden können. Vergessen Sie nicht, sie
  daran zu erinnern, sich ebenso anzumelden. YouTube ist für sich
  allein in Ordnung, aber wo es wirklich nützlich ist, ist es als
  Ergänzung zu bestehenden Blogs oder Websites. Damit dies
  funktioniert, müssen Sie regelmäßig Cross-Promotion für Ihren
  Kanal durchführen.



• 

  
Ein
  Vollzeiteinkommen kann passieren: Ja, es ist möglich, einige
  haben
  Vollzeiteinkommen allein von YouTube erzielt, insbesondere durch
  das
  AdSense-Programm, das Google anbietet. Wenn Sie zum ersten Mal
  anfangen, stellen Sie jedoch sicher, dass Sie an mehreren
  Einkommensströmen arbeiten. AdSense bietet im Vergleich zu den
  anderen Strategien, die wir behandeln werden, wirklich nicht viel
  Geld, aber Sie sollten es trotzdem nicht ignorieren.



• 

  
Eine
  Chance, Ihr Geschäft auszubauen: Wenn Sie Videos auf YouTube
  haben,
  ist es wahrscheinlicher, dass die Leute Ihre Inhalte ansehen. Je
  mehr
  Inhalte Sie haben, desto länger werden sie sie ansehen, und je
  länger sie sie ansehen, desto höher ist die Wahrscheinlichkeit,
  dass sie am Ende Ihre Inhalte abonnieren und Ihren Blog oder
  andere
  Websites finden. Denken Sie daran, je mehr, desto besser, aber
  Qualität ist auch wichtig!




  

    

      
Die
      Bedeutung optimierter Titel:
    
  




  

    
Sich
    von der Masse abzuheben ist der einzige Weg, um auf YouTube
    Erfolgreich zu sein, und eine gute Möglichkeit, dies zu
    erreichen,
    besteht darin, Ihre Videos etwas Einzigartiges und
    Ausgefallenes zu
    nennen. Dies wird den Leuten helfen, aus Neugier auf Ihren
    Kanal zu
    kommen. Einzigartige, skurrile Titel spielen definitiv eine
    Rolle
    beim Aufbau Ihrer Ansichten. Um jedoch so viele Aufrufe wie
    möglich
    zu erhalten, müssen Sie einige SEO-Grundlagen in Bezug auf
    YouTube-Marketing kennen. Hier sind einige Tipps dafür:
  



• 

  
Titel-Keywords:
  Dies war früher viel effektiver für SEO als jetzt, aber es hat
  immer noch einen Einfluss auf Ihre Inhalte. Crawler bei Google
  können
  Ihre Videos nicht so ansehen, wie sie Textbeiträge lesen können,
  wenn Sie also Ihre Keywords in Ihren Videotitel einbinden, sind
  sich
  die Bots bei Google des Themas bewusst.



• 

  
Verwenden
  Sie AdWords bei Google: Um herauszufinden, welche Suchbegriffe
  gerade
  beliebt sind, verwenden Sie Google AdWords. Versuchen Sie, sich
  für
  Videos zu bemühen, die sowohl eine geringe Konkurrenz als auch
  eine
  suche mit hohem Suchvolumen haben.



• 

  
Haben
  Sie einen beschreibenden Titel: Obwohl ausgefallene Titel eine
  positive Sache sind, sollten Sie Ihrem Publikum auch eine
  Vorstellung
  davon geben, was Ihre Inhalte abdecken werden. Seien Sie
  einzigartig,
  aber stellen Sie sicher, dass das, was Ihr Titel sagt, relevant
  ist
  und in Bezug auf das, worum es in Ihrem Video geht, sinnvoll ist.
  Dies kann etwas Übung brauchen, um gut zu werden, aber Sie werden
  es
  tun, wenn Sie dabei bleiben.



• 

  
Entscheiden
  Sie sich für kürzere Titel für Ihre Videos: Denken Sie daran,
  dass
  Google Ihren Videotitel verkürzt und "YouTube" davor
  setzt, was 10 weitere Zeichen einnimmt. Versuchen Sie, Ihre Titel
  entweder 50 Zeichen oder kürzer zu machen, um dies zu
  maximieren.



• 

  
"Video"
  aus dem Videonamen weglassen: Es gibt keinen Grund, das Wort
  "Video"
  einzufügen, wenn Sie Ihr Video benennen. Dies frisst nur Den
  Platz
  für Charaktere und hilft Ihnen nicht bei Ihren
  YouTube-Suchbewertungen. Dies kann jedoch einen geringen Einfluss
  auf
  typische Suchergebnisse haben.



• 

  
Passen
  Sie Ihren Kanal an: Wenn Sie versuchen, mithilfe von YouTube
  Vertrauen zu Zielgruppenmitgliedern aufzubauen, müssen Sie die
  Optionen für die Anpassung auf YouTube verwenden. Machen Sie es
  einzigartig und frisch.



• 

  
Seien
  Sie professionell: Auch wenn Sie Ihre Videos wahrscheinlich von
  Ihrem
  Zimmer aus aufnehmen, ist ein professioneller Auftritt wichtig,
  um
  Vertrauen und Respekt von Zuschauern zu gewinnen. Wenn Ihr Blog
  bereits eine Fangemeinde hat, versuchen Sie, die gleichen
  Elemente
  des Brandings auf YouTube zu verwenden, damit andere Sie auf
  verschiedenen Websites und Plattformen erkennen können.



• 

  
Erschmische
  eine Biografie: Stellen Sie sicher, dass Sie die
  kanalbiografische
  Option verwenden, die YouTube anbietet, um Ihren Kanal
  vollständig
  anzupassen. Ihre Bio-Informationen sollten auf den Punkt und kurz
  sein. Fügen Sie in Videobeschreibungen einen Link zu Ihrer
  Website,
  Shop-Seite oder Ihrem Blog hinzu.



• 

  
Platzieren
  von Abonnieren-Buttons auf Ihrer Website: Wie bereits erwähnt,
  sollten Sie auf jeden Fall einen Link zu Ihrem Blog oder Ihrer
  Website in Ihre YouTube-Videos einfügen, aber vergessen Sie
  nicht,
  auch Abonnement-Buttons in Ihrem Blog zu Ihrem YouTube-Kanal
  hinzuzufügen.



• 

  
Halten
  Sie Ihre Videos weniger als fünf Minuten lang: YouTube hat keinen
  Mangel an ausführlichen, detaillierten Videos und Inhalten, aber
  die
  Videos, die die meisten Abonnenten konvertieren, sind kürzer als
  fünf Minuten lang. Im Jahr 2014 wurde festgestellt, dass die
  meisten
  Videos auf YouTube etwa 4,4 Minuten lang sind, so dass für
  diejenigen von Ihnen, die gerade erst anfangen,  dies eine ideale
  Zahl ist, für die Sie fotografieren können. Dies wird Ihnen
  helfen,
  eine treue Anhängerschaft aufzubauen.




  

    
Sobald
    Sie bereits eine Fangemeinde auf Ihrem Kanal haben, können Sie
    mit
    verschiedenen Längen herumspielen, um zu sehen, wie die Leute
    reagieren, aber halten Sie es zunächst unterhaltsam,
    informativ,
    einfach und kurz. Es mag schwierig sein, aber es ist eine
    würdige
    Herausforderung und erhöht Ihre Erfolgswahrscheinlichkeit mit
    YouTube.
  




  

    
Qualitativ
    hochwertige, maßgeschneiderte Kunst für Ihren Kanal wird Ihnen
    helfen, sich mit Ihrer Marke online zu etablieren. YouTube hat
    einen
    Service für Kanalkunst, wenn Sie nicht in Grafikdesign geschult
    sind. Stellen Sie sicher, dass Sie ein maßgeschneidertes
    Hintergrundkopfbild mit ähnlichen Designelementen von Ihrer
    anderen
    Website oder Ihrem Blog verwenden.
  




  

    

      
Verwenden
      der besten Tools mit YouTube:
    
  




  

    
Es
    gibt viele nützliche Tools, die mit YouTube verwendet werden
    können,
    einschließlich Videoerstellungstools, Video-Promotion-Tools und
    mehr. Wenn Sie diese nutzen, können Sie Ihre Abonnenten auf
    organische Weise vergrößern, und organische Ansichten bedeuten
    im
    Laufe der Zeit mehr Abonnenten. Hier sind einige
    Video-Marketing-Tools, die Sie verwenden können, um die
    gewünschten
    Ergebnisse zu erzielen.
  



• 

  
Bulk
  Suggest Tool: Dieses kostenlose Tool wurde von den Internet
  Marketing
  Ninjas entwickelt und ist eine einfache Möglichkeit, relevante
  Keyword-Recherchedaten für Ihre Inhalte herauszufinden. Es
  durchsucht die "AutoVervollständigen"-Datenbanken von
  YouTube und Google und erweitert die von Ihnen eingegebenen
  Begriffe
  basierend auf beliebten Suchbegriffen. Auf diese Weise können Sie
  Suchbegriffe in Google schnell mit YouTube-Begriffen vergleichen
  und
  so die Suchziele Ihrer Zielabonnenten und Zielgruppenmitglieder
  besser verstehen.



• 

  
WordPress
  Keyword Plugin: Darüber hinaus gibt es ein Plugin für WordPress,
  mit dem Sie Keyword-Ideen mit Google Auto Complete-Suchbegriffen
  betrachten können. Dies ist in Ihrem Dashboard unter den
  Post-Editing-Optionen. Ein weiterer Vorteil dieses Plugins ist,
  dass
  es Ihnen Ideen geben kann, worüber Sie Artikel und Videos
  basierend
  auf dem, was beliebt ist, erstellen können.




  

    

      
Recherchieren
      Sie über Wettbewerber:
    
  




  

    
Wenn
    Sie mehr über Ihre Mitbewerber erfahren, können Sie Ihre
    Kampagne
    für Content-Marketing unterstützen. Obwohl dies Ihren kreativen
    Ideen nicht im Wege steht, hilft Ihnen die Analyse Ihrer
    Konkurrenten
    herauszufinden, was funktioniert, zusammen mit Taktiken, die
    Ihren
    Zuschauern helfen, sich mehr für Ihren Kanal interessiert und
    engagiert zu fühlen. Das beste Tool dafür ist die
    YouTube-Analyse-Funktion auf BirdSong Analytics. Mit diesem
    Tool
    können Sie unterwegs bezahlen. Es erfordert nur einen
    Kanalnamen,
    und dieses praktische Tool gibt Ihnen viele nützliche Berichte
    und
    Statistiken, wie zum Beispiel:
  



• 

  
Die
  beste Upload-Zeit des Kanals Ihres Mitbewerbers (en Bezug auf
  Likes).



• 

  
Der
  ideale Tag zum Hochladen, um Likes zu erhalten, je nach Ihrem
  Konkurrenten.



• 

  
Wann
  Sie hochladen sollten, um Publikumskommentare zu erhalten, je
  nach
  Wettbewerb.



• 

  
Der
  beste Tag, um Videos hochzuladen, um Kommentare zu erhalten,
  entsprechend dem Kanal Ihrer Konkurrenz.



• 

  
Die
  Art und Weise, wie sich die Länge Ihrer Videos auf die
  Zuschauerzahlen auswirken kann.



• 

  
Die
  Art und Weise, wie sich die Länge der Videos auf die
  Zuschauerbindung auswirken kann.



• 

  
Häufig
  verwendete Begriffe in Videobeschriftungen und mehr.




  

    
Es
    ermöglicht Ihnen auch, eine Tabelle aus Excel herunterzuladen,
    die
    alle Videos Ihrer Mitbewerber auflistet, einschließlich
    Upload-Datum, Beschreibung, Titel, Dauer und Tag des Uploads,
    zusammen mit der Anzahl der Aufrufe, Kommentare und Likes jedes
    Videos. Spielen Sie mit bedingter Formatierung und Filtern in
    der
    Tabelle herum, und Sie können noch mehr über die Taktiken der
    Mitbewerber erfahren. Stellen Sie sicher, dass Sie mehr als
    einen
    Kanal betrachten, bevor Sie versuchen, diese Berichte für Ihre
    Videoerstellung zu verwenden.
  




  

    

      
Wie
      können Sie Menschen dazu bringen, Ihre Inhalte zu teilen?
    
  




  

    
Jedes
    Mal, wenn Sie ein Video auf Ihrem Kanal platzieren, haben Sie
    einen
    Vorteil für Ihre Inhalte geschaffen, der auf Ihren
    Social-Media-Kanälen ordnungsgemäß beworben werden muss. Wenn
    Sie
    die RSS-Feeds auf Ihrem Kanal verwenden, können Sie Ihre
    Inhalte
    über einen halbautomatisierten Kanal auf vielen verschiedenen
    Kanälen sozialer Medien teilen. Hier ist ein Tool, das Ihnen
    dabei
    helfen kann:
  




  

    

      
Batería:
    
  




  

    
Mit
    diesem praktischen Tool können Sie Elemente in Ihrem Feed mit
    nur
    einem einfachen Klick planen und in Ihren sozialen Medien
    aufstellen.
    Mit diesem Tool können Sie mehr als ein Twitter-Konto, mehr als
    eine
    Facebook-Seite und auch Ihr LinkedIn-Profil hinzufügen. Sie
    sind in
    der Lage, Ihre Videoinhalte an allen Orten auf eine viel
    effizientere
    Weise zu bewerben. Es ermöglicht Ihnen auch:
  



• 

  
Planen
  Sie Ihre Videos schnell mit der Ein-Klick-Zeitplan-Schaltfläche.
  Dies verteilt sie auf Ihre verschiedenen
  Social-Media-Plattformen.



• 

  
Zeigen
  Sie eine Vorschau an, wie Ihre Snippets in den sozialen Medien
  aussehen, sobald sie auf den Plattformen gepostet wurden.



• 

  
Authentifizieren
  Sie Ihre verschiedenen Konten in sozialen Medien.




  

    
Wie
    Sie sehen können, gibt es viele Tools, mit denen Sie Ihren
    YouTube-Kanal, Ihre Statistiken und Aufrufe verbessern können.
    Haben
    Sie keine Angst, außerhalb dieses Buches zusätzliche
    Nachforschungen anzustellen, um noch mehr Quellen zu
    finden.
  



 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








 








                    
                    
                












