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Introducción

Ha habido un notable crecimiento en el número de mercados de agricultores y granjeros por todo el país en los últimos años, lo que hace resaltar la creciente demanda de productos frescos locales.

El mismo crecimiento en cuanto a popularidad de la idea de “de la granja a la mesa” ha llevado a que en restaurantes, cafés y bistros también haya crecido tal demanda. Del mismo modo, las tiendas de comida también tratan con todas sus fuerzas de conseguir una mayor variedad de productos frescos y locales.

Cuando la mayor parte de la gente considera cómo los productos llegan a mercados de granjeros o grandes cadenas de supermercados, normalmente se imaginan granjas enormes y que trabajan a gran escala y que utilizan cientos de hectáreas para cultivar y recolectar sus productos en grandes cantidades con el fin de satisfacer la demanda.

Lo que puede que no hayas notado es que granjas y proveedores más pequeños también gozan de una magnífica oportunidad para generar grandes beneficios en la industria agropecuaria con la que empresas más grandes no pueden competir.

Las granjas que trabajan a gran escala cuentan con el beneficio que da vender sus productos en masa a grandes cadenas de supermercados por todo un país e incluso pueden exportar parte de ellos. Desafortunadamente para ellos, estas grandes granjas están también a merced de las condiciones climatológicas y los mercados cambiantes mientras tratan de manejar sus elevados costes de producción.

Por contra, los negocios más pequeños tienen la ventaja de que pueden solventar la demanda de la zona con una selección mucho mayor de productos. Hay restaurantes, cafeterías y tiendas de alimentos que claramente preferirían conseguir sus productos a través de un proveedor local en vez de enviado desde otro país o estado.

No importa qué plan tengas para este tipo de negocio: la clave del éxito está en establecer unos cimientos sólidos que acompañe a tu negocio hacia el futuro.

¿Listo para empezar? Vamos allá. 

Creando un negocio agropecuario que dé beneficios

Cuando la mayoría de la gente piensa en granjas, visualizan una gran extensión de hectáreas y un sufridor granjero que carga dolores de espalda mientras trabaja desde el amanecer al atardecer.

De lo que puede que no te des cuenta es de que la tecnología y el equipamiento existente ha ayudado a hacer crecer la eficiencia de muchas de estas actividades.

En función del tipo de negocio  que quieras empezar, puedes arrancar a pequeña escala para después ir creciendo a medida que los beneficios hacen lo propio.
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