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Vorwort 


In guten wie in schlechten Zeiten gibt es immer Menschen, die Geld verdienen. Selbst eine wirtschaftliche Rezession kann einige Leute nicht vom Geldscheffeln abhalten. Tatsächlich gibt es sogar Branchen und Gewerbe, die während einer Rezession besser laufen. Die neuen Medientechnologien bieten gewitzten Internetnutzern wie in sozialen Netzwerken aktiven und Bloggern eine fantastische Gelegenheit, ihren Geschäften und gesellschaftlichen Leben zum Erfolg zu verhelfen. Das World Wide Web wächst täglich, da Millionen von Nutzern es sich als Kommunikations- und Businesskanal zunutze machen. Wenn du eingestöpselt bist, kannst du dir die Basis an potentiellen Kunden für ein Geschäftsprojekt nutzbar machen.


 


Die neuen Medien bestehen aus Online-Gemeinschaften, sozialen Netzwerken, Audio- und Video-Streaming, Email-Aktivitäten, Web-Werbung, neue Disc-Technologie, Podcasting, Blogging, Internet-Telefonieren, Digitalfotografie, Mobil-Computing usw. – die Liste geht weiter, da immer wieder neue Nutzungsmöglichkeiten des Internets erfunden werden. Dies stellt eine gute Möglichkeit zum Geldverdienen für jeden dar, auch für Leute, die über kein oder nur wenig Wissen über Computerprogrammierung verfügen. Ziel dieses Buches ist, jedem das Know-how zur Verfügung zu stellen, das benötigt wird, um sich diese Möglichkeit zunutze zu machen. Dieses auf einfach zu lesende und vollständig bildungsorientierte Buch liefert Tipps zu Internet-Marketing, Blogging und sozialen Netzwerk-Aktivitäten. Es wird dich weiter zur Entdeckung der im Internet für einen Blogger verfügbaren Möglichkeiten geleiten und dir veranschaulichen, wie man eine Online-E-Commerce-Seite einrichtet. Du wirst lernen, wie du deine Webseite und deinen Blog erstellst, publizierst, managst und weiterentwickelst, und mittels Blogging ein Einkommen oder vielleicht sogar multiple neue Einkommensschienen generierst. 
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1 
Warum ich ein Internet-Unternehmer sein will


Wenn Onkel Toby das mit 50 kann, kann ich es mit 23 erst recht


Onkel Toby ist mein Mentor. Er verfügt über 30 Jahre Marketing-Erfahrung und besitzt eine Reihe von Unternehmen, die in der gesamten ASEAN-Zone mit industriellem Hardware- und Audio-Equipment-Bedarf handeln. Ich bekam den Auftrag, seine Unternehmens-Webseite einem Upgrade zu unterziehen. Während der drei Monate, die ich in seiner Firma arbeitete, ermunterte er mich stets dazu, verschiedene Marketing-Methoden wie Adword, Adsense und Suchmaschinenoptimierung auszuprobieren. Er lehrte mich, wie man Produkte online unter Verwendung dieser Methoden verkauft. Ihr könnt mir glauben, dass ich in dieser kurzen Zeit eine Menge über Online-Marketing gelernt habe.


Ich folgte seinem Rat. 


Im Geschäft, in dem Verkäufer versucht, seine Abschlüsse zu steigern, lautet die goldene Regel: 


“Geteiltes Wissen ist gewonnenes Wissen.


Wissen, das du gewonnen hast, gehört immer dir.”


Eine Geschäftsperson lebt von Aufträgen und bemüht sich um die Gewährleistung der Kundenzufriedenheit. Indem er seine Erfahrung an seine Mitarbeiter weitergibt, vergrößert er sein Kundenpotential und erweitert sein Geschäft. Diese Philosophie gilt auch für das Online-Marketing. Tatsächlich ist es sogar einfacher, Wissen über das Internet zu teilen, da die Kommunikation über das Internet schnell und bequem ist. Es gibt eine Menge hilfreicher Methoden, die ich mit euch teilen kann, die den Traffic auf eure Webseite erhöhen und damit den Verkauf eurer Produkte und Dienstleistungen steigern. 


Gewonnenes Wissen gehört immer dir. Ob du dich entscheidest es mit anderen zu teilen, hängt von deiner Bereitschaft hierzu ab. 


Wissen hat mit Können zu tun. Das in diesem Buch vermittelte Know-how soll euch dabei helfen, online erfolgreich zu sein und euch eure goldene Nase zu verdienen.


Onkel Toby hat mich auch dazu ermutigt, dieses Buch zu schreiben. Er glaubt, dass im heutigen Zeitalter des Internets jeder in der Verantwortung steht, das, was er über das Internet und dessen Nutzung gelernt hat, weiterzugeben und mit anderen zu teilen, so dass jeder eine faire Erfolgschance hat. Er glaubt, dass vor allem die jungen Leute heute Finanzmanagement lernen sollten, um in dieser Zeit, in der die Volkswirtschaften rund um den Erdball ziemlich drastisch von Finanzkrisen geschüttelt zu werden scheinen, finanziell erfolgreich zu sein. So macht beispielsweise die jüngste Rezession den Bedarf an einem Internet-Marketing-Instrument deutlich, welches jeder Unternehmer, insbesondere in der Startphase, benutzen kann, um sein/ihr Geschäft zu entwickeln oder sich Marketing-Know-how anzueignen.


 


 


Versehe dich mit Internet-Marketing und Blogging-Techniken.


Eigne dir dieses Know-how an, denn du wirst es in der Zukunft nützlich finden, egal ob du online Geld verdienst oder wochentags von acht Uhr morgens bis fünf Uhr nachmittags arbeitest. Dieses E-Book dient als ein wichtiges Instrument, das dir die aktuellsten Tipps sowie eine Anleitung zum Internet-Marketing und Blogging mit Unterstützung durch soziales Netzwerk-Marketing vermittelt. Die einfachen Schritt-für-Schritt-Techniken bieten dir Einsicht darin, wie Marketing und Verkauf funktionieren. Jeder Schritt wird dir helfen, die Welt des Internets weiter zu erforschen. Gleichzeitig wirst du lernen, wie du das vom Internet gebotene Potential maximieren und als ein Instrument zum Aufbau eines Geschäftsprojektes oder zur Generierung von Nebeneinkünften nutzen kannst. Du wirst außerdem viel über Business-Blogging, Suchmaschinen-Marketing und Suchmaschinenoptimierung erfahren.


Wirtschafts- und Finanzkrise 


Viele Menschen erfuhren so wie ich die Auswirkungen der jüngsten weltweiten Rezession am eigenen Leib: Sie hatte spürbare Folgen für ganze Familien, deren Mitglieder ihre Jobs verloren, während Arbeitslosigkeit und Schulden zum Regelfall wurden. Es ist das Alter zwischen 18 und 30 Jahren, das wichtig ist, da man hauptsächlich während dieser Zeit Vermögen aufbaut. Wenn du bereits vorher gespart und investiert hast, wirst du einen enormen Vorsprung im Leben haben. 


Wie können junge Leute mit Köpfchen und ihre Eltern gemeinsam die Basis für finanziellen Erfolg schaffen?


Hier sind vier Tipps: 


1. Lerne dein Geld zu schätzen und baue eine Beziehung zu ihm auf: Das Management deiner persönlichen Finanzen ist nie eine leichte Aufgabe. Du solltest dein Geld wie einen engen Freund oder Verbündeten behandeln, der dich in schwierigen Zeiten unterstützt und über Wasser hält und dir die guten Zeiten versüßen hilft. Bringe dir selbst immer Wertschätzung entgegen, und du wirst dein Geld ebenfalls wertschätzen.


 


 


2. Erstelle eine Einkaufsstrategie, bevor du einkaufen gehst: Nein, das ist nicht einfach, aber du musst deinen Wunsch unnötig Geld auszugeben kontrollieren, wenn du einkaufen gehst. Ergib dich nicht der Versuchung alles zu kaufen, was du gerne hättest. Wähle nur die Artikel, die du wirklich magst oder brauchst und vergleiche die Preise, bevor du etwas kaufst. Vorab zu entscheiden, wofür du Geld ausgeben willst und womit du nur liebäugeln wirst, BEVOR du zum Einkaufen gehst, wird sich immer bezahlt machen. Und achte darauf, dass du dich an deinen hältst, wenn du dann da draußen bist! Du könntest auch Einkaufs- und Schnäppchen-Tipps mit deinen Freunden austauschen, um mehr über mögliche Preisnachlässe oder niedrigere Preise zu erfahren. Du würdest staunen, was du dabei alles lernen könntest! Junge Leute beim Einkauf, die damit aufgewachsen sind, dass sie ihren Eltern zugesehen haben, wie diese Coupons, Sonderangebote, Gutscheine  und Einkaufslisten nutzten, werden eher die Neigung haben, solche Strategien zum Sparen von Geld zu verwenden. Wenn du also Kinder hast, dann gib solche Kompetenzen im Management von Geldmitteln an diese weiter. 


 


3. Finanzplanung: Wenn du Kinder hast, lass deine Teenager am Sparen für ihr Studium teilnehmen. Frag sie nach ihrer Meinung und nach ihren Ideen. Richte einen Sparfonds für ihre Ausbildung ein. Lass sie die Haushaltsrechnungen sehen und studieren und dir dabei helfen, die Zahlungen zu arrangieren, da dies ihnen eine unbezahlbare Vorstellung davon vermitteln wird, worum es im Finanzwesen der wirklichen Welt geht.  


4. Gute Schulden und schlechte Schulden: Du musst lernen, was der Unterschied zwischen guten Schulden und schlechten Schulden ist. Vermeide es unnötige Schulden zu machen. Baue stattdessen dein Vermögen auf. Das Zurückgreifen auf unterstützende Kredite ist im modernen Leben von heute oft unerlässlich. Das Ansammeln von Kreditkartenschulden, verspätetes oder  gar nicht Bezahlen von Rechnungen kann sich nachteilig auf deine Kreditwürdigkeit auswirken. Wenn du Kinder hast, zeig ihnen deine Kreditkartenauszüge und –Abrechnungen, so dass sie sehen können, welche Informationen diese Berichte enthalten und welche Bedingungen mit dem Besitz einer Kreditkarte verbunden sind.


Eine Mahnung zur Vorsicht 


Nachdem ich oben beschriebene Grundlagen für mich erarbeitet hatte, glaubte ich lange Zeit, dass ich mein Wissen maximieren könnte, um Zugang zu zahlreichen gesunden Techniken des Geldverdienens zu erlangen. Ich habe diese Techniken in diesem Buch niedergeschrieben, so dass ihr sie zu eurem Vorteil nutzen könnt. Benutzt die Zeit, die ihr bisher mit ziellosem Internet-Browsing verbracht hat, stattdessen zum Geldverdienen! Das Aneignen von Wissen ist in höchstem Maße fördernswert, kann aber ein teures Unterfangen sein. Lass dies also nicht zur Besessenheit werden, so dass du jede mögliche Schiene der Wissenserweiterung erwirbst und haufenweise Geld für Recherche, Kurse, Seminare usw. ausgibst, das so gewonnene Wissen tatsächlich aber nie zum Einsatz bringst und verwertest. An irgendeinem Punkt wirst du anfangen müssen. Du kannst nicht warten, bis du alles verfügbare Wissen erworben hast. Bis dahin könntest du nämlich zu alt sein, um noch viel auf die Beine zu stellen. Außerdem ist es unmöglich alles Wissen zu erlangen, das theoretisch verfügbar ist und erworben werden könnte. Niemand könnte das.


 


Was mich dazu bewogen hat ins Internet-Marketing zu gehen


Viele der Dinge, die für das tägliche Leben sowie das Leben im Allgemeinen wichtig sind, werden in der Schule nicht vermittelt. Eines davon ist ‚Wie wird man reich?‘.


Ich habe mich immer dafür interessiert, wie man Geld verdient. Als die jüngste Wirtschaftskrise einschlug, beschloss ich, die vom Internet bereitgestellten Möglichkeiten zum Geldverdienen zu erkunden, gerade so als würde ich mich auf die Suche nach einem Job machen. Ich hatte jedoch keinen Erfolg, obwohl ich ein paar Dinge über Computer und das Internet wusste, bis ich Onkel Toby traf, meinen Mentor. Er erklärte mir, wie man gute Webseiten und Blogs basierend auf soliden Prinzipien einrichtet, die letztlich erfolgreich sein sollten. Er pflegte zu sagen: „Du bist äußerst kompetent im Einrichten von Webseiten und denkst wie ein fähiger Arbeiter, aber dir fehlt der Sinn fürs Unternehmertum. Du denkst wie jemand, der für jemand anderes arbeitet. Wenn du für jemand anderes arbeitest, wird dein Lohn von dieser Person festgelegt. Ein Teil dieses Lohns wird zur Zahlung der jährlich fälligen Steuern verwendet werden müssen, ein weiterer, um die Miete zu bezahlen, noch einer für eure Mobilität, und dazu kommen dann noch die täglichen Ausgaben. Am Ende wird kaum mehr übrig bleiben als das, was ihr braucht, um euer Essen für den Monat zu bezahlen.“


“ Unternehmer dagegen denken für sich selbst. Sie lernen ihre Arbeitskraft und Ressourcen zu maximieren, während sie andere beaufsichtigen, mit deren Arbeit sie Geld verdienen, und sonnen sich im Licht der so erzielten Gewinne. Sie arbeiten, um Vermögen anzuhäufen, nicht einfach nur, um ein Einkommen zu erzielen.” 


Er fügte hinzu: “Ändere deine Einstellung. Gehe mit einem Geschäftsmodell an deine Arbeit heran. Betrachte das Internet als eine Einrichtung, die dir ZUR VERFÜGUNG steht und erlerne die Marketing-Instrumente, die du brauchst, um dir all die verschiedenen Marketing-Techniken in Bezug auf Geldverdienen im Internet anzueignen und zu nutzen. Erziele Gewinn, um VERMÖGEN zu schaffen.” 


Seine Worte waren eine Offenbarung für mich! Plötzlich hatte ich eine Richtung und ein Ziel. Ich folgte seinem Rat und nahm an einem Seminar teil, das einer seiner Freunde abhielt, der Ausbilder war. Auf dem Seminar lernte ich, wie man digitalinformationsbasierte Produkte wie E-Books, Audio-Dateien, MP3s, digitale Videos, Fotopräsentationen, E-Learning-Kurse, Reise-Landkarten, interaktive Animationen usw. erstellt. Dies waren alles Produkte, die Kunden aus dem Internet kaufen und herunterladen konnten. Ich lernte außerdem, dass ich Experten-Pakete auf meinen Webseiten vermarkten konnte. 


Der Kurs verhalf mir tatsächlich zum Erfolg. Ähnliche Programme sowie verschiedene Affiliate-Produkte findest du auf meiner Webseite unter www.blogbymillion.com. Du wirst dort auch über verschiedene Techniken wie Adwords, Adsense, Affiliate-Marketing usw. unterrichtet werden. 


Aktualisierte Blogging-Tipps für die Verzahnung im Internet 


Dieses E-Book soll dir einen klaren Überblick über das Internet-Marketing mittels Blogging und sozialer Netzwerkaktivität verschaffen und die Schritte beschreiben, die dir zum Erfolg im Cyberspace verhelfen werden. Dazu werdet ihr lernen, das World Wide Web zu eurem Vorteil zu nutzen, und einen Einblick in die aufregende Welt des Internets erhalten. Übt, was ihr hier lernt, und ihr werdet in der Lage sein, eure Produkte online zu verkaufen sowie durch Suchmaschinen-Optimierung ins Affiliate-Marketing einzusteigen. Wenn dein Geschäft erst einmal fertig eingerichtet ist, wird es sich weitgehend von selbst und mit wenig Wartungs- und Beaufsichtigungsaufwand unterhalten, da du einen Auto-Responder benutzen wirst. Wenn die Kunden dein Produkt mögen, wird dies die Runde machen und der Traffic auf eure Seite wird zunehmen. 




2 
Maximierung des Internets als Marketing-Medium 


 


Alle Geschäfts- und Marketing-Prinzipien, die in der globalen Geschäftswelt Gültigkeit besitzen, gelten auch für Online-Geschäfte. Die einzigen Unterschiede zwischen den beiden Arten von Geschäft bestehen in Geschwindigkeit, Kosten und Aufwand der Durchführung. Online-Business ist zweifellos schneller, billiger und einfacher in der Durchführung. Das Internet ist eine Informations-Autobahn, und Information ist die Triebkraft des Internet-Marketings. Es bietet einen schnelleren, leichteren und kosteneffizienteren Weg zu Vermarktung und Verkauf deiner Produkte an eine breitere Klientel unter Verwendung der neuesten technologischen Innovationen und Dienstleistungen, welche offline gar nicht verfügbar sind. Weltweit existiert ein Kundenpotential von 980 Millionen Internetnutzern, die an 7 Tagen in der Woche 24 Stunden täglich das ganze Jahr hindurch für dich erreichbar sind. Besser noch, ihre Zahl steigt täglich um Tausende neuer Nutzer. 


Das Internet hat die Art und Weise, wie wir Geschäfte machen, definitiv verändert. Es erfordert kein großes Kapital oder hohe Betriebskosten. Jeder kann es zum Start eines Geschäftes benutzen. Alles, was man braucht, ist ein Laptop, eine schnelle Breitband-Verbindung und eine marktfähige Idee. Mit der richtigen Technik und Methode kann jeder online ein Vermögen verdienen. Die vier Tipps, die ich in den ersten vier Kapiteln mit euch geteilt habe, legen das Fundament für deinen Eintritt ins Internet-Marketing. Die einzigen Dinge, die du sonst noch brauchst, sind Engagement und die Bereitschaft, das notwendige Wissen und die erforderliche Einstellung und Mentalität zu erwerben. Ist dieses Ziel erst einmal erreicht, WIRST du es schaffen!


 


Aufbau eines Geschäfts 


Du wirst Konzepte und Prinzipien von Offline-Geschäften und –Marketingstrategien ausleihen, aber du wirst diese nehmen und sie den Innovationen des Geschäftslebens im Cyberspace anpassen. Wie im Falle von Offline-Geschäften wirst du mit Parteien wie Banken und Rechnungsprüfern verhandeln müssen und es wird vielleicht nötig sein, eine Unternehmenssekretärin einzustellen. Du musst dich außerdem für eine Geschäftsstruktur entscheiden müssen, welche auf einem der folgenden Modelle basieren könnte:


i) Als Einzelperson, das heißt als einzelner Händler operieren. Dies ist die einfachste Art ein Geschäft zu beginnen, zu besitzen und zu betreiben, sowie um deine Verwaltungs- und Rechtskosten auf einem Minimum zu halten. Erzielte Gewinne gehören in der Regel dir. Die Schattenseite hiervon ist jedoch, dass du die Last von Schulden, die du vielleicht aufnimmst, ebenfalls allein wirst tragen müssen. Das kann eine schwere Verantwortung sein.


ii) Du kannst eine Partnerschaft mit einer oder mehreren gleichgesinnten Personen eingehen. In diesem Fall wirst du die Gewinne teilen müssen, aber dafür wirst du nicht die ganze Verantwortung allein tragen und alle Arbeit allein machen müssen. Das Risiko reduziert sich ebenfalls für jeden Partner, da jeder nur einen Teil des Kapitals und der Investitionen einbringen muss. Außerdem können mehr Köpfe besseres Management und einen größeren Kreativitäts- und Ideenpool bedeuten. Es besteht jedoch auch immer die Möglichkeit, dass zwischen den Partnern Meinungsverschiedenheiten und Missverständnisse entstehen, die die Geschäftsbeziehungen ruinieren und sich nachteilig auf das Geschäft selbst auswirken können. Dies kann ein echtes Problem sein.
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