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    ATTENZIONE: questo Ebook contiene dati criptati al fine di un riconoscimento in caso di pirateria. Tutti i diritti sono riservati a norma di legge. Nessuna parte di questo libro può essere riprodotta con alcun mezzo senza l’autorizzazione scritta dell’Autore e dell’Editore.    È espressamente vietato trasmettere ad altri il presente libro, né in formato cartaceo né elettronico, né per denaro né gratuitamente. Le nozioni e le tecniche riportate in questo libro sono frutto di anni di studi e specializzazioni, quindi non è garantito il raggiungimento dei medesimi risultati di crescita personale o professionale. Il lettore si assume piena responsabilità delle proprie scelte, consapevole dei rischi connessi a qualsiasi forma di esercizio.




    L’autore e l’editore non sono responsabili dell’uso improprio o per scopi vietati del contenuto di questo Ebook. Il libro ha esclusivamente scopo formativo e non sostituisce alcun tipo di trattamento medico o psicologico. Se sospetti o sei a conoscenza di avere dei problemi o disturbi fisici o psicologici dovrai affidarti a un appropriato trattamento medico.                        


  




  

                                     




    Introduzione




    





    Il libro che hai tra le mani (o meglio che hai sul monitor del pc o sul tuo e-book reader) rappresenta l'evoluzione dei miei precedenti lavori. In questo e-book non solo troverai alcune tecniche descritte nei miei precedenti libri qualora tu non li avessi acquistati ma anche la descrizione del Milton model con esempi chiari per comprenderlo fino in fondo. Troverai anche utili consigli per poter rinforzare la tua identità di persuasore. Questo è un libro sulla comunicazione subliminale, un approccio che ti può permettere di influenzare le persone senza che ne siano consapevoli. Naturalmente la responsabilità degli effetti che otterrai utilizzandole è tua. Ogni tecnica carica di così tanto potere va utilizzata con grande responsabilità.




     




    Sono molto felice di dirti che questo manuale può avere il potere di migliorare la qualità della tua vita e soprattutto di rivelarti tutta una serie di segreti della comunicazione che ti affascineranno e renderanno maggiormente consapevole.




    Sono davvero felice di presentarti questa opera e sono sicuro che se leggerai e rileggerai il contenuto delle prossime pagine e ti divertirai ad applicare quel che imparerai rimarrai sorpreso da quanto migliorerà la qualità della tua comunicazione e come è facile condizionare gli altri segretamente.




     




    Ricordo infatti che quando iniziai a studiare la comunicazione persuasiva all'età di 23 anni me ne innamorai, con l'esperienza però ho carpito una serie di segreti che aggiunti alle conoscenze classiche possono mettere il turbo alla tua comunicazione.




     




    E ora basta parole! Inizia a leggere capitolo per capitolo e applicati almeno un paio di settimane per ognuno di questi e vedrai che i risultati arriveranno più rapidamente di quanto tu possa immaginare.




    Buon Lavoro!




    Sinceramente,




    Semplicemente,




    Marco




    


  




  

    





    Capitolo 1: “Le parole per ottenere quello che vuoi”




    In tutti i libri sulla persuasione si racconta come le parole abbiano il potere di condizionare il comportamento delle persone. La serie di tecniche utilizzate per riuscire in questo intento viene chiamata “ipnosi conversazionale” o “ipnosi ericksoniana” o “ipnosi indiretta”. In questo libro ti insegnerò alcune rapide tecniche per condizionare le persone utilizzando non solo le tecniche classiche dell'ipnosi conversazionale ma anche alcuni schemi linguistici che non ti richiederanno molto allenamento.




     




    Prima però di iniziare a imparare come si fa vediamo nel dettaglio alcune regole importanti per poter comprendere il funzionamento della mente.




    La mente inconscia, quella alla quale imparerai a parlare tu, ha delle regole differenti da quelle della mente cosciente.




    Innanzitutto ogni volta che nomini una parola legata ad una emozione la mente necessita di richiamare quell'emozione, o anche una serie di immagini legate a quell'emozione, per poter comprendere il contenuto di quello che è stato affermato. Se io per esempio parlo di paura la tua mente ha bisogno di evocare una serie di immagini che la tua mente associa alla paura stessa.




    Ricordati bene questa regola base perché su questa costruiremo la serie di tecniche che apprenderai lungo i capitoli di questo e-book. Dopo questa breve presentazione preparati a scoprire una serie di regole che ti aiuteranno a migliorare la tua comunicazione, le tue relazioni e che potrebbero cambiare persino il tuo modo di vedere le cose.




    Buon Lavoro!!




    Sinceramente,




    Marco




    


  




  

    





    
Capitolo 2: “Come confezionare un discorso persuasivo”






    Inizieremo questo corso parlando della tecnica del “framing”. Grazie a questa tecnica impareremo come evocare un'argomentazione realmente persuasiva utilizzando parole che evochino immagini positive nella mente del tuo interlocutore. Proprio perché, come abbiamo visto, le emozioni corrispondono alle immagini è vero anche il contrario cioè che le immagini evocano le emozioni. Vediamo come utilizzare questa “alleanza” per poter portare dalla tua parte chi ti ascolta. Se io ti volessi vendere un libro dicendoti che questo ti aiuterà a “tenere lontana la solitudine” oppure ti dicessi che il mio libro ti aiuterà ad aumentare e migliorare le tue relazioni in quale dei due casi sarò stato più persuasivo? Molti di voi probabilmente avranno trovato più persuasiva la seconda frase poiché nella prima c'era contenuta la parola “solitudine” che notoriamente richiama immagini ed emozioni negative. Quando fai un discorso infatti è consigliato l'utilizzo di parole positive. Un errore che invece devi assolutamente evitare di fare è il mettere la negazione di fronte alla frase. Qualsiasi frase declinata in forma negativa viene percepita dalla mente di chi ascolta in forma positiva poiché la mente non riconosce le negazioni.
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