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Presentación


Presentamos este libro como un manual práctico para todo aquel que se interese por el mundo de la gestión bancaria, e igualmente como un apoyo a la docencia en grado y postgrado de materias afines. Por ello presentamos unas competencias básicas y unos resultados de aprendizaje a lograr tras la lectura y comprensión del texto.


Los autores del mismo somos economistas docentes y, por consiguiente, el enfoque del manual es didáctico y de fácil comprensión, tratando los temas propuestos con gran rigor y con la metodología adecuada. Destacar también la actualidad de algunos de los aspectos relacionados con el sector bancario, que hace que este tema esté en constante evolución. Para aspectos concretos, se facilita al lector las fuentes y recursos necesarios para contar con información en tiempo real.


El objetivo principal es que el lector se familiarice con la operativa bancaria desde el punto de vista de la gestión, teniendo en cuenta la realidad de los mercados financieros.


El punto de partida es la definición de las diferentes entidades financieras. Posteriormente, se analizan las fuentes de financiación, inversión y operaciones en los mercados financieros, así como la adecuada gestión de los riesgos asumidos y una última referencia a la función de comercialización.




Estructura de capítulos
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Parte 3. RENTABILIDAD Y RIESGO
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COMPETENCIAS ESPECÍFICAS A ALCANZAR TRAS SU LECTURA




	Utilizar la metodología aplicada en la toma de decisiones de gestión bancaria para conseguir el aprovechamiento eficiente de los recursos disponibles.


	Conocer en profundidad las operaciones bancarias y los estados financieros de dichas entidades para optimizar su gestión.


	Analizar los riesgos bancarios para conocer la forma de minimizar su impacto.


	Aplicar los conocimientos adquiridos para analizar las decisiones estratégicas de las entidades financieras.





RESULTADOS DE APRENDIZAJE


- Comprensión y manejo de conceptos básicos asociados a las principales perspectivas de la gestión bancaria.


- Adquisición de conocimientos y destrezas relacionadas con la operativa bancaria.


- Resolución de supuestos prácticos relacionados con los puntos anteriores.




Prólogo


Cuando surgió la idea de este libro llevaba varios años impartiendo docencia en grado y postgrado sobre gestión bancaria. Me veía obligada a recurrir a publicaciones de prensa económica, a servicios de estudios de banca y a capítulos de libros anteriores que se quedaban obsoletos con rapidez. El entorno ha sido tan cambiante que muchos temas han tenido una validez de pocas semanas, y a veces hasta veía cómo ese mismo día cambiaba lo que había explicado en clase el día anterior. La necesidad de tener un libro de referencia y la dificultad de encontrarlo, junto con el interés editorial de ESIC, me animó a plantear este proyecto colectivo en el que han participado numerosos compañeros.


¿Qué ha pasado en el sector bancario en los últimos años? Después de un periodo de restructuración tras el cual las entidades nacionales supervivientes han resultado fortalecidas, se impone una vuelta a la gestión integral, prudente, pero sin olvidar la rentabilidad. Y, como nos dice el sentido común, teniendo siempre presentes los valores éticos, circunstancia que no siempre se ha observado, aunque las normativas sobre gestión bancaria siempre hayan exigido a los gestores bancarios (empezando por su consejo de administración) honorabilidad, conocimiento y experiencia.


Cuando empezamos a escribir nos dimos cuenta de que podíamos ir un poco más allá del mero libro de texto, ya que el entorno cambiante, que había supuesto un problema, también nos daba la oportunidad de ser los primeros en plantear un manual de gestión bancaria mirando al futuro. Por ello decidimos incluir nuevos temas referentes a marketing bancario, titulización financiera o créditos a PYMES, entre otros. Así, buscamos colaboradores expertos en esas materias, hasta llegar a los ocho autores que participamos en esta obra.


En una sociedad tan altamente bancarizada como la nuestra, ¿quién no se ha preguntado alguna vez qué crédito hipotecario debe pedir o en qué plan de pensiones debe invertir? Por un lado el cliente bancario, es decir, la inmensa mayoría de nosotros, encontrará en la lectura del libro la respuesta a dudas comunes sobre los productos y servicios bancarios y será capaz de entender mucho mejor el sistema financiero en el que vivimos. Como personas preocupadas por la educación financiera ponemos nuestro granito de arena para hacer del cliente bancario un cliente entendido y exigente, lo que redundará en una industria bancaria más transparente y eficiente.


En el otro lado de la operativa bancaria, los gestores hallarán un manual de referencia para desarrollar su labor diaria. Las exigencias del mercado han hecho que los gestores bancarios se deban preocupar más por la información facilitada a los clientes, y el carácter didáctico de este manual puede también ayudar a que la información sea más sencilla de comprender.


El tercer segmento del público que encontrará este manual de utilidad será el profesorado y alumnado de Administración y Dirección de Empresas, tanto en grado como en postgrado.


Este libro es el resultado de poner en común la experiencia docente e investigadora de los autores en áreas relacionadas con la gestión bancaria, así como nuestro historial de colaboración con entidades financieras, intentando con ello dar al libro un enfoque global. Espero que al lector le resulte útil y grata la lectura del libro. Si se consigue habrá merecido la pena el esfuerzo dedicado. Quiero destacar la importancia y actualidad de la bibliografía, los enlaces de interés y la regulación incluida al final, que facilitan al lector las fuentes a donde recurrir en búsqueda de información adicional útil y actualizada. Igualmente se han incluido notas de prensa y reseñas de noticias para facilitar la lectura, encontrando ejemplos en los que el lector puede ver reflejados los conceptos expuestos. En resumen, esperamos haber conseguido una publicación completa, con datos actuales, pero también con vigencia a medio plazo y con visión de futuro.


No quiero terminar sin agradecer a mis compañeros sus acertadas aportaciones y su actitud siempre positiva. La coordinación de un equipo que trabaja tan bien es una labor enriquecedora y estoy segura de que tendrá continuidad en el futuro.


Ana Blanco Mendialdua




Parte 1


El sistema bancario Y SU ENTORNO




Capítulo 1


Introducción al sistema financiero: el papel de los intermediarios financieros


Ana Beraza Garmendia


1.1.   Sistema Financiero: concepto y características.


1.2.   Intermediarios Financieros.


Resumen.


Términos clave.


1.1. Sistema Financiero: concepto y características


Por sistema financiero se entiende el conjunto de instituciones, medios y mercados cuyo fin primordial es el de canalizar el ahorro generado por las Unidades de Gasto con Superávit (UGS) hacia las Unidades de Gasto Deficitarias (UGD).


Un sistema financiero en una economía cumple la misión fundamental de captar el excedente de los ahorradores (UGS) y canalizarlo hacia los prestatarios públicos o privados (UGD). Cuanto más eficiente sea un sistema financiero, mayor cantidad de ahorro se conseguirá canalizar a la inversión, con las repercusiones positivas que esto supone para la economía de un país. Por lo tanto, la función esencial de todo sistema financiero consiste en garantizar una eficaz asignación de los recursos financieros.




Las funciones básicas del Sistema Financiero son:


[image: image] Facilitar la canalización del ahorro hacia la inversión.


[image: image] Gestionar los mecanismos de pagos.


Un Sistema Financiero debe:


[image: image] Aportar confianza a ahorradores e inversores.


[image: image] Fomentar la innovación en los instrumentos financieros.


[image: image] Ser flexible y adaptarse a entornos económicos cambiantes.





1.1.1. Activos Financieros


Los activos financieros son títulos emitidos por las Unidades de Gasto Deficitarias (UGD), que constituyen un medio de mantener riqueza para quienes lo poseen y un pasivo para quienes lo generan. Los activos financieros son emitidos por las UGD para obtener recursos con los que equilibren gastos e ingresos, y son adquiridos por las UGS, que mantiene su riqueza a través de ellos.


Tabla 1.1


ACTIVOS FINANCIEROS






	
FUNCIONES




	

Los activos financieros son instrumentos de transferencia de fondos de unos agentes a otros. Son también instrumentos de transferencia de riesgos.








	
CARACTERÍSTICAS




	

Liquidez: grado de facilidad en convertirse en dinero con la menor pérdida de valor y en el menor tiempo posible.


Riesgo/Seguridad: probabilidad de que lleguen a buen fin las expectativas de los derechos que definen el activo financiero.


Rentabilidad: capacidad del activo de generar beneficios.








	
TIPOLOGÍA




	

En función del emisor: Públicos/privados.


En función de los rendimientos: renta fija/renta variable.


Según el grado de liquidez de los activos:


- Activos financieros monetarios o de corto plazo, cuando su periodo de maduración, plazo para convertirse en dinero es inferior a 18 meses.


- Activos financieros a largo plazo, cuando el vencimiento de todos sus derechos es superior a un año o 18 meses.


Según sus condiciones de negociación en los mercados:


- Activos negociables.


- Activos no negociables.


Otras clasificaciones: «nominativos» (cuando reflejan al titular) o «al portador», etc., responden a las condiciones de emisión y de transmisión de los activos. En este sentido también pueden clasificarse por las características de los derechos y de la inversión: acciones, obligaciones, obligaciones convertibles, derechos de ampliación, certificados de inversión en fondos, etc.









1.1.2. Intermediarios Financieros


Los intermediarios financieros son todas aquellas instituciones y agentes especializados en la mediación entre los prestamistas y los prestatarios de la economía.


1.1.3. Mercados Financieros


Los mercados financieros son el conjunto de lugares y procedimientos a través de los cuales se produce el contacto entre ahorradores e inversores, directamente o a través de mediadores o intermediarios, para intercambiar activos financieros y fijar sus precios.


Las principales funciones de los mercados financieros son:




	Poner en contacto a los agentes que intervienen en los mercados.


	Ser el mecanismo de fijación de precios y condiciones de venta de los activos.


	Proporcionar liquidez a los activos.


	Reducir plazos y costes de intermediación.





Un mercado será eficiente, cuanto mejor cumpla estas funciones. Un mercado perfecto sería aquel en el que compradores y vendedores conocieran todas las ofertas y demandas y demás condiciones del mercado (transparencia informativa total), donde todos los agentes pudieran participar libremente y los precios se fijaran en función de la oferta y demanda, sin intervenciones ajenas.


1.2. Intermediarios Financieros


1.2.1. Descripción y funciones


Los intermediarios financieros son instituciones cuya finalidad es facilitar el contacto entre ahorradores e inversores. Raras veces este contacto se produce de forma directa sobre todo en sistemas financieros avanzados como el nuestro, debido a los importantes costes de búsqueda que implicaría el proceso de realizar las transacciones de forma particular, y a que las necesidades de ahorradores e inversores en cuanto a plazos, cuantías, etc., difícilmente son coincidentes. Por esta razón, lo habitual es que el contacto tenga lugar de forma indirecta, a través de instituciones especializadas como son los intermediarios financieros.


Los intermediarios financieros pueden ser clasificados en dos grupos: mediadores y, propiamente, intermediarios.


Los mediadores se caracterizan porque en el desarrollo de su actividad se limitan a facilitar el contacto entre ahorradores e inversores sin realizar ninguna labor de transformación de los activos financieros. Por ejemplo, las compraventas de acciones en las bolsas de valores, se llevan a cabo a través de mediadores que se limitan a facilitar el contacto entre compradores y vendedores, sin que su labor implique ninguna transformación de los activos intercambiados. Los mediadores pueden ser clasificados en dos grupos: brokers y dealers.


Los brokers son mediadores que, a cambio de una comisión, facilitan el contacto entre dos partes sin asumir riesgos en las operaciones realizadas. Por su parte, los dealers son mediadores que compran y venden activos financieros por cuenta propia sin transformarlos, asumiendo el riesgo de un movimiento adverso en los precios de los activos negociados. Siguiendo con el ejemplo anterior, un mediador en bolsa actuaría como un broker si se limitara a mediar entre comprador y vendedor de las acciones a cambio de una comisión y sin asumir riesgos en la operación, y como un dealer si ofreciera contrapartida por cuenta propia al comprador o al vendedor de dichas acciones.




Los mediadores facilitan el contacto entre ahorradores e inversores sin transformar los activos financieros. Los intermediarios realizan la misma labor transformando los activos financieros, gracias a lo cual, posibilitan la adecuación de las necesidades de ahorradores e inversores, en cuanto a plazos e importes de las operaciones.





Los intermediarios financieros se caracterizan porque en el desarrollo de su actividad de intermediación realizan una labor de transformación de los activos financieros. Así, por ejemplo, la función tradicional de los bancos comerciales es prestar fondos a los inversores mediante la adquisición de activos financieros emitidos por estos, como préstamos hipotecarios, bonos, etc., captando simultáneamente fondos para poder realizar las operaciones de préstamo, a través de la emisión de activos financieros diferentes de los anteriores, como pueden ser las cuentas corrientes, los depósitos a plazo, etc. Prestan fondos mediante la adquisición de activos financieros emitidos por los inversores, que se denominan primarios, y captan fondos a través de la emisión de activos financieros distintos de los anteriores, que se denominan secundarios y que son adquiridos por los ahorradores.


Gracias a la labor de transformación de los activos financieros que realizan, los intermediarios financieros facilitan el contacto entre ahorradores e inversores al posibilitar la adecuación de las necesidades de ambos, fundamentalmente en lo referente al plazo, riesgo y cuantía de las operaciones a realizar. Tal transformación implica un riesgo en el desarrollo de la actividad de los intermediarios financieros, que se ve compensado por el margen de intermediación existente entre sus operaciones activas y pasivas. Además, los intermediarios financieros posibilitan que los inversores vean reducidos los riesgos asumidos por la compra de activos financieros, debido a la diversificación de las inversiones que aquellos realizan.


Figura 1.1


ESQUEMA DEL SISTEMA FINANCIERO


[image: image]


En resumen, los intermediarios financieros prestan los siguientes servicios a los agentes económicos:




	La actuación de los intermediarios financieros permite reducir el riesgo de los activos mediante diversificación.


	Los intermediarios financieros permiten adecuar necesidades de prestamistas y prestatarios.


	Los intermediarios financieros realizan la gestión del mecanismo de pagos.






1.2.2. Tipos de intermediarios


La estructura institucional del Sistema Financiero Español se articula en los tres sectores o actividades financieras básicas:




	La actividad de crédito o depósito, supervisada por el Banco de España.


	La actividad de los mercados valores, supervisada por la Comisión Nacional del Mercado de Valores (CNMV).


	La actividad de previsión, supervisada por la Dirección General de Seguros y Fondos de Pensiones (DGSFP).





La estructura del sistema financiero español gira en torno a dos tipos de órganos:




	
Órganos político decisorios: están encabezados por el Gobierno, máxima autoridad en materia de política financiera, y representados por el Ministerio de Economía, máximo responsable del funcionamiento de las instituciones financieras. Las Comunidades Autónomas tienen competencia sobre determinados aspectos.


	
Órganos de control y supervisión: Los órganos de control y supervisión del sistema financiero se articulan en los tres sectores o actividades financieras básicas citadas anteriormente:







	La actividad de previsión, supervisada por la Dirección General de Seguros y Fondos de Pensiones (DGSFP).


	La actividad de los mercados valores, supervisada por la Comisión Nacional del Mercado de Valores (CNMV). Funciones: Supervisión, inspección y potestad sancionadora del mercado de valores. Garantía de transparencia del mercado de valores (correcta formación de precios, y protección de inversores). Asesoramiento y elevación de propuestas a la Administración central y autonómica. Elaboración de informes anuales de la situación de los mercados. Supervisión de mercados primarios (folletos de emisión). Suspensión de mercados secundarios. Supervisión de Bolsas de Valores (OPAs, OPVs). Supervisión de empresas de servicios de inversión, entidades de inversión colectiva, entidades de capital riesgo y sociedades gestoras de fondos de titulización.1 Normas sobre conducta, sobre fondos de inversión, etc.


	La actividad de crédito o depósito, supervisada por el Banco de España.





En todo caso, hay que hacer referencia a los órganos de supervisión a nivel europeo, que regulan la actividad económica de los estados miembros.




La supervisión de la actividad de las entidades financieras en España la llevan a cabo el Banco de España, la Comisión Nacional del Mercado de Valores y la Dirección General de Seguros y Fondos de Pensiones.





Se distinguirán tres grupos de intermediarios (en función de la entidad supervisora): los que están bajo la supervisión del Banco de España, los supervisados por la Comisión Nacional del Mercado de Valores -CNMV-, y los supervisados por la Dirección General de Seguros y Fondos de Pensiones -DGSFP-.


1.2.2.1. Bajo supervisión del Banco de España


Bajo la supervisión del Banco de España desarrollan su actividad las entidades de crédito, otras entidades financieras y auxiliares financieros.2 En concreto, el Banco de España supervisa la solvencia y el cumplimiento de la normativa específica de las siguientes entidades:




	Bancos.


	Cajas de ahorros.


	Cooperativas de crédito.


	Sucursales de entidades de crédito extranjeras.


	Establecimientos financieros de crédito.


	Entidades emisoras de dinero electrónico.


	Sociedades de garantía recíproca y de reafianzamiento.


	Establecimientos de cambio de moneda.


	Sociedades de tasación.





En el caso de sucursales de entidades de países de la Unión Europea (UE), sus facultades se limitan al control de la liquidez de la sucursal y del cumplimiento de las normas de interés general.


Figura 1.2


ENTIDADES SUPERVISADAS POR EL BANCO DE ESPAÑA


[image: image]


a) Entidades de crédito


Las entidades de crédito son empresas cuya actividad habitual consiste en recibir del público depósitos u otros fondos reembolsables y en conceder créditos y/o realizar inversiones en valores por cuenta propia. Forman parte del grupo de entidades de crédito los bancos, las cajas de ahorro, las cooperativas de crédito y el Instituto de Crédito Oficial (ICO).




Las entidades de crédito, grupo del que forman parte los bancos, las cajas de ahorro, las cooperativas de crédito y el Instituto de Crédito Oficial, tienen como actividad habitual la captación de recursos financieros con los cuales conceden créditos o llevan a cabo inversiones en valores por cuenta propia.





Los bancos, las cajas de ahorro y las cooperativas de crédito integran el grupo de las entidades de depósito, denominadas así debido a que una de sus fuentes principales de financiación son los depósitos colocados en ellas por sus clientes, en forma de cuentas bancarias y otras modalidades. Estas entidades realizan tres tipos de operaciones:


1. Operaciones pasivas o de captación de recursos. En cuanto a los recursos ajenos, su captación se realiza a través de diferentes vías siendo las más importantes:




	Créditos del Sistema Europeo de Bancos Centrales -SEBC-, encuadrados dentro de las operaciones de política monetaria realizadas por este organismo.


	Préstamos obtenidos en operaciones interbancarias.


	Acreedores en euros. Es la partida más importante y comprende fórmulas de captación de recursos como las cuentas corrientes, las cuentas de ahorro, los depósitos o imposiciones a plazo fijo, certificados de depósito o las cuentas de ahorro vinculado.


	Cuentas de residentes en el extranjero.


	Cuentas de no residentes en España.


	Emisiones y cesiones de activos, etc.





2. Operaciones activas o de inversión de los recursos captados. Consisten en la asignación por cuenta propia de los fondos captados a través de las operaciones de pasivo. Se encuadran dentro de este grupo las operaciones de préstamo y crédito, los descubiertos en cuenta corriente, el descuento comercial, los anticipos sobre documentos, la inversión en carteras de valores, la concesión de avales y garantías, etc.


3. Operaciones de prestación de servicios. Se incluyen dentro de este grupo los servicios de tesorería (domiciliaciones, transferencias, cobros y pagos, etc.), informes a clientes, asesoramiento en general, servicios vinculados a operaciones con valores mobiliarios, gestión de cobro de efectos y certificaciones, cajeros automáticos, buzones permanentes, etc.


La normativa define «Banco» de la siguiente forma: «Ejercen el convenio de Banca las personas jurídicas que, con habitualidad y ánimo de lucro, reciben del público fondos que aplican por cuenta propia de operaciones activas de crédito y otras inversiones, con arreglo a las leyes y usos mercantiles, prestando por regla general a su clientela servicios de giro, transferencia, custodia, mediación y otros en relación a los anteriores, propios de la comisión mercantil» (Ley de Ordenación Bancaria de 1946). Es una definición un poco antigua pero nos sirve para conocer las principales características de estas entidades:




	Son entidades con ánimo de lucro: El objetivo que persiguen es el logro de beneficios.


	La naturaleza jurídica que tienen que tener es de Sociedad Anónima.





Figura 1.3


CLASIFICACIÓN DE LOS DIFERENTES MODELOS BANCARIOS


[image: image]


Respecto a las Cajas de Ahorro, estas son instituciones financieras, de fundación privada, exentas de lucro mercantil, no dependientes de ninguna otra empresa y dedicadas a la administración, captación e inversión del ahorro.3


Las principales características de las Cajas de Ahorro, que nos ayudan a diferenciarlas de los Bancos, son:




	Desde un punto de vista operativo, pueden realizar las mismas operaciones que los Bancos.


	Ausencia de ánimo de lucro. Es una de las diferencias importantes entre Bancos y Cajas de Ahorro. El objetivo fundamental de un banco es lograr el máximo beneficio, mientras que las Cajas de Ahorro tienen una finalidad social. Actualmente es la mayor distinción respecto a la banca, aunque los bancos realizan operaciones de mecenazgo como contrapartida, pero las Cajas de Ahorro invierten muchos más fondos en obra social.4



	Hay otras diferencias como la naturaleza jurídica -las Cajas de Ahorro son instituciones de carácter fundacional de naturaleza privada, reguladas por normas de Derecho privado, no son sociedades anónimas como los bancos,5 composición de los órganos de gobierno, y el marco legal que las regula, que compete a las distintas Comunidades Autónomas.





La Confederación Española de Cajas de Ahorro (CECA) es una asociación nacional de cajas de ahorro con personalidad jurídica propia que hasta hace poco ostentaba a su vez la condición de entidad de crédito. Actualmente es la Asociación Nacional de las Cajas de Ahorros integradas en ella y de las entidades de crédito adheridas y tiene como propósito fundamental fortalecer la posición de las Cajas de Ahorros y demás entidades adheridas, ayudándoles a situarse entre las más relevantes y valoradas del sistema financiero español e internacional, tanto por su actividad financiera como por el ejercicio de su responsabilidad social. Para ello, ha adquirido el compromiso de difundir, defender y representar los intereses de las entidades asociadas, así como de prestarles asesoramiento y proporcionarles productos y servicios competitivos. La CECA, en cumplimiento con la normativa vigente, ha segregado su actividad financiera a CECABANK, la cual se ha creado como entidad de crédito especializada en la prestación de servicios a otras entidades financieras, ofreciendo un conjunto de servicios y productos financieros, tecnológicos y de consultoría.


Las cooperativas de crédito son instituciones que tienen un doble carácter: por un lado, son sociedades cooperativas (se rigen por las normas de aplicación a las mismas) y por otro lado son entidades de depósito (se rigen por las normas de aplicación a los intermediarios financieros).


Su objetivo es servir a las necesidades financieras de sus socios y de terceros mediante el ejercicio de las actividades propias de una entidad de crédito, siendo el número de socios ilimitado y alcanzando la responsabilidad de los mismos por las deudas sociales sólo hasta el valor de sus aportaciones.


En estrecha relación con las entidades de depósito está el Fondo de Garantía de Depósitos (FGD), cuya finalidad básica es dar estabilidad al sistema financiero, ante la posibilidad de que alguna de estas entidades pueda entrar en situación de crisis. El Fondo de Garantía de depósitos sirve para que los depositantes o inversores recuperen su dinero, hasta cierto límite, en caso de que una entidad adherida al fondo sea declarada en concurso de acreedores o tenga cualquier otro problema que le impida tras declaración de su supervisor hacer frente a sus pagos y obligaciones. Dicho límite es de 100.000 euros por depositante.6 Debe tenerse en cuenta que los fondos de garantía no cubren las pérdidas de valor de una inversión. La adscripción al fondo de garantía de depósitos es obligatoria para todas las entidades inscritas en los registros del Banco de España. Sus actividades se financian con las aportaciones realizadas por las entidades que lo integran.




El fondo de garantía de depósito surge debido a la necesidad de dotar de estabilidad al sistema financiero y de establecer mecanismos de protección que permitan afrontar situaciones de crisis en entidades de crédito.


Debe tenerse en cuenta que el fondo de garantía no cubre las pérdidas de valor de una inversión.





Por su parte, el Instituto de Crédito Oficial (ICO) es una entidad pública empresarial adscrita al Ministerio de Economía con personalidad jurídica propia cuya función fundamental es la de canalizar recursos financieros, en condiciones más favorables a las del mercado, hacia aquellos sectores o proyectos de inversión que en cada momento se ha estimado oportuno potenciar, actuando bajo el principio de subsidiariedad con el sistema financiero privado.




El Instituto de Crédito Oficial es una entidad de crédito de carácter público que actúa bajo los principios de subsidiariedad con las entidades privadas de crédito, de equilibrio financiero y de adecuación de medios a fines.





Las funciones del Instituto de Crédito Oficial son las siguientes:


1. Como Entidad de Crédito Especializada: Financiar a medio y largo plazo las inversiones productivas de las empresas establecidas en España. En esta faceta, el ICO actúa de dos formas:


a) Líneas de mediación: Los fondos se distribuyen utilizando como intermediarios a las entidades bancarias.


b) Operaciones directas: Las empresas solicitan la financiación directamente en el ICO.


2. Como Agencia Financiera del Estado: Facilitar financiación, por indicación expresa del Gobierno, a los afectados por situaciones de graves crisis económicas, catástrofes naturales u otros supuestos semejantes. En estos casos, el ICO actúa previa dotación de fondos públicos y/o mediante compensación de diferenciales de tipos de interés. Asimismo, el ICO gestiona los instrumentos de financiación oficial a la exportación y al desarrollo.


Se financia en los mercados nacionales e internacionales. Las deudas y obligaciones que contrae, gozan frente a terceros de la garantía explícita, irrevocable, incondicional y directa del Estado español. No recibe ningún tipo de aportación de los Presupuestos del Estado.


Figura 1.4


CARACTERÍSTICAS DE LAS FUNCIONES DEL ICO Y SUS LÍNEAS DE MEDIACIÓN
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Fuente: Instituto de Crédito Oficial (www.ico.es).


b) Otras entidades financieras


Los Establecimientos Financieros de Crédito (EFC) son aquellas empresas que, sin tener la consideración de entidades de crédito,7 se dedican con carácter profesional a ejercer operaciones de similar naturaleza. No obstante, y a diferencia de las entidades de depósito anteriormente analizadas, tienen limitadas las operaciones, tanto activas como pasivas, que pueden realizar. Concretamente, los EFC pueden dedicarse a una o varias de las siguientes actividades:8




	Préstamo y crédito, incluyendo crédito al consumo, crédito hipotecario y financiación de transacciones comerciales.


	Factoring, con o sin recurso, confirming y las actividades complementarias de los mismos.


	Arrendamiento financiero o leasing y las actividades complementarias del mismo.


	Arrendamiento o renting


	Gestión y emisión de tarjetas de crédito.


	Concesión de avales y garantías y suscripción de compromisos similares.





En lo referente a las operaciones pasivas o de captación de recursos, los establecimientos financieros de crédito tienen prohibida la captación de fondos reembolsables del público -salvo mediante emisiones de valores sujetas a la Ley de Mercado de Valores y conforme a los requisitos que se establezcan-. No obstante, los EFC pueden titulizar sus activos para financiarse, conforme a la legislación sobre fondos de titulización.


El Ministerio de Economía, previo informe del Banco de España, será competente para autorizar la creación de los EFC, resultando obligatoria su inscripción en el Registro especial de EFC del Banco de España, a quien corresponderá la función supervisora correspondiente.


Los EFC están sometidos al mismo tratamiento tributario que las entidades de crédito, si bien no les serán aplicables los requisitos prudenciales de las entidades de crédito, y los que tengan la consideración de pymes no estarán obligados a mantener colchón de conservación del capital ni colchón de capital anticíclico.


Tabla 1.2


ESTABLECIMIENTOS FINANCIEROS DE CRÉDITO QUE OPERAN EN ESPAÑA






	
Adquiera Servicios Financieros




	

http://web.adquiera.es/








	
American Express




	

https://www.americanexpress.com/spain/








	
AvantCard




	

http://www.avantcard.es/








	
Barclaycard




	

https://www.barclaycard.es/








	
BIGBANK




	

http://www.bigbank.es/








	
Carrefour E.F.C.




	

http://www.carrefour.es








	
Cashper.es




	

http://www.cashper.es








	
Cetelem




	

http://www.cetelem.es








	
Cofidis




	

http://www.cofidis.es/index.php








	
Comunitae.com




	

http://www.comunitae.com/inicio.html








	
Credifimo




	

http://www.credifimo.es








	
Creditomovil




	

https://www.creditomovil.es/








	
Creditonuevo




	

http://www.creditonuevo.es/prestamo.php








	
Creditorapid




	

http://www.creditorapid.com/








	
Dispon.es




	

http://www.dispon.es/








	
El Corte Inglés




	

http://www.elcorteingles.es








	
FGA Capital




	

http://www.fgacapital.es








	
FINANCA




	

http://www.financa.es/prest-hipotecarios.htm








	
Finandia




	

https://www.dia.es/gestorContenido.html?action=getCajas4Pagina&idPagina=1020









	
Finconsum




	

http://www.finconsum.es/








	
FINDIRECT




	

https://www.findirect.es








	
Fracciona




	

http://www.fracciona.com/








	
Freedom Finance




	

http://www.freedom-finance.es/








	
Gedesco




	

http://www.gedesco.es








	
Hipotecas.com




	

http://www.hipotecas.com/








	
Iberia Cards




	

https://www.iberiacards.es/web/default2008.asp








	
IOS Finance




	

http://www.iosfinance.es/








	
Kredito24.es




	

http://www.kredito24.es/








	
Lendico




	

https://www.lendico.es/








	
Mercedes Benz Financial




	

http://www.mercedes-benz.es








	
Obsidiana (grupo Bankinter)




	

https://www.obsidiana.com/www/es-es/cgi/c1+home








	
OK Money




	

http://www.okmoney.es/








	
Oney




	

http://www.oney.es








	
Pagatelia




	

http://www.pagatelia.com/








	
Pastor Serfin




	

http://www.pastorserfin.es/








	
Pepper




	

http://www.peppergroup.es/








	
Prestamo10.com




	

http://www.prestamo10.com/








	
PrestamosP2P.com




	

http://www.prestamosP2P.com








	
Quebueno




	

https://www.quebueno.es/








	
Santander Consumer Fin.




	

http://www.santanderconsumer.es/








	
Scania




	

http://www.scania.es/services/financial-services/contact-us.aspx








	
Servicios Financieros Gold




	

http://www.serviciosfinancierosgold.com/








	
Sucredito.es




	

https://www.sucredito.es/








	
UCI




	

http://www.uci.es/








	
Via SMS




	

http://www.viasms.es








	
Vivus.es




	

https://www.vivus.es/








	
Volkswagen Finance




	

https://www.volkswagenfinance.es








	
Volvo Financial Service




	

http://www.vfsco.com/financialservices/spain/es-es/Pages/home.aspx








	
Wonga.com




	

http://www.wonga.es








	
Zaimo




	

http://zaimo.es/









Fuente: http://www.bamkimia.com (24 de abril de 2014).


Las sociedades de garantía recíproca (SGR) son entidades financieras cuyo objetivo principal es facilitar el acceso de las PYMEs a la financiación bancaria a través de la concesión de avales. También prestan servicios de asistencia y asesoramiento financiero a sus socios, bien directamente o bien a través de la participación en sociedades o asociaciones que se dediquen a esta actividad. En cualquier caso, tienen prohibida la concesión de créditos a sus socios.


Nacidas en 1978 con el objetivo de facilitar el acceso de las pequeñas y medianas empresas a la financiación bancaria, están bajo la supervisión del Banco de España desde 1988.


Estas entidades son sociedades de capital variable especializadas en el otorgamiento de garantías (por aval o por cualquier otro medio admitido, distinto del seguro de caución) a sus socios, que deben ser las pequeñas y medianas empresas, con el propósito de obtener financiación en condiciones más favorables que si acuden por sí mismas a una entidad de crédito. Suelen estar vinculadas a un determinado territorio o sector empresarial, y su actividad se apoya también en la cooperación que reciben de sus socios protectores públicos (lo normal es que sean administraciones e instituciones públicas autonómicas o locales), cajas de ahorros u otras entidades privadas de arraigo local o sectorial.


Las sociedades de garantía recíproca cuentan también con un sistema de reaval, a través de la empresa pública Compañía Española de Reafianzamiento, S.A. (CERSA). La cobertura aportada por este sistema, además de dar soporte financiero a las operaciones de las sociedades de garantía recíproca, favorece la adecuada gestión de los riesgos asumidos y la mejora de su calidad.


El Anteproyecto de Ley de Fomento de la Financiación Empresarial (marzo de 2014) establece una modificación del régimen jurídico de las SGR. De acuerdo a este cambio, el reaval que la Compañía Española de Reafianzamiento (CERSA) aporte a la SGR se activa ante el primer incumplimiento de la misma. A través de esta medida, se pretende garantizar que las entidades de crédito valoren adecuadamente el reaval, lo que debería reflejarse en una mejora en las condiciones del crédito ofrecido a las pymes.




Las sociedades de garantía recíproca son sociedades anónimas con carácter mutualista, cuya finalidad fundamental es facilitar a sus empresas socias, a través de la concesión de avales, el acceso a los recursos financieros que necesitan para poder desarrollar su actividad.





Figura 1.5


EJEMPLOS DE SGR OINARRI, SGR


La entidad Financiera de la economía social y las PYMES Vascas
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c) Auxiliares financieros


Por último, existen dentro del sistema financiero español una serie de entidades consideradas como auxiliares financieros que tienen en común facilitar o complementar la operativa de los intermediarios financieros propiamente dichos. Entre ellos destacan: las entidades de dinero electrónico, las sociedades de tasación, las entidades de pago y los establecimientos de compra venta de moneda extranjera y/o gestión de transferencias.


Las entidades de dinero electrónico (EDE) son una nueva categoría de entidades de crédito. Se dedican a emitir dinero electrónico, que es admitido como medio de pago por empresas distintas a la entidad emisora.


Se entiende por dinero electrónico el valor monetario representado por un crédito exigible a su emisor:


a) Almacenado en un soporte electrónico.


b) Emitido al recibir fondos de un importe cuyo valor no será superior al valor monetario emitido,


c) Aceptado como medio de pago por empresas distintas del emisor.


Ninguna entidad de crédito que pretenda realizar la actividad de emitir medios de pago en forma de dinero electrónico podrá recibir fondos por importe superior al valor monetario emitido.


En la actualidad sólo existen dos entidades españolas de este tipo, pero también algunas de las autorizadas en la Unión Europea disponen de autorización para operar en España. En todo caso, las entidades bancarias españolas sí pueden emitir dinero electrónico y algunas lo hacen.


Las entidades de pago prestan y ejecutan servicios de pago ingreso o retirada de efectivo, gestión de cuenta de pago, ejecución de operaciones, pagos con tarjeta o transferencias, envío de dinero, etc.


Finalmente, las sociedades de tasación están especializadas en valoración de inmuebles.


1.2.2.2. Bajo supervisión de la Comisión Nacional del Mercado de Valores


Bajo supervisión de la Comisión Nacional del Mercado de Valores desarrollan su actividad diversos tipos de intermediarios, entre los que destacan las empresas de servicios de inversión, las instituciones de inversión colectiva y las Sociedades de Capital Riesgo.


Figura 1.6


ENTIDADES SUPERVISADAS POR LA CNMV
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a) Empresas de Servicios de Inversión (ESI)


Las empresas de servicios de inversión son entidades financieras cuya actividad principal consiste en prestar servicios de inversión con carácter profesional a terceros.


Según sus posibilidades de actuación, pueden ser de tres tipos: sociedades de valores, agencias de valores, sociedades gestoras de carteras y empresas de asesoramiento financiero (EAFI). En la siguiente Tabla aparecen recogidos los servicios que pueden prestar estas entidades, que se dividen en principales y complementarios.


Tabla 1.3


ACTIVIDADES REALIZADAS POR LAS EMPRESAS DE SERVICIOS DE INVERSIÓN9
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Las entidades de crédito, aunque no tienen la categoría de empresas de servicios de inversión, pueden realizar todas las actividades previstas para éstas, siempre que su régimen jurídico y sus estatutos les habiliten y tengan autorización específica para ello.




Las empresas de servicios de inversión son entidades especializadas en la prestación de servicios de inversión a terceros. En función del tipo de servicios prestados se clasifican en: sociedades de valores, agencias de valores, sociedades gestoras de carteras y empresas de asesoramiento financiero.





b) Instituciones de Inversión Colectiva (IIC)


Las Instituciones de Inversión Colectiva son, «organismos financieros que, mediante la emisión de títulos propios, reúnen capitales de varias personas para invertirlos con arreglo a una política de división y limitación de riesgos en la adquisición de una cartera de valores que se forma y administra en condiciones más ventajosas que las propias de la inversión y gestión individuales».


Las instituciones de inversión colectiva (IIC) son, de acuerdo a su naturaleza jurídica, de dos tipos: fondos de inversión y sociedades de inversión. La importancia de los primeros es mucho mayor que la de las segundas en cuanto al patrimonio gestionado.


Las instituciones de inversión colectiva se pueden clasificar, atendiendo a la naturaleza de sus inversiones, en:




	
IIC financieras. Facilitan a los ahorradores la inversión mobiliaria. Para ello, reciben sus aportaciones y las invierten en la adquisición de valores, formando carteras que son gestionadas por profesionales especializados.


	
IIC no financieras. Invierten las aportaciones de los ahorradores en activos de naturaleza no financiera (inmuebles, metales preciosos, obras de arte, etc.).





Las instituciones de inversión colectiva tienen por objetivo la captación de fondos, bienes o derechos del público para gestionarlos e invertirlos en bienes, derechos, valores u otros instrumentos, financieros o no, siempre que el rendimiento del inversor se establezca en función de los resultados colectivos. Son de dos tipos: fondos de inversión y sociedades de inversión.


Las inversiones de las IIC deben responder a criterios que garanticen una diversificación suficiente del riesgo. La normativa que regula la actividad de estas instituciones ampara la seguridad de los partícipes y accionistas estableciendo porcentajes máximos de concentración de inversiones. No obstante, existen excepciones a los porcentajes máximos fijados por la ley como sucede en los casos de los fondos que replican índices, de las IIC de inversión libre, y las IIC de IIC de inversión libre.


La principal diferencia que existe entre los fondos de inversión y las sociedades de inversión está relacionada con la naturaleza jurídica de ambas instituciones. Los fondos de inversión son patrimonios sin personalidad jurídica propia gestionados por una Sociedad Gestora y una Sociedad Depositaria. Por su parte, las sociedades de inversión tienen naturaleza jurídica de sociedad anónima.


Al igual que sucede con las entidades de depósito, las empresas de servicios de inversión y las sociedades gestoras de instituciones de inversión colectiva están obligadas a adherirse a un fondo de garantía de inversiones-FOGAIN cuya finalidad es garantizar a los clientes de una entidad adherida al mismo (empresas de servicios de inversión) la posibilidad de restitución del efectivo y los instrumentos financieros entregados a la entidad y que ésta posea, administre o gestione por cuenta del inversor, con un máximo de 100.000 euros por inversor, cuando la entidad se encuentre en determinados supuestos de insolvencia. Es importante recordar que el FOGAIN no cubre las pérdidas de valor que sufran las inversiones como consecuencia del funcionamiento de los mercados ni por insolvencia del emisor.10


c) Sociedad de capital riesgo


Las Sociedades de capital riesgo son sociedades anónimas cuyo objeto social principal consiste en la toma de participaciones temporales en el capital de empresas no financieras que, en el momento de la toma de participación, no coticen en el mercado de las Bolsas de Valores.


Su objetivo general suele ser por lo tanto participar en el capital social de empresas innovadoras, de forma minoritaria y temporal, y obtener una plusvalía como consecuencia de la venta de su participación en el medio plazo. Se distinguen dos segmentos. Por un lado, el venture capital dirigido a las empresas en etapas más tempranas de su desarrollo y el private equity orientado a inversiones en compañías consolidadas y maduras (incluyendo las compras apalancadas).


Para el desarrollo de su objeto social principal, las entidades de capital riesgo podrán realizar aportaciones directas de capital o bien facilitar préstamos participativos, Asimismo, podrán realizar actividades de asesoramiento dirigidas a las empresas que constituyan el objeto principal de inversión de las entidades de capital riesgo. Las entidades de capital riesgo pueden adoptar la forma de sociedad o fondo, éstas últimas necesitan de una sociedad gestora -sociedad gestora de fondos de capital riesgoque se encargue de la administración y gestión de los fondos.


En el año 2014 se crea la Figura de Entidad de Capital Riesgo-Pyme,11 que se beneficia de un régimen financiero más flexible que las entidades de capital riesgo tradicionales. Para ello deberán invertir como mínimo el 70% de su activo computable en empresas que:




	No estén admitidas a negociación.


	Tengan menos de 250 empleados.


	Su activo anual no supere los 34 millones de euros o su volumen de negocio anual no supere los 50 millones de euros.


	No sean Instituciones de Inversión Colectiva (IIC).


	No sean empresas financieras o inmobiliarias.


	Estén establecidas en la Unión Europea (UE) o terceros países que no figuren en la lista de territorios no cooperantes de acuerdo al Grupo de Acción Financiera Internacional (GAFI).





Asimismo, será necesario que la entidad de Capital Riesgo-pyme proporcione asesoramiento a sus empresas participadas y que en ningún caso llegue a tomar el control de ninguna de ellas. La mayor flexibilidad de estas entidades viene dada por la manera en que pueden invertir en las empresas participadas. Así, pueden hacer un mayor uso del préstamo participativo como mecanismo de participación así como utilizar instrumentos financieros híbridos (ejemplo: deuda convertible) e incluso emisión de deuda para proveer de financiación a las pymes participadas.


1.2.2.3. Bajo supervisión de la Dirección General de Seguros y Fondos de Pensiones


Por último, la Dirección General de Seguros y Fondos de Pensiones es el organismo encargado de supervisar el funcionamiento de las entidades de seguros y de los planes y fondos de pensiones.


Figura 1.7


ENTIDADES SUPERVISADAS POR LA DGS Y FP
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a) Empresas aseguradoras


Las empresas aseguradoras tienen como finalidad principal la cobertura de riesgos: la indemnización o prestación a sus beneficiarios, dentro de los límites pactados, en caso de siniestro o contingencia cubiertos.


Un siniestro es un hecho aleatorio, pero esta aleatoriedad, que es evidente de forma individual, es menor, cuantos más individuos haya expuestos al riesgo. La estadística demuestra que «los fenómenos aleatorios decrecen en su irregularidad a medida que aumenta la masa de hechos sometida a la observación de dichos fenómenos». Los seguros, por tanto, protegen contra la aleatoriedad: el asegurado se protege por medio del seguro y el asegurador queda protegido gracias a operar con una gran masa de asegurados.


Existen instrumentos que permiten reducir más la aleatoriedad que son el reaseguro, consistente en la cesión de parte del riesgo de una empresa aseguradora a otro asegurador, y el coaseguro, consistente en la distribución del riesgo entre varios aseguradores.


La actividad aseguradora es muy variada, porque los riesgos asegurables son muy diversos. La clasificación más habitual es la que diferencia entre:


Ramo de vida:




	Seguros de vida para el caso de muerte. Garantizan al beneficiario un capital o una renta temporal o vitalicia en caso de muerte del asegurado.


	Seguros de vida para caso de vida. Garantizan al beneficiario un capital o una renta temporal o vitalicia, si el asegurado vive en una determinada fecha.


	Seguros mixtos. Garantizan ambas coberturas anteriores.





Ramo no vida: abarcan el resto de seguros (hogar, automóvil, incendios, robo, construcción, asistencia sanitaria, responsabilidad civil, etc.).


Para cubrir las obligaciones futuras de pago las entidades aseguradoras deben constituir unas provisiones o reservas técnicas, e invertirlas en activos que la ley determina con arreglo a los principios de seguridad, liquidez, rentabilidad y diversificación.


b) Planes y fondos de pensiones


Los planes y fondos de pensiones son instituciones que tienen como finalidad principal complementar las prestaciones de la Seguridad Social. Estas instituciones captan un gran volumen de ahorro y constituyen una importante fuente de financiación a largo plazo para la economía de un país. En los últimos años han experimentado un auge importante debido al temor de que la Seguridad Social se pueda ver obligada a reducir el importe de las pensiones y a las ventajas fiscales que la legislación establece para estos instrumentos.


En los planes de pensiones, que son supervisados por una Comisión de Control, intervienen:




	El promotor del plan. Normalmente son intermediarios financieros, aunque también pueden promover planes de pensiones otras entidades y empresas (para sus empleados) y determinados colectivos (para sus asociados).


	Los partícipes. Son personas físicas que contratan con el promotor las prestaciones definidas de un plan.


	Los beneficiarios. Son personas físicas con derecho a la percepción de prestaciones, hayan sido o no partícipes.





Por su parte, los fondos de pensiones son patrimonios sin personalidad jurídica propia constituidos por las aportaciones que se hacen a los planes de pensiones que tiene integrados. Los fondos de pensiones son administrados por una entidad gestora y custodiados por un depositario, ambos supervisados por una comisión de control.


El activo de los fondos de pensiones debe invertirse siguiendo criterios de seguridad, rentabilidad, diversificación y congruencia de plazos adecuados a sus finalidades.


Todos los planes de pensiones deben estar integrados en un fondo de pensiones, siendo posible el traspaso de los planes de uno a otro fondo de pensiones.


Las prestaciones que perciben los beneficiarios de los planes de pensiones pueden ser en forma de capital, renta (temporal o vitalicia) y capital renta (combinación de ambas modalidades).


Cualquier partícipe puede cambiar de un plan de pensiones cuando quiera, transfiriendo los derechos que tiene acumulados de un plan u otro, pero no puede recibir la prestación cuando quiera. Las prestaciones se satisfarán al partícipe o beneficiario sólo cuando se produzca alguna de las siguientes situaciones:




	Jubilación o situación asimilable.


	Invalidez total y permanente para la profesión habitual.


	Enfermedad grave y desempleo de larga duración, en los supuestos y condiciones que recoge la Ley.


	Fallecimiento.





1.2.3. Funciones del Banco de España


El modelo de supervisión que aplica el Banco de España se compone de cuatro elementos principales:




	Una regulación efectiva y prudencial, que incluye tanto normas de acceso a la actividad como de ejercicio de la actividad.


	Un sistema de supervisión continuada de las entidades, integrado por la recepción de información periódica, el análisis a distancia y las inspecciones in situ.


	Un conjunto de medidas de carácter corrector (formulación de requerimientos y recomendaciones, aprobación de los planes de saneamiento, intervención y sustitución de administradores).


	Un régimen disciplinario y sancionador que puede afectar tanto a las entidades como a sus administradores.





En el desarrollo de su función, el Banco de España colabora estrechamente con las autoridades supervisoras europeas, otras autoridades supervisoras nacionales y las autoridades autonómicas con competencias en el área de la supervisión financiera.


Además de la función de supervisión las funciones que desarrolla el Banco de España como banco central nacional son las siguientes:
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Sus funciones son principalmente promover actividades economicas que contribuyan al
crecimiento, al desarrollo del pais y a la mejora de la distribucion de la riqueza nacional. En
especial, aquéllas que por su trascendencia social, cultural, innovadora o ecoldgica, merezcan
una atencién prioritaria.

Para conseguir estos objetivos, el ICO acttia de dos maneras bien diferenciadas:

1. Como Banco Piblico: el ICO concede préstamos para financiar operaciones de inversin
y liquidez de las empresas, tanto dentro como fuera de Espafia y actia de dos formas:

Lineas de M 11C0 disefia y fija las principales caracteristicas de las diferentes
lineas de financiacion, a la vez que firma los correspondientes Acuerdos de Colaboracion
con las Entidades de Crédito para su comercializacion a través de sus redes. Estas lineas
estan dirigidas fundamentalmente a trabajadores autonomos y pequefias y medianas
empresas. E ICO determina las dotaciones de cada linea, la finalidad de los préstamos,
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Crédito Estas se encargan del andisis de las operaciones, determinan las garantias a
aportar, deciden sobre a concesion de la fianciacion y asumen el iesgo de ésas.

Financiacion directa: s trata d financacion corporativay estructurada de grandes pro-
Yectos de imversion productva, pdblcos o privados. Son préstamos diseMados a la
medida de as necesidades de la empresa solcante, con un importe minimo de 1orill-
s de euros y largos plazos de amrtizacién. Para la solictud de estos préstamos las
empresas se dirigen directamente alICO que estudi, concedey asume el resgo de las
‘operaciones. Esta inanciacién se conceds prefrentemente en colaboracién con entida-
des privadas o pablicas nacionales, ntemacionales o multateales.

2. Como Agencia Financiera del Estados el ICO gestiona lo instrumentos de financiacién
oficial, que el Estado espafol dota para fomentar la exportacién y a ayuda a desarrollo,
compensando el Estado alIC0 por s costes que dicha gestién pueda conllevar.
También bajo esta modaldad el ICO fnancia, por indicacén expresa del Gobiero, alos
afectados por catdstrfes naturales, desastres ecol6gicos  lros supuestos de interés.
general. En las operaciones que se realzan bajo esta modalidad, e 1C0 no asume el
lesgoy por tanto, actda previa dotacidn de fondos pabicos /o mediante compensacién
de difeenciaes de tipos de inerés.

Lineas 1O
ZCOMO FUNCIONA LA MEDIACION?

La Mediacion esa actvidad inanciera delICO an 1a que actda a través do as Entdades do
Crédito,
1. EMPRESAS Y EMPRENDEDORES.

Catélogo de productos destinados a fnancia lo proyectos de inversién en Espaia y las
necesidades de liuidez de auténomosy empresas.
2. INTERNACIONAL

Catélogo de productos para promover la interacionalzacén y la acthvidad exportadora de
as empresas espafiolas, inanciando inversién y liquidez.

memert  fnanciacin de invrsiones realizadas por PYMES y Midcaps.

” cwopasn 1CO ha recibido financiacion del BEf an condiciones ventajosas destinada ala

1C0 ha recibido financacién del banco pibiico aleman KfW en condiciones
‘entajosas destinada a inanciacién de inversiones realizadas por PYMES.

en condicones ventajosas destinada a a financiacién de inversones reali-

e
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OINARRI, SGR

La entidad Financiera de la economia social y las PYMES Vascas

Avales técnicos

Evite retenciones de factura o fianzas y mejore su gestion de tesoreria mediante la utiliza-
ci6n de avales técnicos de OINARRI.
Avales financieros

Mediante los avales financieros OINARRI puede facilitarle sus operaciones de inversion,
mediante préstamos o leasing, sus financiaciones de circulante o incluso la reestructuracion
financiera del pasivo de su empresa.
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OINARRI o 1 dnica SGR e estado especializada en las emprosas de s Economia Social
Creada en 1996 3 niciativa de las Federaciones de Cooperatvas vascas y ASLE, OINARRI es hoy
una deas primeras SGR del estado por actividad y mantiene un volumen mayoritaro de socos
 Operaciones en empresas de Ia Economia Social

A

AVAL
CASTIUATA MANCHA

Anora en Castila-La Mancha disponemos de un nuevo instrumento de inanciacion empre.
saral, una Sociedad de Garantia Reciproca, creada paa s empresarios de nuesta regén.

€1 Gobierno Regional refuerza con ll su poiica de apoyo a a inancacion de as empre
sas, favoreciendo que 1as pymes de Castilla-La Mancha dispongan de productos adecuados 3
sus necesidades de financiacien, e condiciones ealmente ventajosas.

Las pequeias y medianas empresas que deseen obtener el aval de Aval Castlla-La Man-
cha, SGR, deben comvertirseen socios partiipes.

La pyme debe aportar aquela documentacion necesaria para e el equipo de analistas eva-
66 elriesgo de a operacion, analzando la situacién econémico-fnanciea de L empresay esta-
bleciendo el diagnGstico para cada caso conceto con el fn de que la fianciacin sea a mas
adecuada.

€l estudiorealizado por Aval Castill-La Mancha, SGR o se lmita a aceptar o rechazar a
operacién, sino que propone altemativas financieras mejor adaptadas a as necesidades de
lapyme.

Una vez aprobada i operacion de avl po partede a Comision Ejecutiva o a cual partici-
panas pequenas y medianas empresas, se comunica l socioa decisidn.

Adifrencia e la entidades de créito, en1as socedades de garanti reciproca ol estudio.
de as aperaciones se centa fundamentalmente en l viabiidad del proyecto, no limiténdose 2
analizarla capacidad de reembolso.

A camblo de las garantias que offece la sociedad de garantia recproca el socio partcpe.
debe sportar:

+ Una cuota de capital, necesaria para abtener lacondicion de saco. Eta cuota e reem-
bolsable una vez la operacién esté completamente cancelada.
 Una comisién de estudio,calculada en base al resgo el operacién.

« Una comision anual de valen porcenta sobre el prncipal de s operacin pendiente de
amortizacion.

Aval CastillaLa Mancha, SGR proporciona  as pymes de Cstila-La Mancha ls garantias.
necesarias paraacceder a una inanciaién enLas mejres condiciones d tipo de nterésy plazo,
aracia a los convenios firmados con las entidades de crédito que perniten disminui notable.
mente loscostes finanderos.






OEBPS/images/5.jpg





OEBPS/images/fig01.jpg
Recursos

Titulos Primarios.

UGS o Ahorradores

Recursos.

Titulos Secundarios.

Mediadores.

« Brokers
* Dealers

Financiacion directa
_—

Intermediarios

« Bancos.

« Cajas de ahorro.

« Cooperativas de crédito.

« Establecimientos
financieros de crédito.

« Compafiias de seguros.

* Etc.

Recursos.

Titulos Primarios

UGD o Inversores

Recursos.

Titulos Secundarios






OEBPS/images/pub.jpg





OEBPS/images/tab01.jpg
EMPRESAS DE SERVICIOS
DE INVERSION

Sociedades
devalores

Agencias
devalores

Sociedades

gestoras de.
carteras

Empresas de

SERVICIOS ESPECIFICOS:

- Recepcion y transmision de
‘rdenes por cuenta de erceros.

2. Ejecucion de 6rdenes por cuenta
de terceros.
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instrumentos, comprendiendo
la levanza del egistro contable
de los valores representados
‘mediante anotaciones en cuenta.
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inversores para realizar operaciones.
sobre instrumentos financieros.

4 Asesoramiento sobre estructura de.
capital, estrategia industrialy
cuestiones afines, y asesoramiento
y servicios sobre fusiones y.
adauisiciones.

5. Senvicios relacionados con
operaciones de aseguramiento.

6. Asesoramiento sobre inversion en
instrumentos.

7. Actuacién como entidades registradas

para realizar transacciones en divisas.






OEBPS/images/half.jpg





OEBPS/images/Cover.jpg
Ana Blanco Mendialdua
(Coordinadora)

LIBROSPROFESIONALES

DEEMPRESA






