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Luke era un constructor que estaba decidido a que su negocio fuera un éxito económico. Su esposa Mia era contable y su clientela la adoraba. Un día, su vecino Martin les invitó a una reunión en la que iba a hablarse de una oportunidad de negocio. Martin no les dio muchos detalles al respecto, pero como la reunión era justo al lado de casa y se trataba de una persona de su agrado, decidieron ir. Además, era una forma de conocer a nuevos vecinos.

A medida que la reunión iba avanzando, Luke y Mia no podían creer lo que estaban viendo y escuchando. Tenían ante sus ojos un plan de Network Marketing que les ofrecía la oportunidad de conseguir libertad financiera y un nivel de éxito más allá de lo que nunca hubieran imaginado. No dejaron de hablar del tema en varios días. Decidieron empezar porque pensaron que «¡seguramente cualquiera que vea el plan querrá unirse también a nosotros!».

Pero no era tan sencillo como creían. No todo el mundo parecía tan entusiasmado como ellos, había quien ni tan siquiera se presentaba a las reuniones para escuchar su propuesta y algunos de sus más íntimos amigos les negaban incluso una cita. A pesar de ello, fueron construyendo gradualmente un negocio sólido. Pero no iba a ser tan rápido como a ellos les hubiera gustado.

—Imagínate —le decía Luke a Mia— que fuera la gente la que nos dijera la razón por la cual querrían unirse al Network Marketing, en lugar de nosotros tratar de convencerlos. Si hubiera alguna manera...

Hay una manera… y este libro pretende enseñártela.

El mayor miedo que la gente muestra ante la idea de unirse al Network Marketing es que, para situarse en las mejores posiciones, es imprescindible ser un vendedor de alto nivel. Este libro incluye un sistema muy sencillo que te permitirá reclutar nuevos miembros con relativa facilidad. No hay trucos, únicamente técnicas y principios que funcionarán… siempre y cuando los pongas en práctica.


¿Por qué he escrito este libro?

Cuando en 1980 conocí el concepto de Network Marketing, me quedé asombrado ante la idea de que existiera una oportunidad tan tremenda, sencilla, legal, ética, divertida y lucrativa. Y no se trataba de un «esquema para hacerse rico rápidamente» más… era un sistema para «hacerse rico».

Los diez años anteriores a esa fecha, me había dedicado a investigar y desarrollar técnicas de comunicación y ventas que han sumado varios ceros a los resultados de las empresas y que han convertido a muchas personas en millonarias. Y pensé: «¡Caray! ¡Si fuera capaz de introducir esas técnicas de éxito demostrado en el Network Marketing, los resultados serían alucinantes!».

Este libro es el resultado de años de adaptación, modificación, comprobación y aplicación de esas técnicas al Network Marketing. Aquí descubrirás habilidades sencillas y fáciles de aprender que te impulsarán por el camino del éxito como miles de personas más, iguales que tú, están descubriendo en este momento.

Y lo mejor del caso, es que no es necesario que cambies nada de lo que ya has aprendido de tu discurso. Con un par de horas de estudio y un poco de práctica podrás empezar a desarrollar tu negocio hasta un nivel que te dejará boquiabierto.


La promesa

El sistema que aprenderás en este libro va unido a una promesa.


Si tú prometes aprender la técnica de corazón y no cambiar ni una palabra durante los primeros catorce días, te prometo unos resultados mucho más allá de tus sueños más imposibles.



Una promesa importante ¿verdad? Aunque se trata también de un acuerdo a dos bandas: quiero que tú me prometas practicar, practicar y practicar, hasta ser capaz de repetir las palabras en sueños. Nada de «sí», «pero» o «quizás» para aprender la técnica solo pido una dedicación firme e inquebrantable. Solo de este modo se convertirá en algo tuyo para siempre. He colaborado en una gran variedad de negocios como consejero, consultor o socio, negocios que, gracias a este sistema, han conseguido cientos de millones de dólares, sumar miles de nuevos miembros a sus causas y aumentar sus beneficios en un 20 %, 50 %, 100 %, 500 % y 1.000 %. No exagero. Lo que vas a aprender aquí puede cambiar drásticamente tu vida, pero debes estar de acuerdo en adherirte por completo al sistema. De ser así, di SÍ, en voz alta, ahora.

Y si no has dicho «sí» en voz alta, vuelve al inicio de este apartado y léelo de nuevo.

Nota: a lo largo del libro siempre me refiero tanto a hombres como a mujeres. Comentaré las diferencias específicas a cada género, en caso de existir.


El turbocargador personal

Existen en el mercado tantos libros y cintas excelentes que versan sobre cómo conseguir una cita y cómo presentar el plan de negocios, que no pienso cubrir con detenimiento ninguno de estos temas. Esta obra pretende enseñarte exactamente lo que debes hacer, lo que debes decir y cómo debes decirlo para conseguir que tus clientes potenciales digan «SÍ» cuando se reúnan contigo.

La información que te proporciono tiene como objetivo turbocargar tus presentaciones sin que debas cambiar nada de lo que ya sabes hacer. Por este motivo, el énfasis principal del libro se sitúa en la segunda llave, «Encuentra el Botón Caliente».

Nunca cambies lo que ya funciona… ¡turbocárgalo!

ALLAN PEASE
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Como sucede con muchas cosas en la vida, poca gente es capaz de observar el texto del inicio de esta sección y comprender su evidente mensaje. Para el ojo no entrenado, se trata simplemente de una serie de líneas sin relación alguna y sin ningún sentido. Pero cuando aprendas a leer entre líneas, te darás cuenta de que lo único que necesitas para descubrir la respuesta es ajustar un poquitín tu perspectiva Y eso es exactamente lo que te enseñaré a hacer en este libro. (Sitúa el libro abierto por la página en cuestión formando un ángulo en dirección hacia el suelo, aléjalo un poco y cierra un ojo.)


Las cinco reglas de oro del éxito

A la tierna edad de once años, recibí el encargo de vender estropajos por las casas. El grupo de boy-scouts al que pertenecía pretendía reunir dinero para construir un local. El director del grupo, un sabio anciano, me confesó un secreto: es lo que denominó la Ley de la Consecuencia. A partir de entonces siempre apliqué esa ley en mi vida y puedo garantizar que quien la practica acaba alcanzando el éxito. Te explicaré esta ley tal y como me la contaron a mí: «El éxito es un juego. Cuantas más veces juegues, más veces ganarás. Y cuantas más veces ganes, mejor jugarás.»
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