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	PRÓLOGO

	Hace diez años, para crear un negocio en línea rentable se necesitaba un equipo de desarrolladores, un departamento de marketing, un redactor publicitario, un agente de atención al cliente y un presupuesto considerable. Hoy en día, una sola persona con un ordenador portátil y una suscripción mensual a unas cuantas herramientas de IA puede lograr lo mismo, a veces en un solo fin de semana.

	Esto no es una exageración. Es la nueva realidad económica.

	La brecha entre lo que una persona motivada puede crear y lo que produce una empresa tradicional se ha reducido a la mínima. La inteligencia artificial se ha convertido en el gran igualador, el becario infinito, el asistente incansable que nunca duerme, nunca se queja y nunca pide un aumento de sueldo. Para el emprendedor dispuesto a aprender a usarla, la IA es lo más parecido a una máquina de hacer dinero que jamás hayamos visto.

	Pero dejemos las cosas claras desde la primera página: este libro no trata de fantasías de ingresos pasivos. No se trata de pulsar un botón y ver cómo llueven dólares del cielo. Ganar dinero mientras duermes es real, pero se construye mientras estás despierto, con intención, con sistemas y con habilidad. Lo que aprenderás aquí es cómo diseñar esos sistemas para que, una vez en marcha, sigan generando ingresos con un esfuerzo continuo mínimo.

	Todas las estrategias de este libro han sido probadas por emprendedores reales. Todas las herramientas mencionadas existen en el momento de escribir este libro. Todos los ejemplos se basan en la realidad práctica. Si sigues los pasos, no te convertirás en millonario de la noche a la mañana, pero construirás algo real: un negocio online que trabaje para ti incluso cuando cierres tu portátil.

	Empecemos.

	
Introducción: La nueva fiebre del oro digital

	En 1848, un carpintero llamado James Marshall encontró oro en Sutter's Mill, en California. En dos años, trescientas mil personas se habían apresurado hacia el oeste en busca de fortuna. La mayoría fracasó. Unos pocos se convirtieron en leyendas. Pero quienes ganaban dinero de forma constante no eran los propios mineros. Eran los que vendían las palas, las bateas, los vaqueros y los mapas.

	Ahora mismo nos encontramos en medio de una fiebre similar, salvo que el oro no está enterrado en el lecho de los ríos. Está compuesto de datos, atención y automatización. Y, a diferencia de 1848, no es necesario viajar a ningún sitio para reclamar tu concesión. Solo tienes que entender cómo funcionan las nuevas herramientas y dónde residen las oportunidades reales.

	La inteligencia artificial es la tecnología más disruptiva desde la propia Internet. Según un estudio histórico de 2023 realizado por Erik Brynjolfsson y sus colegas de Stanford y el MIT, las herramientas de IA generativa aumentaron la productividad de los agentes de atención al cliente en un promedio del catorce por ciento, y los trabajadores con menos experiencia registraron mejoras de hasta el treinta y cinco por ciento. La implicación es asombrosa: la IA no solo ayuda a los expertos a mejorar, sino que ayuda a los principiantes a rendir como expertos casi de la noche a la mañana.

	Este libro existe por una razón. Quiero que comprendas, paso a paso, cómo aprovechar ese multiplicador de productividad para construir un verdadero negocio online. No un trabajo extra que te quite los fines de semana. No una granja de contenidos que te agote. Un activo real, sistematizado y generador de ingresos que siga funcionando mientras tú vives tu vida.

	Te presentaré a emprendedores como Daniel Whitfield, que creó un boletín de seis cifras utilizando la IA para la investigación y la redacción. Conocerás a Sarah Bennett, una antigua profesora que ahora dirige una tienda en Etsy asistida por IA con más de dos mil productos digitales. Seguirás a Marcus Holloway mientras crea una herramienta de software especializada en catorce días utilizando asistentes de programación de IA, y a Evelyn Carter mientras convierte un negocio de coaching unipersonal en una máquina de inscripciones automatizada.

	No son famosos. Son personas normales que entendieron una cosa: los pioneros de cualquier revolución tecnológica tienen una ventaja desmesurada. Las palas son baratas ahora mismo. Los mapas se están trazando mientras hablamos. El territorio es vasto.

	Lo que trataremos en este libro es un marco completo. En primer lugar, analizaremos la mentalidad necesaria. A continuación, examinaremos los modelos de negocio específicos que mejor funcionan en la era de la IA. Profundizaremos en las herramientas, los flujos de trabajo y los sistemas. Hablaremos del tráfico, las ventas, la atención al cliente y la escalabilidad. Y, por último, hablaremos de cómo proteger lo que construyas.

	Al llegar a la última página, tendrás un plan de acción. Lo que hagas con él depende de ti.

	
Capítulo 1: La mentalidad del emprendedor de IA

	Por qué la mayoría de la gente fracasa antes de empezar

	Antes de tocar una sola herramienta, debemos tener una conversación franca sobre la mentalidad. Porque esta es la incómoda verdad: la tecnología no es lo que detiene a la mayoría de la gente. Es la psicología.

	He visto a miles de aspirantes a emprendedores abordar la IA con un modelo mental erróneo. La tratan como una varita mágica. Esperan que sustituya al pensamiento, al esfuerzo y al trabajo duro de construir algo valioso. Cuando no ofrece resultados inmediatos, culpan a las herramientas, culpan al mercado, culpan a la suerte. Rara vez culpan al plan con el que empezaron.

	El emprendedor de IA exitoso entiende algo fundamental. La IA es una herramienta de apalancamiento, no un sustituto de la estrategia. Amplifica lo que le eches. Si le alimentas con claridad, te da precisión. Si le alimentas con confusión, te devuelve una confusión sofisticada. La calidad de tu resultado nunca superará la calidad de tu pensamiento.

OEBPS/cover.jpeg
MACHINE

‘ \ COMO UTILIZAR LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL |
PARA PONER EN MARCHA UN NEGOCIO ONLINE
Y GANAR DINERO MIENTRAS DUERMES / 4

v |

N e
' — UNA GUIA PRACTICA PARA EL x
NUEVO EMPRENDEDOR DIGITAL — =

JOHN J CARPENTER





