
    
      
        


    


"El plan de negocios perfecto: que se gana el corazón de los inversionistas!"

Boomy Tokan

––––––––

Traducido por Osvaldo Javier Pico 


“"El plan de negocios perfecto: que se gana el corazón de los inversionistas!"”

Escrito por Boomy Tokan

Copyright © 2016 Boomy Tokan

Todos los derechos reservados

Distribuido por Babelcube, Inc. 

www.babelcube.com 

Traducido por Osvaldo Javier Pico

“Babelcube Books” y “Babelcube” son marcas registradas de Babelcube Inc.


Cómo escribir su primer Plan de Negocios

Con descripciones y plantillas

Por 

Boomy Tokan

––––––––

Descargo de Responsabilidad

Términos de la Licencia 

El presente curso SÓLO es para su uso personal. Queda ESTRICTAMENTE PROHIBIDO reproducir el contenido del presente o distribuir el curso a terceros, o a través de cualquier sitio web. Todo el contenido está protegido por Derecho de Autor. 

Descargo de responsabilidad sobre ingresos 

El presente documento contiene estrategias de negocios, métodos de mercadotecnia y otra información de negocios, independiente de mis propios resultados y experiencia, que pueden no producir los mismos resultados (o cualquier otro resultado) para usted. 

No garantizo, expresa ni implícitamente que la información contenida en el presente tendrá los mismos resultados monetarios ni mejorará sus ganancias actuales, ya que existen diferentes factores y variables que se incluyen en cualquier plan de negocios. 

Principalmente, los resultados dependerán de la naturaleza del productos o del modelo de negocios, las condiciones del mercado, la experiencia del individuo, la aplicación de dichos principios, y las situaciones y elementos que estén fuera de su control. 

Con respecto al emprendimiento de negocios, usted asume todos los riesgos relacionados con la inversión del dinero según su propio criterio y bajo cualquier costo potencial. 

Descargo de Responsabilidad Personal 

Al leer el presente documento, usted asume todos los riesgos relacionados con el uso de la información contenida en el presente, con total compresión que usted, exclusivamente, es responsable de cualquier cosa que pudiere ocurrir como resultado del uso de esta información de cualquier forma, y sin importar la interpretación de la información. 

Además acuerda que el autor no será responsable de ninguna manera del éxito o fracaso de su negocio como resultado de la información aquí presentada. 

Será su responsabilidad realizar lo propio respecto de la seguridad y éxito de su negocio si intenta aplicar la presente información de cualquier manera a sus operaciones de negocios. 

DERECHO DE AUTOR © 2014 Boomy Tokan - TODOS LOS DERECHOS RESERVADOS.
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